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营销行业点评：营销行业市场预期开始

修复，具备估值提升空间 
■营销板块估值已触底，基本面改善及主题推动下估值具备溢价空间，

我们认为主要有以下三方面原因： 

（1） 中美贸易战缓和预期下，营销板块外部条件出现边际预期改

善，基本面存在弹性，同时网红营销、电商营销等新热点有效提振板

块关注度。营销行业具备顺周期性质，企业主预期经济回暖下，将提

前加大广告投放力度，由此带来营销公司业绩弹性,同时叠加近期新型

营销热点（如网红营销、电商营销）主题，我们预计营销板块估值中

枢具备上移可能。 

（2） 5G 时代有望催生出新媒介下的新型营销业务模式。广告与游

戏同为四大变现模式之一，广告相比游戏的市场认可度明显较低，存

在估值提升空间。5G 催生出的新型营销类型及变现模式，一方面继续

切割传统广告的市场份额，另一方面有望成为营销整体市场规模增长

的新推力。参照 4G 时代新型营销类型（移动营销），我们预计 5G 时

代新型营销模式的出现将成为营销市场的增长新动能，带动行业整体

快速发展，可以提前给予板块估值溢价。 

（3） 品效合一趋势下，广告主营销预算投放更为集中，具备更全业

务链条的营销公司有望受益。5G 将革新“连接”的速度、效率及质量，

并丰富“连接”的种类（消费互联网、工业互联网、智慧物联等），进

一步缩短“品”与“效”转化路径。“品效合一”在外部技术进步推动

下，结合企业主现实诉求及营销公司主动的思路转变，将成为未来营

销的新趋势，2019 年已成为“品效合一”元年。 
 

■投资建议：我们重构营销行业研究框架，将营销业务抽象为四大业务

形态：媒介型、技术型、创意型、代理型。我们认为布局营销赛道应

首选具备核心资源（如媒介资源、用户数据资源）或核心能力（如技

术壁垒、内容创作壁垒）的营销公司，即布局媒介型或技术型营销公

司。目前营销板块整体处于估值底部，关注基本面改善及主题推动下

估值中枢上移的可能。推荐【线下强媒介标的】分众传媒、【技术型标

的】每日互动、【电商营销标的】壹网壹创、值得买。同时建议关注技

术型标的浙江富润、汇量科技及拥有转型诉求的传统营销标的华扬联

众、宣亚国际等。 
 

■风险提示：宏观经济回暖不及预期、行业竞争恶化、营销新模式发展

不及预期的风险。 
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1. 营销行业市场预期开始修复，具备估值提升空间 

营销板块估值已触底，我们认为以下三方面将带来板块的估值溢价空间： 

1）中美贸易战缓和预期下，营销板块外部边际条件出现预期改善，基本面存在弹性，同时

网红营销、电商营销等新热点有效提振板块关注度；2）5G 时代有望催生出新媒介下的新型

多样的广告变现方式，广告与游戏同为四大变现模式之一，广告的市场认可度明显较低。3）

品效合一趋势下，广告主营销预算投放更为集中，具备更全业务链条的营销公司有望受益。 

 

（1）中美贸易战缓和预期下，营销板块外部条件出现边际预期改善，基本面存在弹性，同

时网红营销、电商营销等新热点有效提振板块关注度。营销行业具备顺周期性质，企业主预

期经济回暖下，将提前加大广告投放力度，由此带来营销公司业绩弹性。目前宏观经济外部

条件出现积极变化信号，营销行业的业绩弹性有望提前于经济回暖而释放，反映在可以给予

的估值溢价更高，同时叠加近期新型营销热点（如网红营销、电商营销）主题，我们预计营

销板块估值中枢具备上移可能。目前行业估值中枢自 2015 年以来已下降至历史低位（剔除

分众后，分众估值已反映业绩弹性预期），2015-2019 年分别为 122.45、41.36、33.56、21.37、

24.36。对比游戏，营销板块市场关注度极低，市场尚未意识到营销板块边际条件改善下业

绩弹性预期应给予估值溢价。 

 

图 1：2015-2020E营销板块绩优公司估值中枢（未剔除

分众） 

 图 2：2015-2020E营销板块绩优公司估值中枢（剔除分

众） 

 

 

 

资料来源：Wind，安信证券研究中心  资料来源：Wind，安信证券研究中心 

 

（2） 5G 时代有望催生出新媒介下的新型营销业务模式。广告与游戏同为四大变现模式之

一，广告相比游戏的市场认可度明显较低，存在估值提升空间。5G 催生出的新型营销类型

及变现模式，一方面继续切割传统广告的市场份额，另一方面有望成为营销整体市场规模增

长的新推力。互联网拥有广告、游戏、电商及增值服务四大变现模式，物联网时代预计将深

化这四类变现模式。2013 年 12 月 4 日，工业和信息化部向中国移动、中国电信、中国联通

发放 TD-LTE 牌照，此举标志我国电信产业正式进入了 4G 时代，也标志移动营销进入高速

发展通道，成为营销行业增长新推力的同时，开始切割其他营销类型的市场份额。对比 2013

年至 2018 年移动营销市场规模增量与营销市场总规模增量，前者占后者的比例分别为 25.23%

（2013）、57.68%（2014）、117.67%（2015）、147.15%（2016）、203.05%（2017）、65.69%

（2018）。2013-2014 年移动营销已成为营销市场最重要的增长力量，2015-2017 年移动营

销拉动增长的同时甚至抢占其他营销类型，2018 年移动营销逆势依然贡献了 65.69%的增长

动能。参照移动营销，我们预计 5G 时代新型营销模式的出现将成为营销市场的增长新动能，

带动行业整体快速发展，可以提前给予板块估值溢价。 
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图 3：2012-2018 年移动营销与营销行业市场规模  图 4：2013-2018 年移动营销市场份额增量占营销行业市

场规模增量的百分比 

 

 

 

资料来源：易观，国家市场监督管理总局，安信证券研究中心  资料来源：易观，国家市场监督管理总局，安信证券研究中心 

 

（3）品效合一趋势下，广告主营销预算投放更为集中，具备更全业务链条的营销公司有望

受益。 

 

营销按目的可分为曝光及效果两大类，分别对应品牌广告及效果广告。品牌广告追求中长期

且持续稳定的销售转化，本质是抓取用户心智；效果广告追求短期明确的销售转化，本质是

激活用户短期消费冲动。我们认为 2019 年将成为“品效合一”元年： 

 

传统上“品”与“效”分别代表长期与短期的利益诉求，前者追求“创意”与“灵感”，后

者要求“行动”与“利益”，本身存在必然的冲突性（大型公司内部分市场部与销售部，不

同利益诉求及 KPI 指标导致目标并不一致），所以“品”与“效”一直以来都要分开，从品

到效的转化路径过长，转化过程中消费者早已丧失行动的热情。 

 

移动互联网时代明显缩短了“品”与“效”的转化距离，并明显提高了“效”的转化效率，

“品”可能是分散的，但“效”却集中于手机中，不管通过何种方式触达（视频、游戏、小

说、工具等），拿起手机即可完成“效”的转化。但“品”与“效”的间隔仍泾渭分明，效

果广告更多的是切割品牌广告的市场份额，而非合二为一。 

 

2019 年外部宏观经济的压力传导至企业经营业绩，品牌主面临趋紧的营销预算约束，现实

条件迫使品牌主在市场决策上愈发谨慎，即宁可不做，也不做无效的工作。因此品牌主开始

提出“品效合一”，本身是自身诉求的现实反映，营销公司作为乙方接收到这种反馈后，为

了维持营销预算的获取，将调整自身的营销服务思路和策略，反过来加速“品效合一”的推

进速度。 

 

5G 时代将革新“连接”的速度、效率及质量，并丰富“连接”的种类（消费互联网、工业

互联网、智慧物联等），进一步缩短“品”与“效”转化路径。因此我们认为“品效合一”

在外部技术进步推动下，结合企业主现实诉求及营销公司主动的思路转变，将成为未来营销

的新趋势，2019 年已成为“品效合一”元年。 

 

2. 投资建议 

我们重构营销行业研究框架，将营销业务抽象为四大业务形态：媒介型、技术型、创意型、

代理型。我们认为布局营销赛道应首选具备核心资源（如媒介资源、用户数据资源）或核心

能力（如技术壁垒、内容创作壁垒）的营销公司，即布局媒介型或技术型营销公司。目前营

销板块整体处于估值底部，关注基本面改善及主题推动下估值中枢上移的可能。推荐【线下
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强媒介标的】分众传媒、【技术型标的】每日互动、【电商营销标的】壹网壹创、值得买。同

时建议关注技术型标的浙江富润、汇量科技及拥有转型诉求的传统营销标的华扬联众、宣亚

国际等。 

 

3. 风险提示 

宏观经济回暖不及预期、行业竞争恶化、营销新模式发展不及预期的风险。 
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 行业评级体系 

收益评级： 
领先大市 — 未来 6 个月的投资收益率领先沪深 300 指数 10%以上； 

同步大市 — 未来 6 个月的投资收益率与沪深 300 指数的变动幅度相差-10%至 10%； 

落后大市 — 未来 6 个月的投资收益率落后沪深 300 指数 10%以上； 

风险评级： 
A — 正常风险，未来 6 个月投资收益率的波动小于等于沪深 300 指数波动； 

B — 较高风险，未来 6 个月投资收益率的波动大于沪深 300 指数波动； 
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焦娟、陈旻声明，本人具有中国证券业协会授予的证券投资咨询执业资格，勤勉尽

责、诚实守信。本人对本报告的内容和观点负责，保证信息来源合法合规、研究方法专

业审慎、研究观点独立公正、分析结论具有合理依据，特此声明。   
 

 本公司具备证券投资咨询业务资格的说明 

安信证券股份有限公司（以下简称“本公司”）经中国证券监督管理委员会核准，取得

证券投资咨询业务许可。本公司及其投资咨询人员可以为证券投资人或客户提供证券投
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关影响因素进行分析，形成证券估值、投资评级等投资分析意见，制作证券研究报告，

并向本公司的客户发布。 
 

 免责声明 

本报告仅供安信证券股份有限公司（以下简称“本公司”）的客户使用。本公司不会因

为任何机构或个人接收到本报告而视其为本公司的当然客户。 
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