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预测指标  2017A 2018A 2019E 2020E 2021E 

主营收入（百万元） 34757.62  41233.68  55686.18  72508.23  92322.43  

净利润（百万元）  1866.65  3845.99  4798.56  5807.17  7059.73  

每股收益（元） 0.35 0.72  0.90  1.09  1.32  

每股净资产（元）  3.70  4.34  5.02  5.83  6.82  

P/E 21.63  10.50  8.41  6.95  5.72  

P/B 2.04  1.74  1.51  1.30  1.11  
 

资料来源：贝格数据，财富证券  

 

投资要点： 

 销售高增长保障未来收入增长。近年来，公司开发业务销售保持较高

增速。根据克而瑞统计，公司 2019 年 1-11 月实现 1513 亿元销售额，

同比增长 41%，销售额位列百强房企第 17 位。截至 2019Q3，公司预

收账款达到 1043.18 亿元。高增速的销售业绩和稳定的回款率推动了

公司预收账款的增厚，从而将对未来公司收入的增长形成一定保障。 

 全国化布局完善，土地储备充沛。今年以来，公司拿地相对积极。2019

年前三季度公司新增建面 2446 万平方米，超过 2018 年全年拿地面积。

公司坚持“进得去，留得住，能赚钱”的拿地方针，拿地 80%集中于

二三线城市，主要布局成长型区域。目前公司土地储备约 6500 万方，

从 2012 年开启全国化布局以来，土储区域布局合理、完善。充足的土

地储备和合理的布局将有助于公司在未来继续实现亮眼的销售业绩。 

 优质物业服务为公司发展创造新机遇。公司围绕业主需求将传统的物

业管理升级为“美好生活服务商”，根据近期对公司的调研，公司有

意大力发展物业服务。公司物业合同面积 2.4 亿方，在管面积 1.2 亿方，

2019H1 物业管理收入 12 亿元，同比增长 83.94%。随着大量已售未结

资源的竣工交付和物业品牌影响力的进一步提升，公司物业服务板块

拥有较大发展潜力，有望成为西南区域物业龙头。 

 完善的激励机制增强了公司凝聚力。公司建立健全了短中长期结合的

激励机制，在过去限制性股票激励计划、员工跟投“同舟共赢计划”、

超额利润奖励“同创共赢计划”的基础上，推出了“卓越共赢员工持

股计划”。公司完善的激励机制充分激活了各层级员工的主动性和创

造性，增强了公司的凝聚力。 

 盈利预测与投资评级：公司立足“开发+社区服务”的主业，销售业绩

亮眼，物业管理发展潜力较大。预计公司 2019-2021 年实现归母净利

润 47.99、58.07、70.60 亿元，对应 EPS 为 0.90、1.09、1.32 元，对应

PE 为 8.4X、7.0X、5.7X，结合行业估值水平，给予公司 7-8 倍 PE，

对应 6-12 个月合理价格区间为 7.62-8.72 元，维持“谨慎推荐”评级。 

 风险提示：销售不及预期；物业市场竞争加大。 
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1 开发业务布局完善，销售亮眼 

公司是一家起家于重庆的房地产开发企业，经过 20 余年的发展，公司目前已完成全

国“三圈一带”——京津冀经济圈、长三角经济圈、珠三角经济圈和长江经济带的区域战

略布局，主要深耕二三线城市房地产市场。 

1.1 销售高增长保障未来营收 

公司以地产开发为主业，社区综合服务、文化旅游康养等多元化产业辅助发展。公

司业务结构中，2019H1 房地产开发业务收入占比达到 95.42%。 

近年来，公司开发业务销售保持较高增速。根据克而瑞统计，公司 2019 年 1-11 月实

现 1513 亿元销售额，同比增长 41%，已完成公司 1500 亿元的全年销售目标，销售额位

列百强房企第 17 位，较 2018 年底排名提升 5 位。未来公司将继续冲刺 2000 亿元销售目

标。考虑到未来房地产市场需求趋弱，市场销售或受到一定影响，预计公司未来销售增

速或将弱于 2019 年，但公司优异的产品品质和坚持主业的战略将支撑其销售韧性，在未

来行业销售集中度提升的过程中，公司有望走出亮眼销售业绩。 

公司 2019 年前三季度回款率 83%，截至 2019Q3，公司预收账款达到 1043.18 亿元，

同比增长 49.49%。高增速的销售业绩和稳定的回款率推动了公司预收账款的增厚。从而

将对未来公司收入的增长形成一定保障。 

图 1：公司销售情况（亿元）   图 2：公司预收账款情况（亿元）  

 

 

 

资料来源：wind，克而瑞，财富证券  资料来源：wind，财富证券 

1.2 全国化布局完善，土地储备充沛 

拿地力度方面，今年以来，公司拿地相对积极。2019 年前三季度公司新增建面 2446

万平方米，超过 2018 年全年拿地面积。良好的销售回款支撑了公司拿地力度。公司坚持

“进得去，留得住，能赚钱”的拿地方针，拿地 80%集中于二三线城市，主要布局成长

型区域。 
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公司从重庆起家，重庆区域一直是公司业务的重要阵地。2018 年公司在重庆地区市

占率 8.8%，较 2017 年提升 2.1pcts，2019 年市占率仍在持续提升。但从 2012 年开启全国

化布局以来，公司土储结构得到优化。目前公司土地储备约 6500 万方，土储结构中，重

庆地区土储占比 33%，华东区域占比 20%，西南区域占比 15%，华中、华北、华南区域

分别占比 12%、10%和 10%，区域布局结构合理、完善。 

今年以来，房地产行业需求走弱，行业销售多以供给驱动，预计明年行业销售依旧

需要靠供给拉动。充足的土地储备和合理的结构布局将有助于公司在未来继续实现亮眼

的销售业绩。 

图 3：公司拿地情况（万平方米）   图 4：公司土储结构 

 

 

 

资料来源：wind，财富证券  资料来源：wind，财富证券 

 

2 优质物业服务为公司发展创造新机遇 

公司围绕业主需求将传统的物业管理升级为“美好生活服务商”，大力发展物业管理。

公司物业管理在重庆地区市占率首位，主做住宅物业。金科服务以优质的物业服务质量

占据行业领先地位，第三方调查业主满意度连续七年超过 90%，管理 5 年以上项目满意

度超过 95%。 

目前，公司物业合同面积 2.4 亿方，在管面积 1.2 亿方。2019H1，公司物业管理收入

12 亿元，同比增长 83.94%。随着公司对物业管理业务的重视，物业管理业务盈利水平改

善，毛利率提升，2019H1 毛利率达到 23.62%，为历史最高。公司 2019 年 1-11 月销售操

盘面积达到 1439.1 万平方米，排名第 9。受益于公司操盘面积大，随着大量已售未结资

源的逐步竣工交付，公司未来物业服务板块拥有较大发展潜力。同时，公司物业业务中，

50%来自于第三方物业项目拓展，随着公司物业品牌影响力的进一步提升，第三方物业

项目拓展也将得到更大发展。 

8 月，金科服务与微软（中国）在重庆签署战略合作协议，双方携手共建首个社区大

数据研究中心，并致力于为未来金科社区提供智慧社区建设的数据管控，用先进的科技

提升为社区用户服务创造价值。科技赋能也将进一步助力公司物业服务的发展。 
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未来，公司物业服务有望成为西南区域物业管理龙头。 

图 5：公司物业管理收入  图 6：物业管理业务毛利率（%） 

 

 

 

资料来源：wind，财富证券  资料来源：wind，财富证券 

 

3 完善的激励机制增强公司凝聚力 

为了有效地将股东利益、公司利益和员工利益结合在一起，公司建立健全了短中长

期结合的激励机制。2019 年，公司在过去限制性股票激励计划、员工跟投“同舟共赢计

划”、超额利润奖励“同创共赢计划”的基础上，推出了“卓越共赢员工持股计划”。 

本次持股计划计划的持有人范围包含公司董事（不含独立董事）、监事、高级管理人

员及公司员工，覆盖范围广。计划资金总额不超过 25 亿元，其中员工自筹资金不超过 12.5

亿元；计划存续期为 7 年，预计滚动实施 5 期。计划中，公司将拿出利润的一部分提取

专项基金用于此次员工持股计划。专项基金的提取要求为，若 2019 年、2020 年、2021

年、2022 年中考核年度公司经审计的归属于母公司的净利润较 2018 年净利润 38.86 亿元

的增长率不少于 30%、60%、90%、110%，则该考核年度的下一年度按该考核年度净利

润的 3.5%提取专项基金。 

公司完善的激励机制充分激活了各层级员工的主动性和创造性，增强了公司的凝聚

力。 

 

4 盈利预测与投资评级 

公司立足“开发+社区服务”的主业，销售业绩亮眼，物业管理发展潜力较大。预计

公司 2019-2021 年实现归母净利润分别对 47.99、58.07、70.60 亿元，对应 EPS 为 0.90、

1.09、1.32 元，对应 PE 为 8.4X、7.0X、5.7X，结合行业整体估值水平，给予公司 7-8 倍

PE，对应 6-12 个月合理价格区间为 7.62-8.72 元，维持公司“谨慎推荐”评级。 
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5 风险提示 

行业政策收紧，公司销售不及预期；物业市场竞争加大，第三方拓展不顺利。 
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投资评级系统说明 

以报告发布日后的 6－12 个月内，所评股票/行业涨跌幅相对于同期市场指数的涨跌幅度为基准。 

类别  投资评级  评级说明 

股票投资评级 

 推荐  投资收益率超越沪深 300 指数 15%以上 

 谨慎推荐  投资收益率相对沪深 300 指数变动幅度为 5%－15% 

 中性  投资收益率相对沪深 300 指数变动幅度为-10%－5% 

 回避  投资收益率落后沪深 300 指数 10%以上 

行业投资评级 

 领先大市  行业指数涨跌幅超越沪深 300 指数 5%以上 

 同步大市  行业指数涨跌幅相对沪深 300 指数变动幅度为-5%－5% 

 落后大市  行业指数涨跌幅落后沪深 300 指数 5%以上 
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