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摘要 

房地产系列会议第 7 期——“22 城集中供地政策”对房企的影响 

会议嘉宾：兴业研究信用分析师 方心 

会议背景介绍：近期多家媒体报道，国家自然资源部发布住宅用地分类调

控文件，要求对 4个一线城市和 18 个二线城市实现住宅用地两集中：集中

发布出让公告和集中组织土地出让。房地产市场面临政策的持续调控，“22

城集中供地政策”对房地产企业的销售、现金流及信用资质影响如何？本

期电话会议将为您详细解读。 

本次电话会议仅供兴业研究客户内部交流，会议音频及文字记录的内容版

权归兴业研究所有，未经允许和授权对会议内容进行录音、对外转述或转

发均属于侵权行为，兴业研究将保留追究其法律责任的权利。电话会议涉 

及外部嘉宾发言的，兴业研究不保证嘉宾发言内容的准确性和完整性，不

承担嘉宾发言内容所引起的任何损失 及责任，特提醒各位参会人员注意并

审慎参考会议内容。 
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本次电话会议由兴业研究信用分析师方心对近期 22 城集中供地政策进行解读。 

 

第一部分：嘉宾分享——“22 城集中供地政策”对房企的影响 

上周多家媒体报道，国家自然资源部发布了住宅用地分类调控文件，规定 2021 年包括北上

广深 4 个一线城市，18 个二线城市要实现住宅用地供应的两集中，一是集中发布出让公告，二

是集中组织土地出让，全年中公告或出让的次数是不不超过三次。在这个新闻之后，也有几个城

市包括青岛、天津、郑州等地披露了相关文件，也是侧面印证了消息的真实性。接下来我将对政

策目标、土地市场、房企信用资质的影响做详细的解读： 

一、政策目标。我们认为这个政策的目标核心仍然是在于稳地价、稳房价、稳预期，促进整

个行业的平稳健康发展。但是我们可以看到就是这一次纳入到土地供应双集中政策执行的这个22

个城市，都是土地和房地产市场活跃度比较高的热点一二线城市。从去年的数据来看，2020 年这

22 个城市全口径的住宅用地供应的规划建筑面积是 4.5 亿平方米，占到百城住宅类用地供应面

积的比重达 55%。热点城市的集中供地是存在比较大的短期资金需求，会在较大程度上分散房企

的资金，同时配合前期的“三条红线”、“房地产贷款集中管理制度”等融资政策的约束，未来

单个地块能够吸引到的资金规模大概率是下降的。从这个角度度来讲，有利于平抑土地市场的热

度，另外一方面，集中供地大概率会形成未来的集中推盘，供给侧的增加也是有利于稳定房价。

我们认为这一次的集中供地政策配合了前面的融资政策，从三个角度出发去控制房地产价格的泡

沫以及行业的杠杆。集中供地政策，它是从地方政府的角度出发进行了一定的限制；“三道红线”

政策是直接去限制房企的融资，而“房地产贷款集中管理制度”是从金融机构的角度去限制房地

产相关的贷款。从这三个角度出发，全面地对整个行业的杠杆进行限制，最终还是希望是促进行

业的平稳健康发展，降低行业的系统性风险。 

二、对土地市场的影响。我们认为未来的趋势是城市和板块之间的分化会进一步的加剧，非

核心的区域会面临土地价格下跌、销售去化压力上升的风险。因为从这个土地市场的供应角度来

看，由原来分散在 12 个月的供应变成了集中供应啊，从需求端来看，土地拍卖是存在保证金的

要求，同时房企面临比较强的融资的约束，房企难在短期内去匹配大体量的资金，所以需求端对

资金的限制是比较有限的，也意味着房企的拿地的容错率是在变低的，所以未来房企肯定是需要

去加强前期的项目研判工作，然后在不同区域或地块之间去做出取舍，实现精准拿地。未来单个

地块能够吸引到的企业数量和资金规模，我们认为还是会出现下滑的，整个土地市场也会更加理

性一些，但同时城市和板块之间的分化也会进一步加深。因为从目前房地产的基本面来讲，整个

行业是从增量的时代慢慢转变为存量的时代，同时调控政策比较常态化，未来房价的大幅增长的

可能性是比较低的，未来整个土地市场和楼市的增长的驱动力主要还是来自于区域经济的发展以

及人口的净流入，房企未来向核心区域集中拿地的趋势是比较难改变的。 

我们认为对于楼市基本面有支撑的城市和板块项目，其实还是能够吸引到大量的企业和资金

来参与的，虽然有可能吸引到的企业数量在降低，但是参与的企业可能意向较高，同时因为整个

项目的基本面较好，所以竞争可能仍然非常激烈，土地价格也有可能保持在较高的位置。对于非

热点的城市，甚至是热点城市相对偏僻的板块，集中供地的政策下，可能会面临参拍的企业数量

减少、土地价格下跌的风险。从房地产销售的角度来看，因为房企本身的拿地、开工和推盘的节
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奏是相对比较稳定的，土地的集中供应可能会带来相对集中的推盘，未来房企面临的销售竞争的

强度会加大，对于区域基本面较好的项目，集中推盘带来的销售压力会更小一些，但是对于区域

和位置相对比较差一些的项目，在和周边的楼盘竞争的情况下，去化压力有可能会进一步上升。

同时对于房企来讲，开工、推盘的节奏也有更高的要求，在营销上可能会增加营销的成本。 

三、对房地产企业现金流的影响。我们认为对于企业来说，现金流管理的压力整体是在进一

步加大的，因为集中供地意味着房企是需要准备临时性的、大体量的资金去参与到不同城市和不

同地块的竞争中的。项目回款或拿地时间的错配在以往的高周转模式下，可能 1月份的销售回款

在 2月份就立刻投入到拿地中去，然后通过加快开工和推盘的方式实现项目的销售回款，通过比

较高的资金周转效率维持现金流平衡。在集中供地的政策下，房企资金的使用效率肯定是会出现

下降的，同时又面临比较强的融资约束，所以未来现金流管理的压力，还会进一步上升。未来房

企可能会通过加大合作开发的形式，一方面减少竞争，另一方面充分利用合作方的杠杆协调拿地

资金，同时也控制自己的表内负债率，在融资约束的情况下，能够保持相对稳健的增长。 

四、对房企信用资质的影响。未来房企的分化还会进一步加深，受影响最大的就是土储不足、

杠杆率比较高的房企，因为这一类的房企本身面临较大的拿地压力，同时集中供地的政策影响下，

杠杆率比较高、融资约束又比较强，短期内能够拿出来的资金也是相对有限的，所以在未来可能

会面临投资强度下降、可售货值减少、项目区位进一步弱化的风险，尾部房企的风险预计会进一

步暴露；另外我们认为一些区域性的房企也会面临更大的一个挑战，尤其是在 22 个城市区域内

的房企，首先是短期内进入其他市场的难度和风险是相对较高的，在自己的大本营区域，因为集

中供地的原因，前期的项目研判以及后期的拿地决策要求都会更高一些，同时不得不在不同的板

块的项目之间做出取舍，如果说这些企业没有办法及时去匹配自己内部运营管理策略的变化，同

样有可能面临项目布局弱化的风险。相对来说，土储比较充足，同时是全国化布局，或者多元化

拿地能力强、财务稳健、有融资优势的这类房企有望受益。对于土储充足且全国化布局的房企来

说，存量项目的销售推盘会相对灵活一些，因此受到政策冲击的影响会相对小一些；那对于财务

稳健、融资能力强的房企来说，因为具备更强的资金优势，所以在集中供地的过程当中，能够获

得更多优质项目的机会；对于具备旧改、并购等多样化拿地能力的房企来说，它们对于招拍挂市

场的依赖度会更低，拿地的优势会显现出来，受到政策的负面影响也会相对更小一些。整体来看，

我们认为集中供地政策的出台，会加速房企之间信用资质的分化，加速房企出清和行业集中度的

提升。政策的具体影响程度可能还需要在各个城市出台不同的执行细则以及配套方案之后，再做

进一步的评估。比如：不同城市集中供地的时间段选择是否是高度趋同的，后续土地出让金的缴

纳，配套政策上是不是有进一步的调整，以及 22 城的政策是否会扩大到全国等等，所以还需要

再关注下政策后续的出台情况。 
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第二部分：问答环节 

Q：想请教下之前是单块地集中召拍挂，现在变成集中供地后，房企的这种行为，是否有类

似的集中拍卖的交易场景可供参考，能否分析下头、中、尾部的企业行为策略的改变？ 

A：目前的话可能比较缺乏这样的场景，之前毕竟都是分散的拍卖，即便是有比如说深圳这

种非常少的土地拍卖，每年非常有限的土地出让，但是毕竟这只是一个城市，因为这 22 个城市

虽然每个城市的月份选择有可能会不一样（和后续的执行细则有关系），即便是不一样的，因为

考虑到比如春节的因素，以及像 6月、12 月，本身因为需要做账的原因，拿地热情可能会相对低

一点。地方政府有可能在月份的选择上面，我们认为可能仍然会有比较高的重合度，在这种情况

下，可能会有非常多的城市同时进行集中的供地，这样的场景目前暂时还没有可供参考的情景。

对于中小房企来说，我们认为整体上面还是偏负面的影响，当然也不排除有一部分中小房企是有

深耕的，在部分城市有比较好的资源优势，如果在这种情况下再集中供地，也有可能比较好地去

锁定优质的地块。但是中小房企最主要面临的问题就是在于资金实力上，原先就是相对分散的供

地情况下，还是可以通过提高资金的周转效率，分散地参与到不同优质地块的拍卖中，但是一旦

集中供地，肯定是要做出一些选择的，不是所有的优质的地块都能够参与的，大房企的资金实力

相对强一点，所以在项目的机会获取上肯定还是会优于中小房企的。中小房企能够选择的策略，

可能是基于自己对于区域的理解，去做一些捡漏，比如有的项目它了解下来，有一些更多的信息

表明，这个项目在未来的空间还是比较好的，大家研判的时候可能容易被漏掉了，做一些捡漏还

是有可能的。但是从整体的信用资质的角度来说，对于中小房企，我们不认为这个政策对它是一

个利好，而是一个偏负面的影响。 

 

本报告仅供"广发银行-SOA"使用

31944267/53957/20210303 18:35



                                           电话会议纪要/产品团队               品团队 

 

请务必参阅尾页免责声明                                                                                 5 

免责声明 

本报告由兴业经济研究咨询股份有限公司(简称“兴业研究公司”，CIB Research)提供，本报告中所提供的信息，

均根据国际和行业通行准则，并以合法渠道获得，但不保证报告所述信息的准确性及完整性，报告阅读者也不应自

认该信息是准确和完整的而加以依赖。本报告中所提供的信息均反映本报告初次公开发布时的判断，我司有权随时

补充、更正和修订有关信息，但不保证及时发布。本报告内容仅供报告阅读者参考，一切商业决策均将由报告阅读

者综合各方信息后自行作出，对于本报告所提供的信息导致的任何直接或间接的后果，我司不承担任何责任。 

本报告的相关研判是基于分析师本人的知识和倾向所做出的，应视为分析师的个人观点，并不代表所在机构。

我司可根据客观情况或不同数据来源或分析而发出其它与本报告所提供信息不一致或表达不同观点的报告。分析师

本人自认为秉承了客观中立立场，但对报告中的相关信息表达与我司业务利益存在直接或间接关联不做任何保证，

相关风险务请报告阅读者独立做出评估，我司和分析师本人不承担由此可能引起的任何法律责任。 

本报告中的信息及表达的观点并不构成任何要约或投资建议，不能作为任何投资研究决策的依据，我司未采取

行动以确保此报告中所指的信息适合个别的投资者或任何的个体，我司也不推荐基于本报告采取任何行动。 

报告中的任何表述，均应从严格经济学意义上理解，并不含有任何道德、政治偏见或其他偏见，报告阅读者也不应

该从这些角度加以解读，我司和分析师本人对任何基于这些偏见角度理解所可能引起的后果不承担任何责任，并保

留采取行动保护自身权益的一切权利。 

本报告版权仅为我司所有，未经书面许可任何机构和个人不得以任何形式翻版、复制和发表。除非是已被公开

出版刊物正式刊登，否则，均应被视为非公开的研讨性分析行为。如引用、刊发，需注明出处为兴业经济研究咨询

股份有限公司，且不得对本报告进行有悖原意的引用、删节和修改。 

我司对于本免责声明条款具有修改和最终解释权。 

 

联系公司 上海市浦东新区银城路 167号兴业银行大厦 15楼 

产品销售 

信用排查、新债研究、债券池、 

信用债指数、发债企业信用调

研、策略研究、资产负债研究、

金融同业研究 

盛奕杰 shengyijie@cib.com.cn 021-22852757 15021275158 

研究销售 

宏观经济、利率研究、票据研究、 

金融监管、绿色金融、汇率、贵 

金属、大宗商品等 

储晨笛 chuchendi@cib.com.cn 021-22852753 13506110110 

兴业银行及子公司对接人员 

王莹 wangying8@cib.com.cn 021-22852748 15216714281 

叶琳 lin.ye@cib.com.cn  021-22852755 15800339758 

汤灏 tanghao@cib.com.cn 021-22852630 13501713255 

 

 

 

 

 

 

 

31944267/53957/20210303 18:35


