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[Table _Title]  

集成灶产品性价比高吗？ 

集成灶、传统烟灶+嵌入式厨电价格及性能比较 
 
 

集成灶产品均价相对较高，市场难免担忧集成灶产品的价格是否会影响集成

灶产品的渗透率水平？本文将主要从集成灶及传统烟灶及嵌入式厨电的价

格、性能方面对比，以进一步验证集成灶未来市场渗透率。 

 集成灶行业空间广阔。2020年集成灶销售额 181 亿元，销售量 238万台，

2015-2020年均复合增长率分别为 30%和 28%；2019年渗透率约 11%。假

设到 2030 年集成灶产品零售渠道渗透率 40%、工程渠道渗透率提升至

5%，全渠道渗透率达到 32%，届时集成灶内销量将达到 990万台，较 2020

年增长 3.2倍。 

 集成灶与分体式厨电价格对比，线下均价基本相当，线上集成灶产品均

价不具备优势。根据奥维云网数据，集成灶产品在线下渠道的产品价格

与分体式产品价格基本相当，而传统厨电线上渠道布局较集成灶品牌更

为完善，品牌竞争也相对更加激烈，集成灶产品在线上不具备价格优势。

以烟灶蒸烤系列产品为例：线下渠道：20M4-21M1 烟灶蒸烤式集成灶均

价 13617元，分体式购买烟+灶+嵌入式电蒸烤箱均价 13229 元；线上渠道：

20M4-21M1 烟灶蒸烤式集成灶均价在 4910 元左右，分体式购买烟+灶+嵌

入式电蒸烤箱均价 6279元。若考虑集成灶产品可节省一米橱柜，其相对

传统厨电在线上线下的价格具有较为明显的优势。 

 产品性能优势明显，是集成灶产品渗透率提升的保障。从性能角度，集

成灶在控烟能力、节省空间、降噪等方面具有较为明显的优势，同时对

于消费者担忧的油烟机清洁问题，头部集成灶品牌升级自清洁功能以提

高产品体验感。1）高油烟吸净率，满足健康烹饪与开放式厨房需求。2）

空间利用率高，集成化结构，满足多元化烹饪工具需求。较好地解决了

厨房面积较小与消费者对于新兴厨电品类需求上升的矛盾。3）噪音较小，

风机位于灶台之下，拉大了噪音源与人耳距离。4）通过蒸汽清洗与电热

清洗方法，解决清洁痛点。 

投资建议 

 集成灶行业成长空间广阔，在油烟吸净率、空间节省及降噪等产品端的

优势明显。线下渠道集成灶产品价格与分体式厨电产品价格基本相当，

若考虑集成灶产品可节省一米橱柜的情形下，其相对传统厨电在线上线

下的价格具有较为明显的优势。在行业规模扩大，消费者教育推进过程

中，品牌意识崛起，有助于先发头部品牌把握市场机遇进一步提升市场

竞争力。推荐：火星人、浙江美大、亿田智能、帅丰电器。 

评级面临的主要风险 

 房地产行业波动；集成灶产品创新；原材料价格波动；市场竞争加剧。 
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1 前言 

集成灶产品问世至今已有近 20年的发展历史，在经历多次产品技术迭代，市场规模不断提升。2020

年集成灶销售额 181 亿元，销售量 238万台，2015-2020年均复合增长率分别为 30%和 28%；2019年渗

透率约 11%。集成灶产品端优势及对现代厨房结构与消费者使用痛点的解决，成为行业规模增长的

关键因素：1）高油烟吸净率，满足健康烹饪与开放式厨房需求。2）集成化结构，满足多元化烹饪

工具需求，较好地解决了厨房面积较小与消费者对于新兴厨电品类需求上升的矛盾。3）集成灶具有

较强的安装属性，服务优势丰富产品使用体验。 

 

图表 1. 2015-2020 年集成灶行业规模：行业规模持续

提升，至 2020年销售额达 181 亿元 

 图表 2. 2016-2019 年集成灶产品渗透率：产品渗透率

不断提升，至 2019 年渗透率达 11% 
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资料来源：中怡康，中银证券  资料来源：帅丰电器招股说明书，中银证券 

 

我们预期集成灶产品渗透率有望持续提升，假设到 2030年集成灶产品零售渠道渗透率 40%、工程渠

道渗透率提升至 5%，全渠道渗透率达到 32%，届时集成灶内销量将达到 990 万台，较 2020年增长 3.2

倍。具体参考此前发布的《集成灶行业深度报告-厨电行业的高成长赛道》。 

 

图表 3.集成灶行业理论规模测算 

指标 单位 2017A 2018A 2019A 2020A 2025E 2030E 

油烟机内销量 万台 1,887 1,793 1,743 1,645 2,340 3,116 

零售渠道 万台 1,776 1,659 1,541 1,364 1,810 2,384 

工程渠道 万台 111 133 202 281 530 732 

集成灶渗透率(%) 
 

6 9 11 13 22 32 

零售渠道(%) 
 

7 10 12 15 28 40 

工程渠道(%) 
 

0 0 1 1 3 5 

集成灶内销量 万台 127 175 210 238 512 990 

YOY(%) 
 

0 38 20 13 19 9 

零售渠道 万台 127 174 209 237 499 953 

YOY(%) 
 

0 38 20 13 19 9 

工程渠道 万台 0 1 1 1 13 37 

资料来源： 产业在线，中怡康，万得，中银证券 

 

集成灶产品均价相对较高，市场难免担忧集成灶产品的价格是否会影响集成灶产品的渗透率水平？

本文将主要从集成灶及传统烟灶及嵌入式厨电的价格、功能方面对比性价比，以进一步验证集成灶

未来市场渗透率。 
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2 集成灶与分体式厨电产品均价对比  

从产品结构来看，目前集成灶产品主要以烟灶消、烟灶蒸及烟灶蒸烤产品为主。集成灶众品牌持续

进行技术升级，丰富产品结构、提高产品性能，由烟灶柜款逐步向烟灶消、烟灶蒸及蒸烤一体款升

级。我们选择烟灶蒸、烟灶消及烟灶蒸烤三种类型的集成灶与分体式购买油烟机、燃气灶、消毒柜、

蒸烤箱等传统厨电的线上线下均价。 

 

2.1 集成灶与分体式厨电产品：线下产品均价基本相当，线上分体式产品均价更低 

从奥维云网统计的产品零售均价来看，线下渠道，集成灶产品相对分体式产品价格基本相当，烟灶

消/烟灶蒸/烟灶蒸烤式集成灶相对分体式产品的溢价率分别为 0.83%/-3.56%-8.63%；线上渠道，集成灶

产品相对分体式产品价格较高，烟灶消/烟灶蒸/烟灶蒸烤式集成灶相对分体式产品的溢价率分别为

74.20%/41.26%/34.30%。（集成灶溢价率=集成灶产品价格/分体式产品价格-1） 

1）烟灶消产品： 线下渠道：20M4-21M1烟灶消式集成灶均价 7529元，分体式购买烟+灶+消毒柜均价

7466元，集成灶相对分体式的溢价率是 0.83%；线上渠道：20M4-21M1烟灶消式集成灶均价在 4886元

左右，分体式购买烟+灶+消毒柜均价 2805 元，集成灶相对分体式的溢价率是 74.20%。 

2）烟灶蒸产品：线下渠道：20M4-21M1 烟灶蒸式集成灶均价 11845 元，分体式购买烟+灶+嵌入式电

蒸箱均价 12282 元，集成灶相对分体式的溢价率是-3.56%；线上渠道：20M4-21M1 烟灶蒸式集成灶均

价在 8795 元左右，分体式购买烟+灶+嵌入式电蒸箱均价 6226 元，集成灶相对分体式的溢价率是

41.26%。 

3）烟灶蒸烤产品：线下渠道：20M4-21M1 烟灶蒸烤式集成灶均价 13617 元，分体式购买烟+灶+嵌入

式电蒸烤箱均价 13229 元，集成灶相对分体式的溢价率是 2.16%；线上渠道：20M4-21M1 烟灶蒸烤式

集成灶均价在 4910元左右，分体式购买烟+灶+嵌入式电蒸烤箱均价 6279 元，集成灶相对分体式的溢

价率是-21.81%。 

 

图表 4. 烟灶消式集成灶与分体式购买线下价格对比（采用

20M4-21M1 均价）：集成灶溢价率 0.83% 

 图表 5.烟灶消式集成灶与分体式购买线上价格对比（采用

20M4-21M1 均价）：集成灶溢价率 74.20% 

（元）

 

 （元）

 

资料来源：奥维云网，中银证券  资料来源：奥维云网，中银证券 
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图表 6. 烟灶蒸式集成灶与分体式购买线下价格对比（采用

20M4-21M1 均价）：集成灶溢价率-3.56% 

 图表 7. 烟灶蒸式集成灶与分体式购买线上价格对比（采用

20M4-21M1 均价）：集成灶溢价率 41.26% 

（元）

 

 （元）

 

资料来源：奥维云网，中银证券  资料来源：奥维云网，中银证券 

 

图表 8. 烟灶蒸烤一体式集成灶与分体式购买线下价格对

比（采用 20M5-21M2 均价）：集成灶溢价率-8.63% 

 图表 9. 烟灶蒸烤一体式集成灶与分体式购买线上价格对比

（采用 20M5-21M2均价）：集成灶溢价率+34.30% 

（元）

 

 （元）

 

资料来源：奥维云网，中银证券  资料来源：奥维云网，中银证券 

 

2.2 集成灶与方太集成烹饪中心产品相比，价格优势较大 

随着近吸、集成概念在厨电市场关注度的提升，传统厨电也推出近似概念产品以进一步提升市场份

额。2019年方太推出第一代集成烹饪中心，其以有别于集成灶的排烟设计、空间实用性和节能降噪，

在同质化的集成厨电市场激起千层浪。方太集成烹饪中心采用上排烟方式，将进烟口设计在台面上

方 335mm 高、900mm 宽，这个高宽能实现在油烟源点上方大面积拢吸油烟。另外，方太集成烹饪中

心将油烟机、燃气灶、蒸箱、烤箱、蒸烤一体五合一，给用户带来整体的厨房烹饪解决方案。 
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图表 10. 方太集成烹饪中心产品展示  图表 11. 方太集成烹饪中心和集成灶排烟方式不同 

 

 

 

资料来源：方太官网，中银证券  资料来源：华商韬略公众号，中银证券 

 

我们选择火星人、浙江美大、帅丰品牌蒸烤一体式集成灶以及方太烟灶蒸烤式集成烹饪中心进行价

格对比，火星人、美大官方旗舰店蒸烤一体灶均只有 1 个型号，帅丰旗舰店则有 3 个型号，价格在 1

万元上下，方太集成烹饪中心(烟灶蒸烤系列)价格为 2 万元左右，相比来说集成烹饪中心价格水平更

高，偏向于高端市场。 

 

图表 12. 集成灶畅销机型与方太烹饪中心价格对比 

公司名称 型号 天猫旗舰店价格 

(元) 

集成灶溢价率(%) 

方太集成烹饪中心 

 

X1S+X2.iA 20080  

X2A+X2.iA 18300  

X1A+X2.iA 19800  

火星人蒸烤一体集成灶 E5BC01 11799 (41.24) 

浙江美大蒸烤一体集成灶 X9ZK 11999 (40.24) 

 

帅丰电器蒸烤一体集成灶 

 

U1M-7B-90T 12880 (35.86) 

U7-7B-907 11880 (40.84) 

U7-7B-80T 10980 (45.32) 

资料来源：方太、火星人、浙江美大、帅丰电器天猫官方旗舰店，中银证券 

注：集成灶溢价率是与 X1S款方太集成烹饪中心比较得出，集成灶溢价率=集成灶价格/方太集成烹饪中心价格-1 

 

图表 13.方太烹饪中心单独部件价格 

抽油烟机型号 价格（元） 集成烹饪机型号 价格（元） 

X1S 7599 X2.iA 12999 

X2A 7720 X2Z.i 10499 

X1A 7299 X1 6679 

资料来源：方太集成烹饪中心官方旗舰店，中银证券 
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2.3 考虑集成灶节省下方一米橱柜情形，集成灶价格优势明显 

集成灶产品在安装时可节约下方一米橱柜的价格，假设橱柜单价 3000 元，在此情形下，集成灶产品

相对分体式产品的价格优势明显。 

 

图表 14. 集成灶产品与分体式购买传统厨电（考虑一米橱柜）价格对比（单位：元） 

  集成灶 分体式购买（考虑橱柜） 集成灶溢价率(%) 

线下 

烟灶消 7529 10468 (28.07) 

烟灶蒸 11845 15282 (22.49) 

烟灶蒸烤 12179 16329 (25.42) 

线上 

烟灶消 4886 5805 (15.83) 

烟灶蒸 8795 9226 (4.67) 

烟灶蒸烤 8433 9729 (9.12) 

资料来源：奥维云网，中银证券 
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3 集成灶产品性能优势较为明显 

对比集成灶与分体式厨电，集成灶在控烟能力、节省空间、降噪等方面具有较为明显的优势，同时

对于消费者担忧的油烟机清洁问题，头部集成灶品牌升级自清洁功能以提高产品体验感。 

 

3.1 油烟吸净率高 

集成灶相对于传统烟机，油烟吸净率优势明显，集成灶的吸烟腔相比传统烟灶要更接近烟源，可有

效提高油烟吸净率及油脂分离度，据中商产业研究院数据集成灶油烟吸净率可达 95%以上（中商产

业研究院，2020 年集成灶行业市场发展前景及投资研究报告），油脂分离度高可有效减少机器内的

油污附着延长机器寿命，同时减少油脂的大气排放。集成灶产品油烟吸净率较高的原因主要有以下

几个因素： 

1）集成灶负压口离油烟产生的位置更近，吸油烟效果更好。油烟在产生之后会经过收缩升腾和混合

扩散；吸烟装置的风口距离油烟产生位置越近，吸烟效果就越好。传统油烟机的吸烟距离一般在 65cm

高度，位于油烟扩散区以上，已经开始扩散的油烟将很难被全部吸收。而集成灶运用微空气动力学

原理，采用侧吸下排方式吸烟，电机位置在主机体下方，吸烟距离只有 15-30cm，这个高度被称为“黄

金控烟区”；且由于油烟质量更重，所以在同等风量下，向下吸比往上抽的方式排烟效率更高。集成

灶利用这些原理设计控烟结构，大大提高了排烟效率。 

2）集成灶具有独特的烟腔结构，拢烟效果更明显。叶轮运转时，会吸收周围的空气然后再排出去，

使得烟腔区域内的压强低于周边压强，进而产生负压，吸走油烟，可以说负压区（也称为拢烟区）

的设置会直接影响吸油烟效果。传统油烟机由于吸烟口无法一次性容纳大量油烟，普遍存在跑烟问

题。而集成灶设有独特的拢烟结构，可以有效解决跑烟问题。以火星人为例，X7型的帆船弧线吸烟

口结合集功用和拢烟于一体的顶部置物台，在很大程度上可以阻挡油烟的扩散，即使是爆炒情况下

的油烟量也可以通过 X7的 20°下压调节，达到更短的油烟运动路径。 

 

图表 15. 集成灶负压口位置更近  图表 16. 火星人设计独特的拢烟结构有效解决跑烟问题 

 

 

 

资料来源：GDBOSS 厨卫，中银证券  资料来源：火星人微信公众号，中银证券 
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3.2 空间利用率高 

我国房屋结构中，中小户型住宅为绝对主体，且城市级别越高，中小户型住宅占比越高。根据克而

瑞地产研究，2019 年一线/二线/三四线样本城市中，中小户型住宅成交套数占比分别为 92%/88%/87%，

而中小户型住宅的厨房可用空间普遍偏小，对厨房用具的选择、布局有一定限制。 

 

图表 17.重点监测城市普通住宅项目各面积段成交套数占比：中小户型住宅为绝对主体 

14.08% 11.70% 7.53%
17.59% 9.49% 6.97%

24.22%
14.87%

10.38%

26.12%

12.75%
9.02%

15.69%

15.16%

13.44%

15.71%

15.49%
14.04%

17.93%

23.10%
28.05%

15.68%

26.45%
28.43%

0%

20%

40%

60%

80%

100%

一线城市 二线城市 三四线城市 一线城市 二线城市 三四线城市

2018年 2019年

>180m² 160-180m² 140-160m² 120-140m² 100-120m²

90-100m² 80-90m² 70-80m² <70m²
 

资料来源：CRIC 研究，中银证券 

注：根据住房和城乡建设部相关规定，90 平米以下的户型为小户型，90~144 平米之间的户型称之为中户型，144平米以上的

户型称之为大户型。 

 

集成灶产品在厨房装修时，具有如下的空间使用优势： 

1）不占用吊柜。无论是顶吸式还是侧吸式的传统油烟机，都会占用烟机上方的吊柜空间，而集成灶

的电机位置在机体下方，可有效释放油烟机上方的橱柜空间。 

2）充分利用灶台下方空间。集成灶灶台的下方空间可以整合消毒柜、烤箱或蒸柜等设施，集成化的

产品结构较好地解决了厨房面积较小与消费者对于新兴厨电品类需求上升的矛盾。消费者在认同集

成灶优点中，节省空间成为仅次于排油烟效果好的原因。 

 

图表 18. 集成灶空间利用率更高 

 

资料来源：GDBOSS 厨卫，中银证券 
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3.3 集成灶产品噪音相对较小 

集成灶运用微空气动力学原理，采用侧吸下排方式让油烟顺着烟腔向下吸走，因而在构造上与传统

油烟机将噪音源置于头部附近不同，集成灶的风机在灶台之下，拉大了噪音源和人耳的距离，有灶

台等作为隔音体阻挡噪音传播，噪音传递过程经过多重削弱，人耳所能听到的噪音有效降低；且多

数集成灶品牌应用超低噪声技术和静音风道设计技术，实现烹饪超静音。 

 

图表 19. 传统烟灶噪声源位置  图表 20. 集成灶噪声源位置 

 

 

 

资料来源：集成灶百家号，中银证券  资料来源：集成灶百家号，中银证券 

 

3.4 集成灶品牌推出自动清洗功能以解决清洁痛点 

由于饮食习惯，中国厨房通常为油烟重地，使用时间越长烟灶产品的油污堆积问题越严重。针对烟

灶清洁问题，传统烟灶和集成灶均想办法进行应对，如市场上出现可以“免拆洗”传统油烟机及自动清

洗的集成灶。参考奥田电器官网，市场上常见的集成灶自动清洗主要有两种：蒸汽清洗、电热清洗。  

1）蒸汽式自清洁技术原理：将水加热产生的水蒸汽导入风机内，接触叶轮，达到清洗的目的，通过

进水过滤、高压吸水、高温汽化、自动清洗、油渍尽排、自动烘干六步完成净油全过程。  

2）加热式自清洁技术原理：加热蜗壳，通过蜗壳隔空向叶轮传热，软化叶轮脏污。因为油垢在蜗壳

上形成，通过加热蜗壳来融化油垢可以增加安全性。 

由此可见，集成灶的自动清洗是通过加热、高温、蒸汽等方式，既能实现自清洁的目的，又能保护

集成灶的内部电机和零件等不受损伤。 

 

图表 21. 集成灶自清洁功能 

 

资料来源：中华集成灶网，中银证券 
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通过对比集成灶产品与分体式烟灶及嵌入式产品的均价，集成灶产品在线下渠道的产品价格与分体

式厨电价格基本相当，而传统厨电线上渠道布局较集成灶品牌更为完善，产品矩阵也更为丰富，品

牌竞争也相对更加激烈，因此集成灶产品在线上不具备价格优势。若考虑集成灶产品可节省一米橱

柜的情形下，其相对传统厨电在线上线下的价格具有较为明显的优势。 

对比集成灶与分体式厨电，集成灶在控烟能力、节省空间、降噪等方面具有较为明显的优势，同时

对于消费者担忧的油烟机清洁问题，头部集成灶品牌升级自清洁功能以提高产品体验感。 

综上，集成灶产品具有较强的性价比优势，产品渗透率有望持续提升。 
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4 风险提示 

受房地产行业波动影响的风险 

厨房电器行业的景气程度与房地产行业的关联性较高。房地产行业未来调控方向和调控力度具有较

高的不确定性，如果调控政策导致房地产市场交易长期低迷，住房装修及厨房电器需求将相应减少，

从而将对行业内公司生产经营带来不利影响。因此，公司存在因房地产行业波动导致业绩下降的风

险； 

持续技术创新风险 

目前集成灶行业正处于快速发展阶段，消费者对集成灶产品的消费需求逐步提升，如果公司对技术、

产品和市场的发展趋势不能正确判断，对行业关键技术、需求的发展动态不能及时掌控，无法根据

社会和客户的需求及时进行产品或技术更新，将导致行业内公司的市场竞争力下降； 

主要原材料价格波动风险 

行业主要原材料为各类板材、燃气配件、电器及配件、五金件以及玻璃配件等，若未来主要原材料

价格出现持续大幅上升，将不利于公司的成本控制，进而影响行业内公司盈利水平； 

市场竞争加剧的风险 

集成灶行业规模的快速扩张以及相对较高的利润水平，吸引了大量企业进入本行业,行业竞争日益激

烈。此外，主要传统烟灶生产厂商目前尚未深入涉足集成灶行业，未来其一旦全面进入，将凭借强

大的资金、品牌和渠道优势，对现有集成灶专业生产厂商形成冲击，从而可能改变集成灶行业竞争

格局，导致公司面临市场竞争加剧风险。 
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对使用本报告的材料而引致的损失负任何责任。本报告对其中所包含的或讨论的信

息或意见的准确性、完整性或公平性不作任何明示或暗示的声明或保证。阁下不应

单纯依靠本报告而取代个人的独立判断。本报告仅反映证券分析师在撰写本报告时

的设想、见解及分析方法。中银国际集团成员可发布其它与本报告所载资料不一致

及有不同结论的报告，亦有可能采取与本报告观点不同的投资策略。为免生疑问，

本报告所载的观点并不代表中银国际集团成员的立场。 

本报告可能附载其它网站的地址或超级链接。对于本报告可能涉及到中银国际集团

本身网站以外的资料，中银国际集团未有参阅有关网站，也不对它们的内容负责。

提供这些地址或超级链接（包括连接到中银国际集团网站的地址及超级链接）的目

的，纯粹为了阁下的方便及参考，连结网站的内容不构成本报告的任何部份。阁下

须承担浏览这些网站的风险。 

本报告所载的资料、意见及推测仅基于现状，不构成任何保证，可随时更改，毋须

提前通知。本报告不构成投资、法律、会计或税务建议或保证任何投资或策略适用

于阁下个别情况。本报告不能作为阁下私人投资的建议。 

过往的表现不能被视作将来表现的指示或保证，也不能代表或对将来表现做出任何

明示或暗示的保障。本报告所载的资料、意见及预测只是反映证券分析师在本报告

所载日期的判断，可随时更改。本报告中涉及证券或金融工具的价格、价值及收入

可能出现上升或下跌。 

部分投资可能不会轻易变现，可能在出售或变现投资时存在难度。同样，阁下获得

有关投资的价值或风险的可靠信息也存在困难。本报告中包含或涉及的投资及服务

可能未必适合阁下。如上所述，阁下须在做出任何投资决策之前，包括买卖本报告

涉及的任何证券，寻求阁下相关投资顾问的意见。 
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