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[Table_Main] 
云化带来 ERP 行业产品边界拓宽，工业互联

网和国产化存在预期差 

增持（维持） 
投资要点 

 行情回顾：上周（7.26-7.30）计算机行业(中信)指数下跌 4.21%，沪深 300

指数下跌 5.46%，创业板指数下跌 0.86%。今年因财政压力、七一党庆，信
创党政招标推后，经过调研我们预计放量招标或在 8 月底之前来临；行业
信创越接近 11 月越热烈。今年招标体量较大，且去年有部分收入延迟到今
年确认，因此今年相关企业的收入有望达到翻倍以上，事件驱动相关公司
股价继续反弹。板块上，我们继续首推基本面拐点较大、业绩持续兑现的信
创方向，推荐东方通、中国长城、中国软件、神州数码、太极股份，关注中
望软件、诚迈科技、海量数据、福昕软件；其次是景气度高、估值便宜的网
络安全，推荐奇安信、启明星辰、绿盟科技，关注深信服；云计算方面，企
业数字化国产化需求持续高景气，竞争格局逐渐清晰，龙头加速受益，标的
上推荐：用友网络、金山办公、广联达，关注明源云、金蝶国际等。 

 市场在逐渐提升对用友网络产品力的认知。基于我们组织的一系列制造业
企业的调研，我们发现在很多客户的招标过程中，用友体现出了对行业的
深刻理解，这种 know-how 的积累已经超越了很多用户自身，很多时候用友
比客户更了解客户所处的行业，在招标过程中往往成为打动客户的主要抓
手。 

 用友网络的平台化战略正在拓展用友的产品边界。用友通过上云从而实现
平台化的发展，把自己的产品从传统的中后台财务模块，借助于云平台，慢
慢往前台业务系统去延伸，用友已经具备了自己的即时通信、MES、PLM、
OA、CRM 等一系列产品，从而获得了更多的客户数和单客户价值，实现收
入上的量价双击。 

 用友网络的工业互联网逻辑提升未来市场空间。资本市场对于用友的制造
领域和工业互联网产品没有体现预期。虽然这块收入占比较小，但是未来
市场空间较大。用友 60%的客户来自于制造业，对于工业互联网有客户、
产品和生态优势。用友从企业的管理信息化起步，处于工业和互联网中间
的环节，是工业互联网的一个实施枢纽，用友在工业互联网领域的发展具
有很大的想象力。根据 IDC 数据，2020 年下半年用友在中国工业云应用解
决方案市场份额为 12.5%，为行业第一名。 

 国产化风雨欲来。根据上市公司提供的数据，随着国产化政策的持续加码，
央企的十四五期间市场规模达到千亿级别，加上国企和大型民企，国产化
市场的天花板更高。用友网络在央国企国产化方面的优势非常明显，不仅
有经验和渠道方面的支持，同时也有客户结构方面的口碑与粘性存在，我
们预计用友网络在这几千亿的市场中可以拿到更占优势的市场份额。 

 随着后续大型标杆客户订单的持续披露，以及三四季度业绩的加速释放，
用友网络作为当前计算机板块相对低估的龙头品种，会有很强的向上动力。 

 风险提示：信息创新、网络安全进展低于预期；行业后周期性；疫情风险超
预期。 
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1.   行业观点 

1.1.   行业走势回顾 

上周（7.26-7.30）计算机行业(中信)指数下跌 4.21%，沪深 300 指数下跌 5.46%，创

业板指数下跌 0.86%。 

图 1：上周涨幅前 5  图 2：上周跌幅前 5 

300559.SZ 佳发教育 45.82% 

688768.SH 容知日新 40.61% 

300687.SZ 赛意信息 22.62% 

688086.SH 紫晶存储 22.39% 

300036.SZ 超图软件 13.05% 
 

 

300010.SZ 豆神教育 -27.56% 

603171.SH 税友股份 -20.17% 

300588.SZ 熙菱信息 -19.83% 

300561.SZ 汇金科技 -15.80% 

300556.SZ 丝路视觉 -15.57% 
 

数据来源：Wind 资讯，东吴证券研究所  数据来源：Wind 资讯，东吴证券研究所 

 

图 3：上周换手率前 5 

688768.SH 容知日新 227.71% 

688296.SH 和达科技 192.86% 

300311.SZ 任子行 138.68% 

300588.SZ 熙菱信息 103.33% 

603171.SH 税友股份 92.23% 
 

数据来源：Wind 资讯，东吴证券研究所 

1.2.   上周行业策略 

行情回顾：上周（7.26-7.30）计算机行业(中信)指数下跌 4.21%，沪深 300 指数下跌

5.46%，创业板指数下跌 0.86%。今年因财政压力、七一党庆，信创党政招标推后，经过

调研我们预计放量招标或在 8 月底之前来临；行业信创越接近 11 月越热烈。今年招标

体量较大，且去年有部分收入延迟到今年确认，因此今年相关企业的收入有望达到翻倍

以上，事件驱动相关公司股价继续反弹。板块上，我们继续首推基本面拐点较大、业绩

持续兑现的信创方向，推荐东方通、中国长城、中国软件、神州数码、太极股份，关注

中望软件、诚迈科技、海量数据、福昕软件；其次是景气度高、估值便宜的网络安全，

推荐奇安信、启明星辰、绿盟科技，关注深信服、安恒信息等；云计算方面，企业数字

化国产化需求持续高景气，竞争格局逐渐清晰，龙头加速受益，标的上推荐：用友网络、

金山办公、广联达，关注明源云、金蝶国际等。 

用友网络是我们的 8 月金股，具体的推荐逻辑如下： 

1.市场在逐渐提升对用友产品力的认知。基于我们组织的一系列制造业企业的调研，

我们发现在很多客户的招标过程中，用友体现出了对行业的深刻理解，这种 know-how

的积累已经超越了很多用户自身，很多时候用友比客户更了解客户所处的行业，在招标
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过程中往往成为打动客户的主要抓手。 

2.用友网络的平台化战略正在拓展用友的产品边界。用友通过上云从而实现平台化

的发展，把自己的产品从传统的中后台财务模块，借助于云平台，慢慢往前台业务系统

去延伸，用友已经具备了自己的即时通信、MES、PLM、OA、CRM 等一系列产品，从

而获得了更多的客户数和单客户价值，实现收入上的量价双击。 

3.用友网络的工业互联网逻辑提升未来市场空间。资本市场对于用友的制造领域和

工业互联网产品没有体现预期。虽然这块收入占比较小，但是未来市场空间较大。用友

60%的客户来自于制造业，对于工业互联网有客户、产品和生态优势。用友从企业的管

理信息化起步，处于工业和互联网中间的环节，是工业互联网的一个实施枢纽，用友在

工业互联网领域的发展具有很大的想象力。根据 IDC 数据，2020 年下半年用友在中国

工业云应用解决方案市场份额为 12.5%，为行业第一名。 

4.国产化风雨欲来。根据上市公司提供的数据，随着国产化政策的持续加码，央企

的十四五期间市场规模达到千亿级别，加上国企和大型民企，国产化市场的天花板更高。

用友网络在央国企国产化方面的优势非常明显，不仅有经验和渠道方面的支持，同时也

有客户结构方面的口碑与粘性存在，我们预计用友网络在这几千亿的市场中可以拿到更

占优势的市场份额。 

随着后续大型标杆客户订单的持续披露，以及三四季度业绩的加速释放，用友网络

作为当前计算机板块相对低估的龙头品种，会有很强的向上动力。 

 

 

  



行业行业跟踪周报 

5 / 21 

 

 

 

 

东吴证券研究所 
请务必阅读正文之后的免责声明部分 

 

[Table_Yemei] 行业点评报告 
 

2.   市场在逐渐提升对用友网络产品力的认知。 

基于我们组织的一系列制造业企业的调研，我们发现在很多客户的招标过程中，用

友体现出了对行业的深刻理解，这种 know-how 的积累已经超越了很多用户自身，很多

时候用友比客户更了解客户所处的行业，在招标过程中往往成为打动客户的主要抓手。 

通过大型企业客户提升行业竞争力。ERP 厂商需要对企业进行流程化改造，行业

know-how 的积累往往是打动客户的最重要抓手。在技术实现相对便捷的当下，对行业

需求的深刻理解才是云厂商的竞争壁垒。大型企业客户对产品的要求更多体现了技术和

行业需求的发展方向，促进云厂商产品和平台更加成熟，使其具有更强的内生和复制能

力，从而在未来的业务拓展过程中占领更多市场需求，降低更多产品成本。 

大型客户的商业壁垒极高。大型客户需要云厂商做到上至行业洞察和企业战略理解，

中至业务咨询规划，下至技术与产品支撑落地，还要求具备持续运营能力和极富经验的

项目交付能力。云厂商进军大型企业客户市场时，应该具备全面的能力，才可以持续运

营客户获取收益。用友在大客户领域有足够长的时间和项目支撑其积累出相应的 know-

how，从而建立起自己的商业壁垒。 

用友在大企业客户领域积累深厚。用友在高端市场中市占率国内厂商第一，2020 年

成功签约了国家电网、中国海油、贵州茅台、国家开发银行、大疆创新等一批大型综合

性集团企业和标杆客户。根据 2020 年年报，YonBIP 的客户数量已达到 4949 家，NC 

Cloud 的客户数量达到 876 家，在央企客户中应用广泛，客户数量在同业里遥遥领先。

大客户主导的客户结构间接降低了用友的公有云占比，但反而体现了用友的大客户竞争

优势。 

华为在核心领域采用 YonBIP，意义深远。用友在 2020 年报中首次披露与华为在财

经领域合作，而财经领域是数智化转型企业的核心和基础，华为选择用友，是对 YonBIP

在财经领域的产品能力和持续创新的信任，具有很强的标杆效应。华为正在多个领域与

用友合作创新 YonBIP 应用。 

大型企业客户高认可，与客户价值实现双赢。根据用友官方披露，2020 年大型企业

客户的续费率为 98%，截止到 2021 年一季度续费率保持在 95%的高位，体现了大型企

业客户对于用友产品的高认可度。随着用友客户成功体系的不断推进发展，大客户的续

费率有望继续提升。 

 

3.   用友网络的平台化战略正在拓展用友的产品边界。 

用友通过上云从而实现平台化的发展，把自己的产品从传统的中后台财务模块，借

助于云平台，慢慢往前台业务系统去延伸，用友已经具备了自己的即时通信、MES、PLM、
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OA、CRM 等一系列产品，从而获得了更多的客户数和单客户价值，实现收入上的量价

双击。 

上云是数字化转型的基础。在全球数字经济背景下，云计算成为企业数字化转型的

必然选择。新一代数字化转型平台首先应基于云环境构建，拥有云在承载环境、扩展能

力和融合服务方面所具备的诸多天然优势。基于云环境开发的应用系统天然具备云架构

所带来的的随需扩展、分布式架构、高可用性等一系列特性优势。 

图 4：打造云和智能为核心的数字平台 

 

数据来源：IDC2019，东吴证券研究所 

ERP 云化拓宽产品边界。上云后基于平台化的逻辑，ERP 从单一的企业后台管理

产品，逐步扩展到中台 PaaS 管理，再延伸到前台业务营销、客户关系管理、供应商管

理和生产制造等环节，这些以前都不属于狭义 ERP 范畴的软件领域，都将成为云化 ERP

的增量市场。中台 PaaS 打造出的云生态，方便第三方在平台上开发、销售软件产品，

ERP 厂商从中抽成将成为新的商业模式。 

图 5：用友云生态云图 
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数据来源：用友网络官网，东吴证券研究所整理 

云化提升 ERP 厂商经营质量。相比传统软件时代，ERP 厂商通过为客户提供云产

品、对企业客户进行 IT 架构升级，提高了 ERP 市场天花板；同时受益于下游需求旺盛

和产品边界拓宽，客户数量和单客户价值持续提升；中台和生态建设把沉淀的行业 know-

how 具化为产品标准化程度的提高，ERP 厂商转云后经营规模和经营质量都有了明显优

化。 

图 6：用友网络 2015-2020 年销售费用率  图 7：用友网络 2015-2020 年销售人效（单位：百万元） 

 

 

 

数据来源：Wind，东吴证券研究所  数据来源：公司年报，东吴证券研究所 

 

4.   用友网络的工业互联网逻辑提升未来市场空间。 

资本市场对于用友的制造领域和工业互联网产品没有体现预期。虽然这块收入占比
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较小，但是未来市场空间较大。用友 60%的客户来自于制造业，对于工业互联网有客户、

产品和生态优势。用友从企业的管理信息化起步，处于工业和互联网中间的环节，是工

业互联网的一个实施枢纽，用友在工业互联网领域的发展具有很大的想象力。根据 IDC

数据，2020 年下半年用友在中国工业云应用解决方案市场份额为 12.5%，为行业第一名。 

用友精智工业互联网平台（简称精智平台）是用友 BIP 面向工业企业的全面应用，

是社会化智能云平台，由边缘计算层、IaaS 层、PaaS 层和 SaaS 层构成，功能全面。一

方面精智平台可以帮助企业提升业务质量，实现业务重构与创新。公司基于技术中台、

数据智能中台及业务中台三大中台产品，赋予企业中台构建能力，帮助企业管控安全、

提高质量、增升效率、降低成本、缩短交期，从而提升竞争力。另一方面，精智平台可

以覆盖企业全价值链。精智平台针对于企业的设计生产、企业管理、上下游采购营销、

供应链金融、支付清算等内外整个产业链都推出了相关云产品，帮助企业实现由内到外

全面数字化转型。 

 

 

 

图 8：用友精智工业互联网平台整体架构 

 

数据来源：公司官网，东吴证券研究所 

用友作为管理软件起步的工业互联网服务商，充分运用原有业务优势，找准行业定

位，制定了清晰的战略规划。区别于制造业起家的卡奥斯、三一和互联网起家的腾讯、

阿里等，用友从管理信息化起步，处于连接工业和互联网的中间环节，是企业上云必不

可少的枢纽。基于该优势，用友制定了“两项融合，两种模式，五大支撑”的工业互联
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网战略。 

（1）两项融合：基于管理信息化基础，垂直打通工业互联网这条线，横向打通企

业内外。垂直延伸更多针对企业内部资源管理，包括设备上云和智能制造，通过融合物

联网和企业管理信息化系统，让物联网数据真正创造价值。例如，将设备数据和资产管

理结合可以实现设备自动巡检，既能提高生产安全性又能降低维护成本。横向延伸更多

站在企业外部连接的角度，通过和互联网龙头合作，提高产业上下游的协同效率。 

（2）两种商业模式：对大型企业，用友帮助其建设私有云的工业互联网平台；对

中小企业，推出政府主导的公有云中小企业套餐。中小企业套餐涵盖智能制造诊断、设

备上云和安全上云三部分，包括基础应用和深度应用，其中基础应用由政府买单，有望

显著提升中小企业的上云速度和上云比例。 

（3）五大支撑：包括基础技术平台 IUAP 和用友自研的物联网平台的技术支撑、

新道科技产教融合的人才支撑以及和中国工业互联网研究院合作的产能支撑等。 

图 9：用友精智工业互联网平台整体业务流程 

 

数据来源：公司官网，东吴证券研究所 

用友工业云国内市占率第一，已获得多个标杆。根据 IDC 数据，2020 年下半年用

友在中国工业云应用解决方案市场份额为 12.5%，为行业第一名。截至 2021 年 7 月，用

友精智工业互联网平台服务企业超过 140 万家，其中大型企业近 1 万家；生态伙伴超

6500 个，伙伴应用超 13000 个。用友精智工业平台凭借其出色的产品能力，已经获得江

铜集团、新朋联众、双良集团和鞍钢集团等多个不同行业的标杆客户，足以证明其产品

能力获得不同行业大客户认可。 

图 10：2020年下半年用友在中国工业云应用解决方案市场份额为 12.5% 
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数据来源：IDC，东吴证券研究所 

表 1：标杆客户列举 

标杆客户 项目描述 精智工业平台运用效果 

江铜集团 以数智化深挖工厂潜力 
物资直接采购成本降低 15%，能源利用率

提高 10% 

新朋联众 
面向中型离散制造企业的智能

化生产 
人均产值提升 79.8%，缺陷率下降 0.2% 

双良集团 
基于能源设备联网实现服务化

转型 

上线设备总数 20796 台，上线客户总数

10324 家，服务利润上升 

1500% 

鞍钢集团 基于企业互联的产业服务平台 
服务 10 万余家客商，12738 个物料组，

2825 名服务专家，降采比例为 2.8% 

数据来源：公司官网，东吴证券研究所 

5.   国产化政策持续加码。 

根据上市公司提供的数据，随着国产化政策的持续加码，央企的十四五期间市场规

模达到千亿级别，加上国企和大型民企，国产化市场的天花板更高。用友在央国企国产

化方面的优势非常明显，不仅有经验和渠道方面的支持，同时也有客户结构方面的口碑

与粘性存在，预计用友在这几千亿的市场中可以拿到更占优势的市场份额。 

国产化为民族 ERP 厂商带来新空间。在国内高端 ERP 市场中，SAP 和 Oracle 处于

垄断地位。根据中国工业技术软件化产业联盟数据，2019 年国内高端 ERP 市场中用友

市场份额仅 12%，就已在国内厂商中排名第一，SAP 和 Oracle 合计占比超过 50%，因
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此未来国产化替代空间十分广阔。ERP 作为企业数据的重要承载平台，国产化进程正伴

随企业上云来完成。根据我们对下游客户的调研，假设平均每家央企每年在 ERP 上的支

出超过 2 亿元，十四五期间仅央企 ERP 市场规模就会达到千亿级别，此外还有国企与

大型民企国产化市场亦值得期待。 

图 11：2019年中国高端 ERP 市场份额 

 

数据来源：中国工业技术软件化产业联盟，东吴证券研究所 

国产大潮山雨欲来，高端市场更进一步。公司不断提升自主创新水平，成为中国电

子工业标准化技术协会信息技术应用创新工作委员会 ERP 与财务工作组组长单位，既

代表了技术实力，也体现了官方的信任。用友已携手生态伙伴打造国产化全栈联合解决

方案，在国产化发展过程中牢牢把握行业话语权。 

随着后续大型标杆客户订单的持续披露，以及三四季度业绩的加速释放，用友作为

目前计算机板块相对低估的龙头品种，会有很强的向上动力。 

 

当前覆盖： 

信创：中国软件、东方通、卫士通、中国长城、太极股份、神州数码； 

云计算：用友网络、金山办公、优刻得、广联达； 

医疗信息：卫宁健康； 

工业互联网：中控技术、东方国信、科远智慧； 

军工信息：中国海防、卫士通； 

网安：安恒信息、启明星辰、拓尔思、美亚柏科、绿盟科技、卫士通、格尔软件、

中新赛克、奇安信； 

人工智能：科大讯飞，拓尔思； 

SAP, 30%

Oracle, 20%

用友, 12%

浪潮, 9%

金蝶, 7%

微软, 5%

infor, 4%

航天信息, 

3%

东软, 3%

IBM, 2%
其他, 5%
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金融科技：长亮科技、恒生电子。  
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6.   行业动态 

6.1.   人工智能 

「翼方健数」完成超 3 亿元 B+轮融资，希望通过隐私计算技术帮助客户释放数据

价值 

专注隐私安全计算领域的大数据和人工智能科技公司「翼方健数」（BaseBit.ai），

已于日前完成超过 3 亿人民币的 B+轮融资。本轮融资投资方暂未披露。翼方健数是 36

氪持续关注的一家公司。其成立于 2016 年，在整体定位上，公司以隐私安全计算为基

础，为医疗、政务等行业提供软硬件一体的大数据和人工智能全栈式解决方案，希望建

设在数据安全和个人隐私保护基础上的数据开放生态和数据共享协作环境。 

来源：https://36kr.com/p/1330376317933828 

百家云获数亿元 C 轮融资，估值超 30 亿元 

一站式视频技术服务商「百家云」已于近日获得数亿元 C 轮融资，投资方为行知资

本。融资资金将主要用于：一是加大研发投入，尤其是在视频技术和人工智能等领域；

二是继续发力多元化经营战略，通过自主创新和兼并收购等方式，扩大产品边界，保持

企业规模快速增长。百家云成立于 2017 年，是一家拥有音视频核心技术和知识产权的

国家级高新技术企业，主要向汽车、金融、医疗、泛教育等多个领域的知名企业及政府

机构提供一站式视频技术服务，主营业务包括四大方向：视频 SaaS/PaaS 服务、视频云

产品和软件、视频 AI 和系统解决方案及智能硬件。 

来源：https://36kr.com/p/1329884111296516 

「iLabService 释普科技」连续获得上亿元 preA 和 A 轮融资，软硬一体实现实验

室数字化 

「iLabService 释普科技」宣布于近日完成由经纬中国领投，老股东明势资本、凯泰

资本、TSVC 清谷资本等跟投的 A 轮近亿元融资；年初获得由明势资本领投，凯泰资本、

TSVC 清谷资本跟投的 Pre-A 轮融资。两轮累计融资额上亿元。iLabService 释普科技成

立于 2017 年 1 月，总部位于上海，致力于应用物联网、人工智能、大数据技术打造全

球领先的整合型数字智能实验室综合服务。 

来源：https://36kr.com/p/1327380093573384 

 

6.2.   金融科技 

视野数科宣布完成新一轮考拉基金领投的数千万元融资 

北京视野智慧数字科技有限公司(简称“视野数科”)近日完成数千万元新一轮融资。

本轮由考拉基金领投，清控银杏管理的中小企业发展基金等原股东跟投。本轮融资将用

于补充业务快速增长流动资金需要以及多个新数据平台产品研发。随着本轮融资助推，

视野数科将迈入多产品线和多类型服务客群的新发展阶段，也将从金融数据提供商升级

转型为金融产业数据服务方案解决商。 

来源：https://36kr.com/p/1331657524915592 
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全球金融科技应用场景大赛正式启动 

7 月 29 日下午，全球金融科技应用场景大赛征榜动员会在金融街 i 客厅举办，面向

在京持牌金融机构的金融科技应用场景项目正式展开征集。此次大赛最终将评选出十个

优秀榜单项目在 10 月举行的 2021 金融街论坛年会上进行路演展示。此次大赛以科技创

新引领金融领域的技术突破与场景拓展，在银行科技、支付与清结算智能化、金融市场

科技、保险金融科技、智能顾投、民生领域金融服务等应用领域，形成一批国际先进的

应用场景，大力推进示范应用场景落地。 

来源：https://new.qq.com/rain/a/20210729A0F1UF00 

《2021 中国金融科技企业首席洞察报告》发布 

近日，由中国互联网金融协会金融科技发展与研究专委会、毕马威中国共同撰写的

《2021 中国金融科技企业首席洞察报告》（以下简称《报告》）正式对外发布。《报告》

总结提炼出金融科技发展的十大特点：一是金融科技企业对行业未来发展充满信心。二

是银行业数字化转型走在前列，资管业和保险业步伐加快。三是金融机构与金融科技企

业合作日趋紧密。四是金融科技领域投融资活动持续活跃。五是产品质量、技术水平、

创新程度是金融科技企业三大核心竞争力。六是大数据、人工智能、云计算为当前主要

应用的核心技术。七是金融科技企业研发费用占比仍有较大上升空间。八是金融科技专

利申请量和科技人才占比明显提高。九是企业参与各类标准制定的积极性较高，但国际

标准参与程度仍待提升。十是缺乏复合型金融科技人才是当前金融科技企业面临的重要

挑战。 

来源：https://www.financialnews.com.cn/kj/jrcx/202107/t20210729_224630.html 

 

6.3.   企业 SaaS 

「微茗智能」获数千万 Pre-A 轮融资，专注金属加工领域智能制造 

金属加工领域工业互联网服务商微茗智能科技完成百咖资本领投的数千万 Pre-A 轮

融资。本轮融资将主要用于产品升级、业务拓展、人才引进和渠道建设。微茗智能科技

成立于 2016 年，专注于为精密加工领域客户提供车间协同智能化、产线柔性智能化、

机床感知智能化服务。公司已服务了汽车、轨道交通、航空航天、装备制造、医疗、3C

等领域的多家头部客户。根据微茗提供的数据，金属加工存量市场设备超 2000 万台，

实际设备联网率不超过 5%，且每年金属加工设备增量在 70 万台左右，按每台设备联网

成本在 5000-10000 元计算，金属加工领域工业互联网市场有超千亿的市场空间。 

来源：https://36kr.com/p/1332042019789065 

趣活前联创再度创业，蓝领服务平台「汇流科技」获起点创投 Pre-A 轮融资 

「汇流科技」正式宣布完成 Pre-A 轮投资，投资方为起点创投，本轮融资将用于产

品迭代和市场快速拓展。汇流科技的上一轮融资为两个月前完成的天使轮融资，投资方

为新成资本。 

 

汇流科技（以下简称汇流）是前趣活联创杨树轶的再度创业，项目成立于 2021 年 3
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月，是一家专注新蓝领就业与生活服务平台，为基础蓝领劳动者提供快速的就业安置以

及生活配套服务，对企业客户提供全链条的劳动力生命周期管理。 

来源：https://36kr.com/p/1323726939363332 

中小卖家跨境电商 ERP「客优云」获数千万元天使轮融资，「光云科技」独家投资 

全球跨境电商基础设施服务平台「客优云」完成数千万元人民币天使轮融资，本轮

融资由 A 股电商 SaaS 第一股「光云科技」独家投资，执势资本担任长期财务顾问。本

轮所融资金将专注于 SaaS 产品布局、服务体系升级和高端人才引进。湖南智六网络科

技有限公司成立于 2018 年，专为跨境电商卖家提供 B2C 出口一站式服务，致力于连接

电商平台端、物流端和商家端。 

来源：https://36kr.com/p/1331409290598408 

提供云原生开发平台产品及解决方案，「行云创新」完成阿里云独家投资的 B 轮融

资 

一站式云原生开发平台产品及解决方案提供商「行云创新」已于日前完成 B 轮融资，

本轮投资方为阿里云，融资金额暂未披露。此前公司曾于 2017 年获得青岛国投 Pre-A

轮，2019 年获正轩投资、高新投 A 轮融资。本轮资金将主要用于进一步推动产品矩阵

核心技术的研发与创新、业务市场规模扩张、行业解决方案的生态建设和渠道合作伙伴

生态建设。 

来源：https://36kr.com/p/1328555224963330 

 

6.4.   网络安全 

又一工业网络安全公司获投，「安帝科技」完成数亿元 B 轮融资 

工业网络安全企业北京安帝科技有限公司（以下简称「安帝科技」）宣布完成数亿

元 B 轮融资。本轮融资由新浚资本领投，咏圣资本跟投。航行资本提供独家财务顾问服

务。安帝解决方案从 OT 层出发，基于对工业控制系统和业务的深入理解，打破了长久

以来工业控制系统国外厂商的“黑盒子”状态。并且基于网络空间行为学理论及工业网

络行为验证技术，研发“帝赜、帝阙、帝道、帝坤”4 大类、10 余款产品。 

来源：https://36kr.com/p/1330386080569344 

虎符网络完成数千万 Pre-A 轮融资 

近日，虎符网络正式完成数千万元 Pre-A 轮融资，由凯泰资本和盈动资本共同投资，

高远资本为本轮融资提供独家财务顾问服务。凯泰资本投资虎符网络，希望能够借助虎

符自身优秀的安全攻防经验，打造统一的核心底层能力，构建业内领先的云安全产品，

为企业数字化经济保驾护航。 

来源：https://36kr.com/p/1331677945900422 

工信部：鼓励企业参与数据安全标准研制、关键技术研发等工作 

2021 年 7 月 28 日，工业和信息化部网络安全管理局委托中国互联网协会组织召开

重点互联网企业贯彻落实《数据安全法》座谈会。工业和信息化部网络安全管理局指出，
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加强重要数据安全风险评估和出境管理，鼓励企业积极参与数据安全标准研制、关键技

术研发等工作，并主动配合行业监管。中国互联网协会介绍了组建数据治理工作委员会、

开展数据安全培训、建立举报投诉机制等工作情况。互联网企业代表介绍了对《数据安

全法》的认识和理解，分享了数据安全管理制度、技术手段建设、安全保护措施等经验

和做法，也对做好行业数据安全监管工作提出了意见建议。 

来源：https://www.163.com/dy/article/GG5UHECR0519C6T9.html 

2021 年中国网络安全年会在北京召开 

近日，以“携手应对数据安全威胁挑战”为主题的 2021 年中国网络安全年会在北

京召开。大会设置了“聚力数据安全，赋能数字未来”“新一代基础设施原生安全”“网

安协同联动”“数据安全新要求，风险治理新理念”“实战化安全运营”“安全能力体

系建设”6 个主题分论坛和一个闭门论坛。会上还发布了《2020 年中国互联网网络安全

报告》。 

来源：http://www.cac.gov.cn/2021-07/30/c_1629232272198563.htm 
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7.   上市公司动态 

【鼎捷软件】2021 年半年度报告：公司半年度实现营业收入 7.23 亿元，同比增长

20.14%。归属于上市公司股东的净利润 3419.08 万元，归属于上市公司股东的扣除非经

常性损益后的净利润 2529.98 万元，实现扭亏为盈，基本每股收益为 0.13 元/股。报告期

内，该公司智能制造业务收入 1.12 亿元，同比增长 33.3%;营收占比 15.49%。 

【迪普科技】2021 年半年度报告：报告期内公司实现营业收入 432,909,752.38 元，

同比增长 36.84%；归属于上市公司股东的净利润 105,401,081.27 元，同比增长 23.14%。 

公司实现营业收入 432,909,752.38 元，同比增长 36.84%；主要系安全产品及应用交付产

品收入增长所致。管理费用 13,764,493.72 元，同比增长 11.44%，主要系本期无社保减

免优惠政策使得员工费用增长较多，同时本期新增股份支付费用。 

【中科创达】2021 年半年度报告：报告期内公司实现营业收入 1,694,446,841.54 元，

同比增长 61.44%；归属于上市公司股东的净利润 277,162,754.18 元，同比增长 58.85%。

报告期内经营活动产生的现金流量净额为 24,195,230.02 元，归属于上市公司股东的净

资产 4,609,915,106.83 元。报告期内公司实现营业收入 1,694,446,841.54 元，同比增长

61.44%；主要系报告期公司核心竞争力持续加强，客户粘性持续增加，业务量增加所致。 

【恒华科技】2021 年半年度业绩预告：预计业绩同向上升。报告期内归属于上市公

司股东的净利润 3,778.75 万元—4,465.80 万元，比上年同期增长 10%—30%。报告期内，

公司在“BIM 平台软件及行业资产数字化应用和运营的服务商”全新战略目标引领下，

积极拓展以自主可控 BIM 底层平台为核心的大场景工业软件应用市场，同时依托在电

力行业的研发积累及服务经验，逐步向交通、水利等领域拓展，公司营业收入及净利润

较上年同期均保持了持续稳健增长。 

【太极股份】关于获得政府补助的公告：太极计算机股份有限公司及子公司自 2021

年 1 月 1 日至本公告披露日，累计收到政府补助资金共计人民币 40,834,461.56 元，其中

软件产品增值税退税金额为人民币 30,186,475.75 元，其它政府补助金额为人民币

10,647,985.81 元。政府补助的具体类型及其会计处理方法均根据《企业会计准则第 16 号

—政府补助》的规定确认及处理。 

【传艺科技】2021年半年度业绩快报：报告期内公司营业收入为 944,468,222.30元，

同比增长 21.17%；营业利润 120,037,207.14 元，较上年同期增长 23.00%；利润总额

119,683,153.72 元，较上年同期增长 23.59%；归属于上市公司股东的净利润

107,340,387.01 元，较上年同期增长 30.68%；基本每股收益 0.37 元，较上年同期增长

12.12%。报告期内主要影响经营业绩的因素：（1）公司主营业务输入类设备和 PCB 业

务整体经营情况较去年同期有明显提升，营业收入和净利润实现同比双增长。（2）报告

期内公司通过开展外汇套期保值等外汇衍生品业务，较好地对冲了公司业绩因汇率波动

而产生的汇兑损失。  
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【卫宁健康】关于持股 5%以上股东与其一致行动人之间内部转让股份暨减持计划

实施进展的公告：2021 年 7 月 28 日，公司收到持股 5%以上股东、董事刘宁的《关于股

份减持计划实施进展的告知函》，刘宁于 2021 年 7 月 28 日以大宗交易方式转让 533 万

股给侯明华(刘宁配偶)。本次股份转让系持股 5%以上股东及一致行动人之间进行的内

部转让，不涉及向市场减持，不会导致刘宁及一致行动人合计持股比例和数量发生变化。  

【飞天诚信】2021 年半年度报告：公司上半年实现营业收入 3.17 亿元，同比下降

10.10%，归属于上市公司股东净亏损 2598.3 万元，同比由盈转亏，归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益后净亏损 3156.8 万元，同比由盈转亏，基本每股收益为-0.06 元。

报告期内，USBKey 产品创造的营业收入 1.26 亿元，占公司营业收入总额的 39.78%，

同比减少 9.58%。 

【中新赛克】关于公司及其全资子公司获得政府补助的公告：深圳市中新赛克科技

股份有限公司及其全资子公司南京中新赛克科技有限责任公司（以下简称“赛克科技”）

和杭州赛客网络科技有限公司（以下简称“赛客网络”）自 2021 年 1 月 1 日至本公告

日累计收到政府补助合计 40,537,977.74 元，其中与收益相关的政府补助 25,688,012.74

元，占公司 2020年度经审计的归属于上市公司股东净利润的 10.37%且绝对金额超过 100

万元，获得的以上政府补助均为现金形式的补助。 

【汇纳科技】股东关于减持汇纳科技股份有限公司股份达到 1%的公告：在 2021 年 

6 月 8 日 -2021 年 7 月 26 日期间，股东上海祥禾泓安股权投资合伙企业（有限合伙）

减持股份，本次变动前持有股份 7,277,166 股，占总股本比 例 为 6.31%，）本次变动后

持有股份 6,124,566 股，占总股本比 例 为 6.31%。 

【雄帝科技】2021 年半年度业绩预告： 预计业绩同比亏损增加。报告期内归属于

上市公司股东的净利润亏损 1,600 万元–2,300 万元，较上年同期亏损增加；基本每股收

益亏损 0.12 元/股–0.17 元/股。报告期内，公司净利润较上年同期下降，主要系疫情影响

未完全消除，公安出入境等主要业务领域的部分客户营销活动存在一定的延缓，营业收

入确认同比有所下降，应收账款坏账准备增加，另外受汇率波动影响，汇兑收益较上年

同期减少。报告期内，公司开拓创新，积极拓展国内外市场，国外聚焦数字身份、智慧

选举等业务，同期比业务提升。国内加快新业务电动自行车电子号牌、医保业务综合服

务终端、智慧公交 SaaS 等推进，上半年公司新签订单同比增加约 30%。报告期内，预

计非经常性损益对公司净利润的影响金额约为 518 万元，主要系政府补助收入。 

【广电运通】关于控股股东通过大宗交易向广州开发区控股集团有限公司定向转让

公司股份超过 1%的公告：广州广电运通金融电子股份有限公司于 2021 年 7 月 26 日收

到公司控股股东广州无线电集团有限公司（以下简称“无线电集团”）出具的《关于以

大宗交易方式减持公司股份的告知函》，为进一步贯彻落实国企改革，提升公司的竞争

力，优化股权结构，稳妥推进股权多元化改革，无线电集团于 2021 年 7 月 26 日通过大
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宗交易的方式向广州开发区控股集团有限公司（以下简称“广州开发区控股”）定向转

让公司股票 3,372.5915 万股，占公司总股本的 1.36%。 
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8.   风险提示 

1、 信息创新、网络安全进展低于预期：网安政策进展低于预期，央企安全运营低

于预期，智慧城市安全运营推进缓慢，工控、云安全需求低于预期； 

2、 疫情风险超预期：疫情导致的风险偏好下降超过市场预期； 

3、 行业后周期性：经济增长不及预期，计算机属于后周期性行业，会导致下游信

息化投入放缓。 
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