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投资要点：

 新型智慧城市建设持续推进，城市公共安全需求有望持续释放。近年来

人工智能、云计算、大数据等技术的成熟，以及国家政策的大力支持，

我国新型智慧城市的发展持续推进。随着我国基础技术的不断发展，城

镇化水平不断提高，未来我国智慧城市市场规模将进一步扩大，中国智

慧城市工作委员会预计，到2022年我国智慧城市市场规模将达到25万亿

元。目前国家在相关政策上大力推行城市智慧治理，公共安全领域作为

其中一个细分场景近年亦实现较好的发展，极大提高了城市运转效率及

降低城市犯罪率，同时也方便了居民的出行和保障居民的安全，未来需

求有望持续释放。

 主营产品分为两大类，下游客户多为运营商及项目集成商。公司主营业

务为数据采集及分析类软件产品的研究、开发和销售，主营产品分位两

大类：1）数据集采类产品，主要部署在机场、火车站等监管部门需要

重点监控和管理的场所，负责对区域内多种主体的特征信息进行采集，

并将采集到的数据回传至监管部门，此类产品包括广道无线接入系统、

广道网络安全管理系统等。2）数据分析平台类产品，主要部署在监管

部门的数据中心，负责接收数据采集类产品所采集并回传的数据，同时

提供数据的智能分析应用及数据的可视化展示支持。此类产品包括广道

网络行为安全管理平台、智感安防社区管理平台等。公司自主研发的系

列产品主要应用领域涉及治安维稳、案件侦破、市政执法、生态环境等

城市公共安全方面。公司下游客户多为电信运营商及项目集成商，最终

由合作伙伴将产品交付给政府及企事业单位等终端客户。

 公司竞争优势：1）坚持自主创新研发策略，具备核心技术能力。公司

坚持自主创新的研发策略，不断进行技术创新及产品升级，在研发费用

上不断加大投入，形成了从数据感知到治理的产品体系。经过多年发展

和创新，公司在其相应领域取得了5项发明专利（另有5项发明专利已进

入实质审查阶段）及57项计算机软件著作权。2）多年深耕公共安全领

域的产品布局。公司经过十多年在城市公共安全等领域的持续经营和不

断创新，目前已形成从数据采集、数据融合计算到数据应用的全面布局。

3）销售资质证书齐全，提升竞争准入门槛。城市公共安全行业下游客

户往往具有特殊性和敏感性，行业内企业从事各项经营活动时均需取得

对应的资质或产品认证，公司相关产品均取得该类证书，凭此资质可在

全国承接相关业务。4）销售渠道稳定，客户依赖性较强。依托于公司

多年的业内运营及良好的产品体验，公司在政府相关部门、电信运营商

等领域积累了大量优质客户群体。另外，由于该行业对保密性的严格要

求，客户一般不会频繁更换供应商，而且在产品的升级优化过程中，客

户对现有供应商的技术路径及后期维护依赖也较强，因此公司与客户之

间保持了长期稳定的合作关系，公司通过多年市场开拓经验，形成了一

套高效的项目实施体系。

 风险提示：业务推进不及预期；技术推进不及预期；行业竞争加剧等。
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1. 新型智慧城市建设持续推进，城市公共安全需求有望持续

释放

1.1 新型智慧城市建设持续推进，市场规模有望进一步扩大

技术及政策双轮驱动智慧城市建设。从技术来看，随着人工智能、云计算、大数据等技

术成熟，“新型智慧城市”这一概念经过近年基础技术的发展，并已成为现代化城市运

行和治理的一种新模式与新理念，也是新时代下的发展理念，全面推动新一代信息技术

与城市发展深度融合，引领和驱动城市创新发展的新路径，是形成智慧高效、充满活力、

精准治理、安全有序、人与自然和谐相处的城市发展新形态和新模式。新型智慧城市是

数字中国、智慧社会的核心载体。

从政策来看，十八大以来，党中央、国务院高度重视新型智慧城市建设。习近平总书记

指出，要“统筹发展电子政务，构建一体化在线服务平台，分级分类推进新型智慧城市

建设”。《国民经济与社会发展“十三五”规划》将新型智慧城市作为我国经济社会发

展重大工程项目，提出“建设一批新型示范性智慧城市”。《国家信息化战略纲要》明

确提出分级分类建设新型智慧城市的任务。《“十三五”国家信息化规划》将新型智慧

城市作为十二大优先行动计划之一，明确了 2018年和 2020年新型智慧城市的发展目标，

从实施层面为新型智慧城市建设指明了方向和关键环节。

图 1：我国智慧城市三大发展阶段

资料来源：公司公告，东莞证券研究所

未来我国智慧城市的市场规模有望进一步扩大。据 IDC 数据，2020 年美国、西欧和中国

的市场规模总和持续占全球市场的 70%以上，其中西欧和中国也是增长最快的两个区域。

在中国内地的城市中，2020 年智慧城市相关支出投入最多的城市仍为北京、上海、深圳
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和广州。智慧城市技术相关的投入与所在城市 GDP 和政府预算密切相关，在智慧城市技

术的发展阶段，一线城市的支出将持续领先。随着我国基础技术的不断发展，城镇化水

平不断提高，未来我国智慧城市市场规模将进一步扩大。根据中国智慧城市工作委员会

数据，截至到 2019 年，我国智慧城市市场规模增长到 10.5 万亿元，并预计到 2022 年，

我国智慧城市市场规模将达到 25 万亿元。

图 2：2020 年全球各区域智慧城市市场规模占比

情况

图 3：2014-2022 年中国智慧城市市场规模统计

情况及预测

数据来源：公司公告，东莞证券研究所 数据来源：公司公告，东莞证券研究所

1.2 城市公共安全需求有望持续释放

城市公共安全产业持续推进。随着国家在相关政策上大力推行城市智慧治理，城市智慧

治理在新型基础技术与应用场景不断融合，具体到其细分城市公共安全领域，已呈现宏

观层面的信息智能化服务治理和微观层面的传统治安防控治理，例如公安、司法和狱警

等政府部门宏观应用场景和车牌识别、小区监控和视频门禁等微观场景的应用。极大提

高了城市运转效率及降低城市犯罪率，同时也方便了居民的出行和保障居民的安全。改

变了原有的治理方式，从传统的事后查证、人工决策，转变为事前预警、事中处理及事

后分析的全过程监控和智能决策分析。在城市公共安全产业发展的前期，由于受到技术

瓶颈及硬件平台计算能力的限制，城市公共安全产业的智能化应用一直发展较为缓慢。

但自从 2010 年以来物联网、大数据等新型技术的出现，城市公共安全产业在 AI+技术赋

能下爆发出巨大潜力。

国家在推行城市智慧治理的发展态势下，基层治理是城市公共安全的基本单元和重要组

成部分，网格化是城市公共安全的重要手段。随着新型智慧城市服务从城市向社区、村

镇等基层延伸，社会管理服务体系呈现全要素网格化发展态势，各地加快构建全要素、

综合型网格，将各部门“人、地、事、物、情、组织”等全要素纳入“一张网”管理，

涵盖城市管理、综治、环保、市监、安监、统计、公共服务、社区矫正、基层党建等诸

多领域，实现多格合一、多网融合。物联网、大数据、人工智能等信息技术的普及应用，

全面赋能基层治理，为基层网格员开展全业务工作提供了新手段，部分地市积极推广智

能网格管理终端，培养全科社工、综合网格员，在减少人力成本的同时，大幅提升城市

治理服务效能。公众参与、社会协同的网格化管理服务模式加快成熟，各地积极探索“网

格长+专职网格员+兼职网格员+义务群众”的社会化协同治理模式，通过微信公众号、

热线电话等方式鼓励群众在线举报，形成“公众参与、社会协同、上下联动、人人有责”
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的共建共治共享新格局。

图 4：智能管理流程示意图

资料来源：公司公告，东莞证券研究所

公共安全领域的支出呈稳定上升趋势。城市公共安全治理产业是个复合型强的产业，其

与中国平安城市建设产业息息相关，经过多年建设经验积累和日新月异的技术水平提

升，平安城市产业链已初步形成，具体表现形式涉及硬件、软件及各种综合性方案服务

商，产业建设已经从萌芽期进入发展期。主要表现为，公安部门对平安城市的规划和需

求更加成熟和明确，其建设重点从布点数量向管理应用质量提升转变，更为体系化。经

过几年的建设，全国城市报警与监控系统建设初具规模。根据全国公安厅财政预算统计，

全国各省/直辖市公安厅在公共安全领域的资金预算支出及与信息化建设项目资金预算

支出从 2017年约 386.49亿元及 17.83亿元，增长至 2021年约 436.91亿元及 22.07亿元，

年均复合增长率分别为 2.48%及 4.37%，全国公共安全领域的支出呈稳定上升趋势。

图 5：全国各省/直辖市公安厅关于城市公共安全建设预算资金支出



广道高新（839680.NQ）深度报告

6请务必阅读末页声明。

资料来源：公司公告，东莞证券研究所

2. 公司主营产品分为两大类，下游客户多为运营商及项目集

成商

公司成立于 2003 年，依托于多年的技术沉淀，公司已经成为城市公共安全大数据综合

解决方案服务商，综合运用信息安全、物联网、人工智能、云计算与大数据分析等数字

技术，为客户提供从数据感知到数据应用的完整解决方案，助力新型智慧城市建设。目

前，公司主要从事城市公共安全领域内智慧感知类产品及行业大数据分析平台的研发、

生产和销售，下游客户多为运营商及项目集成商，最终客户为政府及企事业单位等。

公司主营产品分为两大类：第一类，数据采集类产品。数据采集类产品主要部署在机场、

火车站、宾馆旅店、餐饮服务场所、居住区、旅游景区等监管部门需要重点监控和管理

的场所，负责对区域内的人员、车辆、移动智能终端、市政基础设施、大气环境质量等

多种主体的特征信息进行采集，并将采集到的数据回传至监管部门。此类产品包括广道

无线接入系统、广道网络安全管理系统、广道移动终端特征静默采集系统、智感安防社

区视频门禁系统、智感安防社区车牌识别系统、社会视频资源统一接入系统。

第二类，数据分析平台类产品。数据分析平台类产品主要部署在监管部门的数据中心，

负责接收数据采集类产品所采集并回传的数据，同时提供数据的智能分析应用及数据的

可视化展示支持。此类产品包括广道网络行为安全管理平台、智感安防社区管理平台等。

表 1：数据集采设备及分析平台基本情况

产品名称
产品构成

产品作用
硬件载体名称及样式 软件名称

广道无线

接入系统

广道无线接

入系统

广道无线接入系统主要部署在提供互联网接入服

务（无线端）的公共场所，其具备上网人员实名

身份认证与采集、虚拟身份轨迹采集、上网行为

基本要素采集、上网行为内容采集、上网终端上

下线采集等功能，为监管部门提供一种关于“虚

拟身份、真实身份、手机特征”的信息采集手段。
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广道移动

终端特征

静默采集

系统

广道移动终

端特征静默

采集系统

广道移动终端特征静默采集系统可以在智能终端

无任何操作的前提下，以静默（智能手机或机主

无感知）的方式去采集智能手机的 MAC、IMEI、IMSI

三种特征信息。当本系统进行网格化部署后，可

以形成针对智能手机的特征信息感知网，实时采

集智能手机的特征信息及相对应的时空信息，为

监管部门提供一种关于“手机特征”的信息采集

手段。

广道网络

安全管理

系统

广道网络安

全管理系统

广道网络安全管理系统主要部署在提供互联网接

入服务（有线端）的公共场所，其产品作用同广

道无线接入系统。

智感安防

社区视频

门禁系统

智感安防社

区视频门禁

系统

智感安防社区视频门禁系统，为监管部门提供一

种高危区域进出人员的实名身份采集与管控设

备。智感安防社区视频门禁系统，通过人脸、芯

片卡、微信公众号、微信小程序等多种手段，对

进出高危区域的人员进行实名信息的采集及比

对，并实时回传给监管部门，为监管部门提供一

种关于“人员特征”的信息采集手段。

智感安防

社区车牌

识别系统

智感安防社

区车牌识别

系统

智感安防社区车辆识别系统可以对进出高危区域

的车牌、车型、颜色、品牌等信息进行采集，并

实时回传给监管部门，为监管部门提供一种关于

“车辆特征”的信息采集手段。
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智感安防

社区管理

平台

社会视频资

源统一接入

系统

社会视频资源统一接入系统可以将政府、企事业、

医院、学校、居民社区等自主建设的视频监控摄

像头数据统一接入到公安建设的社会资源接入平

台或其他视频平台，并保证接入终端的可信准入

及数据传输安全，达到“充分利旧，共建共享”

的社会防控体系建设要求。

资料来源：公司公告，东莞证券研究所

下游客户多为运营商及项目集成商，最终客户为政府及企事业单位等。公司自主研发的

系列产品主要应用领域涉及治安维稳、案件侦破、市政执法、生态环境等城市公共安全

方面。公司下游客户多为电信运营商及项目集成商，最终由合作伙伴将产品交付给政府

及企事业单位等终端客户，让数字技术在城市公共安全治理方面发挥核心价值。

表 2：前五名客户销售情况

时间 客户名称 销售收入（万元） 占当期主营业务收入比例（%）

2021 年 1-6 月

广州东亚 1327.43 11.06%

中国联通新余市分公司 431.36 3.59%

中国电信赣州分公司 412.74 3.44%

中国电信常德分公司 405.29 3.38%

中国电信浏阳分公司 393.34 3.28%

合计 2970.16 24.75%

2020 年度

中国电信汕尾分公司 1176.8 5.21%

中国电信肇庆分公司 838.94 3.72%

中国电信浏阳分公司 786.64 3.48%

中国电信保定分公司 755.07 3.34%

中国联通井冈山分公司 678.57 3.01%

合计 4236.02 18.76%

2019 年度

中国移动赣州分公司 792.06 3.94%

中国电信永州分公司 652.98 3.25%

中国联通济宁市分公司 615.52 3.07%

中国联通威海市分公司 596.02 2.97%

中国电信汕尾分公司 547.39 2.73%

合计 3203.97 15.96%

资料来源：公司公告，东莞证券研究所

3. 公司竞争优势

3.1 坚持自主创新研发策略，具备核心技术能力

公司坚持自主创新的研发策略，不断进行技术创新及产品升级，在研发费用上不断加大
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投入，由此构建出公司现有的产品架构和未来的发展方向，公司产品研发方向主要围绕

新型智慧城市下游应用领域出发，利用云计算、大数据及人工智能等现代信息技术将客

户对于数据的需求可视化，形成了从数据感知到治理的产品体系，在行业应用端创新研

发了广道智感安防社区综合管理平台、广道图码联侦分析平台、广道网络行为安全管理

平台及广道多维数据 AI 研判平台，并在此应用端的技术上搭配了一系列自主研发的数据

采集类产品，最终呈现给客户的综合服务涵盖了前端数据感知、中端进行大数据分析到

终端大数据应用可视化的展示。

经过多年发展和创新，公司在其相应领域取得了 5 项发明专利（另有 5 项发明专利已进

入实质审查阶段）及 57 项计算机软件著作权。成立至今，公司多项软件通过软件评测

中心软件产品评测，相继获得“深圳市科技进步二等奖”、“深圳市科技创新奖”、“广

东省重点新产品”等荣誉，产品研发能力得到认可。另外，公司近年来凭借深厚的技术

实力参与了多项国家重点项目的研发和实施，先后参与国家科技部创新基金重点项目、

国家发改委高技术产业化示范项目、深圳市发改委高技术产业化示范项目、深圳市互联

网专项项目等，在参与课题项目研发的同时实现了前瞻性的技术积累，极大的提升了公

司在行业内自主创新的竞争力。

3.2 多年深耕公共安全领域的产品布局

公司经过十多年在城市公共安全等领域的持续经营和不断创新，目前已形成从数据采

集、数据融合计算到数据应用的全面布局。在数据感知类型方面，公司不断拓展及研发

相应产品，形成了围绕着人、事、地、物、组织、环境等方面的多种数据感知产品，实

现城市公共安全数据感知网的基本布局。在行业应用方面，公司在公安领域深耕细作，

开发了多款公安实战大数据分析平台。同时，沿着数据提取、数据融合计算到数据应用

的整体架构，公司也向城市公共安全其他监管部门进行业务及产品拓展，帮助客户挖掘

数据隐藏的价值，协助客户进行精准决策，提升公司产品在行业内的竞争力。

3.3 销售资质证书齐全，提升竞争准入门槛

城市公共安全行业下游客户往往具有特殊性和敏感性，为了保证城市公共安全行业健康

稳定发展，国家安全主管部门和行业主管部门通过各类产品资质认证或许可来规范市

场，所以行业内企业从事各项经营活动时均需取得对应的资质或产品认证。通过相关资

质认证或产品检测一般需要较长时间，新进入者难以在短期内获得相关市场的准入资

格。公司相关产品均取得该类证书，凭此资质可在全国承接相关业务。通过获取相应资

质资格，可以更明确企业的竞争战略目标，让公司抓住更多的机遇，获取更多的商业利

益。

3.4 销售渠道稳定，客户依赖性较强

依托于公司多年的业内运营及良好的产品体验，公司在政府相关部门、电信运营商等领

域积累了大量优质客户群体。另外，由于该行业对保密性的严格要求，客户一般不会频

繁更换供应商，而且在产品的升级优化过程中，客户对现有供应商的技术路径及后期维

护依赖也较强，因此公司与客户之间保持了长期稳定的合作关系，公司通过多年市场开

拓经验，形成了一套高效的项目实施体系。由于该行业与国家相关政策的实施关系紧密，
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故下游客户多为政府机构、企事业单位及运营商。公司属于嵌入式软硬件设备研发企业，

由于公司产品对保密性的特殊要求，以及其作为技术密集型行业的特征，因此该行业对

产品技术及资质有较高的准入门槛，特定产品需要取得国家公安部颁发计算机信息系统

安全专用产品销售许可证，公司相关产品均取得该类证书，凭此资质可在全国承接相关

业务。通过获取相应资质资格，可以更明确企业的竞争战略目标，让公司抓住更多的机

遇，获取更多的商业利益。

4. 可比公司分析

4.1 业绩分析

根据公司《公开发行说明书》，选取美亚柏科、辰安科技、安博通、罗普特作为公司的

可比公司进行财务对比。

2020 年，广道高新实现营业总收入 2.26 亿元，营收规模在五家公司中排名第五。营业

收入增速方面，2016 年-2020 年，广道高新、辰安科技、安博通、美亚柏科营业收入年

复合增长率分别为 15.48%、31.75%、25.39%和 24.35%；2017 年-2020 年，罗普特的营业

收入年复合增长率为 46.67%。2016 年-2020 年，广道高新的营业收入年复合增长率为

15.48%。

图 6：广道高新与可比公司营业收入规模对比（单

位：亿元）

图 7：广道高新与可比公司营业收入同比增速对

比（单位：%）

数据来源：wind，东莞证券研究所 数据来源：wind，东莞证券研究所

归母净利润方面，2020 年广道高新实现归母净利润 0.47 亿元，归母净利润规模在五家

公司中排名第 4。从复合增速方面上看，2017 年-2020 年，罗普特归母净利润年复合增

长率为 65.17%；2016 年-2020 年，安博通、美亚柏科、辰安科技归母净利润年复合增长

率分别为 45.38%、19.68%和 3.75%。2016 年-2020 年，广道高新归母净利润年复合增长

率为 17.34%。
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图 8：广道高新与可比公司归母净利润规模对比

（单位：亿元）

图 9：广道高新与可比公司归母净利润同比增速

对比（单位：%）

数据来源：wind，东莞证券研究所 数据来源：wind，东莞证券研究所

4.2 盈利能力分析

销售毛利率方面，2016 年-2020 年广道高新销售毛利率分别为 46.44%、58.79%、54.37%、

55.04%、51.80%。其中，2016 年和 2019 年，广道高新销售毛利率分别高于可比公司平

均水平 12.45 和 1.31 个百分点。广道高新销售毛利率总体接近行业可比公司平均水平。

销售净利率方面，2016 年-2020 年广道高新的净利率分别为 19.69%、20.67%、22.58%、

21.06%、20.99%。近五年广道高新销售净利率均高于行业可比公司平均水平。

图 10：广道高新与可比公司毛利率对比（单位：%） 图 11：广道高新与可比公司净利率对比（单

位：%）

数据来源：wind，东莞证券研究所 数据来源：wind，东莞证券研究所

5. 风险提示

业务推进不及预期；技术推进不及预期；行业竞争加剧等。
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