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1.深耕二十载，聚焦汽车被动安全业务
◆ 二十年步步为营，巩固汽车被动安全领先地位

◆ 股权集中，结构清晰稳定

◆ 聚焦安全带，拓展气囊方向盘业务

◆ 上市打开品牌知名度，业绩实现高速增长

◆ 安全行业高壁垒，毛利率远超行业平均

◆ 主营稳健，营收占比分布稳定

◆ 负债率下降，IPO后加强资本开支



图表：松原股份发展历程

资料来源：公司官网，太平洋证券研究院整理

二十年步步为营，巩固汽车被动安全领先地位
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◼ 2001年，公司前身余姚市博一汽车配件有限公司成立。2016年7月,公司更名为浙江松原汽车安全系统股份有限
公司。2020年9月，公司成功在深圳证券交易所创业板上市。

◼ 公司致力于汽车被动安全系统产品的研发、生产与销售，目前公司主要产品为汽车被动安全系统相关产品，包
含安全带总成、安全气囊等及特殊座椅安全装置。截至2021年6月30日，公司拥有有效专利75项，公司试验室
已通过了CNAS国家试验室认可，并获得多家汽车整车厂优秀供应商称号。

2001年 2006年 2009年 2013年 2015年 2016年 2018年 2020年 2021年

2001年7月公
司前身余姚市
博一汽车配件
有限公司成立

2016年7月,公司
更名为浙江松原汽
车安全系统股份有
限公司。同年荣获
高新技术企业称号

进入国际市场
通过欧盟E-
MARK认证

获
ISO/TS16949

认证

成立安全气囊
及方向盘事业
部提供一站式
安全系统服务

公司于2020年9月
24日成功在深圳证
券交易所创业板上
市，股票代码：

300893

成立电机预紧安
全带时控团队方
向盘、气囊、安全
带全系统集成二
期厂房投入使用

进入国内主流
车厂

自主研发双边
预紧安全带

公司一期厂房
投入使用



图表：松原股份股权结构

资料来源：Wind，公司官网，太平洋证券研究院整理

股权集中，结构清晰稳定
◼ 公司实际控制人为胡铲明、沈燕燕、胡凯纳，其中胡铲明为公司董事长，直接持股比例为46.88%，沈燕燕直接持股比例为20.09%，

胡铲明和胡凯纳共同持有宁波梅山保税港区明凯股权投资合伙企业，该企业持股比例为8.04%。

◼ 公司100%控股宁波奥维萨汽车部件有限公司和松原欧洲有限公司，从事汽车被动安全系统相关产品，包含安全带总成、安全气囊等
及特殊座椅安全装置的研发、设计、生产、销售及服务。

胡铲明

宁波梅山保税港区明凯股权投
资合伙企业（有限合伙）

胡凯纳沈燕燕

浙江松原汽车安全
系统股份有限公司

其他四名自然人

46.88%

81.67%

100%100%

实际控制人，最终受益人

宁波奥维萨汽车部件有限公司
松原欧洲有限公司

（Songyuan Europe GmbH I. G.）

实际控制人

3.33% 15.00%

20.09% 8.04%

其他控股人

1.34%

实际控制人



图表：松原股份主要产品及客户

资料来源：Wind，公司官网，太平洋证券研究院整理

聚焦安全带，拓展气囊方向盘业务
◼ 公司主要产品为汽车安全带总成，主要由卷收器、带（锁）扣组件、高度调节器、织带（包括肩带及腰带）等其他部件组成。公

司各款汽车安全带总成以功能进行区分，主要产品可分为简易式安全带、普通紧急锁止式安全带、紧急锁止限力式安全带、单边
预张紧限力式安全带和双边预张紧限力式安全带。

◼ 公司在稳固国内自主品牌汽车安全带总成领先地位的同时，公司继续拓展被动安全系统业务，安全气囊、方向盘等产品目前已经
开始批量生产。公司利用先发优势，实现点向面的突破，使安全带总成、安全气囊、方向盘三个被动安全系统模块齐头并进，提
高公司行业地位。

◼ 公司另一业务模块为特殊座椅安全装置，产品主要以出口直销为主，该产品应用于特殊座椅的行驶安全，包括车载轮椅、儿童座
椅、农用机械座椅等。

安全带总成

气囊方向盘

双边预张紧限力式 单边预张紧限力式 紧急锁止限力式

普通紧急锁止式 简易式 锁扣 高度调节器

驾驶座气囊（DAB） 乘员座气囊（PAB） 侧气囊（SAB）

侧气帘（CAB） 膝部气囊（KAB） PU（方向盘） 振动加热

特殊座椅安
全装置

安全气囊、方向盘
等产品目前已经开
始批量生产。

车载轮椅

专用车座椅、
儿童座椅



上市打开品牌知名度，业绩实现高速增长
◼ 2016-2020年，公司营业收入从4.21亿增长到4.96亿元，年复合增长率6.16%，公司归母净利润从0.5亿元增长至0.9亿元，年复合增长

率为15.83%。虽然2018年公司受汽车行业低迷的影响，营收有所下滑，但经历阵痛后，公司加快汽车被动安全系统布局，新项目不断
涌入，2020年在新冠疫情影响下，公司根据市场变化及时调整业务布局，营收实现逆势增长。2021年前三季度公司实现营业收入4.96
亿元，同比+41.1%，归母净利润0.75亿元，同比+22.27%。

◼ 公司营收向好主要有以下几方面原因：1、公司积极开拓新的客户，完成国内重点整车厂的业务布局；2、积极提高供应车型数量，抓住
新能源汽车契机，提升了整体的市场占有率；3、通过提升质量和服务品质，使得原有车型的供货比例进一步提高；4、公司已具备向整
车厂提供汽车被动安全系统（安全带总成、安全气囊、方向盘）解决方案的能力，提升了客户服务体验，增强了品牌竞争力。
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图表：松原股份营收及同比增速情况

资料来源：Wind，太平洋证券研究院整理

图表：松原股份归母净利润及同比增速情况

资料来源：Wind，太平洋证券研究院整理



安全行业高壁垒，毛利率远超行业平均

◼ 2016-2021(Q1-Q3)年公司毛利率维持在35%左右，净利率维持在15%左右，而汽车零部件行业平均销售毛利率为
20%左右、净利率为10%以下，公司盈利能力优秀，说明竞争格局良好，所处赛道技术壁垒较高。

◼ 2016-2019年公司资产收益率、净资产收益率波动上升，自有资本运转良好，ROE可达22%。2020年ROA、ROE
有所下降主要是因为公司上市之后净资产大幅增加，从2019年的3.65亿增加至2020年的7.11亿元，导致ROE、
ROA阶段性下降。
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图表：松原股份毛利率和净利率情况

资料来源：Wind，太平洋证券研究院整理

图表：松原股份ROE和ROA情况

资料来源：Wind，太平洋证券研究院整理



图表：松原股份主要产品毛利率情况

资料来源：Wind，太平洋证券研究院整理

图表：松原股份主要产品营收占比情况

资料来源：Wind，太平洋证券研究院整理

主营稳健，营收占比分布稳定

◼ 公司核心营收现阶段主要来自于汽车安全带总成业务，占总营收的85%左右；特殊座椅安全装置营收在公司
上市之前，占总营收的15%左右，公司上市之后，营收占比下降为10%。

◼ 公司分产品的毛利率情况来看，安全带总成及零部件毛利率在33%左右，特殊座椅安全装置毛利率更高，在
40%以上，且主要是出口直销，面向海外客户。
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负债率下降，IPO后加强资本开支

◼ 松原股份在2020年上市之后，资产负债率明显下降，由2016年的45%下降到2020年的19.63%，较大程
度低于汽车零部件行业水平。公司IPO后加强资本开支，进行工厂改建，有效扩产，为未来开拓新客户
打下良好基础，较低的负债率将使得企业能够更加充分地抵御行业下行及各类风险。
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图表：松原股份与汽车零部件行业资产负债率对比情况

资料来源：Wind，太平洋证券研究院整理
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2.匠心雕琢，二十年磨一剑
◆ 客户覆盖全面，助力国产自主化

◆ 产品品类丰富，积极研发主动式安全带

◆ 安全智能，主动式安全带成为趋势

◆ 市场空间巨大，主动式安全带价值量凸显

◆ 客户结构优化，产能、营收增速较快

◆ 竞争格局极好，3家龙头占据90%市场

◆ 国内起步较晚，自主强大是必然趋势



客户覆盖全面，助力国产自主化

◼ 公司经过二十载，已与包括吉利汽车、上汽通用五菱、长城汽车、长安汽车、奇瑞汽车、宇通客车（全球最大
客车生产企业之一）、北汽福田（中国最大商用车生产企业之一）等主流内资汽车品牌整车厂建立了良好的、
长期的合作关系，助力国产自主化。

◼ 公司积极协同整车厂进行新能源汽车的被动安全系统开发，提前布局新能源汽车，并取得了一定的成果。目前，
已成功为上汽通用五菱宏光MINIEV、长城欧拉、吉利新能源、奇瑞新能源、天际汽车、合众新能源汽车等新
能源车型批量供货；同时，公司已进入理想汽车、比亚迪汽车等主流新能源主机厂的供应商体系。

P 12

图表：松原股份主要客户

资料来源：公司官网，太平洋证券研究院整理



安全带产品品类丰富，积极研发主动式产品

◼ 公司客户覆盖内资、合资品牌车型，包括吉利家族、领克家族、长城家族、五菱家族等多款车型，凭借本土汽
车零部件生产成本低且性能良好的优势，产品性价比很高，加速汽车安全件的国产化替代进程。
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图表：松原股份客户车型

资料来源：公司官网，太平洋证券研究院整理

覆盖品牌 拓展车型

吉利家族 icon、远景系列、几何A、帝豪系列、缤瑞、星越

领克家族 领克01、领克02、领克03、领克05

长城家族 哈弗H6、哈弗大狗、欧拉好猫、WAY坦克300

广汽 A55

福特 领界

一汽轿车 奔腾T77、奔腾T99

上汽大通 G50、D60

五菱家族 宝骏510、宝骏530、宝骏730、五菱mini

长安家族 COS1°、欧尚X7

奇瑞家族 瑞虎7、瑞虎8、小蚂蚁



图表：安全带产品分类及价格

资料来源：公司官网，太平洋证券研究院整理

产品品类丰富，积极研发主动式安全带

◼ 公司安全带总成产品品类丰富，主要产品可分为简易式安全带、普通紧急锁止式安全带、紧急锁止限力式安全带、单边预张
紧限力式安全带和双边预张紧限力式安全带。简易式安全带单个价格为50元左右，紧急锁止限力式安全带单个价格为60元左
右，单（双）边预张紧限力式安全带单个价格为100元，电动安全带单个价格为350-400元左右。随着安全性和智能化要求的
提高，电动安全带有望全部替代普通紧急锁止安全带。
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安全带主要分类 平台型号 图示 价格（元）

简易式安全带
HA200
HA203
HA300

50

普通紧急锁止式安全带
HA301
HA302

50

紧急锁止限力式安全带 HA304 60

单边预张紧限力式安全带
HA305
HA308

100

双边预张紧限力式安全带 P13 100

电动安全带 研发中 350-400



图表：主动式扣具

资料来源：公开资料，太平洋证券研究院整理

图表：主动控制卷收器

资料来源：公开资料，太平洋证券研究院整理

安全智能，主动式安全带成为趋势

◼ 随着国家相关法律法规逐步升级完善，以及 C-NCAP（中国新车评价规程）评分体系的行业监管推动，整车厂
对于被动安全系统的可靠性和舒适性要求越来越高。为了适应人们对于安全性、舒适性、智能化的需求，电机
安全带，主动锁扣等智能化发展逐渐成为安全带未来发展的主流方向。

◼ 电机预紧安全带，是主被动安全技术融合的重要产物，用于实现电机的精确控制，需具备CAN通信、电机闭环
控制功能。控制器通过CAN收发器接收ADAS输出的危险信号、横摆角信号、车速信号等，判断电机是否需要
作动、需要输出多大的扭力，通过输出PWM控制电机驱动电路，通过霍尔传感器监测电机的转向、转速等。
现在主流的电机预紧安全带包括Autoliv的PPMI，ZF的ACR系列，均胜的SPR系列卷收器。
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图表：安全带市场价值量预测

资料来源：公开资料，太平洋证券研究院整理

市场空间巨大，主动式安全带价值量凸显

◼ 现在多数车型前排座位使用限力和预紧式安全带，后排座位使用普通和限力安全带，安全带平均单车价值量
在400元左右。未来随着智能化升级，汽车安全带有望全部升级为电动安全带，例如现在的造车新势力（蔚
来、小鹏、理想）均已使用新型电动安全带，单车价值有望达到2000元。未来安全带市场价值量有望增长
近5倍。
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单车用量 单车价格（元） 汽车销量（万辆）
市场价值
量（亿元）

中国 2个预紧式安全带+2个限力式安全带+1个普通安全带 400 1900 76

电动安全带 2000 1900 380

全球 2个预紧式安全带+2个限力式安全带+1个普通安全带 400 7800 312

电动安全带 2000 7800 1560



图表：公司产能与营收情况

资料来源：Wind，太平洋证券研究院整理

客户结构优化，产能、营收增速较快

◼ 公司原销售结构中，单车收入、毛利率较低的客户占比较高，随着公司陆续与吉利、长城等内资品牌合作
并进一步布局新能源车型，后续有望沿着“自主品牌低端-自主品牌高端-合资品牌”进行客户结构优化。
公司2018年安全带总成及特殊座椅装置零部件生产935万套，2020年生产1045万套，2021年有望达到
1300万套，其中200万套是预紧式安全带，预测营业收入有望达到7.3-7.5亿元。
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安全带总成及特殊座椅装置零部产量件
（万套）

营业收入（万元）

2018 934.86 41130

2019 1027.77 45112

2020 1044.73 53593

2021E 1300 73000-75000



图表：3家核心供应商营业收入、EBIT情况

资料来源：公开资料，太平洋证券研究院整理

竞争格局极好，3家龙头占据90%市场
◼ 公司在汽车安全系统行业竞争格局极好，全球仅有3家汽车安全系统核心供应商：AUTOLIV，采埃孚和均胜电子。

◼ AUTOLIV是全球最大“汽车乘员保护系统”生产商，2019、2020年营收分别为296、486亿元；采埃孚收购了美国天合，提
供集成安全系统， 2019、2020年营收分别为2818、2575亿元；均胜电子收购了日本高田，以安全带为主， 2019、2020年
营收分别为617、479亿元。以上三家公司市占率达到90%左右。
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核心公司 公司介绍
2019年营收
（亿元）

2019年EBIT（亿元） 2020年营收（亿元） 2020年EBIT（亿元）

AUTOLIV

公司主要产品为汽车电子安全系统，
座椅安全带系统以及电子控制单元，
汽车方向盘系统等。奥托立夫是全世
界最大的“汽车乘员保护系统”生产
商。

296 49.69 486 23.31

采埃孚

公司主要在车辆运动控制、集成式安
全系统、自主驾驶以及电驱动四大技
术领域为汽车制造商提供技术支持。
2015年收购美国天合汽车集团。

2818 115.8 2575 78

均胜电子

公司主要致力于智能座舱、智能驾驶、
新能源电控、汽车安全系统和车联网
核心技术等的研发与制造。公司先后
收购了德国PREH、德国机器人公司IMA、
德国QUIN、美国KSS以及日本高田资产
（PSAN业务除外）。

617 8.87 479 -12.3



图表：安全带行业壁垒

资料来源：Wind，太平洋证券研究院整理

图表：国内竞争公司情况

资料来源：公开资料，太平洋证券研究院整理

国内起步较晚，自主强大是必然趋势
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国内公司 主营业务 上市情况

重庆光大产业有限公司

成立于1998年，公司有汽
车安全带总成、汽车发动
机飞轮总成、驱动盘总成
等十余个系列百余类产品。

未上市

沈阳金杯锦恒汽车安全系
统有限公司

成立于2003年，公司研发、
制造汽车安全气囊、安全
带及相关零部件产品。

未上市

◼ 汽车安全带行业存在较高的行业壁垒，主要体现在技术精度要求高、行业准入门槛高、行业对资金规模要求大，所
以国内汽车被动安全领域起步较晚。

◼ 公司在国内主要竞争对手是重庆光大产业有限公司和沈阳金杯锦恒汽车安群系统有限公司，两家公司均生产汽车安
全系统产品，但由于两家公司均没有上市，未来两家公司融资、扩产都会受到一定限制。松原是国内第一家上市的
被动安全供应商，成长能力较强，自主强大是必然趋势。

汽车安全带行业是集材料研发能
力、结构设计能力、试验验证能
力、工艺的改良创新和品质的检
测评定等综合能力为一体的行业，
需要有多年积累和实践的专业人
员进行研究、设计、仿真分析、

验证才能开发成功。

技术壁垒

汽车安全带总成为汽车安全部件，
属于汽车行业A类汽车零部件，相
较于其他普通汽车零部件准入门
槛更高，审核程序更为严格。

认证壁垒

汽车安全带行业是典型的规模效应
行业，为满足国内汽车消费市场大
规模的订单需求，国内主要整车厂
在供应商筛选时对于产能规模和资

金实力均有严格的要求。

资金壁垒



匠心雕琢，二十年磨一剑

◼ 公司全面覆盖内资客户，产品性价比高。公司与包括吉利汽车、上汽通用五菱、长城汽车、长安汽
车、奇瑞汽车、宇通客车、北汽福田等主流内资汽车品牌整车厂建立了良好的、长期的合作关系，
凭借本土汽车零部件生产成本低且性能良好的优势，助力国产自主化。

◼ 公司安全带品类丰富，正在研发主动式安全带，市场价值量巨大。电机安全带，主动锁扣等智能安
全带将成为安全带发展的主流方向，随着智能化升级，汽车安全带有望全部升级为电动安全带，安
全带平均单车价值量有望从400元提升至2000元。

◼ 公司是国内第一家上市的被动安全供应商，自主蓄力加速开拓。汽车安全带行业存在较高的行业壁
垒，公司通过不断研发开拓，突破技术壁垒、认证壁垒、资金壁垒，IPO上市之后，资本支出进一
步加强，公司沿着“自主品牌低端-自主品牌高端-合资品牌”进行客户结构优化，加速开拓新客户，
成长空间巨大。
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3.突破新产品，自主品牌蓄力进击

◆ 气囊方向盘，被动安全系统另一重要组成部分

◆ 需求空间大，气囊方向盘价值量巨大

◆ 公司拓展新产品，气囊方向盘即将进入批量生产

◆ 市场份额集中，行业格局呈现寡头结构

◆ 被动安全全产品覆盖，自主突破势在必得



图表：方向盘主要种类

资料来源：公司官网，太平洋证券研究院整理

图表：安全气囊主要部件

资料来源：公开资料，太平洋证券研究院整理

气囊方向盘，被动安全系统另一重要组成部分
◼ 安全气囊是被动安全系统的重要组成部分，主要分为传感器、气囊电脑、气体发生装置和气袋四部分。当汽车在行驶过程中碰撞

达到规定的强度，安全气囊里的气体发生器接到信号后引燃气体发生剂，产生大量气体，使气囊在极短的时间内形成弹性气垫，
及时的保护人体头部和胸部，避免撞击带来的二次伤害。

◼ 方向盘是汽车操纵行驶方向的轮状装置，方向盘的主要功能是将驾驶员作用到转向盘边缘上的力转变为转矩后传递给转向轴，由
骨架、发泡和主驾驶气囊DAB对应的安装卡扣获螺钉孔组成。方向盘表皮材质为PU、真皮、真木等。方向盘分为普通型方向盘
和功能性方向盘。
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图表：常见6个安全气囊分布图

资料来源：公开资料，太平洋证券研究院整理

需求空间大，气囊方向盘价值量巨大

◼ 安全气囊、方向盘是被动安全系统的重要组成部分，安全气囊是我国乘用车的标配，主、侧部一般都会安装。
现在车内至少会安装一个安全气囊，部分车型会安装4个安全气囊，分别是驾驶席安全气囊、副驾驶安全气囊、
前排侧气囊、侧气囊，还有一部分车型会使用六个安全气囊，安全气囊单车价值在150-900元。方向盘的价格
在150-1000元之间。未来随着智能化要求提高，方向盘将会增加辅助加热、离手感应，马达震动等功能，从简
易版到功能版的进化过程，价值量也会显著提高。
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图表：气囊、方向盘市场价值量预测

资料来源：公开资料，太平洋证券研究院整理

单车价格（元） 销量（万辆）
市场价值量（亿

元）

安全气囊 150-900 1900 28.5-171

方向盘 100-1000 1900 19-190



图表：气囊生产线

资料来源：公司官网，太平洋证券研究院整理

图表：方向盘生产线

资料来源：公司官网，太平洋证券研究院整理

公司拓展新产品，气囊方向盘即将进入批量生产
◼ 公司2016年开始内部布局新产品，现阶段实现被动安全全产品覆盖。

◼ 经过五年左右的投入和开发，气囊方向盘即将进入批量生产。方向盘产线自动化程度高达80%，拥有PU发泡线、牛皮缝线、方向
盘组装线，单一零件条码100%追溯。安全气囊产线自动化程度高达80%，总计产能达100万，具有DAB\PAB\SAB\CAB生产线各
1条。

◼ 公司于2016年开始研发安全气囊和方向盘业务，预计2021年四季度将会产生营收，通过之前4-5年的积累以及产线的扩张，对奇
瑞、通用五菱、威马、合众新能源四家老客户进行供货，未来营收有望进一步增长。
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方向盘生产线 PU发泡

牛皮缝制 方向盘组装

DAB线 PAB生产线

SAB生产线 CAB生产线



图表：安全气囊核心制造商

资料来源：公开资料，太平洋证券研究院整理

图表：安全气囊市场竞争格局

资料来源：公开资料，太平洋证券研究院整理

市场份额集中，行业格局呈现寡头结构

◼ 汽车安全行业壁垒高，全球汽车安全气囊市场份额较为集中，主要是AUTOLIV、采埃孚和均胜电子。其
中AUTOLIV、采埃孚（收购天合）、均胜电子（收购高田和KSS）市占率分别为40%、30%、17%、
13%，行业呈现寡头垄断的市场结构。
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40%

30%

17%

13%

奥托立夫（AUTOLIV）瑞典 采埃孚（收购天合后）

均胜电子（收购高田和延锋百利得后） 其他 均胜电子

采埃孚AUTOLIV



被动安全全产品覆盖，自主突破势在必得
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◼ 安全气囊、方向盘是被动安全系统的重要组成部分，市场空间巨大。安全气囊是我国乘用车的标配，
主、侧部一般都会安装。大多数车型安装气囊在1-6个，安全气囊单车价值在150-900元。方向盘
的价格在150-1000元之间。国内乘用车市场空间未来有望达到300-400亿。

◼ 公司安全气囊、方向盘多条业务线，营收即将进入兑现期。公司于2016年开始研发安全气囊和方
向盘业务，预计2021年四季度将会产生营收，通过4-5年的积累以及产线的扩张，已经可以对奇瑞、
通用五菱、威马、合众新能源四家客户进行供货，未来业绩高速增长。

◼ 竞争格局极好，国产替代空间巨大。全球汽车安全气囊市场份额较为集中，主要是AUTOLIV、采
埃孚和均胜电子，公司通过调整客户结构，有望成为自主化安全气囊、方向盘供应商龙头企业。



投资策略

◼ 行业层面：

1、竞争格局极好：三家巨头市占率高达90%，国产替代是必然趋势。

2、单车ASP提升：随着智能驾驶普及，主动安全带有望成为法规标准件，单车安全带从
400元或达2000元，市场空间4-5倍的高速提升。

◼ 公司层面：明星赛道上的潜力新星，深度受益自主崛起

1、在手订单饱满，客户结构不断优化。

2、技术已经成为全球准一线梯队，未来几年将会加速替代过程。

3、成本显著优于外资：价格便宜15-20%的情况下，净利率有望做到20%。

4、由安全带成功拓展到安全气囊和方向盘业务，四季度新产品已经带来营收，实现被动安
全一体化发展。
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图表：松原股份盈利预测

资料来源：Wind，太平洋证券研究院整理

盈利预测
◼ 我们看好公司的未来发展前景，公司在现有客户量产的基础上，利用先发优势，实现点向面的突破，使安全带总成、安全

气囊、方向盘三个被动安全系统模块齐头并进，提高公司行业地位。我们预计公司2021、2022、2023年营收分别为7.5、
10.5、14.5亿元，归母净利润分别为1.2、2、2.8亿元，EPS分别为0.8、1.33、1.89元，当前股价对应2021/2022/2023年
估值分别为47/28/19.8倍, 首次覆盖，给与“买入”评级。
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财务摘要 2020A 2021E 2022E 2023E

主营收入（亿元） 5.36 7.48 10.47 15.18

（+/-）% 15.27% 39.50% 40.00% 45.00%

净利润（亿元） 0.9 1.2 2 2.83

（+/-）% 11.71% 33.34% 66.55% 41.57%

每股收益（元） 0.6 0.8 1.33 1.89

市盈率（PE） 62 47 28 19.8



风险提示

◼ 新客户批产时间滞后

◼ 缺芯影响汽车产量

◼ 行业销量下滑



1

中性 我们预计未来6个月内，行业整体回报介于市场整体水平－5%与5%之间

我们预计未来6个月内，行业整体回报高于市场整体水平5%以上看好

看淡 我们预计未来6个月内，行业整体回报低于市场整体水平5%以下

行业评级

公司评级

我们预计未来6个月内，个股相对大盘涨幅在15%以上买入

我们预计未来6个月内，个股相对大盘涨幅介于5%与15%之间增持

我们预计未来6个月内，个股相对大盘涨幅介于-5%与5%之间持有

我们预计未来6个月内，个股相对大盘涨幅介于-5%与-15%之间减持

我们预计未来6个月内，个股相对大盘涨幅低于-15%买出
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