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华友钴业逻辑再梳理—锂电一体化迈入收获期 
 
公司基本情况(人民币)  

项目  2019 2020 2021E 2022E 2023E 

营业收入(百万元) 18,853 21,187 39,190 55,466 64,753 

营业收入增长率 30.46% 12.38% 84.97% 41.53% 16.74% 

归母净利润(百万元) 120 1,165 3,934 5,490 7,143 

归母净利润增长率 -92.18% 874.48% 237.71% 39.55% 30.11% 

摊薄每股收益(元)  0.111 1.021 3.221 4.495 5.849 

每股经营性现金流净额 2.41 1.63 4.59 8.52 13.16 

ROE(归属母公司)(摊薄) 1.54% 11.74% 20.82% 24.74% 26.98% 
P/E 873.88 94.88 30.06 21.54 16.56 
P/B 13.48 11.14 6.26 5.33 4.47 

 

来源：公司年报、国金证券研究所 

 
投资逻辑 

 锂电材料转型卓有成效，一体化成本优势显著：公司持续加速锂电材料一体

化转型进程，21H1 前驱体销量 2.9 万吨，同比+129%，市占率跃升至国内

第四。前驱体成本中原料占比 90%，向上一体化带来显著成本优势。不考虑

资源端利润情况下，仅冶炼+工序简化具备吨前驱体约 1.5 万元成本优势。 

 印尼湿法镍项目贡献吨前驱体 1-2 万元超额利润：硫酸镍成本在前驱体原料

中占比从 NCM333 的 24%提升至 NCM811 的 70%，布局上游镍可有效实现

降本。华友在印尼同时布局火法与湿法项目，湿法 HPAL 项目总产能 18 万

吨镍，镍中间品制备成本较主流 RKEF 火法项目具备 6000 美元/吨镍竞争优

势，对应吨前驱体超 1-2 万元人民币成本优势。在赚取镍资源端常规收益

外，公司同时赚取高壁垒湿法项目创造的超额收益。 

 前驱体+正极材料产能迅速放量：公司前期锂电产能布局迈入收获期，21-23

年前驱体权益产能 6.4/16.4/27.0 万吨，正极材料权益产能 3.1/5.0/10.4 万

吨，向下延伸+先发优势+成本壁垒将助力公司锂电材料市占率持续提升。 

 周期+成长属性兼备：公司过往为纯周期企业，业绩随铜钴价格波动幅度较

大。随着前驱体+正极材料逐步放量，锂电板块毛利占比自 20 年的 13%增

长至 23 年 28%，并将持续提升。锂电增长平抑利润周期，金属价格贡献向

上弹性。钴镍价格悲观假设下公司 22 年利润仍能实现正增长，乐观假设下

22 年利润增幅超过 70%。公司未来将同时具备周期+成长属性。 

盈利预测&投资建议 
 考虑到镍钴铜价格持续维持在高位以及公司印尼镍项目产能投放进度超预

期，我们对公司归母净利润进行上调。预测 21-23 年公司归母净利润分别为
39.3/54.9/71.4 亿 元 （ 较前 次 预 测分 别 上 调 5%/16%/24% ）， 同 比
+237.7%/+39.6%/+30.1%。实现 EPS 3.2/4.5/5.8 元，对应 PE 分别为
30/22/17 倍。给予 2022 年业绩 30 倍估值，对应市值 1647 亿元，维持“买
入”评级。 

风险 

 下游新能源需求不及预期风险、铜钴镍价格下跌风险、汇兑风险、项目进度

不及预期风险、限售股解禁风险。 

0

2000

4000

6000

8000

10000

12000

54.99

70.65

86.31

101.97

117.63

133.29

148.95

2
1
0

3
2
9

2
1
0

6
2
9

2
1
0

9
2
9

2
1
1

2
2
9

2
2
0

3
2
9

人民币(元) 成交金额(百万元) 

成交金额 华友钴业 沪深300 

  

2022 年 03 月 29 日  

资源与环境研究中心 
 

华友钴业(603799.SH)   买入（维持评级） 公司深度研究 

证券研究报告 

 

 



公司深度研究 

- 2 - 

敬请参阅最后一页特别声明 

 

  

内容目录 

一、完成锂电材料一体化布局，成本优势显著 ................................................4 

1.1 从钴业龙头到锂电材料一体化的华丽转型 ..............................................4 

1.2 直接材料占前驱体成本约 90%，一体化带来显著成本优势 .....................5 

二、印尼湿法镍项目贡献一体化另一成本优势 ................................................6 

2.1 高镍化趋势下布局上游镍资源可有效实现降本 .......................................6 

2.2 华友的镍布局——火法湿法并行，湿法具备超额利润.............................8 

三、锂电材料放量助力成长，资源板块贡献周期弹性 ....................................10 

3.1 前驱体+正极材料产能扩张并行，增强产销确定性................................10 

3.2 钴铜锂镍资源板块贡献向上弹性 ..........................................................12 

四、盈利预测&投资建议 ...............................................................................14 

五、风险提示 ...............................................................................................17 

 

图表目录 

图表 1：公司已形成从镍钴铜资源开发到锂电材料制造一体化产业链 ..............4 

图表 2：公司前驱体迅速放量（万吨）............................................................4 

图表 3：2020 年华友钴业前驱体市占率已达到国内第四 .................................4 

图表 4：原材料占前驱体成本最高且易波动（万元/吨） ..................................5 

图表 5：华友钴业吨成本优于中伟股份 0.5 万元/吨..........................................5 

图表 6：一体化生产同时具备资源成本优势与冶炼成本优势 ............................5 

图表 7：硫酸钴及硫酸镍加工毛利对应约 1 万元吨前驱体成本 ........................6 

图表 8：不同型号前驱体中金属元素用量发生较大变化 ...................................7 

图表 9： NCM811 成本中硫酸镍占比达 70% ..................................................7 

图表 10：红土镍矿逐渐成为硫酸镍原料主要来源............................................7 

图表 11：湿法工艺较火法具备较多优势，但其对技术水平要求较高 ................8 

图表 12：2023 年底公司在镍领域实现控股产能 22.5 万金属吨，权益产能

12.69 万金属吨 ...............................................................................................8 

图表 13：力勤印尼 HPAL 湿法项目成本主要为原材料+折旧+人工（合计

91%） ............................................................................................................9 

图表 14：力勤 HPAL 湿法项目 MHP制备成本约在 0.5 万美元/吨镍 ................9 

图表 15：湿法工艺较火法工艺制备镍中间品具备 5880 美元/吨镍成本优势 ...10 

图表 16：湿法较火法成本优势对应 NCM811 原料成本 1.94 万元/吨 .............10 

图表 17：近年来国内前驱体市场集中度持续提升.......................................... 11 

图表 18：2023 年底公司前驱体控制产能达到 32.5 万吨，权益产能达到 27 万

吨 ................................................................................................................. 11 

图表 19：2023 年公司正极材料权益产能达到 10.4 万吨................................ 11 

图表 20：2021 年巴莫科技市占率位列国内厂商第一梯队..............................12 

图表 21：公司近年来铜钴产品产量持续提升（万吨）...................................13 



公司深度研究 

- 3 - 

敬请参阅最后一页特别声明 

 

图表 22：钴产品毛利及毛利率波动剧烈（亿元）..........................................13 

图表 23：Arcadia 项目储量折碳酸锂当量 124 万吨 .......................................13 

图表 24：公司历史归母净利润周期属性明显（亿元）...................................14 

图表 25：2020 年公司铜钴镍贡献 75%毛利润 ..............................................14 

图表 26：预计 2023 年锂电板块将贡献 28%毛利润 ......................................14 

图表 27：22-23 年镍钴铜价格预测 ...............................................................15 

图表 28：公司外销产品销量预测（镍钴铜为金吨/前驱体和正极材料为实物

吨） .............................................................................................................15 

图表 29：公司各版块营收及毛利测算 ...........................................................16 

图表 30：钴镍极端悲观预期下公司仍能实现利润正增长（亿元） .................16 

图表 31：可比公司估值比较（市盈率法） ....................................................17 

  

  



公司深度研究 

- 4 - 

敬请参阅最后一页特别声明 

 

一、完成锂电材料一体化布局，成本优势显著 

1.1 从钴业龙头到锂电材料一体化的华丽转型 

 华友钴业作为全球钴业龙头，自 2015 年上市以来依托资源及融资渠道优
势，加速新能源锂电材料一体化的转型进程。当前公司业务板块涉及上游
镍钴铜资源开发-中游钴盐/电积铜/硫酸镍冶炼-下游前驱体及正极材料生产，
同时还布局循环回收业务。公司资源、有色、新能源三大板块已形成纵向
一体化链条，完成了总部在桐乡、资源保障在境外、制造基地在中国、市
场在全球的空间布局。 

图表 1：公司已形成从镍钴铜资源开发到锂电材料制造一体化产业链 

 
来源：公司公告，国金证券研究所 

 锂电产业链转型成效显著：公司自 2013 年开始布局锂电新能源业务，近
年来公司三元前驱体产销迅速放量，2021H1 产销量分别达到 3.1/2.9 万吨，
同比+138%/+129%。根据 GGII 数据，2020 年全球前驱体出货量 42 万吨，
国内出货量 33 万吨，华友钴业市占率已跃升至国内第四，占比 11%。 

图表 2：公司前驱体迅速放量（万吨）  图表 3：2020 年华友钴业前驱体市占率已达到国内第四 

  

 

来源：公司公告，国金证券研究所  来源：GGII，国金证券研究所 
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1.2 直接材料占前驱体成本约 90%，一体化带来显著成本优势 

 前驱体降本出路在于向上延伸。前驱体生产成本以直接材料为主，其占营
业成本比重约 80%~90%，且随着金属价格变化有较大波动幅度。前驱体
厂商实行在原料成本基础上收取一定加工费的定价机制，外购原材料的企
业只能固定赚取加工费较制造成本的溢价，该部分对应的吨毛利上行空间
有限（中伟股份 18-20 三年间前驱体销量翻三倍，吨毛利并未因规模优势
得到提升）。此外将华友钴业与中伟股份对比也可以发现，20 年中伟产销
两倍于华友，中伟制造费用应当具备更强规模优势，而华友因部分原料自
供，吨营业成本为 6.3 万元/吨，优于中伟 0.5 万元/吨，带来吨毛利优于中
伟 0.3 元/吨。因此前驱体降本增利的核心在于向原料端进行一体化延伸。 

图表 4：原材料占前驱体成本最高且易波动（万元/吨）  图表 5：华友钴业吨成本优于中伟股份 0.5 万元/吨 

 

 

 
来源：华友钴业公告，国金证券研究所  来源：公司公告，国金证券研究所 

 一体化降本核心在于赚取上游端利润+实现工序简化。对前驱体原材料生
产过程进行拆解可以发现：1）向上延伸的本质在于多赚取了一道上游的利
润（图表 6 红色部分），这部分利润即是一体化的成本优势来源。而上游的
利润可进一步拆分成资源端利润（从矿石到镍钴中间品）和冶炼端利润
（从镍钴中间品到硫酸盐）。2）除赚取上游端利润，一体化尤其是华友所
布局的一体化还具备工序简化带来的成本优势。硫酸盐外销产商通常将其
结晶并包装后以固体形式销售，继而运输至前驱体厂商。后者再对其进行
溶解以用于生产。而观察华友的产能布局可以发现，公司在衢州、桐乡、
广西三地均有硫酸盐与前驱体布局，硫酸盐溶液可通过管道直接运输至前
驱体生产车间，省略中间结晶-包装-运输-溶解费用，工序简化带来额外成
本优势（图表 6 黄色部分）。 

图表 6：一体化生产同时具备资源成本优势与冶炼成本优势 

 

来源：国金证券研究所 
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 资源端赚取利润具备强周期性，冶炼端赚取利润更具稳定性。由于镍钴中
间品定价主要参照金属价格给予一定折价，金属价格波动剧烈，而其生产
成本相对固定，因而资源端赚取的利润具备较强周期性。冶炼端原材料镍
钴中间品及产成品镍钴硫酸盐均参照金属价格定价，企业只赚取一定加工
利润，其利润随金属价格也有一定波动，但幅度相对较小。 

 未考虑上游资源情况下一体化具备吨前驱体万元以上成本优势。考虑到资
源端利润的不稳定性以及出于保守考虑，我们在此仅对冶炼端的成本优势
进行测算。根据测算（核心假设见图表 7），硫酸镍及硫酸钴加工毛利分别
为 2436/11547 元/实物吨，折算至 NCM333/NCM523/NCM622/NCM811
的成本优势分别为 14141/10649/11252/9766 元/吨。向上一体化能够通过
赚取硫酸盐加工利润带来约 1 万元/吨前驱体的成本优势，再考虑到工序简
化带来约 2000~4000 元/吨前驱体成本优势，在不考虑资源端赚取利润情
况下，一体化可带来约 1.5 万元/吨前驱体成本优势，以华友 20 年前驱体
销售均价 6.3 万元/吨计，成本优势达到均价的 24%。 

图表 7：硫酸钴及硫酸镍加工毛利对应约 1 万元吨前驱体成本 

  核心假设       

电解镍含税价（万元/吨） 14 

MB 钴价（折万元/吨） 34.5 

硫酸盐对镍钴金属价格系数 1.1 

MHP镍钴折价系数 0.85 

硫酸镍/硫酸钴加工成本（万元/金属吨） 2 

计算得硫酸盐加工毛利 

硫酸镍加工毛利（元/实物吨） 2436  

硫酸钴加工毛利（元/实物吨） 11547 

加工毛利折算至吨前驱体（元/实物吨） 

  NCM811 NCM622 NCM523 NCM333 

单位前驱体耗用硫酸镍实物量 2.4 1.8 1.5 1.0 

单位前驱体耗用硫酸钴实物量 0.4 0.6 0.6 1.0 

吨前驱体对应硫酸镍加工毛利 5725 4324 3605 2363 

吨前驱体对应硫酸钴加工毛利 4041 6928 7044 11778 

吨前驱体成本优势合计 9766 11252 10649 14141 
 

来源：容百科技招股说明书，国金证券研究所 

注：单吨前驱体耗用硫酸盐实物量数据来自容百科技招股说明书 

二、印尼湿法镍项目贡献一体化另一成本优势 

2.1 高镍化趋势下布局上游镍资源可有效实现降本 

 随着前驱体品种的不断升级迭代，其对镍钴锰三种元素的用量发生了显著
的变化。三元电池高镍化趋势下，吨前驱体对镍的耗用量从 NCM111 的
0.21 吨提升至 NCM811 的 0.51 吨，对钴的耗用量则从 0.21 吨下降至 0.06
吨。以当前硫酸盐成本测算，硫酸镍成本在原材料中占比从 NCM111 的 24%
提升至 NCM811 的 70%。因此前驱体生产企业通过一体化赚取资源端利润
实现降本时，布局上游镍资源成为了较为关键的一环。 
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图表 8：不同型号前驱体中金属元素用量发生较大变化  图表 9： NCM811 成本中硫酸镍占比达 70% 

  

 

来源：国金证券研究所  来源：国金证券研究所 

 硫酸镍可由高冰镍、MHP/MSP、镍豆/镍粉等原生镍或镍废料等经酸溶制
得，其中原生镍的原料来源主要有硫化镍矿和红土镍矿，因全球易开采硫
化镍矿资源的逐渐衰竭，近年来全球对镍的布局主要集中于红土镍矿。红
土镍矿制备镍中间品主要有火法和湿法两种工艺。 

图表 10：红土镍矿逐渐成为硫酸镍原料主要来源 

 
来源：国金证券研究所 

 火法工艺壁垒较低。火法工艺是在主流的红土镍矿 RKEF 生产镍铁基础上
新增一道转炉硫化工序生产高冰镍。RKEF 在国内和印尼得到大规模应用，
技术成熟度高且具备较高回收率，但其缺点在于对矿石品味要求高、无法
对钴资源实现回收且具备较高能耗。 

 湿法工艺壁垒高，仅少数企业可实现量产。湿法工艺是利用浸出剂将红土
镍矿中的镍钴有价元素溶解，其方法主要有还原焙烧法、硫酸常压浸出、
高压酸浸（HPAL）法。HPAL 法是近年来全球新建的湿法冶炼厂采取的主
流工艺。其对矿石品味要求低，能够同时提取原料中的钴且具备低排放、
低能耗优势，是全球处理中低品位红土镍矿最先进的工艺。但其生产流程
复杂，并且需要在高温、浓硫酸、高压的环境下进行，对技术及运营能力
要求非常高且容错率低。技术或运营能力不达标会导致无法达产、能耗过
高及设备破坏等问题，因此当前全球成功达产运行的 HPAL 项目较少。 
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图表 11：湿法工艺较火法具备较多优势，但其对技术水平要求较高 

  火法工艺 湿法工艺 

原料 高品位残积镍矿 低品位褐铁镍矿 

镍品位 通常 1.8%以上 通常 1%以上 

原料要求 高镁低铁 低镁 

能耗水平 能耗水平高 能耗水平低 

金属回收率 镍回收率高，钴回收率低 镍钴回收率均较高 

产品结构 镍铁为主、镍锍为辅 镍钴中间产品为主，镍钴金属产品为辅 

碳排放水平 很高 较低 
 

来源：《碳中和背景下电池镍行业发展趋势及应对措施》，国金证券研究所 

2.2 华友的镍布局——火法湿法并行，湿法具备超额利润 

 华友钴业自 18 年开始在印尼布局上游镍资源项目，公司在印尼规划了三个
镍冶炼项目：1）华越+华飞 HPAL 湿法项目：华越项目 6 万吨已于 21 年
底投产，预计将在 22 年上半年达产。华飞项目 12 万吨当前正在建设中，
可复制华越成功经验，预计 23 年上半年投产。2）华科 RKEF 火法项目：
4.5 万吨当前仍在建设中，预计 22 年上半年投产。到 23 年底公司预计能
够在上游镍领域实现控股产能 22.5 万金吨，权益产能合计 12.69 万金吨。
公司同时对火法与湿法产线进行布局。 

 如前所述，资源端利润是一体化成本优势的一大来源。当前全球镍产品制
备主要通过火法工艺，我们认为华科火法项目帮助公司赚取镍资源端常规
利润。而华越+华飞湿法项目的镍中间品制备成本显著优于主流的火法工艺，
为公司贡献镍资源端的超额利润，打造一体化的另一成本优势。 

图表 12：2023 年底公司在镍领域实现控股产能 22.5 万金属吨，权益产能 12.69 万金属吨 

项目主体 华友持股比例 项目工艺 产品 产能（金属量） 项目进度 

华越 57% 湿法 MHP 6 万金吨镍+7800 金吨钴 21 年底投料试生产，预计 22年上半年达产 

华科 70% 火法 高冰镍 4.5 万金吨镍 预计 22年上半年投产 

华飞 51% 湿法 MHP 12 万金吨镍+1.5 万金吨钴 预计 23年上半年投产 
 

来源：公司公告，国金证券研究所 

 华越项目于 21 年底投产，市场普遍关心其成本水平。但因 HPAL 项目当前
成功运行的案例较少，且其他项目投产时间较早，选址各异，不具备较强
可比性，因此对于华越项目成本，一直没有较好的参考依据。而 22 年 2 月
宁波力勤向港交所递交上市申请，为华越项目的成本提供了较好参考依据。  

 力勤项目与华越项目成本可比性较强。力勤的印尼湿法项目是 13 年来第一
个由中国公司在海外建设并成功投产的 HPAL 项目，其于 21 年 5 月投产。
随后 21 年底华越项目作为第二个正式投产。我们认为力勤项目与华越项目
具备相当的可比性，可以为其成本提供较好的指引。从力勤披露的湿法项
目成本构成来看，原料 65%+折旧 17%+人工 9%构成了主要营业成本，而
对比力勤项目与华越项目发现：1）两者均与中国恩菲合作设计与规划项目
生产线，预期技术路线较为一致。2）两者选址都在印尼，且都自印尼当地
采购红土镍矿，原料及人工成本预计较为一致。3）两者的吨镍总投资成本
相近（华越 2.1 万美元，力勤 1.9 万美元），固定资产折旧成本差异较小。 
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图表 13：力勤印尼 HPAL湿法项目成本主要为原材料+折旧+人工（合计 91%） 

 

来源：宁波力勤招股说明书，国金证券研究所 

 力勤 HPAL 湿法项目镍中间品制备成本约 0.5 万美元/金吨镍，仍有进一步
下行空间。根据力勤披露的招股书信息，我们对其镍中间品（MHP）制备
成本进行测算。由于副产钴价格波动对镍成本的抵扣有一定影响，我们以
价格水平在近年来较低的 20 年钴价进行保守计算。根据我们的测算，力勤
项目 21 年运行的 MHP 制备成本约 0.51 万美元/吨镍（考虑副产钴抵扣以
后）。考虑到其项目共设计两条产线，第一条产线 5 月投产，7 月达产，第
二条产线 10 月投产，预计在 12 月达产，有部分时间公司产能处于爬坡过
程中，因此等完全达产后预计成本还有进一步下行空间。 

图表 14：力勤 HPAL湿法项目 MHP制备成本约在 0.5 万美元/吨镍 

核心假设 

MHP 销量（镍金吨） 9505 

单位金属镍对应钴产出 0.12  

MB 钴价（美元/磅） 16 

MHP 中钴折价系数 0.85 

2021M1-M11 财务数据 总收入/成本（千美元） 成本（万美元/吨镍） 

原材料 51,076 0.54  

固定资产折旧 13,381 0.14  

员工成本 7,091 0.07  

杂项开支 3,493 0.04  

燃料及电力成本 3,488 0.04  

合计：营业成本（不考虑钴） 78,529  0.83  

扣除钴抵扣   0.31  

吨营业成本（考虑钴抵扣）   0.51 
 

来源：宁波力勤招股说明书，国金证券研究所 

注： MHP 销量按根据公司披露的投产进度预测，MB 钴价按 2020 年均价进行保守估计。 

 火法工艺镍中间品制备成本约在 1.1 万美元/吨镍。RKEF 工艺因其路线成
熟，整体成本差异较小。以盛屯矿业子公司友山镍业在印尼的镍铁产线 20
年经营数据测算得 RKEF 镍铁生产成本约在 1 万美元/吨镍。镍铁经转炉硫
化工序生产高冰镍增加成本约 1000 美元，火法工艺镍中间品（高冰镍）
制备成本在 1.1 万美元/吨镍。 

 湿法路线较火法具备吨前驱体 1-2 万元成本优势。考虑到 HPAL 湿法工艺
具备的高初始投资金额及高技术壁垒，未来镍中间品的供应主流路线预期
还是以火法为主。而湿法 HPAL 较火法工艺生产镍中间品（暂不考虑 MHP
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与高冰镍两种镍中间品在后续制备硫酸镍过程中的加工费差异）具备约
6000 美 元 / 吨 镍 成 本 优 势 ， 对 应 NCM811/522/523/333 成 本 约
1.94/1.47/1.22/0.80 万元人民币。 

图表 15：湿法工艺较火法工艺制备镍中间品具备 5880 美元/吨镍成本优势 

 

来源：宁波力勤招股说明书，盛屯矿业公司公告，国金证券研究所 

图表 16：湿法较火法成本优势对应 NCM811 原料成本 1.94 万元/吨 

前驱体类型 NCM811 NCM622 NCM523 NCM333 

对应前驱体成本（万元/吨） 1.94  1.47  1.22  0.80  
 

来源：国金证券研究所 

注：美元兑人民币汇率以 6.33 计算 

 公司通过一体化赚取了镍冶炼端利润（已在第一部分中测算）+常规镍资源
端利润（如前所述，资源端利润因具备强周期性，本文未量化测算）之外，
还因湿法工艺的成本优越性赚取了吨前驱体 1-2 万元左右的超额利润，进
一步奠定前驱体成本优势。 

三、锂电材料放量助力成长，资源板块贡献周期弹性 

3.1 前驱体+正极材料产能扩张并行，增强产销确定性 

 先发优势+资金实力+成本优势促进龙头企业前驱体市占率提升。前驱体投
资需要较强资金实力。以华友全资子公司新能源衢州自 20 年以来自建的两
个项目（定增募资建设 5 万吨+转债募资建设 5 万吨）为例，其吨投资金额
分别为 3.1/2.9 亿元，对公司资金实力要求较高。而随着前驱体产品不断进
行技术迭代，企业需要持续投入进行新产品研发与生产，龙头企业能够通
过广泛的融资渠道与资金实力迅速扩张产能，率先通过认证切入下游供应
链，并通过一体化实现低成本以持续保持竞争优势。预计龙头企业在前驱
体市场的集中度将持续提升。 
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图表 17：近年来国内前驱体市场集中度持续提升 

 

来源：ICC鑫椤资讯，前瞻产业研究院，国金证券研究所 

 华友在前驱体和下游正极材料领域市占率持续提升的方式一是不断扩产能，
二是持续一体化，通过向上一体化具备的成本优势以及向下一体化锁定销
售来保障产能持续向销量转化。 

 自有+合资前驱体产能迅速投放，23 年底权益产能达到 27 万吨。公司自
13 年布局前驱体板块，近年来通过自建+合资方式持续快速扩张前驱体产
能。21 年底控制前驱体产能 10 万吨：5.5 万吨自建产能+4.5 万吨合资产
能，对应权益产能 6.4 万吨。随着全资子公司新能源衢州 5+5 万吨、广西
巴莫 10 万吨、合资公司华浦二期 2.5 万吨陆续投产，到 2023 年底预计公
司能够实现前驱体控制产能 32.5 万吨，权益产能 27 万吨。 

图表 18：2023 年底公司前驱体控制产能达到 32.5 万吨，权益产能达到 27 万吨 

前驱体 持股 2021 2022E 2023E 备注 

新能源衢州 100% 1.5 11.5 11.5 22 年 5万吨建成，转债募资新建 5万吨预计 22年下半年陆续投产 

华海新能源 100% 4 4 4 量产 

华浦（不浦项合资） 24.1% 0.5 0.5 3 一期 0.5 万吨 21H1 出货，二期 2.5 万吨在建，预计 23年投产 

华金（不 LG合资） 20.5% 4 4 4 2021H1 开始出货，当前实现量产 

广西巴莫 100% 0 0 10 转债募资建设 10万吨，预计 23年投产 

控制产能合计   10.0 20.0 32.5   

权益产能合计   6.4 16.4 27.0   
 

来源：公司公告，国金证券研究所 

注：标灰为合资产能 

 合资+收购+自建深化正极材料布局，23 年三元正极权益产能达 10.4 万吨。
1）合资：18 年公司与浦项和 LG 成立合资公司建设前驱体及正极材料产
能，当前两家合资公司浦华+乐友正极产能 4.5 万吨已量产，匹配合资公司
华浦+华金 4.5 万吨前驱体产能，浦华在建 2.4 万吨正极产能匹配在建的华
浦 2.5 万吨前驱体产能。2）收购：21 年公司对巴莫科技实现控制及并表。
收购时巴莫拥有 1.35 万吨钴酸锂+4.3 万吨三元正极产能，5 万吨高镍三元
正极产能在建。3）自建：22Q1 公司发行转债募资建设广西巴莫 5 万吨高
镍三元项目，未来将实现自建正极产能。 

图表 19：2023 年公司正极材料权益产能达到 10.4 万吨 

正极 持股比例 2021 2022E 2023E 进度  

浦华（不浦项合资） 16% 0.5 0.5 2.9 一期 0.5 万吨 2020H2 完成认证，已量产，二期 2.4 万吨在建 

乐友（不 LG合资） 20% 4 4 4 2020H2 完成认证，当前已量产 
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巴莫科技 38.62% 5.65 10.65 10.65 三期 5万吨高镍产能预计在 2022 年建成 

广西巴莫 100% 0 0 5 发行转债募资建设 10万吨，预计 2023 年投产 

控制产能合计   5.7 10.7 15.7   

权益产能合计   3.1 5.0 10.4   
 

来源：公司公告，国金证券研究所 

注：标灰合资建设产能为外资控股，未并表 

 巴莫优质资产并表，市占率&客户结构均位列第一梯队。21 年公司收购巴
莫科技 38.62%股权，并获得母公司华友控股持有的巴莫科技 26.40%股权
对应表决权，公司合计控制巴莫 65.02%表决权并于 8 月对巴莫进行并表。
21 年巴莫科技正极材料国内市占率达到 12%，位居国内第二。且其拥有较
好客户资源，已与 LG、比亚迪、 CATL、冠宇、孚能、 ATL、亿纬、力神
等国内外主流电池企业建立长期合作稳定关系，公司自建前驱体产品可依
托巴莫切入下游优质客户产业链。 

图表 20：2021 年巴莫科技市占率位列国内厂商第一梯队 

 

来源：鑫椤锂电，华经产业研究院，国金证券研究所 

 切入磷酸铁锂板块，完善锂电材料布局。公司拟通过收购+合资方式布局磷
酸铁锂板块。1）收购：公司拟通过巴莫科技向华友控股收购其持有的内蒙
古圣钒 100%股权，内蒙古圣钒总规划年产 10 万吨磷酸铁锂正极材料，分
四期建设，一二期合计 4 万吨已投产，三期 2.5 万吨预计 22 年中投产，四
期 3.5 万吨在建设中。2）合资：21 年 11 月公司与兴发集团签订框架协议，
拟在湖北宜昌合作投资磷矿采选、磷化工、湿法磷酸、磷酸铁及磷酸铁锂
材料的一体化产业，建设 50 万吨/年磷酸铁、50 万吨/年磷酸铁锂及相关配
套项目。21 年底时华友与兴发已成立合资公司湖北兴友，以其作为主体建
设 30 万吨/年磷酸铁项目，一期为 10 万吨/年。公司在三元领域的布局已
相当完善，通过切入磷酸铁锂一体化，持续完善锂电正极材料版图。 

3.2 钴铜锂镍资源板块贡献向上弹性 

 钴铜业绩具备强周期性。公司由钴铜业务起家，钴铜原料主要来源于：1）
刚果金自有铜钴矿山，该部分开采成本较低且相对固定。2）向刚果金当地
的矿企、中间商以及自有采购网点采购，该部分成本高于自有矿山且随钴
铜价格变化有一定波动。3）向国际矿业公司或大型贸易商采购，成本最高
且与钴铜价格相关性最强。钴铜价格波动时期，公司自有矿部分开采成本
相对固定+存货价值波动会使得公司业绩进一步放大金属价格的波动，呈现
出明显的周期性。 

 近年来随着产能不断提升，公司铜钴产品产量实现稳步增长。钴产品毛利
率呈现出典型的周期性波动，是造成公司历年来毛利润变化幅度较大的主
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要原因；铜产品毛利率整体呈上升趋势，主要与自有矿山矿料自给率提升
及产品结构优化有关，而随着上述两点对铜毛利率影响的边际作用弱化，
未来铜产品毛利率也将随铜价出现周期性波动。 

图表 21：公司近年来铜钴产品产量持续提升（万吨）  图表 22：钴产品毛利及毛利率波动剧烈（亿元） 

 

 

 
来源：公司公告，国金证券研究所 

注：产量包含受托加工部分 

 来源：国金证券研究所 

 23 年后锂贡献另一资源端业绩来源。21 年 12 月公司发布公告，拟通过子
公司华友国际收购前景锂矿公司全部股权。前景锂矿拥有津巴布韦 Arcadia
锂矿 100%权益，当前正处于建设过程中。Arcadia 项目建成后可年产 14.7
万吨锂辉石精矿，9.4 万吨技术级透锂长石精矿，2.4 万吨化学级透锂长石
精矿及 0.3 吨钽精矿，预计将在 23 年实现投产。同时华友国际在 17 年参
股了澳大利亚上市公司 AVZ，当前对 AVZ持股比例 7.45%，AVZ拥有刚果
金 Manono 锂矿项目 75%权益，当前该锂矿项目已完成前期工程和设计研
究，预计将在 23 年投产。23 年起锂资源端也将成为公司另一利润来源。 

图表 23：Arcadia 项目储量折碳酸锂当量 124 万吨 

类别 
矿石量       

（百万吨） 

Li2O 品位  

（%） 

Ta2O5品位  

（ppm） 

Li2O 金属量  

（万吨） 

碳酸锂当量 

（万吨） 

Ta2O5金属量  

(吨) 

证实储量 11.8 1.25 114 14.4 36 1,361 

概略储量 30.5 1.17 123 35.7 88 3,765 

总储量 42.3 1.19 121 50.4 124 5,126 
 

来源：公司公告，国金证券研究所 

 在公司不断推进一体化布局的同时，我们需要重新认识公司传统的铜钴业
务及新布局的上游镍锂资源定位。过往铜钴业务为公司利润主要来源，且
因其周期属性明显导致公司利润波动幅度较大。随着公司前驱体及正极材
料产品持续放量，预计锂电板块利润及其占比将持续提升，能够有效平抑
铜钴镍锂等金属价格变化带来的利润波动（在第四部分盈利预测中我们通
过金属价格的敏感性测算来对本观点加以验证）。在金属价格下行周期，锂
电材料放量带来的利润增长可弥补资源端利润的减少；在金属价格上行周
期，公司业绩具备充足弹性。公司将同时具备周期+成长属性。 
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图表 24：公司历史归母净利润周期属性明显（亿元） 

 

来源：国金证券研究所 

图表 25：2020 年公司铜钴镍贡献 75%毛利润  图表 26：预计 2023 年锂电板块将贡献 28%毛利润 

   

来源：公司公告，国金证券研究所  来源：国金证券研究所 

四、盈利预测&投资建议 

 金属价格核心假设 

 镍：21 年电解镍含税均价为 14.0 万元/吨。22Q1 镍库存维持低位+供
需紧平衡情况下电解镍价格持续创新高，1-2 月均价 17.1 万吨。考虑
到 22 年印尼较多镍铁产能释放，供需格局迎来逆转下镍价预计缓慢下
行。预计 22-23 年电解镍均价分别为 15/13 万元/吨，同比+7%/-13%。 

 钴：21 年 MB钴均价 24.3 美元/磅，22Q1 运力不足导致供应偏紧情况
下，钴价高位运行，1-2 月均价为 34.6 美元/磅。考虑到当前产业链整
体维持低库存以及全球疫情持续对供应形成扰动，预计 22 年钴行业将
维持紧平衡格局。23 年随着南非物流情况缓解，预计钴价将有所回落。
预计 22-23 年 MB钴价分别为 30/26 美元/磅，同比+23%/-13%。 

 铜：21 年 LME 铜均价为 9319 美元/吨。宽松的货币环境叠加疫后需
求快速释放推升铜价，22 年 1-2 月 LME铜均价为 9859 美元/吨。下半
年需求平稳运行而流动性有所收紧下预计铜价重心下移，预计 22-23
年铜价分别为 9500/9000 美元/吨，同比+2%/-5%。 
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图表 27：22-23 年镍钴铜价格预测 

  2020 2021 2022E 2023E 

电解镍含税价（万元/吨） 11.0 14.0 15.0 13.0 

YoY   +27% +7% -13% 

MB 钴价（美元/磅） 15.6 24.3 30.0 26.0 

YoY   +56% +23% -13% 

LME 铜价（美元/吨） 6186 9319 9500 9000 

YoY   +51% +2% -5% 
 

来源：Wind，百川大数据，国金证券研究所 

 产销量假设（镍钴铜均以金属吨计量，前驱体及正极材料以实物吨计量） 

 钴：公司当前拥有粗钴产能 2.14 万吨，钴盐产能 3.9 万吨，外销主要
以钴盐为主。近年来公司钴盐产销量均较为稳定，预计未来仍将保持
稳定。21-23 年销量分别为 3.2/3.2/3.2 万吨。 

 铜：公司当前拥有粗铜/电积铜冶炼产能 11.1 万吨，近年来随着产能不
断释放产量有所增长。考虑到公司后续暂无铜冶炼产能扩张计划，铜
产品产销量预计将维持稳定。21-23 年销量分别为 9.8/10.0/10.0 万吨。 

 镍：公司当前镍产品主要为硫酸镍，预计后续随着前驱体用镍量的持
续提升，公司硫酸镍产品全部用于自供，不再外销。因此将印尼华越
6 万吨+华科 4.5 万吨+华飞 12 万吨镍中间品生产毛利润计入前驱体，
预计 22/23 年镍中间品产量分别为 8.0/16.5 万吨，外销为 0。 

 前驱体：公司前驱体的产销受到产能制约，22-23 年前驱体产能布局迈
入收获期。预计全资公司新能源衢州 5+5 万吨在 22 年陆续投产、广西
巴莫 10 万吨 23 年投产、合资公司华浦二期 2.5 万吨在 23 年投产。
21-23 年前驱体产销量分别在 7.8/12.5/21.5 万吨。 

 正极材料：公司 21 年前未有正极材料产能。21 年收购的天津巴莫具
备 5.65 万吨正极材料产能，三期新增 5 万吨预计 22 年投产。广西巴
莫 5 万吨预计在 23 年投产。21-23 年公司正极材料产销量预计分别为
6.0/8.0/15.0 万吨。 

图表 28：公司外销产品销量预测（镍钴铜为金吨/前驱体和正极材料为实物吨） 

外销量 2018 2019 2020 2021 2022E 2023E 

钴盐（自产+受托加工，丌含自供）  2.4  2.8  3.1  3.2  3.2  3.2  

铜（自产+受托加工） 3.9  7.1  9.9  9.8  10.0  10.0  

镍（22-23 年为产量假设，外销为 0） 0 0.4  0.5  0.2  8.0  12.5  

前驱体 1.3  1.4  3.3  7.8  12.5  21.5  

正极材料 0  0  0  6.0  8.0  15.0 
 

来源：国金证券研究所 

 成本及毛利：1）铜钴镍的原料成本按金属价格折价计算，假设冶炼成本保持
相对固定。2）前驱体原料成本随金属价格变化，由于公司自供部分原料，无
法准确计算历史上单前驱体环节的加工毛利。考虑到行业内整体加工费水平
差异较小，参考外购原料的中伟股份吨毛利。18-20 年中伟前驱体吨毛利分别
为 1.16/1.15/1.03 万元/吨，整体较为稳定。21 年华友前驱体产量预计略高于
中伟 20 年水平，假设在不考虑原材料自供部分情况下，21-23 年吨加工毛利
分别为 1.1/1.0/1.0 万元/吨。3）正极材料板块 20 年吨毛利 1.9 万元，考虑到
一定的规模优势，预计 21-23 年吨毛利分别为 2.1/2.2/2.3 万元。 

 预测 21-23 年公司营收分别为 392/555/648 亿元，同比+85%/+42%/+17%；
归母净利润分别为 39.3/54.9/71.4 亿元，同比+237.7%/+39.6%/+30.1%。 
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图表 29：公司各版块营收及毛利测算 

收入（亿元） 2018 2019 2020 2021 2022E 2023E 

钴 96 57 51 87 105 91 

铜 16 26 30 44 45 43 

镍（硫酸镍） 0 4 5 3 0 0 

贸易 17 86 93 100 100 100 

前驱体 14 12 25 86 169 246 

正极材料 0 0 0 64 128 160 

其他 2 4 8 8 8 8 

合计 145 189 212 392 555 648 

YoY  30% 12% 85% 42% 17% 

毛利（亿元） 2018 2019 2020 2021 2022E 2023E 

钴 33  6  11  26  35  28 

铜 4  9  14  30  29  26 

镍（硫酸镍） (0) 0  1  0  0 0  

贸易 1  3  1  1  1 1 

前驱体 3  2  4  13  17 125 

其中：来自于镍中间品 0 0 0 0 52 98 

正极材料 0  0  0  6  18  35  

其他 0  1  3  3  3  3  

合计 41  21  33  78  156 218 

YoY  -49% 58% 136% 100% 39% 
 

来源：国金证券研究所 

 金属价格敏感性测算：公司铜钴镍上游资源板块布局的利润与金属价格高
度相关。我们对公司归母净利润对镍钴价格的敏感性进行测算（暂未考虑
铜，因钴和镍价格波动幅度较铜更为剧烈）。在悲观假设 MB 钴均价 26 美
元/磅、电解镍均价 11 万元/吨情况下，22 年公司归母净利润仍能实现正增
长。而在 MB 钴价 34 美元/磅、电解镍价格 19 万元/吨情况下，公司归母
净利润增速将超过 70%。论证了我们在上文中提到的锂电板块业绩释放平
抑公司利润周期，金属价格贡献向上弹性的逻辑。 

图表 30：钴镍极端悲观预期下公司仍能实现利润正增长（亿元） 

 MB 钴价（美元/磅） 

电解镍含税价

（万元/吨） 

归母净利润 26.0  28.0  30.0  32.0  34.0  

11.0  39.9  42.1  44.3  46.5  48.7  

13.0  45.2  47.4  49.6  51.8  54.0  

15.0  50.5  52.7  54.9  57.1  59.3  

17.0  55.8  58.0  60.2  62.4  64.6  

19.0  61.1  63.3  65.5  67.7  69.9  

利润增速  26.0  28.0  30.0  32.0  34.0  

11.0  1.4% 7.0% 12.6% 18.2% 23.7% 

13.0  14.9% 20.5% 26.1% 31.6% 37.2% 

15.0  28.4% 34.0% 39.5% 45.1% 50.7% 

17.0  41.9% 47.5% 53.0% 58.6% 64.2% 

19.0  55.4% 60.9% 66.5% 72.1% 77.7% 
 

来源：国金证券研究所 

 预计 21-23 年公司分别实现 EPS 3.2/4.5/5.8 元，当前股价对应 22 年净利
润 PE 为 22 倍，低于可比前驱体及正极材料厂商平均 30 倍的估值，综合
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考虑可比公司以及公司一体化布局下成本端的优势，给予 2022 年业绩 30
倍估值，对应市值 1647 亿元，维持“买入”评级。 

图表 31：可比公司估值比较（市盈率法） 

代码  名称  股价（元） 
EPS PE 

2021E 2022E 2023E 2021E 2022E 2023E 

300919 中伟股份 117.33 - 3.31 5.47 - 35.41 21.45 

688005 容百科技 127.8 - 4.10 6.16 - 31.14 20.75 

300073 当升科技 76 - 2.60 3.49 - 29.21 21.78 

002340 格林美 8.4 0.24 0.38 0.52 35.41 22.23 16.29 

中位数      35.41 30.17 21.10 

平均数      35.41 29.50 20.07 

603799 华友钴业 96.84 3.22 4.50 5.85 30.06 21.54 16.56 
 

来源：Wind，国金证券研究所 

五、风险提示 

 下游新能源需求不及预期风险。公司布局的三元前驱体及正极材料产能转
化成销量依赖于下游新能源汽车产销量持续快速增长，若下游需求不及预
期，将对公司锂电板块业绩产生影响。 

 铜钴镍锂价格下跌风险。公司在铜钴镍锂上游资源领域均有所布局，而金
属价格具备较强周期属性，周期上行能够增厚公司盈利，反之公司需要承
担业绩下行风险。 

 汇兑风险。公司业务布局高度国际化，子公司海外经营原料采购及部分产
品出口主要以美元结算，若美元对人民币价格波动剧烈，将对公司业绩产
生影响。 

 项目进度不及预期风险。公司当前在国内外有较多在产项目，业绩释放依
赖于各个项目顺利投产，若项目因国外政治环境、疫情等原因导致进度不
及预期，公司产销量及业绩面临不及预期风险。 

 限售股解禁风险。22 年 8 月公司部分定增配售股份面临解禁，解禁数量占
公司总股本数量 0.18%，若该部分股东进行减持，公司股价面临波动风险。  
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附录：三张报表预测摘要 
    
损益表（人民币百万元）        资产负债表（人民币百万元）       

 2018 2019 2020 2021E 2022E 2023E   2018 2019 2020 2021E 2022E 2023E 

主营业务收入 14,451 18,853 21,187 39,190 55,466 64,753  货币资金 2,324 2,886 2,334 5,097 6,671 7,386 

增长率  30.5% 12.4% 85.0% 41.5% 16.7%  应收款项 1,597 1,518 2,085 4,201 5,643 6,057 

主营业务成本 -10,337 -16,748 -17,870 -31,373 -39,838 -42,985  存货  5,488 3,390 4,069 7,728 9,813 10,588 

%销售收入 71.5% 88.8% 84.3% 80.1% 71.8% 66.4%  其他流动资产 1,483 1,656 1,338 2,295 2,734 2,960 

毛利 4,114 2,105 3,317 7,817 15,628 21,768  流动资产 10,892 9,450 9,826 19,322 24,862 26,991 

%销售收入 28.5% 11.2% 15.7% 19.9% 28.2% 33.6%  %总资产 57.1% 40.6% 36.5% 39.2% 40.0% 37.9% 

营业税金及附加 -172 -254 -194 -294 -416 -486  长期投资 716 1,624 2,435 6,935 9,535 12,135 

%销售收入 1.2% 1.3% 0.9% 0.8% 0.8% 0.8%  固定资产 6,226 9,623 11,710 21,678 26,296 30,614 

销售费用 -109 -164 -172 -235 -333 -389  %总资产 32.7% 41.4% 43.5% 44.0% 42.3% 43.0% 

%销售收入 0.8% 0.9% 0.8% 0.6% 0.6% 0.6%  无形资产 717 936 1,023 1,380 1,432 1,483 

管理费用 -419 -468 -665 -980 -1,431 -1,678  非流动资产 8,168 13,817 17,119 29,993 37,263 44,232 

%销售收入 2.9% 2.5% 3.1% 2.5% 2.6% 2.6%  %总资产 42.9% 59.4% 63.5% 60.8% 60.0% 62.1% 

研发费用 -380 -268 -371 -705 -847 -1,016  资产总计 19,060 23,267 26,945 49,315 62,125 71,223 

%销售收入 2.6% 1.4% 1.8% 1.8% 1.5% 1.6%  短期借款 5,681 7,126 7,310 12,306 7,292 4,121 

息税前利润（EBIT） 3,033 952 1,916 5,603 12,602 18,200  应付款项 2,242 3,792 3,634 9,337 11,312 12,208 

%销售收入 21.0% 5.0% 9.0% 14.3% 22.7% 28.1%  其他流动负债 1,054 381 1,046 2,110 3,412 4,377 

财务费用 -594 -427 -403 -414 -629 -626  流动负债 8,978 11,299 11,991 23,753 22,015 20,707 

%销售收入 4.1% 2.3% 1.9% 1.1% 1.1% 1.0%  长期贷款 266 1,053 1,422 3,422 3,422 3,422 

资产减值损失 -704 366 106 -13 -4 -1  其他长期负债 1,406 824 1,081 239 7,855 7,865 

公允价值变动收益 17 -37 -29 200 100 0  负债  10,650 13,176 14,494 27,414 33,293 31,993 

投资收益 -19 -58 69 500 100 100  普通股股东权益 7,601 7,748 9,922 18,898 22,192 26,477 

%税前利润 n.a n.a 4.7% 8.5% 0.8% 0.6%  其中：股本 830 1,079 1,141 1,221 1,221 1,221 

营业利润 1,777 161 1,515 5,876 12,169 17,673  未分配利润 3,647 3,679 4,808 7,168 10,462 14,747 

营业利润率 12.3% 0.9% 7.2% 15.0% 21.9% 27.3%  少数股东权益 810 2,343 2,530 3,003 6,640 12,752 

营业外收支 -12 -2 -36 0 0 0  负债股东权益合计 19,060 23,267 26,945 49,315 62,125 71,223 

税前利润 1,765 159 1,479 5,876 12,169 17,673         

利润率 12.2% 0.8% 7.0% 15.0% 21.9% 27.3%  比率分析       

所得税 -240 -51 -353 -1,469 -3,042 -4,418   2018 2019 2020 2021E 2022E 2023E 

所得税率 13.6% 32.1% 23.9% 25.0% 25.0% 25.0%  每股指标       

净利润 1,525 108 1,126 4,407 9,127 13,255  每股收益 1.842 0.111 1.021 3.221 4.495 5.849 

少数股东损益 -3 -11 -39 473 3,637 6,112  每股净资产 9.160 7.183 8.694 15.475 18.172 21.681 

归属于母公司的净利润 1,528 120 1,165 3,934 5,490 7,143  每股经营现金净流 2.197 2.410 1.630 4.594 8.516 13.160 

净利率 10.6% 0.6% 5.5% 10.0% 9.9% 11.0%  每股股利 0.100 0.000 0.200 1.288 1.798 2.339 

        回报率       

现金流量表（人民币百万元）        净资产收益率 20.10% 1.54% 11.74% 20.82% 24.74% 26.98% 

 2018 2019 2020 2021E 2022E 2023E  总资产收益率 8.02% 0.51% 4.32% 7.98% 8.84% 10.03% 

净利润 1,525 108 1,126 4,407 9,127 13,255  投入资本收益率 17.35% 3.53% 6.86% 11.17% 20.05% 25.10% 

少数股东损益 -3 -11 -39 473 3,637 6,112  增长率       

非现金支出 1,124 981 884 1,088 1,434 1,732  主营业务收入增长率 49.70% 30.46% 12.38% 84.97% 41.53% 16.74% 

非经营收益 414 378 378 -40 518 631  EBIT增长率 13.09% -68.62% 101.27% 192.48% 124.91% 44.42% 

营运资金变动 -1,240 1,133 -528 156 -676 456  净利润增长率 -19.38% -92.18% 874.48% 237.71% 39.55% 30.11% 

经营活动现金净流 1,823 2,600 1,860 5,610 10,402 16,073  总资产增长率 14.69% 22.07% 15.81% 83.02% 25.98% 14.65% 

资本开支 -1,369 -2,641 -3,625 -9,706 -6,100 -6,100  资产管理能力       

投资 -342 -1,499 31 -4,410 -2,500 -2,600  应收账款周转天数 28.6 17.3 17.3 25.0 23.0 20.0 

其他 19 -945 -335 500 100 100  存货周转天数 182.2 96.7 76.2 90.0 90.0 90.0 

投资活动现金净流 -1,692 -5,086 -3,929 -13,616 -8,500 -8,600  应付账款周转天数 42.8 28.1 33.2 50.0 45.0 45.0 

股权募资 222 1,564 1,205 6,632 0 0  固定资产周转天数 117.4 124.7 143.4 105.1 84.9 80.2 

债权募资 1,021 400 887 6,196 2,586 -3,171  偿债能力       

其他 -1,027 677 -518 -2,059 -2,913 -3,588  净负债/股东权益 51.40% 51.43% 51.14% 47.90% 39.89% 19.42% 

筹资活动现金净流 216 2,641 1,574 10,769 -328 -6,759  EBIT利息保障倍数 5.1 2.2 4.8 13.5 20.0 29.1 

现金净流量 346 155 -495 2,763 1,574 715  资产负债率 55.87% 56.63% 53.79% 55.59% 53.59% 44.92%   
来源：公司年报、国金证券研究所 
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市场中相关报告评级比率分析  
日期  一周内 一月内 二月内 三月内 六月内 

买入 6 13 18 45 102 

增持 1 2 5 9 0 

中性 0 0 0 0 0 

减持 0 0 0 0 0 

评分  1.14 1.13 1.22 1.17 1.00 
  
来源：聚源数据 

市场中相关报告评级比率分析说明： 

市场中相关报告投资建议为“买入”得 1 分，为

“增持”得 2 分，为“中性”得 3 分，为“减持”得 4

分，之后平均计算得出最终评分，作为市场平均投资建

议的参考。 

最终评分与平均投资建议对照：  

1.00  =买入； 1.01~2.0=增持 ； 2.01~3.0=中性 

3.01~4.0=减持 
 

历史推荐和目标定价(人民币)  
序号  日期  评级  市价  目标价  

1 2020-03-30 买入 29.46 N/A 

2 2020-04-16 买入 33.40 N/A 

3 2020-05-25 买入 32.19 N/A 

4 2021-04-17 买入 69.80 N/A 

5 2021-08-17 买入 121.70 N/A 

6 2022-01-12 买入 94.29 N/A 

     

      
来源：国金证券研究所 

 
 
 

 

 

 

 

 

 

投资评级的说明： 

买入：预期未来 6－12 个月内上涨幅度在 15%以上； 

增持：预期未来 6－12 个月内上涨幅度在 5%－15%； 

中性：预期未来 6－12 个月内变动幅度在 -5%－5%； 

减持：预期未来 6－12 个月内下跌幅度在 5%以上。 
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本报告版权归“国金证券股份有限公司”（以下简称“国金证券”）所有，未经事先书面授权，任何机构和个人

均不得以任何方式对本报告的任何部分制作任何形式的复制、转发、转载、引用、修改、仿制、刊发，或以任何侵
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报告中的信息或所表达意见也不构成投资、法律、会计或税务的最终操作建议，国金证券不就报告中的内容对最终

操作建议做出任何担保，在任何时候均不构成对任何人的个人推荐。 

在法律允许的情况下，国金证券的关联机构可能会持有报告中涉及的公司所发行的证券并进行交易，并可能为
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本报告反映编写分析员的不同设想、见解及分析方法，故本报告所载观点可能与其他类似研究报告的观点及市

场实际情况不一致，且收件人亦不会因为收到本报告而成为国金证券的客户。 

根据《证券期货投资者适当性管理办法》，本报告仅供国金证券股份有限公司客户中风险评级高于 C3 级(含 C3
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