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金牌厨柜（603180.SH） 

成本端压力不减，净利润率或继续下探 

核心观点： 

 2022年 4月 13日金牌厨柜披露公司年报。年报显示，

2021年公司实现营业收入 34.48亿元，同比增长 30.61%；实

现归属于上市公司股东的净利润 3.38 亿元，同比增加

15.49%；实现扣非净利润 2.63 亿元，同比增长 10.79%。其

中，第四季度公司取得营业收入 12.28 亿元，同比增长

19.87%；归母净利润达 1.8亿元，同比增长 24.88%，利润情

况改善明显。 

公司以聚焦外延式增长、加快空白市场品类覆盖为重点

工作，加快渠道布局与终端下沉，聚焦公司全渠道“1+N”的

战略布局，实现“千城千店”的战略布局。2021年，公司经

销商渠道营业收入达 20.70亿元，同比增长 29.40%。整体来

看，公司积极的加快渠道布局和终端下沉，公司衣柜和木门

的渠道扩张仍未结束。大宗业务方面，2021年公司与 45家百

强房地产企业签订战略集采协议，同时加快衣柜、木门等品

类的拓展，逐步构建新的增长动力。2021年公司大宗渠道实

现营业收入 11.45亿元，同比增长 28.22%。 

利润水平方面，公司 2021年毛利润率为 30.48%，同比减

少 2.25 个百分点，延续了自 2017 年以来毛利润率持续下滑

的趋势。毛利润率大幅度下滑主要有以下两点原因：（1）持

续发展的大宗业务的竞争环境不断恶化，大宗业务的毛利润

率下滑 5.21 个百分点；（2）受到海运价格和原材料价格飙

升影响，公司的海外业务毛利润率下滑明显，毛利润率降至

26.48%，同比下滑 10.13个百分点。 

展望未来，我们认为公司仍然处于跑马圈地、铺设渠道

的阶段，预计 2022 年的营业收入仍然将维持相对较快的增

长。但是考虑到目前大宗业务竞争环境的持续恶化和原材料

价格的上行，叠加可能的应收账款减值的影响， 2022年公司

净利润预计将维持稳健增长的态势。 

 

相关研究：  

2020 年第四季度策略报告：房住不炒下行业空

间仍在，锚定资源是未来竞争关键 
20201026 

2020年 9月地产月报：多地出台调控政策，金

九悄然来临，但成色稍显不足 
20201006 

2020 年 8月地产月报：土地供应与成交同环比

均下行，“三道红线”短期抑制投资力度 
20200906 

2020H1年报综述：规则已定，房企的空间还有

多大？ 
20200911 

月度数据点评：住宅成交连续两月正增长，土

地成交创 2020年新高（2020年 1-6月） 
20200716 

2020 年报综述：四类指标全面放缓，地产告别

高增长时代 
20200509 
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2022年 4月 13日金牌厨柜披露公司年报。年报显示，2021年公司实现营业收入 34.48

亿元，同比增长 30.61%；实现归属于上市公司股东的净利润 3.38 亿元，同比增加 15.49%；

实现扣非净利润 2.63亿元，同比增长 10.79%。其中，第四季度公司取得营业收入 12.28亿

元，同比增长 19.87%；归母净利润达 1.8亿元，同比增长 24.88%，利润情况有所改善。 

一、品类协同效应逐渐显现，整装业务边际改善 

2021年公司营业收入为 34.48亿元，同比增长 30.61%。其中，2021年公司各品类营业

收入均实现不同幅度增长，公司厨柜业务收入 24.80 亿元，同比增长 19.62%；衣柜业务收

入 8 亿元，同比增长 60.33%；木门业务收入 0.84 亿元，同比增长 242.17%。公司发挥定制

厨柜核心品类优势，利用自身品牌，渠道，营销，智能制造，数字化等优势，实现衣柜，木

门快速发展，借助全屋定制强化品类之间的协同，实现卫浴阳台、智能家居、厨电、家品多

品类融合发展。 

此外，公司目前还在向智能家居、整装领域进军，新品类的业务进展顺利。2021 年公司

旗下的两个品牌“智小金”和“玛尼欧”推出多款新品，包括“智小金”的智慧门屏和“玛

尼欧”的“智能健康烹饪中心”等。报告期内，整装业务子公司厦门金牌桔家云整装科技有

限公司的营业收入为 1088.90 万元，同比增长 107.45%，亏损 414.32 万元，新业务仍处于

培育期。但值得注意的是，公司的利润水平和经营活动现金流量的情况有所改善。经营活动 

现金流量为-1261.12万元，较 2020年同期的-1696.24 万元负值有所缩小。 

二、零售渠道持续扩张，海外市场增长迅速 

零售渠道：公司以聚焦外延式增长、加快空白市场品类覆盖为重点工作，以三级分销为

核心,通过成熟市场向商圈和社区下沉，加快渠道布局与终端下沉，聚焦公司全渠道“1+N”

的战略布局，实现“千城千店”的战略布局。 

截至 2021 年 12 月 31 日，金牌厨柜门店 1720 家（含在建店），金牌衣柜门店 919 家

（含在建），金牌木门店及专区 388家（含在建），厨柜、衣柜和木门门店数量分别较 2020

年末增长 10.68%、27.29%和 114.36%。2021 年，公司经销商渠道营业收入达 20.70 亿元，

同比增长 29.40%。整体来看，公司积极的加快渠道布局和终端下沉，公司衣柜和木门的渠

道扩张仍未结束。 

工程大宗渠道业务：大宗业务方面，公司在强化风险管理的基础上，加大优质地产客户

资源的获取，推动客户结构优化，强化与央企、地方国企及优质民企等房地产企业的战略合

作。2021年公司与 45家百强房地产企业签订战略集采协议，同时加快衣柜、木门等品类的

拓展，逐步构建新的增长动力。2021 年公司大宗渠道实现营业收入 11.45 亿元，同比增长

28.22%。 

公司 2021 年末应收账款和应收票据的总规模达 1.80 亿元，同比增长 33.86%，增长较
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快。其中，值得注意的是，从按欠款方归集的期末余额前五名的应收账款情况来看，来自广

东诺网供应链贸易有限公司的应收账款达 1896.03亿元。经查，广东诺网供应链贸易有限公

司的大股东为龙光集团。而在龙光债务危机持续发酵之际，公司的应收账款和应收票据后续

可能仍有一定的减值压力。 

海外市场：公司针对不同市场采取差异化策略，北美市场重点推动 RTA分销商的拓展，

加快工程项目签约落地；澳洲市场以工程分包模式实现市场突破；亚洲市场强化零售门店渠

道布局。同时，公司在东南亚设立制造基地，加快实现供应链本土化，构建海外市场供产销

的一体化循环，为海外市场持续发展提供保障。报告期内销售收入 1.64 亿元，同比增长

51.37%。 

三、费用管控持续加强，毛利润率或将继续下探，  

利润水平方面，公司 2021 年毛利润率为 30.48%，同比减少 2.25 个百分点，延续了自

2017年以来毛利润率持续下滑的趋势。毛利润率大幅度下滑主要有以下两点原因：（1）持

续发展的大宗业务的竞争环境不断恶化，大宗业务的毛利润率下滑 5.21个百分点；（2）受

到海运价格和原材料价格飙升影响，公司的海外业务毛利润率下滑明显，毛利润率降至

26.48%，同比下滑 10.13个百分点。 

期间费用率为 21.38%，同比减少 0.27个百分点，费用管控进一步增强。其中销售费用

率为 11.76%，和 2020 年同期基本持平。管理费用率达 9.78%，同比下滑 0.4 个百分点；随

着新品类的研发投入的加大，研发费用率升至 5.13%，同比上升 0.05 个百分点。但由于毛

利润率的大幅下滑，导致净利润率同步出现下滑。公司净利润率为 9.71%，同比降低 1.33个

百分点，创下自上市以来的新低，而这也导致公司的净利润增速低于营业收入的增速。2021

年的净利润达 3.35亿元，同比增长 14.88%。 

展望未来，我们认为公司仍然处于跑马圈地、铺设渠道的阶段，预计 2022 年的营业收

入仍然将维持相对较快的增长。但是考虑到目前大宗业务竞争环境的持续恶化和原材料价格

的上行，叠加可能的应收账款减值的影响，净利润率或将延续此前不断下行的趋势，2022年

公司净利润预计将维持稳健增长的态势。 
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【免责声明】 

本报告是基于亿翰智库认为可靠的已公开信息进行撰写，公开信息包括但不限于公司公

告、房管部门网站、互联网检索等多种途径，但亿翰智库不保证所载信息的完全准确和全部

完整。由于时间和口径的原因，本报告所指的内容可能会与企业实际情况有所出入，对此亿

翰智库可随时更改且不予特别通知。 

本报告旨在公正客观地反应企业经营情况。在任何情况下，本报告中的信息或所表述的

意见并不构成对任何机构或个人的任何建议。任何机构或个人应考虑本报告中的任何意见或

建议是否符合其特定状况，若有必要应寻求专家意见。本报告所载的资料、工具、意见及推

测仅供参考。 

本报告产权为亿翰智库所有。亿翰智库以外的机构或个人转发或引用本报告的任何部分，

请严格注明相关出处及来源且不得修改报告任何部分，如未经亿翰智库授权，传播时私自修

改其报告数据及内容，所引起的一切后果或法律责任由传播者承担，亿翰智库对此等行为不

承担任何责任，亿翰智库将保留随时追究其法律责任的权利。 

【关于我们】 

亿翰智库是一家以房地产行业的数据分析、行业研判、企业研究为核心的研究机构，隶

属亿翰股份，其专注于行业趋势、企业模型以及资本价值等多维度研究及应用；定期向业内、

资本市场等发布各类研究成果达数千次，亿翰智库力求打造中国房地产企业与资本的高效对

接平台。 

亿翰智库二维码 


