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摘要

 本报告作为锂电设备系列报告的第一篇，主要着重介绍了海外锂电厂商的产能布局及规划情况。后疫情时代，海外锂电企
业扩产有望为国内锂电设备企业带来新的发展机遇。

 疫情好转，海外电池厂商扩产有望逐步落地

 2020-2021年受疫情影响，海外电池厂商扩产迟滞。由于下游新能源汽车产业的需求快速增长，加上2022年疫情好转，海外
电池厂商扩产规划也正常落地。

 展望到2030年，SKI、SDI、LG新能源、大众、ACC、Northvolt等电池厂的总产能规划近2000GWh。

 海外电池厂扩产战线长久，支撑长期新增需求，经测算到2025年整体海外动力锂电企业对设备新增需求将达500亿元以上。

 国内电池厂国际化进程加速，抢占全球市场份额

 国内电池厂订单也迎来高增，国内电池厂商也将陆续出海。孚能科技、蜂巢能源、国轩高科等电池厂，与戴姆勒、
Stellantis、大众等进行合作与签订订单，在新增订单的支持下，加快在海外布局扩产。

 国内优质锂电设备企业加速布局海外，打开成长曲线

 国内头部锂电设备企业也将进入国际电池企业供应链，加快出海的脚步。

 目前先导智能、赢合科技、杭可科技、利元亨等领先装备企业正与海外车企、动力电池巨头展开合作，海目星、联赢激光
等未来也有望加快海外布局。

 受益标的：先导智能、赢合科技、杭可科技、利元亨、海目星、联赢激光等。

 风险提示：海外锂电企业扩产进度不及预期，新产品研发进度不及预期，汇率大幅波动的风险，竞争加剧风险。
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疫情好转，海外电池厂商扩产有望逐步落地

 2020-2021年受疫情影响，海外电池厂商扩产迟滞。由于下游新能源汽车产业的需求快速增长，加上2022年疫情好转，海外电
池厂商扩产规划有望逐步落地。

 展望到2030年SKI、三星、LG、大众、ACC、Northvolt等电池厂的总产能规划达1310GWh。

资料来源：Wind，北极星储能网，华西证券研究所

图表：主要海外电池厂商产能规划及电池技术路线
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三星SDI

Northvolt

2030年产能提高到至少120GWh

计划2030年公司建立6座总年产能达到240GWh的超级电池厂，每个
工厂的平均年产能是40GWh

2025年将产能从2022年年底的200GWh提升至520GWh，能满足约
742万辆高性能电动汽车的需求

2023年年产能扩大到85GWh，2025年扩大到220GWh，2030年超过
500GWh

扩大其马来西亚锂电池工厂的产能，从2GWh扩大到4GWh；向匈
牙利电池厂投资8.49亿美元扩大首座电池厂的产能，从30GWh扩大
到40GWh，并建设第二座电池

计划将其瑞典Skelleftea工厂的产能从40GWh扩大到60GWh，到2030
年，目标出货量达150GWh，占据25%的市场份额

松下
计划到2028年度（2029财年）产量扩大到2022年的3到4倍，为
200GWh，且主要集中在北美市场

目前以软包电池为主，后计
划转向方形电池

方形电池

从叠片式软包设计转为计划
生产方形电池

以方形电池为主，并计划试
生产新圆柱形电池

大部分采用叠片式软包设计，
也有部分产能是圆柱形电池

方形电池

以圆柱为主
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资料来源：北极星储能网，高工锂电，华西证券研究所

厂商 2020之前 2021 2022

ACC
 计划在莱茵兰-法尔茨州凯泽劳滕建设首座电池超级工厂，

2025年投产，初期年产能8GWh，2030年前扩大到24GWh

大众

 与Northvolt合作在瑞典建厂，2023年投入商用，后续产
能将扩张至40GWh/年；

 与Northvolt合作的位于德国萨尔茨吉特的第二个40GWh
的动力电池工厂将于2025投产

 计划在西班牙东部城市瓦伦西亚建厂，年产能达40GWh，2026年投产；第
三个40GWh的动力电池工厂将会在西班牙或法国2026年投产；在东欧的波
兰或捷克建第四个40GWh的动力电池工厂，2027年投产

LG

 计划到2023年，向与通用汽车合建的电池工厂Ultium
celll投资共计2.7万亿韩元（约为21.73亿美元），预计
年产能达30GWh；

 与吉利建立合资电池厂，计划21年末前产能达到10
GWh；

 波兰的弗罗茨瓦夫工厂产能提高至年70GWh

 计划2024年前，扩充南京圆柱形电池厂，2025年产能增
至60GWh以上；

 计划2023年前，扩充奥昌厂产能，2025年产能增至
22GWh

 为在其韩国忠清北道梧仓第二工厂扩建9GWh的4680圆柱电池产能，预计在
2023年下半年开始大规模生产；

 波兰的弗罗茨瓦夫工厂产能计划从当前的70GWh提升至2025年的85GWh；

 现在美国有密歇根州一家全资动力电池工厂（目前5GWh，计划25年达到
25GWh），在美亚利桑那州建立第二座全资动力（圆柱）电池工厂，年产
能为11GWh，2024年下半年投产；

 与跨国汽车制造商Stellantis共同投资41亿美元在加拿大建立动力电池工厂，
预计2024年投产，年产能超过45 GWh；

 将与通用汽车共同建设三家位于美国的电池生产基地

SKI

 SKI在美国佐治亚州的第一条EV电池生产线破土动工，
投资额为17亿美元（约合人民币109.7亿元），预计到
2025年的年产能将达到20GWh，第一阶段年产能为
10GWh，预计2022年起实现批量生产；

 SKI在匈牙利的科马隆建成了第一座电池工厂，年产
能为7.5GWh，匈牙利的第二工厂计划2022Q1投运，
规划产能 10GWh，未来有望拓展至16GWh

 计划与福特汽车公司投资10.2万亿韩元（约82.2亿美元），
在美国建立三家电池工厂；

 将投资1.3万亿韩元（约11.6亿美元），在匈牙利建设其
第三座电池工厂，规划产能30GWh，预计2024年开始投
运

 与福特和Ko Holding成立合资企业，生产电动汽车（EV）电池，合资新工
厂将位于土耳其首都安卡拉附近，计划在2025年前开始运营，年产能达到
30GWh至45GWh

 第二家美国工厂动工，预计2023年投产，规划产能11.7GWh

SDI

 向其匈牙利电池厂投资9420亿韩元（约8.49亿美元），产
能将从从30GWh增加到40GWh；

 在匈牙利建设其第二座电池工厂；

 2025年前开发大型全固态电池单元和原型全固态电池单
元，2027年开始量产

Northvolt
 与宝马签署了20亿欧元（23亿美元）的供应协议，首

批电池将于2024年交付。

 与沃尔沃汽车成立合资公司，年产能达50GWh，预计
2026年开始投产；

 在波兰建设一座工厂，计划于2022年投产，初期年产
5GWh，未来将扩建至12GWh

 将建立电池超级工厂 Northvolt Drei，每年潜在产能可达 60GWh

松下  计划在挪威建立首家电池工厂

 与特斯拉合作，计划在美国俄克拉荷马州或堪萨斯州建厂，生产4680圆柱
形电池；

 计划在日本和歌山工厂新建两条生产线，预计年产能为10GWh，约占松下
产能的20%

图表：海外锂电厂商电池厂扩产布局重点事件

疫情好转，海外电池厂商扩产有望逐步落地
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海外电池厂扩产战线长久，市场空间广阔

图表：海外锂电厂家扩产产能预测（含国内）及市场空间测算

资料来源：华西证券研究所整理 注：1全球（含国内）产能扩张，2每家企业规划截至日期有所差异，粉红底色数据为假设值

2020 2021E 2022E 2023E 2024E 2025E 规划2

ACC（GWh） 14 42 60 120

大众（GWh） 40 70 100 240

LG新能源（GWh） 120 165 200 280 350 430 520

SKI（GWh） 30 50 77 85 160 220 500

三星SDI（GWh） 32 35 46 52 70 100 100

Northvolt 2 16 40 60 80 150

松下 74 88 100 110 136 160 200

合计（GWh） 256 340 439 621 888 1150 1830

扩产产能（GWh）1 84 99 217 232 262 680

单GWh投资额（亿元） 2.5 2.3 2.2 2.1 2 2 1.8

新增锂电设备需求（亿元） 194 218 382 464 524 1224

 海外电池厂扩产战线长久，支撑长期新增需求。
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 受益于海外电池厂商扩产，国内电池厂订单迎来高增，国内电池厂商也将陆续出海。孚能科技、蜂巢能源、国轩高科等电池
厂，与戴姆勒、Stellantis、大众等进行合作与签订订单，在新增订单的支持下，加快在海外布局扩产。

 一方面海外电池厂持续扩产创造了电池巨大的需求，海外市场的产能释放为国内设备商出海发出信号；另一方面国内电池厂
海外建厂、建立研发基地，将在电动车上游市场建立更多的话语权。包括宁德时代、远景动力、孚能科技、蜂巢能源等动力
电池厂明确或者已经启动在海外建厂，特别是在欧洲市场进行扩产布局。宁德时代作为国内锂电龙头，2011年就已经开始向
海外落子布局，其重心主要放在欧洲、美国市场，孚能科技和蜂巢能源在德国设立电池工厂，远景动力在法国、英国进行布
局，国轩高科在印度、德国等地与海外企业加强联系，在欧洲、北美、亚洲等海外市场加快落子。

图表：部分国内电池厂商海外布局

资料来源：高工锂电、北极星储能网、华西证券研究所

宁德时代

孚能科技

国轩高科

蜂巢能源

远景动力

2019年，与大众（拉美）
卡客车公司签订长期战
略合作协议

2018年9月，启动了欧洲生产中心项目，并在德国斯图
加特开设办事处

2020年在德国萨尔州建立欧洲电池厂，
产能24GWh

2021年，与Stellantis就动力电池达
成深度合作

2022年领蜂“600”战略宣布
公司2025年全球产能规划目标
提升至600GWh

2020年5月，与荷兰VDL Bus＆Coach签署合作协议；
还与总部位于德国亚琛的卡车制造商 Trailer
Dynamics签署电池供应合同，与戴姆勒、博世、
沃尔沃等欧洲主流车企签订长期合作协议

2022年4月宣布德国图灵根获
得8GWh的电芯生产及14GWh
的产能，又与泰国Arun Plus有
限公司签署协议

2019年9月，孚能科技和戴勒姆正式达成协议，提供动力
电池；宣布将在德国萨克森-安哈尔特州建设动力电池生
产和研发基地。

2019年，牵手印
度塔塔，挺进印
度市场

2021年得到德国大众资本支持，成为大众集团萨尔茨吉特
电池工厂技术合作伙伴，与博世、塔塔、Ebusco、大众、
Vinfast等海外企业达成战略合作关系

2022年在德哥根廷基地规划
年产能18GWh的工厂,至海
外产能规划达100GWh

2021年在法国雷诺“电力城”的所在地杜埃建立年产能为24GWh的超级工厂，同时宣布为日产汽车下一代电动汽车
平台提供动力电池，并将在英国桑德兰建设英国首座动力电池超级工厂

国内电池厂国际化进程加速，抢占全球市场份额

 随着中国动力电池巨头手握
巨额订单，加快海外布局，
国内头部设备企业也将进入
国际电池企业供应链，加快
出海脚步。我国目前锂电设
备技术已基本达到世界领先
水平，随着锂电设备各个领
域国产化率提升，国产锂电
设备将拥有在海外市场的话
语权和竞争力。目前先导智
能、赢合科技、杭可科技、
利元亨等领先装备企业正与
车企、动力电池巨头展开合
作。
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图表：先导智能海外布局情况

资料来源：公司官网，华西证券研究所整理

先导智能成立于2002年，目前已成长为全球领先的新能源装备提供商。作为国际领先的锂电池智能装备服务商，先导已与松
下、索尼、三星SDI、LG新能源、ATL、CATL、比亚迪、中航锂电、AESC、蜂巢能源等知名电池企业建立战略合作关系，
并引进一流的博士研发团队，为客户提供整线智能解决方案。公司可提供从浆料、搅拌、涂布、辊压、分切、卷绕/叠片、组
装、化成、分容测试和物流系统等锂电池整线设备，涵盖方壳、软包、圆柱形电池等多种电池类型。目前，公司欧洲本土团
队已达到100余人，长期固定服务于海外客户的工程师团队达1100余人，公司搭建了成熟的欧洲本地供应链体系，与西门子，
ABB，Festo等多家核心供应商形成战略合作，并且已在全球建立10余家分子公司。

 公司以前瞻性视野提出国际运营战略，并率先
在欧洲多点布局。其欧洲子公司的本土供应链
以及即时性服务，使得先导智能整线交付受到
德国为主的欧洲设备制造商和日韩设备制造商
的认可，成为客户首选。2022年，公司将为大
众德国萨尔茨吉特工厂提供20GWh锂电装备服
务，包括前道辊轧、极片烘烤，中道组装线整
线，注液，电芯烘烤，化成设备及整线集成总
包，并将成为大众至2030年落地240GWh超级工
厂的核心供应商。

 海外扩产释能，国内龙头设备商最先获益。
2021年公司海外收入14.78亿元，占营收的
14.73%，主要来自于锂电订单增长，同比增长
234.15%。

时间 事件

2019
1月，与瑞典电池企业Northvolt签订框架协议提供相应的锂电池设备（包括但不
限于单台设备、整线设备或整线设备解决方案等）

2021

1月，与宝马汽车签订合作协议，为其提供新能源汽车PACK智能产线整体解决
方案

11月，与欧洲定制化电池研发与生产公司Inobat Auto在斯洛伐克就其锂电池软
包整线生产项目签署合作协议，公司将作为该项目的唯一设备供应商为Inobat
Auto定制开发锂电池整线解决方案

2022

4月，再与ACC签署战略合作协议，将为其14GWh电池工厂提供锂电装备及解
决方案

6月，与德国大众签订合作协议，将为其提供20GWh锂电装备解决方案，设备
份额超65%

受益标的：先导智能—海外布局领先，发挥整线交付优势
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图表：赢合科技海外布局情况

资料来源：公司官微，巨潮资讯、华西证券研究所整理

 公司自2018年起就已经开始计划布局
海外。凭借多年深耕锂电设备领域经
验，公司从拟在波兰、德国设立子公
司到与多家海外电池厂展开合作。

 2022年随着海外市场释放产能，公司
能够通过获得更多欧洲订单，进一步
拓展更多的欧洲重要锂电企业。以此
为基础，公司不断强化自身的竞争实
力，不断走向国际化。5月，公司获
得ACC 新锂电设备订单，将为其
13GWh的法国超级电池工厂提供前段
量产设备；6月，与德国大众签订战
略合作协议，为超级工厂提供锂电池
生产核心锂电设备及解决方案，涵盖
涂布、激光切、叠片等锂电池核心设
备及服务。

2018 2020 2021 2022

9月同LG化学签订了采
购卷绕机协议, 对公司开
拓国际锂电设备市场具
有里程碑意义

11月，拟在波兰设
立全资子公司

1月，和德国Manz签
订了战略合作协议

2020年，赢合科技与ACC
就已达成合作，获得其整
线订单

8月，赢合科技与LG新能源签订
了《采购协议》，LG新能源向其
采购了圆柱卷绕线，合同金额达
3.7亿

年初，公司团队完成ACC的20台
设备交付，并在设备交付半年内
实现整线通线和稳定生产，同年
获其追加前段量产设备订单

从8家日韩、欧美企业中
脱颖而出，成为宝马前段
设备的唯一中国供应商

12月拟在德国多特蒙德市
设立孙公司

6月，与德国大众签订战略合作协
议，将为其20GWh超级工厂提供
锂电池生产核心锂电设备及解决
方案，涵盖涂布、激光切、叠片
等锂电池核心生产设备及服务

5月，获得ACC新锂电设
备订单，将为其13GWh的
法国超级电池工厂提供前
段量产设备

公司在日韩及欧美市场都有
拓展并取得一定成果，合作
的客户包括LG新能源、三星、
宝马、ACC、EN、Varta等

赢合科技成立创建于2006年，公司致力于新能源智能装备的研发、生产和销售。目前已发展为我国动力电池智能自动化设备
行业的龙头企业，也是能够提供全球化的动力电池智能生产线整线解决方案的企业。赢合科技具备强大的技术能力、制造能
力和服务能力，产品覆盖动力电池生产的整个工序段，为客户提供整线解决方案。公司前段设备拥有领先的市场份额，在部
分头部电池企业里占比已超过50%。在中段设备方面，公司亦凭借定制化、集成化等优势，实现了订单与产值的倍增。2021年，
公司海外收入1.95亿元，占营业收入的3.76%，同比增长107.28%。

受益标的：赢合科技—前段设备龙头，海外布局经验丰富
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图表：利元亨近两年海外布局情况
 利元亨早在2014年就开始布局全球化，向国际市场走。公

司在加拿大多伦多、德国汉堡、美国洛杉矶等地均有设立
子公司或办事处。并与埃森哲、TÜV南德意志集团合作以
推动利元亨在走向国际市场时有多维度、高层次、体系化
的发展。

 凭借战略性布局和技术支撑，加上下游海外电池厂扩产，
公司获得包括北美、德国和韩国等国外一线客户的锂电设
备订单，走向国际的势头十分强劲。2021年7月中标蜂巢能
源欧洲工厂产品装配线，中标金额 1633.99万欧元，同时与
德国大众汽车集团保持紧密商务联系。

 2021年公司主要营业收入23.31亿元，同比增长63.04%，主
要原因是锂电池设备行业的发展趋势是锂电池全产业链的
全覆盖。受疫情等因素影响，公司其他国家地区收入为同
比减少20.43%至3528万元，。

资料来源：公司官微，华西证券研究所整理

时间 事件

2021

1月与埃森哲合作，进一步夯实埃森哲全球化战略基础，使
其在进军国际市场中在环保法规、技术安全规范上与国际接
轨。
8月，利元亨上海分公司正式成立。上海分公司将作为利元
亨总部面向国际市场的新窗口，可以为利元亨(德国)、利元
亨(美国)、利元亨(加拿大)、利元亨(瑞士)等子公司或办事处
提供一站式的售前、售中、售后技术支持与服务，推动利元
亨国际化战略新进程。
11月，与第三方检测认证机构TÜV南德意志集团在上海签署
战略合作协议，藉由TÜV南德享誉全球的权威性和专业性服
务，为利元亨产线和设备的合规性提供强有力的国际认证保
障，利元亨海外市场布局的进程将得到进一步提速。

2022
3月，公司获北美某动力电池上市企业新能源智能整线订单，
涵盖激光模切、叠片、激光焊接、高速组装线、化成分容，
模组及智能仓储等

利元亨成立于2014 年，从事高端设备的研发与制造，主营业务为智能制造装备的研发、生产及销售，产品覆盖锂电池、汽车
零部件、精密电子、安防、轨道交通等行业领域，主打产品是锂电设备。目前在锂电领域已形成“专机+工段线（整线）+数
智整厂解决方案”的布局。公司已与新能源科技、宁德时代、比亚迪、蜂巢能源、国轩高科、欣旺达等知名厂商建立了长期
稳定的合作关系。公司自成立之初就有布局国际化道路，早在 2017 年就已有产线及整厂设备出口到德国，项目足迹遍布亚洲、
欧洲、北美洲等地区。拥有海外在职人员和外部顾问人员近30人，重点聚焦电池厂商海外设厂和国外汽车厂商设备需求，能
够及时的为海外客户提供快速响应服务和技术支持，实现欧美本土化经营以更好地服务当地客户。

受益标的：利元亨—动力锂电设备新星，海外布局率先发力
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图表：杭可科技海外布局情况

2022年4月公司中标SK On（SK子公司）
24条线大订单，合计7.3亿人民币，作
为SK后道设备主供应商，公司将充分
受益于SK此轮大规模扩产

LG将2025年在全球的电池产能，由
2022 年年底的 200GWh ，提升至
520GWh

 杭可科技是目前国内掌握锂离子电池生产线后处理系统技术、生产规模较大的
企业之一。行业内少数可同时为圆柱、软包、方形锂电池提供包括充放电设备、
物流系统在内的后处理工序全套系统解决方案的供应商。2018-2020年，公司海
外客户营收占比保持较高水平，分别为37.33%/24.60%/40.52%。受疫情及国内客
户订单快速增长的影响，2021年公司海外营业收入0.67亿元，同比减少88.95%，
占比降至2.70%。随着公司海外客户扩产，公司海外业务营收有望实现反弹。

 随着疫情好转，杭可科技将受益于主要客户扩产。由于后端设备需要量身定制，
按照客户需求进行定制化生产，具有强大的客户黏性，因而公司与日韩头部电
池生产商，LG、 SKI、SDI等长效绑定。随着这些电池厂商扩产计划进一步展开，
公司后端设备在海外市场具备较大增长空间。

 目前，公司已在日本、韩国、越南、新加坡、美国、波兰、德国等地设立分子
公司或售后服务中心，未来公司预计持续加快海外布局。

资料来源：公司官微，华西证券研究所整理

杭可科技成立于1984年，于2010年转向锂电池后处理设备。三十多年的专业、专注和持续创新，公司已构筑了面向全球的经
营和服务网络，为客户提供锂电后处理系统整体解决方案。凭借强大的专业技术和创新，公司获得了三星SDI、LG化学、SKI、
索尼(现为村田)、松下、丰田、京瓷、TDK、CATL、比亚迪、ATL、亿纬锂能、中航锂电、国轩高科、孚能、冠宇、捷威、
微宏动力、力神、万向A123、比克、欣旺达等国内外行业领军品牌的认可与信赖。公司的主要国外客户为韩国 LG、韩国 SKI、
韩国三星、日本索尼（现为日本村田），上述几家客户占公司主营业务收入的比重较高，且在东南亚、欧洲、美国等地均有
投资设厂或设厂计划。

受益标的：杭可科技—后段锂电设备龙头，受益于海外扩产
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海目星：在动力电池领域，作为国内重要的动力电池设备供应商，自成立以来就定位于服务下游各应用场景的龙头企业，专
注于优势产品的推广，并不断巩固产品领先性。公司客户包括宁德时代、特斯拉、中创新航、蜂巢能源、力神、长城汽车、
瑞浦能源、亿纬锂能、欣旺达等国内外主流动力电池企业保持着良好的合作关系，在动力电池设备行业积累了丰富的经验。
2021年公司新签订单约57亿元（含税），同比增长约128%，截至2021年12月31日在手订单约为51亿元（含税），同比增长约
200%。

联赢激光：是国内领先的精密激光焊接设备及自动化解决方案供应商，专业从事精密激光焊接机及激光焊接自动化成套设备
的研发、生产、销售。公司产品广泛应用于动力电池、汽车制造、五金家电、消费电子、光通讯等制造业领域。公司客户群
体覆盖宁德时代、国轩高科、比亚迪、亿纬锂能、松下、三星、中航动力等行业知名企业，在北京、上海、湖北、江苏、浙
江、安徽等主要地区设置了二十多个办事处，服务网点覆盖了华东、华南、华北等区域，海外销售区域涵盖日本、越南、韩
国、巴西、捷克、马来西亚等国家地区。2021年新签订单35.99亿元（含税），比上年度增长了 138.66%，其中85.30%新签订单
来自动力电池行业，为公司后续业绩增长提供了保证。

海目星与联赢激光目前客户主要以国内龙头锂电企业为主，海外布局也在积极推进：

 2019年末，海目星与特斯拉签订约1100万美元的订单，供应设备为高速激光制片机。除此之外，公司正在积极与国际知名
锂电客户寻求合作机会。

 2020年，联赢激光与宁德时代德国时代新能源科技（图林根）有限公司签订1.612亿元合同，合同标的为动力电池电芯焊
接系统。预计公司未来会持续加大海外业务拓展力度。

受益标的：海目星&联赢激光—海外业务有望发力
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风险提示

 海外锂电企业扩产进度不及预期

 新产品研发进度不及预期

 汇率大幅波动的风险

 竞争加剧风险
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