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Q1：新房销售恢复如何？ 

Q2：二手房恢复如何？ 

Q3：22-25年行业销售/投资/开竣工预期？ 
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Q9：民企地产还有暴雷风险吗？ 

Q10：日本房地产危机爆发原因和启示？ 
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新房销售恢复如何？ Q1 

数据来源：wind，统计局，克尔瑞，西南证券整理 

 6月销售降幅进一步收窄，市场恢复力度中等。2022年5月商品房销售面积1.1亿方，同比下降32%，降幅较上月收窄7pp，销售额1.1万亿元，同比下降38%，降幅较上月收窄9pp。结合

克尔瑞数据，百强房企6月单月实现销售面积4764万平方米，同比下降51%，5月降幅减少6pp；实现全口径销售金额8311亿元，环比增长59%，同比下降43%，较5月降幅减少17pp。 

 6月重点35城累计销售面积同比-5%，环比+69%。其中一线城市同比-12%，环比+120%；二线同比+1%，环比+66%；三四线同比-17%，环比+48%。据CRIC监测，6月克尔瑞监测

重点30城成交面积环比+31%，同比-38%。其中一线城市成交环比+85%，同比-17%；26个二三线城市市场整体回稳，但城市分化加剧，成交环比+24%，同比-41%。回暖原因一方面

是政策刺激作用开始显现，另一方面也受节假日期间促销活动、部分城市优质项目集中热销的拉动，同时北上挤压性需求释放带动了短期成交量的上升。wind城数据与克尔瑞数据存在差

异，主要由于部分城市数据中包含非市场性因素，如有前期签约项目集中备案等，尤其是青岛、广州，苏州和连云港等城市的数据都出现了明显的异动。 

图：百强房企单月销售金额及同比 
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图：全国商品房单月销售金额及同比 图：分能级城市销售表现 
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新房销售恢复如何？ Q1 

数据来源：wind，统计局，贝壳研究院，西南证券整理 

图：社零、投资、进出口环比增速 图：全国城镇调查失业率 
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图：主要房企暴雷时间 

 销售下行核心是购买力和购买意愿双降，随着国内经济稳步复苏，疫情得到有效管控，叠加前期政策的持续宽松，预计下本年新房销售有望持续恢复： 

 1）宏观经济复苏，收入预期转好，购买力边际恢复。2022年5月份社会消费品零售总额，固定资产投资（不含农户）完成额和进出口差额分别环比增长0.72%，0.05%和54.01%，均呈现正向增

长；5月份全国城镇调查失业率为5.9%，自2021年9月份以来首次下降；社会消费品零售总额，固定资产投资（不含农户）完成额和进出口差额增长，失业率下降，这些经济复苏的积极信号带动

人们对未来收入预期转好，居民购买力开始边际恢复。 

 2）暴雷房企数量减少，购房者对于项目交付担忧下降，购买意愿提升。购买意愿和预期相关，随着21年下半年民营房企债务违约事件的集中爆发，近期房企暴雷数量逐渐减少，且目前剩余未暴

雷房企以央国企为主，市场对于项目交付的担忧逐步缓解。 
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新房销售恢复如何？ Q1 

数据来源：wind，统计局，贝壳研究院，西南证券整理 

图：贝壳103城平均房贷利率 
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4.25 

城市 首套利率 首套变化 城市 首套利率 首套变化 

北京 5.00% -0.15% 福州 4.25% -0.65% 

上海 4.80% -0.15% 惠州 4.25% -0.95% 

广州 4.65% -0.35% 济南 4.25% -0.15% 

深圳 4.75% -0.15% 佛山 4.45% -0.35% 

杭州 4.45% -0.55% 温州 4.25% -0.45% 

南京 4.25% -0.55% 泉州 4.25% -0.65% 

武汉 4.80% -0.40% 常州 4.25% -0.45% 

成都 4.45% -0.15% 厦门 4.55% -0.15% 

青岛 4.25% -0.15% 西安 4.70% -0.45% 

苏州 4.25% -0.35% 重庆 4.25% -0.95% 

放松政策 参与城市 

放松限购限售  
武汉、漳州、聊城、北京、广州、宁波、江门、
郑州、哈尔滨、、福州、衢州、秦皇岛、苏州、
长沙、合肥、烟台、济南、唐山 

下调房贷利率  郑州、呼和浩特、廊坊 

商业贷款首付比例下降 
温州、郑州、济南、厦门、唐山、廊坊、呼和
浩特 

公积金贷款首付降低 北海、兰州、丽水、安庆、西安、温州 

公积金贷款额度上调 
南宁、衢州、中山、宣城、贵阳、南昌、兰州、
丽水、无锡、扬州、安庆、绵阳、天津、遵义、
温州、宁波 

购房补贴/人才补贴 
/契税补贴 

咸阳、宝鸡、淮安、宜宾、扬州、遂宁、保定、
马鞍山、赣州、珠海、泸州、惠州、宜昌、扬
州、乐山、厦门、义乌、泰州、贵港 

放松落户政策 淄博、天津、杭州、上海 

二、三孩增加购房名额  
宁波、武汉、杭州、东莞、南京、沈阳、达州、
无锡、台州 

表：重点城市首套房贷利率 表：重点城市放松政策汇总 

 政策宽松预计仍将持续，但放松力度边际提升空间已不大。 从持续时间来看，目前销售和土拍并未出现大幅好转，在地方政府财政压力普遍较大的情况下，预计政策宽松在未来一段时间仍将持

续。从放松力度来看，2022年央行降息3次，1年期LPR由3.7%下降至3.55%，5年期LPR由4.65%下降至4.45%，推动了房贷利率的降低，根据贝壳研究院103个重点城市监测数据，6月份首套

和二套房贷平均利率分别降至4.42%和5.09%，均处于2016年来的最低时期，其中首套房较最低利率限制4.25%下降空间已不大。且自4月29日政治局会议明确提出两个支持以来，地方政策陆

续跟进，目前已放松到准一线城市，预计一线城市放松可能性较小，政策放松力度提升空间已不大。  
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二手房恢复如何？ Q2 

数据来源：wind，西南证券整理 

图：全国城市二手房出售挂牌量指数及同比 

80.48 

0.45% 

-60%

-40%

-20%

0%

20%

40%

60%

80%

100%

120%

0

20

40

60

80

100

120

140

160

180

全国城市二手房出售挂牌量指数 环比 

图：11城二手房成交量及环比 
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 二手房成交呈现筑底回升，6月成交量已恢复至21年上半年水平。全国城市二手房出售挂牌量指数2022年4月份由于疫情影响出现回落，5月份有回升趋势，全国城市二手房出售挂牌量指

数较4月份环比上涨0.45%。根据重点监测11城二手房成交数据，2022年第24周（6月6日至6月12日）二手房成交量环比激增，环比增长幅度达47.1%，此后两周，二手房成交保持环比

增长趋势；2022年第26周（6月20日至6月26日）,11城二手房成交量160.5万㎡，创年内单周新高，环比增长3.1%，其中一线城市环比增幅较大，北京和深圳成交规模分别环比增长8.1%

和10%。根据经验来看，购房者卖旧房买新房，二手房恢复一般领先新房3-6个月回暖。 
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22-25年行业销售/投资/开竣工预期？ Q3 

数据来源：克尔瑞，统计局，西南证券 
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图：2022年下半年克尔瑞&统计局销售数据预测 

 预计下半年销售持续修复，至Q4增速实现转正。21年7-12月是购房者对行业预期存在分歧，百强单月销售额9000+亿左右；22年1-5月是购房者行业预期明显转弱，收入预期也转弱，

单月销售额下一个台阶到5000+亿；预计6-12月先恢复到去年下半年的水平，半年时间逐渐恢复到9000+亿。同时认为行业整合背景下，百强略好于行业整体，销售占比微增。由于上

半年行业下滑较为剧烈，叠加疫情影响，销售季节性变化削弱，因此关注环比变化，7月以后随着销售的复苏应重点关注同比数据。 
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22-25年行业销售/投资/开竣工预期？ Q3 

 对于行业回暖的节奏给予三种假设： 

 假设1：中性假设下，7月销售降幅收窄至-12.5%，8月销售降幅收窄至-4.5%，增速于Q4实现转正，略高于0，全年销售面积和金额分别同比-13.7%和-17.6%。 

 假设2：乐观假设下，7月销售降幅收窄至个位数（-8%），于Q3末转正，实现个位数增长，全年销售面积和金额分别同比-11.9%和-15.7% 。 

 假设3：悲观假设下， 7月销售降幅收窄至-16.5%， 8月销售降幅收窄至-9%，年末降幅收窄至0附近，全年增速未实现转正，全年销售面积和金额分别同比-15.6%和-20.2% 。 

时间 
销售面积 

（亿平米） 
销售面积同比 

销售金额 
（万亿元） 

销售金额同比 
投资金额 

（万亿元） 
投资金额同比 

新开工面积 
（亿平米） 

新开工面积同比 
竣工面积 

（亿平米） 
竣工面积同比 

2005 5.4 -  1.7 - 1.59 - 6.81 -  5.34 - 

2006 6.2 14.8% 2.1 23.5% 1.94 22.0% 7.93 16.4% 5.58 4.5% 

2007 7.7 24.2% 3 42.9% 2.53 30.4% 9.54 20.3% 6.06 8.6% 

2008 6.6 -14.3% 2.5 -16.7% 3.12 23.3% 10.26 7.5% 6.65 9.7% 

2009 9.5 43.9% 4.4 76.0% 3.62 16.0% 11.64 13.5% 7.27 9.3% 

2010 10.5 10.5% 5.3 20.5% 4.83 33.4% 16.36 40.5% 7.87 8.3% 

2011 10.9 3.8% 5.9 11.3% 6.18 28.0% 19.12 16.9% 9.26 17.7% 

2012 11.1 1.8% 6.4 8.5% 7.18 16.2% 17.73 -7.3% 9.94 7.3% 

2013 13.1 18.0% 8.1 26.6% 8.6 19.8% 20.12 13.5% 10.14 2.0% 

2014 12.1 -7.6% 7.6 -6.2% 9.5 10.5% 17.96 -10.7% 10.75 6.0% 

2015 12.8 5.8% 8.7 14.5% 9.6 1.1% 15.45 -14.0% 10 -7.0% 

2016 15.7 22.7% 11.8 35.6% 10.26 6.9% 16.69 8.0% 10.61 6.1% 

2017 16.9 7.6% 13.4 13.6% 10.98 7.0% 17.87 7.1% 10.15 -4.3% 

2018 17.2 1.8% 15 11.9% 12.03 9.6% 20.93 17.1% 9.36 -7.8% 

2019 17.2 0.0% 16 6.7% 13.22 9.9% 22.72 8.6% 9.59 2.5% 

2020 17.6 2.3% 17.4 8.7% 14.14 7.0% 22.44 -1.2% 9.12 -4.9% 

2021 17.9 1.9% 18.2 4.8% 14.76 4.4% 19.89 -11.4% 10.14 17.9 

2022E（中性） 15.5 -13.7% 15.0 -17.6% 14.54 -1.5% 15.37 -22.7% 8.58 -15.4% 

2022E（乐观） 15.8 -11.9% 15.3 -15.7% 14.81 0.3% 16.18 -18.6% 8.80 -13.2% 

2022E（悲观） 15.1 -15.6% 14.5 -20.2% 14.26 -3.4% 14.78 -25.7% 8.41 -17.1% 

表： 2021-2022房地产基本面预测 

数据来源：国家统计局，西南证券 
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22-25年行业销售/投资/开竣工预期？ Q3 

 预计“十四五”期间年均住房销售面积约13.5亿平，年均销售额为14.3万亿元，长周期受城市化率、人均居住面积提升等因素影响，短期销售不会断崖下降。根据社科院发布的《人口与劳

动绿皮书：中国人口与劳动问题报告》，我国城镇化将在“十四五”期间放缓，2035年后进入相对稳定阶段，城镇化率峰值大概率出现在75%至80%，报告预计“十四五”期间中国城镇化

率平均每年提高1.03pp，带来住房刚性需求。据住建部统计，2019年底我国城镇居民人均住房面积达39.8平方米，较上年增加0.8平方米，我们假定“十四五”期间人均住房面积每年提升

0.65平米，由此产生改善性需求。此外，我国棚改力度自2019年开始下滑，2020年为209套，仅为2018年的1/3，住建部明确2021年年起3类房子继续“全拆重建”，包括违法建筑、危

房、影响城市规划的房子，我们假定“十四五”期间年均拆迁重建房屋为210万套，每套按100平米计算，由此产生更新需求。租赁住房对商品房市场产生一定的冲抵，根据央行统计，我国

城镇人口住房自有率为96%，随着租赁住房市场的发展，租赁住房占比将会提升，我们假定新增住房需求中由租赁抵扣5%。房住不炒的主基调下，预计房价增速趋缓，假定年均增速为

4%。 

图：“十四五”期间住房销售金额预测 表：“十四五”期间年均住房销售面积测算 

数据来源：国家统计局，西南证券 

指标 测算值 

年均新增城镇人口 
总人口（取2020年末总人口）*城镇化率提升=141212万人
*1.03%=1454万人 

城镇化产生的年均刚性住房需求 
年均新增城镇人口*人均住房面积=1454万人*40平米/平
=58179万平 

2025年末城镇人口 90220万人+1454万人*5=97490万人 

年均住房面积提升产生的改善需求 
城镇人口（取2025年末城镇人口）*人均改善面积=97490万
人*0.65平米/人=63369万平 

更新建面 年均拆迁套数*每套面积=210万套*100平米/套=21000万平 

年均住房总需求 58179万平+63369万平+21000万平=142548万平 

租赁住房冲抵 住房总需求面积*租赁冲抵比例=142548万平*5%=7127万平 

年均住房销售面积 142548万平-7127万平=135420万平 
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土拍市场情况如何？ Q4 

数据来源：wind，西南证券整理 

图：房地产业单月土地购置面积及同比 图：房地产业单月土地成交价款及同比 

 1-5月土地成交价款累计同比下降28% ，土地购置面积累计同比下降46%，土地溢价率处于低位。根据统计局数据，2-5月房地产业单月土地购置面积分别为838万㎡，501万㎡，

427万㎡，623万㎡，同比分别下降42%，41%，57%和43%，同比下降幅度均超过40%，土地购置面积累计值同比下降46%。2-5月房地产业单月土地成交价款分别为269亿元，

303亿元，283亿元，434亿元，分别同比下降27%，1%，28%，40%，土地成交价款累计值同比下降28%。2022年1-5月土拍溢价率分别为3.5%，3.7%，4.2%，4.7%和3.8%，均

处于历史低位。 
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土拍市场情况如何？ Q4 

图：集中供地溢价率 

图：2022年首轮集中供地地块占比 

图：集中供地流拍率 

数据来源：克尔瑞，西南证券整理 
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图：2022年首轮集中供地企业拿地占比 
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 首轮集中供地整体流拍率为15.4%，多数城市土地溢价率均未超过5%，二轮供地整体热度仍较低。第一轮集中供地整体流拍率为15.4%，城市间分化明显，深圳和合肥热度较高，深

圳8块地块均触顶成交，未出现流拍，整体溢价率达15%，合肥土地溢价率11.2%，多数城市土地溢价率均未超过5%，天津的流拍率高达83%。底价成交地块占比高，22城中17城底

价成交地块占比超过50%，其中沈阳和长春底价成交地块占比100%。与首轮集中供地相比，目前已经完成二轮集中供地的9城中有5城溢价率下降，青岛和武汉持平，北京和苏州小

幅上升；二轮集中供地土地流拍率下降，9城中仅北京的土地流拍率上升。 

 近半数城市地方平台拿地占比超过50%，国央企仍是拿地主力。2022年首轮供地中南京、北京、厦门，深圳和重庆5个城市国央企拿地占比超5成；民企拿地意愿低，长春和沈阳首

轮供地地块少，民企虽拿地占比高，但均只竞得1块地块，其余城市中除合肥外的19城民企拿地占比均未超过50%，南京，深圳和苏州首轮供地中民企颗粒无收；近半数城市地方平

台拿地占比超过50%，其中无锡高达75%。 

10 



地产板块的上涨因素和策略？ Q5 

数据来源：wind，统计局，西南证券整理 

图：08-09年地产超额收益表现 图：11-13年地产超额收益表现 图：14-16年地产超额收益表现 

 复盘历次房地产行业的复苏过程，板块超额收益可分为政策博弈和基本面修复两个阶段。复盘08-09、11-13、14-16三次房地产行业的复苏过程可以发现，地产板块超额收益呈现出

以下特征： 

 1）行情于政策放松时开始启动，政策博弈阶段在逐渐拉长。08-09、11-13、14-16三次行情启动时间均是在政策进入宽松期前后，但政策博弈阶段的时间呈现逐步拉长，这一方面

由于随着历史经验的积累，市场的预期越来越超前；另一方面也因为随着行业发展趋于成熟，基本面见底复苏所需的政策发酵期更长。经统计三轮地产周期中政策博弈阶段的时间占

比分别为2/14、3/13、12/22 ，超额收益占比分别为25%、20%、23%。 

 2）随着基本面见底，行情进入基本面复苏阶段，对应行情主升浪，持续至政策收紧前。 08-09、11-13、14-16三次基本出现拐点至销售增速达到最大值分别经历12个月、12个

月、14个月，期间行情走势与销售恢复呈现出较强相关性，单月销售面积增速最大值分别为99.6%、49.5%、44.1%，板块累计超额收益最大值为70%、24%、88%。 
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地产板块的上涨因素和策略？ Q5 

数据来源：wind，统计局，西南证券整理 

 此轮行情呈现结构化，央国企超额收益明显，政策博弈阶段持续8个月且涨幅较大，预计基本面修复阶段持续时间较短。此轮板块行情8月开始启动，板块超额收益于4月达到最大值

18%，政策博弈阶段持续时间约8个月，此轮行情结构化较为明显，以15家央国企为样本进行统计，至2022年4月区间超额收益53%，高于板块整体水平。此轮政策博弈时间长，涨

幅大，大部分行情已经表现，预计基本面修复阶段行情仍会有所表现，但持续时间较短。 

图：21-22年地产超额收益表现 图：4轮行情表现对比 

注：央国企指数包含保利发展、招商蛇口、华发股份、建发股份、华侨城A、绿
地控股、中国海外发展、华润置地、中国金茂、越秀地产、万科A、绿城中国、
金地集团、首开股份、中交地产等15家房企（央国企及混合制房企） 
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销售回暖，产业链是否有机会？ Q6 

注：竣工数据前置4个月 注：竣工数据前置3个月 
数据来源：wind，统计局，西南证券整理 

图：08-09年销售与竣工恢复情况 图：11-13年销售与竣工恢复情况 图：14-16年销售与竣工恢复情况 

 复盘历次房地产行业的复苏过程，竣工恢复的时间较销售滞后性逐渐延长，二者同步性减弱。复盘08-09、11-13、14-16三次房地产行业的复苏过程可以发现，早期销售与竣工数据

的恢复时间呈现较强的同步性，08年竣工与销售几乎呈现同步恢复；而二者同步性逐渐减弱，11-13年竣工恢复滞后于销售大约3个月左右，14-16年滞后时间约为4个月，可以看

出，竣工恢复的时间较销售滞后性逐渐延长。我们认为这一现象产生的原因可能有两个方面：一是08年-16年正是行业快速扩张的阶段，随着房企布局城市的增加，施工规模的上

升，由市场复苏向施工端传导的反应时间本身会延长；二是08-16年行业杠杆呈现大幅上升，房企出于谨慎态度，更愿意看到销售恢复的确定性后再追加施工投入。 

 由于此次行业下行不仅是销售下滑，同时伴随房企现金流压力，预计竣工恢复滞后时间或更长。由于当前房企普遍存在现金流压力，下半年偿债压力仍普遍存在（详见Q10），只有

当销售明显好转后，流动性压力得到缓解，竣工才可能有明显起色。因此我们认为此次竣工恢复的滞后期不会少于14-16年的4个月，竣工数据的修复至少要在年末才能看到。 
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销售回暖，产业链是否有机会？ Q6 

数据来源：wind，西南证券整理 

 房地产销售回暖可带动下游相关产业链需求复苏，相关龙头标的多取得超额收益。具体来看 

 1）建材：选取北建建材、东方雨虹、伟星新材三家作为样本，板块行情启动较早，房地产销售回暖早期斜率较高，但至房地产复苏中期开始呈现回落。 

 2）家居：选取大亚圣象、美克家居、索菲亚三家作为样本（多数龙头企业早期未上市），行情可覆盖整个地产回暖过程，但个股分化较为明显，龙头表现较好。 

 3）家电：选取美的集团、老板电器、苏泊尔三家作为样本，行情可覆盖整个地产回暖过程，板块贝塔行情较强。 
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大亚圣象 美克家居 索菲亚 
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美的集团 老板电器 苏泊尔 
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图：房地产销售复苏阶段建材超额收益 图：房地产销售复苏阶段家居超额收益 图：房地产销售复苏阶段家电超额收益 

08-09 12-13 14-16 08-09 12-13 14-16 08-09 12-13 14-16 

14 



物业股投资策略？ Q7 

数据来源：wind，西南证券整理（截至2022.07） 

 复盘过去两年物业股的表现，在政策影响、地产暴雷等因素影响下，物业股行情由起到落再复苏，共经历四个阶段：1）20年末-21年末，物业企业上市潮结束，投资者购入龙头企业股

票，物业股股价大幅上升。在此期间，华润万象生活、融创服务股价涨幅超过100%，碧桂园服务、永升生活服务、金科服务、合景悠活涨幅分别达到37%、69%、54%、86%，均居于

高位。2）21年2月-21年6月，前期涨幅相对较小且业绩超预期的个股表现较好。世茂服务、滨江服务股价涨幅达到100%左右，绿城服务、中海物业涨幅分别为30%、54%，对比上阶

段的-4%、10%差异显著。3）21年6月底-22年6月初，房地产出现暴雷，物业企业受关联房企影响下行，央国企表现稳健。在此期间，重点企业中仅有中海物业股价保持正增长，且达

到13%，保利物业、招商积余、华润万象跌幅较小，为-3%、-1%、-29%。4）22年6月初-22年7月，行业基本面复苏，民企龙头弹性较强。碧桂园服务、旭辉永升服务、金科服务股

价涨幅分别达到14%、10%、6%，涨幅开始回正，目前三家PEG分别为0.27，0.29和0.11，均处于较低水平，市场对于关联开发商的担忧已经充分反映。物业行情短期内会随着销售回

暖引起的情绪冷热产生波动，中期向上趋势确定性较强。 

      期间涨幅 PE PEG 归母净利润增速 

代码 公司 性质 
2020/12/9-
2021/2/19 

2021/2/19-6/30 2021/6/30-2022/6/1 2022/6/1-今 2021年 2022年 2020/12/9 2021/2/19 2021/6/30 2022/7/1 22年末 2019 2020 2021E 2022E 

1209.HK 华润万象生活 央企 114% 14% -29% 1% 52  37  0.31  0.67  0.96  0.68  0.97  -14% 124% 75% 39% 

6098.HK 碧桂园服务 民企 37% 32% -64% 14% 20  14  0.68  0.93  1.12  0.40  0.27  81% 61% 51% 51% 

1995.HK 旭辉永升服务 民企 69% -16% -54% 10% 21  14  0.65  1.10  0.77  0.35  0.29  123% 74% 58% 48% 

9666.HK 金科服务 民企 54% -5% -74% 6% 10  6  0.49  0.76  0.53  0.14  0.11  127% 69% 72% 56% 

1516.HK 融创服务 民企 101% 12% -85% 13% 9  6  0.35  0.71  0.57  0.08  0.09  175% 123% 108% 60% 

3913.HK 合景悠活 民企 86% 2% -75% 0% 6  4  0.31  0.58  0.23  0.06  0.05  132% 75% 109% 70% 

0873.HK 世茂服务 民企 6% 98% -84% -10% 6  4  0.40  0.42  0.48  0.07  0.06  163% 80% 86% 66% 

3316.HK 滨江服务 民企 15% 117% -29% -1% 17  11  0.16  0.19  0.42  0.30  0.20  63% 91% 56% 54% 

2869.HK 绿城服务 民企 -4% 30% -30% 12% 22  17  0.68  0.65  0.89  0.62  0.47  -1% 49% 35% 35% 

2669.HK 中海物业 央企 10% 54% 13% -7% 27  21  0.63  0.70  0.77  0.88  0.65  33% 30% 31% 32% 

6049.HK 保利物业 央企 3% -4% -3% -3% 27  21  0.99  1.02  0.95  0.92  0.73  49% 37% 30% 29% 

001914.SZ 招商积余 央企 -25% -5% -1% 4% 27  20  1.13  0.85  0.48  0.47  0.59  -67% 52% 57% 34% 

1755.HK 新城悦服务 民企 16% 22% -65% 10% 9  6  0.42  0.49  0.56  0.20  0.14  85% 60% 47% 45% 

9909.HK 宝龙商业 民企 9% 15% -77% -14% 8  5  0.53  0.58  0.74  0.17  0.14  34% 71% 46% 40% 

3319.HK 雅生活服务 民企 9% 12% -67% 1% 6  5  0.47  0.51  0.63  0.21  0.15  54% 43% 31% 32% 

6989.HK 卓越商企服务 民企 4% -10% -55% 3% 8  6  0.27  0.28  0.31  0.14  0.14  42% 82% 56% 41% 

9983.HK 建业新生活 民企 17% 4% -58% 17% 6  4  0.18  0.21  0.31  0.13  0.09  - 82% 44% 43% 

9928.HK 时代邻里 民企 -6% 1% -74% -2% 4  2  0.17  0.16  0.17  0.04  0.05  52% 142% 78% 49% 

  综合   29% 21% -51%       0.5 0.6 0.6 0.6   67% 75% 59% 46% 

表：物业股行情表现复盘 
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当下库存如何？ Q8 

图：重点城市5月末商品住宅去化周期 

 库存压力主要集中在三四线城市，城市内部分布也不均匀，集中在外围区域。以商品住宅库存面积除以12个月移动平均成交面积计算去化周期，可以看出一二线城市中库存压力也存在较

大差异。1）一线城市库存相对较低，去化压力较小；2）二线城市分化明显。苏州、杭州等城市库存消化周期低于20个月，供求相对平衡，弱二线城市库存消化周期特别长。3）城市内

部分布不均，对于核心城市如成都、西安等外围区域库存量很大，中心区域供不应求。与2014年底相比，当前库存整体较低，多数城市去化周期低于2014年，其中杭州、温州等城市库存

消化周期降低10个月以上，合肥、长春、重庆等城市当前去化周期略高于2014年底。 

 库存较高的城市销售和土拍表现较差。从重点城市去化周期和首轮土拍溢价率的关系来看，深圳、杭州等库存压力较小的城市土拍溢价率更高，长春、青岛、济南、沈阳等库存压力较大

的城市溢价率相对较低。从重点城市去化周期和首轮土拍溢价率的关系来看，厦门、福州等库存压力较大的城市5月成交面积环比增速相对较低，市场恢复较慢。 

图：重点城市去化周期和首轮土拍溢价率对比 
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图：重点城市去化周期和成交面积环比 
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数据来源：wind，克尔瑞，西南证券整理 16 



民企地产还有暴雷风险吗？ Q9 

数据来源：统计局，统计年鉴，西南证券整理 

图：信用债发行规模及同比 图：海外债发行规模及同比 

 房企各渠道融资总规模维持低位，信托发行规模占比降低。2022年6月房企债务发行总规模为908.9亿元，较去年同比下降51%，1-6月房企债务累计发行4825.5亿元，较去年同比下降

54.9%。从发行结构看，2022年6月信用债、海外债、信托、ABS发行占比分别为52.7%、2.9%、13.4%和31%。2022年单月信托发行规模在115亿元左右波动，6月回升至121.8亿

元，1-6月信托累计发行规模占比为14.3%，环比-0.2pp，同比-17.4pp。 

 房企债券发行规模明显下降，海外债发行规模锐减。2022年1-6月房企信用债累计发行2518亿元，较去年同期同比下降24.2%。自去年下半年开始，房企违约事件频发，对房企债务发

行规模产生了较强的负面影响，国内信用债发行规模长期低于每月500亿元。从发行结构看，6月发行的信用债中，企业债、公司债、中期票据、短期融资券和定向工具约各占8%、

42%、38%、8%和4%。从单月融资情况来看，6月份发行的信用债479亿元，同比-10%，但较1-5月有所增加。海外债发行陷入困境，2022年1-6月房企海外债共发行195亿元，同比

下降90%，其中2022年2-6月发行规模为15.8亿，28.6亿，28.8亿，0亿和26.5亿，均未超过30亿元。 

图：债务发行总规模（亿元） 
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民企地产还有暴雷风险吗？ Q9 

数据来源：中指院，西南证券整理 

图：房企信用债和海外债到期规模 

 企业融资能力差距扩大。在债务规模整体收缩的情况下，国央企的融资表现明显优于民企。2022年6月份的信用债发行中，TOP10多为国央企，并且发行规模大幅领先于民企，国企招

商蛇口发展排名第一，信用债发行71亿元，而在民企中排名靠前的旭辉控股集团仅发行5亿元信用债。 

 房企近期债务到期规模较大，6-8月迎来年内第二次偿债高峰。2022年7-12月信用债到期规模3177亿元，海外债到期规模1743亿元，房企下半年平均每月到期债务超过800亿，而

2022年1-6月房企债务发行规模（信用债和海外债）平均每月仅448亿元。7-8月为年内第二次偿债高峰，月均到期金额超过千亿，偿债压力依然普遍存在，部分民企仍有暴雷或展期风

险，但市场实际上有一定预期。 

图：重点房企6月信用债发行规模及利率 
表：2022下半年重点房企信用债和海外债到期规模（亿元） 

证券简称 
信用债月度到期 海外债月度到期 合计债务到期 下半年 

合计 7月 8月 9月 10月 11月 12月 7月 8月 9月 10月 11月 12月 7月 8月 9月 10月 11月 12月 

恒大集团 127  0  0  0  90  25  0  0  0  134  43  0  127  0  0  134  133  25  419  

佳兆业集团 0  0  0  0  0  0  13  0  20  67  0  0  13  0  20  67  0  0  100  

保利发展 0  30  35  25  25  1  0  0  0  0  0  0  0  30  35  25  25  1  116  

融信集团 38  23  0  0  5  0  0  0  0  47  0  0  38  23  0  47  5  0  113  

合景泰富 0  18  0  10  7  8  0  0  60  0  0  0  0  18  60  10  7  8  103  

金地集团 55  0  0  27  0  0  13  0  0  0  0  0  68  0  0  27  0  0  95  

绿地控股 0  0  0  0  0  0  0  23  13  0  25  33  0  23  13  0  25  33  95  

富力地产 0  0  0  11  0  40  19  0  0  0  24  0  19  0  0  11  24  40  95  

华夏幸福 0  19  13  40  0  0  0  0  22  0  0  0  0  19  35  40  0  0  94  

融创中国 0  21  13  0  0  0  0  40  0  0  0  0  0  61  13  0  0  0  74  

招商蛇口 19  30  0  10  27  0  0  0  0  0  0  0  19  30  0  10  27  0  86  

雅居乐 15  0  0  15  0  0  0  40  0  0  0  0  15  40  0  15  0  0  70  

宝龙地产 6  20  0  0  0  0  13  0  0  7  20  0  19  20  0  7  20  0  66  

新城控股 2  0  5  22  0  0  0  13  13  0  0  0  2  13  18  22  0  0  56  

龙湖集团 25  0  0  0  0  0  30  0  0  0  0  0  55  0  0  0  0  0  55  

远洋集团 0  15  0  0  10  0  0  0  0  23  0  0  0  15  0  23  10  0  48  

中海外发展 0  0  0  0  0  0  0  0  0  0  47  0  0  0  0  0  47  0  47  

碧桂园 0  0  0  0  0  0  45  0  0  0  0  0  45  0  0  0  0  0  45  

绿城中国 0  14  16  5  10  0  0  0  0  0  0  0  0  14  16  5  10  0  45  

滨江集团 10  9  0  6  9  9  0  0  0  0  0  0  10  9  0  6  9  9  43  

金科地产 7  20  8  0  0  0  0  0  0  0  0  0  7  20  8  0  0  0  35  

时代中国 0  16  11  0  0  0  0  0  0  0  0  0  0  16  11  0  0  0  27  

旭辉控股 0  0  0  0  0  0  0  0  0  0  0  0  0  0  0  0  0  0  0  
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日本房地产危机爆发原因和启示？ Q10 

数据来源：wind、日本经济周刊、日本国土交通省，西南证券整理 

 日本房地产泡沫自1983年开始萌芽，1986-1989年间日本土地资产增长高达86.1%，而名义GDP仅增长19.2%，商业用地和住宅用地价格的年上涨率一度超过76%，这一房地产泡沫于

1991年开始破裂，至1997年，全国平均地价比1991年下降12.8%，商业地价下降34.1%，土地市值缩水30%以上。日本爆发房地产泡沫的原因如下： 

 1）购房适龄人口下降叠加城镇化进程趋缓。1950-1981年日本购房适龄人口大幅增长，1982年出现拐点，此后持续下降；同时，日本城市化进程于1976年后开始趋缓，1950-1975年日本城市

化率从53.4%增至75.7%，而1975-2000年仅上升了2.9个百分点。 

  2）经济向内需主导转型引发房地产过度投资。《广场协议》后日本出口金额在1985-1986年急速下降，经济开始向内需主导型转型，日本政府出台利好不动产投资的优惠政策，故1986-1990

年住宅投资额大幅攀升，增速明显高于消费和出口。 

 3）不当的货币政策催生资产价格泡沫。《广场协议》后，日本银行在1986年M1-1987年M2连续5次下调贴现率，同时多次放松银根，甚至在“黑色星期一” 后仍持续增大货币供给量。1984-

1989年日经指数从不到10000点上升到突破38000点，涨幅超过3.8倍，1980-1990年日本土地价格指数从100上升至626。  

 4）金融自由化下金融机构风控弱化。1984年日本开始金融自由化和国际化改革，金融企业之间竞争加剧，中小机构趋于冒险。在日本银行发放的贷款中，不动产的占比明显上升，同时企业房地

产贷款占“住专“贷款余额的比重从1985年的33.3%快速增长为1990年的78.7%。  

 5）企业和家庭部门的投机行为。 1987-1990年，日本企业土地的投资规模达到30.8万亿日元，其中大企业的土地投资规模为8.5万亿日元，中小企业达22.3万亿日元，且多通过借款购入；同期

家庭住宅贷款增速达到10%以上，在1989年最高值达到15.75%。 
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图：1986-1990年间日本住宅投资额逐年增加 
图：1985-1990年日本地价指数和CPI差距逐年扩大 
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日本房地产危机爆发原因和启示？ Q10 

数据来源：wind，西南证券整理 

 日本房地产泡沫破裂后，企业经营困难，银行坏账激增，居民财富缩水，日本的房地产泡沫发展过程对我国房地产调控具有参考意义。日本房地产危机爆发启示如下：  

 1）适龄劳动力是住房需求的支柱，老龄化问题突出带来住房需求走弱。对比中日人口结构，1983-1990日本劳动人口占比由67.8%上升到69.7%，泡沫破灭后不断下降，2020年为59.2%；与之

类似，我国劳动人口占比在2011年达到过74.4% ，2021年为68.3%。1971年日本65岁以上人口占比达到7%，泡沫经济时期超过10%，2020年高达28.4%；2021年我国65岁以上人口占比为

14.2%，同年我国政府开放“三胎”政策，并于“十四五“提出积极应对老龄化，这一趋势有望缓解。 

 2）房价收入比和居民部门杠杆率应控制在合理水平。从大城市房价收入比来看，1990年日本京都府房价收入比为18.1倍；2020年我国深圳、上海和北京的房价收入比分别为33.9、26.7和23.4

倍。从杠杆率来看，1990年日本非金融企业部门杠杆率为139.3%，2021年中国非金融企业部门杠杆率为154.8%；2021年中国居民部门的杠杆率为62.2%，尚低于1990年日本的68.4%。 

 3）以GDP增速和城镇化率衡量，目前中国消化房地产泡沫能力要高于上世纪80年代的日本。1990年日本城镇化率达到77.4%，后续增长空间不大；而2021年我国城镇化率为64.7%，尚处于城

镇化快速发展阶段，“十四五”规划提出要将常住人口城镇化率提高到65%，未来几年我国城镇化率将继续上升。从GDP增速来看，2021年我国GDP增速为8.1%，高于日本1990年的5.3%，且

在当年世界主要经济体中表现最佳。待完成的城镇化和较快的经济增长能够有效消化部分房价泡沫。 

 4）从房地产政策管控情况来看，中国政府的政策管控能力显著强于楼市崩盘后的日本。当前我国政府坚持“稳字当头”、“因城施策”、“房住不炒” ，针对风险防范采取多样措施，有效抑制

房价崩盘现象的出现，如采取预售证管理一手房价格，收紧预售资金监管力促“保交楼” ，出台“二手住房成交参考价”政策，严格执行企业端“三道红线”和银行端“两条红线”等。 

图：1980-2021年间中国GDP增速、城镇化率 图：2000-2021年间中国人口结构变化 
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投资建议 

 板块逻辑逐渐由政策博弈转价投。前期地产行情主要是博弈行情，博弈行情当前已明显结束，板块逻辑应向基本面转换，可关注开发龙头、物管龙头和经纪龙头。个股推荐：1）房企：保

利发展、滨江集团、建发股份、华发股份、天健集团、南山控股；2）物企：碧桂园服务、华润万象生活。 

 风险提示：市场销售恢复不及预期；政策放松力度不及预期；行业现金流状况不及预期。 

表：重点公司估值表 

股票代码 股票名称 
当前价格 
（元） 

投资评级 
EPS（元） PE（倍） 

2021A 2022E 2023E 2024E 2021A 2022E 2023E 2024E 

房企 

600048.SH 保利发展 17.42 买入 2.29  2.41  2.61  2.80  7.6  7.2  6.7  6.2  

002244.SZ 滨江集团 9.23 买入 0.97  1.12  1.33  1.54  9.5  8.3  6.9  6.0  

600153.SH 建发股份 13.35 买入 2.03  2.23  2.51  2.82  6.6  6.0  5.3  4.7  

600325.SH 华发股份 7.79 买入 1.51  1.70  1.85  1.99  5.2  4.6  4.2  3.9  

000090.SZ 天健集团 6.67 买入 1.03  1.23  1.52  2.02  5.7  5.4  4.4  3.3  

002314.SZ 南山控股 4.04 买入 0.36  0.36  0.43  0.50  11.2  11.2  9.4  8.1  

物企 

6098.HK 碧桂园服务 28.55 买入 1.20  1.81  2.57  3.59  33.3  15.8  11.1  7.9  

1209.HK 华润万象生活 33.33 买入 0.76  1.05  1.35  1.67  41.0  31.6  24.7  20.0  

备注：港股上市公司以人民币为单位，截至2022年7月4日收盘价。数据来源：wind，西南证券 

图：重点公司销售及拿地坐标 
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保利发展（600048）：深耕战略效果显著，相关产业多元发展 

 投资逻辑：1）公司合约销售稳健增长，6月单月销售同比增速转正，稳居行业前五，央企第一，深耕战略效果显著，单城签约过百亿城市17个；2）公司拿地量入为出，土储丰富且质地优

良，2022年6月新增土地货值排名提升至第6位，38 个核心城市储备资源占比在 70%以上；3）财务稳健，连续4年保持经营活动现金流为正，综合融资成本4.46%保持业内领先优势。 

 业绩预测与投资建议：预计公司2022-2024年归母净利润复合增速为6.9%，考虑到公司融资成本较低、拿地强度较大、多元业务发展迅猛，给予公司2022年业绩10倍PE，目标价为24.10

元，维持“买入”评级。 

 风险提示：竣工交付低于预期、拿地和销售回款低于预期、地产调控风险等。 

指标/年度 2021A 2022E 2023E 2024E 

营业收入（百万元） 285024  315355  343776  371955  

增长率 17.19% 10.64% 9.01% 8.20% 

归属母公司净利润 
（百万元） 

27388  28790  31219  33565  

增长率 -5.39% 5.12% 8.44% 7.51% 

每股收益EPS（元） 2.29  2.41  2.61  2.80  

净资产收益率ROE 12.28% 11.62% 11.37% 11.12% 

PE 7.6  7.2  6.7  6.2  

PB 0.69  0.62  0.56  0.51  

表：公司2022-2024年盈利预测 图：公司销售签约金额 图：公司国内在建及待开发面积 图：公司新增容积率面积 
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滨江集团（002244）：深耕浙杭成长稳健，销售高增拿地不减 

 投资逻辑：1）销售金额高速增长，2022年6月排名居于第23位，6月单月同比回正至29%，产品优质溢价卓越。2）积极拿地土储充沛，2022年6月新增土储货值排名提升至第4位，聚焦

浙杭稳步开拓，核心城市贡献突出。公司聚焦杭州、深耕浙江，并眼华东稳步扩张。3）三道红线维持绿档，融资渠道多样，平均融资成本为4.9%，不动产生态产业多元化发展。 

 业绩预测与投资建议：预计公司2022-2024年归母净利润复合增速为16.5%，考虑到公司销售增长强劲，核心城市拿地强度较大，融资成本较低，维持“买入”评级。 

 风险提示：竣工交付低于预期、拿地和销售回款低于预期、地产调控风险等。 

指标/年度 2021A 2022E 2023E 2024E 

营业收入（百万元） 37976  47089  56564  65130  

增长率 32.80% 24.00% 20.12% 15.15% 

归属母公司净利润 
（百万元） 

3027  3473  4137  4789  

增长率 30.06% 14.72% 19.12% 15.77% 

每股收益EPS（元） 0.97  1.12  1.33  1.54  

净资产收益率ROE 13.16% 12.73% 13.29% 13.47% 

PE 9.5  8.3  6.9  6.0  

PB 0.77  0.68  0.60  0.52  

表：公司2022-2024年盈利预测 图：公司合同销售金额 图：公司土地款总额 图：公司新增土储面积 
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数据来源：wind，西南证券 数据来源：wind，西南证券整理 



建发股份（600153）：地产业务逆势增长，双主业稳健发展 

 投资逻辑：1））6月销售额同比跌幅收窄至-20%，地产业务逆势增长，优质产品享受溢价，权益土储面积2187万方，一二线城市货值占比超70%；2）供应链业务规模增速行业领先，打

造LIFT服务体系，模式先进；3）负债结构健康，地产子公司“三条红线”全部达标，平均融资成本维持在4.5%-5.0%。 

 业绩预测与投资建议：预计公司2022-2024年归母净利润复合增速11.7%，综合考虑房地产开发业务和供应链业务的分部估值，公司总市值为570.77亿元，对应目标价19.17元，给予“买

入”评级。 

 风险提示：项目结算不及预期、政策调控风险、供应链业务拓展不及预期等。 

指标/年度 2021A 2022E 2023E 2024E 

营业收入（百万元） 707844  810313  901145  975783  

增长率 63.49% 14.48% 11.21% 8.28% 

归属母公司净利润 
（百万元） 

6098  6715  7550  8487  

增长率 35.40% 10.11% 12.45% 12.41% 

每股收益EPS（元） 2.03  2.23  2.51  2.82  

净资产收益率ROE 8.01% 8.51% 8.82% 9.12% 

PE 6.6  6.0  5.3  4.7  

PB 0.29  0.28  0.26  0.24  

表：公司2022-2024年盈利预测 
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数据来源：wind，西南证券 数据来源：wind，西南证券整理 



华发股份（600325）：珠海龙头业绩强劲，产品赋能销售稳健 

指标/年度 2021A 2022E 2023E 2024E 

营业收入（百万元） 51241  59545  66285  72399  

增长率 0.46% 16.21% 11.32% 9.22% 

归属母公司净利润 
（百万元） 

3195  3594  3922  4212  

增长率 10.09% 12.50% 9.12% 7.39% 

每股收益EPS（元） 1.51  1.70  1.85  1.99  

净资产收益率ROE 4.88% 5.32% 5.50% 5.65% 

PE 5.2  4.6  4.2  3.9  

PB 0.17  0.16  0.16  0.15  

 投资逻辑： 1）销售规模稳中有进，2022年6月销售额同比回正，较去年同期增长41%，优质产品提升溢价，销售均价位于行业前列；2）财务持续优化，三道红线达标转绿，融资成本持

续降至5.8%；3）两翼业务加速拓展，涵盖商业地产、品牌经营的产品生态体系愈加成熟，上下游产业链实现协同发展。 

 业绩预测与投资建议：预计公司2022-2024年归母净利润复合增速为9.7%，考虑到公司营业收入稳健增长且财务稳健，给予公司2022年7倍PE，对应目标价11.90元，维持“买入”评

级。 

 风险提示：业绩结算不及预期、政策调控风险等。 

表：公司2022-2024年盈利预测 

310 

582 

923 

1205 1219 
87.7% 

58.6% 

30.6% 

1.2% 0%

20%

40%

60%

80%

100%

0

200

400

600

800

1000

1200

1400

2017 2018 2019 2020 2021

销售金额（亿元） YOY

877 750 697 806 
544 

715 1004 
1367 

1777 

1542 

0

500

1000

1500

2000

2500

3000

2017 2018 2019 2020 2021

在建建筑面积（万平方米） 

储备建筑面积（万平方米） 

图：公司合同销售金额 

160 

253 

703 

142 

27.5% 27.4% 

58.3% 

11.6% 

0%

10%

20%

30%

40%

50%

60%

70%

0

100

200

300

400

500

600

700

800

2018 2019 2020 2021

拿地金额（亿元） 拿地强度 

图：公司储备及在建建筑面积 图：公司拿地金额 

   附 

25 

数据来源：wind，西南证券 数据来源：wind，西南证券整理 



南山控股（002314）：仓储物流持续拓展，地产销售逆势增长 

 投资逻辑：1）高端仓储行业领先，物流园区运营成熟，布局全国稳中求进，21年末运营、管理和规划在建（含待建项目）仓储面积达900万平方米。2）销售金额高速增长，2021年全口

径销售金额达218亿元，同比增长122.7%，拿地积极土储充沛，背靠南山资源优质。3）增发收购布局新能源产业，积极开发光伏业务，自有屋顶资源可实现近1GW装机量，打造营收增

长新窗口。 

 业绩预测与投资建议：预计公司2022-2024年归母净利润复合增速为9.8%，综合考虑开发业务、物流仓储及光伏业务的分部估值，公司总市值为197.9亿元，对应目标价7.31元，维持

“买入”评级。 

 风险提示：竣工交付低于预期、地产调控风险、物流仓储出租不及预期等。 

指标/年度 2021A 2022E 2023E 2024E 

营业收入（百万元） 11180  13636  16161  18000  

增长率 -0.46% 21.97% 18.51% 11.38% 

归属母公司净利润
（百万元） 

976  977  1160  1350  

增长率 -24.97% 0.07% 18.78% 16.39% 

每股收益EPS（元） 0.36  0.36  0.43  0.50  

净资产收益率ROE 5.32% 5.57% 6.11% 6.79% 

PE 11.2  11.2  9.4  8.1  

PB 0.62  0.59  0.57  0.53  

表：公司2022-2024年盈利预测 
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碧桂园服务（6098.HK）：内生外拓双轮驱动，增值服务高速增长  

 投资逻辑：1）经营业绩高速增长，2021公司实现营收收入288.4亿元（+84.9%），管理规模快速扩张，2021年在管面积7.7亿方（+103%），合同管理面积14.4亿方（+75%）。2）多

元业务齐头并进， 2021年社区增值服务收入33.3亿元（+92.2%），城市服务收入45.3亿元（+412%），保持快速增长。3）物业管理品牌优势助力项目拓展，2021年招标中标率超

50%，远高于行业平均水平；社区增值完善生态服务，社区传媒业务自营媒体点位数量突破50万，覆盖全国超260个城市；城市服务开启全业态发展，截至2021年底，公司服务项目超

100个，建筑面积超500万平方米。 

 业绩预测与投资建议：预计公司2022-2024年归母净利润复合增速为44.2%，考虑到公司管理规模快速增长，增值服务拓展性强，维持“买入”评级。 

 风险提示：在管面积增长不及预期，增值服务发展不及预期等。 

指标/年度 2021A 2022E 2023E 2024E 

营业收入（百万元） 28843  40252  54488  70367  

增长率 84.77% 39.55% 35.37% 29.14% 

归属母公司净利润 
（百万元） 

4033  6092  8663  12084  

增长率 50.16% 51.05% 42.20% 39.49% 

每股收益EPS（元） 1.20  1.81  2.57  3.59  

净资产收益率ROE 11.15% 14.41% 17.01% 19.17% 

PE 33.3  15.8  11.1  7.9  

PB 3.50  2.14  1.78  1.44  

表：公司2022-2024年盈利预测 图：公司营业收入 图：公司在管面积与合同管理面积 图：公司储备面积 
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华润万象生活（1209.HK）：商业管理龙头傲立，盈利能力持续改善  

 投资逻辑：1）盈利能力大幅提升，2021年公司实现核心利润17亿元（+108.5%），基于运营效率提升和成本管控，2021年公司毛利润提升4.1pp至31.1%。2）住宅物业规模提升，

2021年公司在管建筑面积1.5亿平，客户满意度高，2021年公司收缴率提升至94.4%，合同续约率98.7% 。3）商业管理龙头傲立，极具稀缺性，2021年公司购物中心在营数增至71个，

已开业建筑面积760万平，同比增长18.8%，平均出租率96.9% ，54个项目零售额排名当地市场TOP3，8个在营重奢购物中心排名行业TOP1 。 

 业绩预测与投资建议：预计公司 2022-2024年净利润复合增速为30.1%，考虑公司是上市商管公司中的稀缺标的，给予华润万象生活2022年业绩40倍PE，目标价为42.00元（相当于

51.78港元），维持“买入”评级。 

 风险提示：在管面积增长不及预期、商业运营发展不及预期等。 

指标/年度 2021A 2022E 2023E 2024E 

营业收入（百万元） 8888  12397  16583  20816  

增长率 31.01% 39.49% 33.77% 25.52% 

归属母公司净利润 
（百万元） 

1725  2402  3075  3802  

增长率 110.95% 39.27% 28.00% 23.63% 

每股收益EPS（元） 0.76  1.05  1.35  1.67  

净资产收益率ROE 12.42% 14.75% 15.88% 16.41% 

PE 41.0  31.6  24.7  20.0  

PB 5.10  4.66  3.92  3.28  

表：公司2022-2024年盈利预测 图：公司核心净利润及利润率 图：公司购物中心规模 图：公司总在管建筑面积 
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