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匠心家居（301061.SZ） 

需求疲弱，匠心增利不增收 

核心观点： 

匠心家居披露 2022 年半年报。2022 年上半年公司实现

营业收入 7.82 亿元，同比下滑 20.34%；实现归属于上市公司

股东的净利润 1.73 亿元，同比增加 14.64%。 

美国市场，由于美国民众购买家庭家具及相关产品的意

愿和能力均出现较大变化，而且家具及相关产品的价格增长

也达到了 9.5%，公司的订单情况回落明显。上半年公司境外

营业收入下滑至 7.76 亿元，同比下滑 19.26%。此外，公司的

国内业务仍然相对萎靡，上半年国内收入仅为 614.41 万元，

同比下滑 70.53%，国内市场的开发仍然任重而道远。 

利润端，公司 2022 年上半年的毛利润率升至 29.77%，同

比上升 2.31 个百分点，毛利润率上升较为明显。整体来看，

毛利润率上升主要有以下几点原因：（1）预先调整了产品的

结构、提高了产品的新颖性和先进性；（2）及时调整了越南、

中国一线员工的结构及数量；（3）此前高额的运输费用和原

材料价格出现了不同程度的回落；（4）美元汇率升值； 

费用方面，由于美元升值，汇兑损益升至 4582.34 万元，

财务费用率降至-6.37%，明显增厚了公司利润。这样导致公

司的净利润率不降反升，净利润率升至 22.05%。在营业收入

下滑的情况下，公司的净利润升至 1.73 亿元，同比上升

14.64%，实现了业绩的逆势增长。 

展望未来，我们认为未来公司的业绩增长存在较大的不

确定性。首先随着美国经济正式进入衰退，叠加当前的高通

胀环境，整体市场的销售情况在后疫情时代亦相对不佳，下

半年公司的销售收入增速或将仍为负值。而相对应的，随着

国内货币环境的持续宽松，美元或将持续走强。而随着全球

经济环境的持续恶化，钢材等原材料价格亦将明显回落，这

将给公司的利润率以一定的支撑，公司的净利润或仍将维持

平稳的增长速度。 
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匠心家居披露 2022 年半年报。2022 年上半年公司实现营业收入 7.82 亿元，同比下滑

20.34%；实现归属于上市公司股东的净利润 1.73 亿元，同比增加 14.64%。 

一、居民购买力疲软，销售收入明显回落 

美国市场，由于美国民众购买家庭家具及相关产品的意愿和能力均出现较大变化，而且

家具及相关产品的价格增长也达到了 9.5%，公司的订单情况回落明显。上半年公司境外营

业收入下滑至 7.76 亿元，同比下滑 19.26%。在美国市场的销售受到影响的情况下，公司积

极发力其他海外市场。上半年公司在加拿大、澳大利亚和意大利三大市场的销售额分别增长

了 111.60%、13.81%和 23.06%。 

除此以外，公司亦积极发力国内市场。经过半年多和行业某知名企业的合作，公司第一

代为中国市场设计开发的产品（亚洲款全电动、多功能沙发）于 2022 年 6 月底实现销售，

并于 7月进入该企业在中国的上千家门店。尽管业务短期内不会明显提升公司的业绩，却为

公司有效开拓并服务中国市场奠定了良好的基础。尽管如此，公司的国内业务仍然相对萎靡，

上半年国内收入仅为 614.41 万元，同比下滑 70.53%，国内市场的开发仍然任重而道远。 

二、美元持续走强，利润水平明显改善 

利润端，上半年公司的毛利润率升至 29.77%，同比上升 2.31 个百分点，毛利润率上升

较为明显。整体来看，毛利润率上升主要有以下几点原因：（1）预先调整了产品的结构、

提高了产品的新颖性和先进性；（2）及时调整了越南、中国一线员工的结构及数量；（3）

此前高额的运输费用和原材料价格出现了不同程度的回落；（4）美元汇率升值； 

费用方面，公司的期间费用率大幅度降低至5.87%，较2021年同期下滑9.77个百分点。

其中由于与收入合同履约义务相关的货代运输费列示于营业成本，销售费用率降至 3.02%，

同比下降 5.11 个百分点。财务费用方面，由于美元升值，汇兑损益升至 4582.34 万元，财

务费用率降至-6.37%，明显增厚了公司利润。受益于美元的走强，公司的净利润率不降反升，

净利润率升至 22.05%。在营业收入下滑的情况下，公司的净利润升至 1.73 亿元，同比上升

14.64%，实现了业绩的逆势增长。 

展望未来，我们认为未来公司的业绩增长存在较大的不确定性。首先随着美国经济正式

进入衰退，叠加当前的高通胀环境，美国居民的购买力将进一步被削弱。整体市场的销售情

况在后疫情时代亦相对不佳，下半年公司的销售收入增速或将仍为负值。而相对应的，随着

国内货币环境的持续宽松，美元或将持续走强。而随着全球经济环境的持续恶化，钢材等原

材料价格亦将明显回落，这将给公司的利润率以一定的支撑，公司的净利润或仍将维持平稳

的增长速度。 
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【免责声明】 

本报告是基于亿翰智库认为可靠的已公开信息进行撰写，公开信息包括但不限于公司公

告、房管部门网站、互联网检索等多种途径，但亿翰智库不保证所载信息的完全准确和全部

完整。由于时间和口径的原因，本报告所指的内容可能会与企业实际情况有所出入，对此亿

翰智库可随时更改且不予特别通知。 

本报告旨在公正客观地反应企业经营情况。在任何情况下，本报告中的信息或所表述的

意见并不构成对任何机构或个人的任何建议。任何机构或个人应考虑本报告中的任何意见或

建议是否符合其特定状况，若有必要应寻求专家意见。本报告所载的资料、工具、意见及推

测仅供参考。 

本报告产权为亿翰智库所有。亿翰智库以外的机构或个人转发或引用本报告的任何部分，

请严格注明相关出处及来源且不得修改报告任何部分，如未经亿翰智库授权，传播时私自修

改其报告数据及内容，所引起的一切后果或法律责任由传播者承担，亿翰智库对此等行为不

承担任何责任，亿翰智库将保留随时追究其法律责任的权利。 

【关于我们】 

亿翰智库是一家以房地产行业的数据分析、行业研判、企业研究为核心的研究机构，隶

属亿翰股份，其专注于行业趋势、企业模型以及资本价值等多维度研究及应用；定期向业内、

资本市场等发布各类研究成果达数千次，亿翰智库力求打造中国房地产企业与资本的高效对

接平台。 
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