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顾家家居（603816.SH） 

疫情扰动冲击内需，出口成业绩压舱石 

核心观点： 

顾家家居披露 2022 年半年度报告。2022 年上半年公司

实现营业收入 90.16 亿元，同比增长 12.47%。由于国内业务

受到疫情的冲击，且公司在华东区域的布局相对较多，上半

年国内业务的业绩增长有所放缓。2022 年上半年国内业务营

业收入达 50.99 亿元，同比增长 6.24%。考虑到一季度整体的

业绩增长维持在较高水平，预计二季度国内业务的销售收入

已陷入负增长。相对而言，在内需受到较大冲击的情况下，公

司海外业务表现相对较好，外需成为了公司业绩的“压舱石”。

公司针对北美核心客户推出高性价比功能产品，抢占市场份

额。海外业务的营业收入增至 36.67 亿元，同比增长 24.12%。 

分品类来看，公司的核心品类沙发的营业收入达 47.09

亿元，同比增长 14.37%。床类产品的营业收入达 17.23 亿元，

同比增长 23.75%。集成产品的营业收入达 14.59 亿元，同比

增长 4.86%。除此以外，近年新开拓的定制业务仍然取得了较

快的增长，定制业务营业收入升至 3.54 亿元，同比增长

20.65%。 

利润水平方面，随着原材料价格趋于稳定，公司的利润

水平有所恢复。2022 年上半年的毛利润率升至 28.96%，同比

上升 0.12 个百分点。受到毛利润率回升的提振，公司上半年

实现归属于上市公司股东的净利润 8.91 亿元，同比增加

15.32%，整体维持了相对较快的增长速度。 

整体来看，我们认为公司在上半年行业逆风的情况下，

销售收入和利润均取得了两位数的增长，仍然维持了相对稳

健的成长速度。下半年随着疫情影响的褪去，内销有望逐渐

恢复。在外销相对稳定的情况下，整体业绩亦将呈现边际向

好的态势。 
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顾家家居披露 2022 年半年度报告。2022 年上半年公司实现营业收入 90.16 亿元，同比

增长 12.47%；实现归属于上市公司股东的净利润 8.91 亿元，同比增加 15.32%。在受到疫情

的冲击下，公司二季度实现营业收入 44.76 亿元，同比增长 5.71%，增长略有放缓；实现归

母扣非净利润 3.99 亿元，同比增长 14.36%。 

一、疫情冲击内需，出口成业绩压舱石 

2022 年上半年，公司国内业务受到疫情的强烈冲击，且公司在华东区域的布局相对较

多，上半年业绩增长有所放缓。2022 年上半年国内业务营业收入达 50.99 亿元，同比增长

6.24%。考虑到一季度整体的业绩增长维持在较高水平，预计二季度国内业务的销售收入已

陷入负增长。而在疫情的艰困环境下，公司继续执行全国经销商干线物流免运费，让利经销

商；继续根据每个经销商的实际情况因地制宜给予开店装修、引流投入、零售能力提升等方

面支持；此外公司还推出 12 亿助商计划，与经销商共克时艰。 

相对而言，在内需受到较大冲击的情况下，公司海外业务表现相对较好，出口成为了公

司业绩的“压舱石”。公司针对北美核心客户推出高性价比功能产品，抢占市场份额；深耕

美式现代类风格，持续提升产品拆装结构研究和迭代外贸中低端产品标准， 实现中低端系

列成本持续下探，助力商超类业务快速发展。海外业务的营业收入增至 36.67 亿元，同比增

长 24.12%。 

除此以外，公司在海外的产业链的布局也取得了积极进展。4月份，顾家家居在墨西哥

新莱昂州举行了 230 万平方英尺（合计 21.36 万平方米）工厂和办公园区一期的奠基仪式，

工厂预计将在 2023 年第一季度投入生产固定和活动家具。越南工厂方面，越南基地对布局

进行优化调整，并引入国内供方越南办厂，软体产品全品类生产能力持续完善。 

分品类来看，公司的核心品类沙发的营业收入达 47.09 亿元，同比增长 14.37%。床类

产品的营业收入达 17.23 亿元，同比增长 23.75%。集成产品的营业收入达 14.59 亿元，同

比增长 4.86%。除此以外，近年新开拓的定制业务仍然取得了较快的增长，定制业务营业收

入升至 3.54 亿元，同比增长 20.65%。整体来看，公司在上半年受到疫情冲击的情况下，核

心品类仍然保持了两位数增长，新开拓的新型品类则实现了业绩的快速增长，推动公司的业

绩稳步向上。 

 

二、利润水平持续恢复，净利润维持两位数增长 

利润水平方面，随着原材料价格趋于稳定，公司的利润水平有所恢复。2022 年上半年

的毛利润率升至 28.96%，同比上升 0.12 个百分点。其中，境内业务的毛利润率为 34.60%，

同比上行 0.81 个百分点。境外业务的毛利润率为 19.87%，同比增加 0.46 个百分点，整体

的盈利水平有所恢复。 
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2022 上半年公司的期间费用率为 17.37%，同比下行 0.43 百分点，费用管控进一步增

强。其中销售费用率为 14.96%，同比上升 0.93 个百分点。管理费用率达 1.80%，同比下滑

0.24 个百分点；研发费用率升至 1.67%，同比小幅上行 0.14 个百分点。随着美元的升值，

公司的汇兑损益增加至 1.14 亿元，财务费用率降至-1.06%。受到毛利润率回升的提振，公

司上半年实现归属于上市公司股东的净利润 8.91 亿元，同比增加 15.32%，整体维持了相对

较快的增长速度。 

整体来看，我们认为公司在上半年行业逆风的情况下，销售收入和利润均取得了两位数

的增长，仍然维持了相对稳健的成长速度。随着疫情影响的褪去，下半年公司的国内业务有

望逐渐恢复。在出口相对稳定的情况下，整体业绩亦将呈现边际向好的态势。 
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【免责声明】 

本报告是基于亿翰智库认为可靠的已公开信息进行撰写，公开信息包括但不限于公司公

告、房管部门网站、互联网检索等多种途径，但亿翰智库不保证所载信息的完全准确和全部

完整。由于时间和口径的原因，本报告所指的内容可能会与企业实际情况有所出入，对此亿

翰智库可随时更改且不予特别通知。 

本报告旨在公正客观地反应企业经营情况。在任何情况下，本报告中的信息或所表述的

意见并不构成对任何机构或个人的任何建议。任何机构或个人应考虑本报告中的任何意见或

建议是否符合其特定状况，若有必要应寻求专家意见。本报告所载的资料、工具、意见及推

测仅供参考。 

本报告产权为亿翰智库所有。亿翰智库以外的机构或个人转发或引用本报告的任何部分，

请严格注明相关出处及来源且不得修改报告任何部分，如未经亿翰智库授权，传播时私自修

改其报告数据及内容，所引起的一切后果或法律责任由传播者承担，亿翰智库对此等行为不

承担任何责任，亿翰智库将保留随时追究其法律责任的权利。 

【关于我们】 

亿翰智库是一家以房地产行业的数据分析、行业研判、企业研究为核心的研究机构，隶

属亿翰股份，其专注于行业趋势、企业模型以及资本价值等多维度研究及应用；定期向业内、

资本市场等发布各类研究成果达数千次，亿翰智库力求打造中国房地产企业与资本的高效对

接平台。 

亿翰智库二维码 


