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[Table_Title]

1 月销量淡季不淡，出口维持高景气度

核心观点：

[Table_Summary] 事件：中汽协发布 2024 年 1 月汽车产销数据：1 月当月汽车销量为 243.9 万

辆，同比+47.9%，环比-22.7%；当月汽车产量为 241.0 万辆，同比+51.2%，

环比-21.7%；当月汽车出口 44.3 万辆，同比+47.4%，环比-11.2%；乘用车销

售 211.5 万辆，同比+44.0%，环比-24.2%；商用车销售 32.4 万辆，同比+79.6%，

环比-11.1%；新能源汽车销售 72.9 万辆，同比+78.8%，环比-38.8%。

 我们的分析与判断：

1）1 月销量淡季不淡，出口延续强势表现为车市提供有力支撑。1 月车市销

量淡季不淡，在剔除去年 1 月春节提前带来的低基数效应后，销量仍维持较高

水平，主要有两方面原因，一是燃油车经销商提前布局，在市场压力加大的背

景下力争完成销量目标，在终端维持了较大的优惠力度，为销量提供了有效支

撑；二是出口延续亮眼表现，海外市场不受春节的节日性因素影响，自主品牌

在海外的市场开拓稳步推进，助力出口继续保持高增态势。乘用车方面，1 月

乘用车销售 211.5 万辆，同比+44.0%，环比-24.2%，其中国内销售 174.6 万辆，

同比+43.3%，环比-26.3%，国内销量相较历史最高水平还有一定差距，出口

36.9 万辆，同比+47.5%，环比-12.4%，奇瑞（9 万辆）、长安（5.6 万辆）、比

亚迪（3.7 万辆）等自主品牌海外市场扩张成效显著，支撑乘用车出口量延续

高景气度，自主乘用车品牌销量韧性显著高于合资品牌，1 月销售 127.8 万辆，

同比+68.6%，市场份额同比上升 8.8pct 至 60.4%；商用车方面，1 月商用车销

售 32.4 万辆，同比+79.6%，环比-11.1%，其中国内销售 25 万辆，同比+92.2%，

环比-12.8%，主要系货车需求强劲，1 月货车销售 28.9 万辆，同比+81.8%，

环比-6.6%，出口商用车 7.4 万辆，同比+46.9%，环比-4.9%，继续为出口市场

贡献增量。

2）新能源渗透率环比微降，主因市场短期扰动所致，长期新能源替代趋势不

改。1 月单月新能源汽车销售 72.9 万辆，同比+78.8%，环比-38.8%，渗透率

为 29.9%，销量环比降幅高于整体市场，渗透率环比有所降低，主要受三方面

因素影响：一是燃油车销量受益于终端优惠支撑，新能源车终端优惠有所收窄，

销量此消彼长；二是新能源车购置税减免政策微调（2024 年 30 万元以上新能

源车仅能减免最高 3 万元购置税），2023 年底销量存在小幅透支；三是 1 月出

口增速高于国内销售，但出口新能源渗透率低于国内，1 月新能源汽车出口 10.1

万辆，同比+21.7%，环比-9.8%，渗透率仅为 22.8%，对整体市场新能源渗透

率有所拉低。国内乘用车市场新能源车渗透率仍处于较高水平，1 月国内销售

60.1 万辆，渗透率达 34.4%，显著高于整体市场。

 投资建议：整车端推荐广汽集团、比亚迪、长安汽车、长城汽车等；智能化

零部件推荐华域汽车、伯特利、德赛西威、中科创达、科博达、均胜电子、

星宇股份等；新能源零部件推荐法拉电子、中熔电气、华纬科技、精锻科技、

拓普集团、旭升集团等。

 风险提示：1、国内汽车销量不及预期的风险 2、出口增长面临海外政策制约

的风险 3、行业竞争加剧的风险。
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（针对协议转让标的）或三板做市指数（针对做

市转让标的）为基准，北交所市场以北证 50 指数

为基准，香港市场以摩根士丹利中国指数为基准。
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