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事件：

近日中汽协、乘联会发布 2024 年 1 月汽车产销数据。

点评：

1月产销同比增长明显，环比表现季节性遇冷。1月汽车产销分别完成241.0万辆和243.9万辆，同比分

别增长51.2%和47.9%，环比分别下降21.7%和22.7%。受到去年同期1月为春节月的影响，产销基数位

于较低水平，导致2024年1月产销同比增长明显。2023年年底汽车促销活动持续推进，产销表现走强，

透支部分1月的购车需求，产销环比表现季节性遇冷。1月，汽车国内销量199.6万辆，环比下降24.9%，

同比增长48.1%；汽车出口44.3万辆，环比下降11.2%，同比增长47.4%。库存方面，1月汽车经销商库

存预警指数为59.9%，环比上升6.8pct，同比下降1.9pct。乘用车方面，1月乘用车产销分别完成208.3

万辆和211.5万辆，同比分别增长49.1%和44.0%，环比分别下降23.2%和24.2%。商用车方面，1月商用

车产销分别完成32.7万辆和32.4万辆，同比分别增长66.2%和79.6%，环比分别下降10.7%和11.1%。与

去年同期相比，客车、货车产销均呈快速增长。

自主品牌市占率稳步提升，品牌力持续兑现。1月自主品牌零售112万辆，同比增长77%，环比下降10%；

豪华车零售24万辆，同比增长30%，环比下降22%；主流合资品牌零售67万辆，同比增长43%，环比下

降15%。1月自主品牌国内零售份额为55.1%，同比提升5.9pct。头部传统车企转型升级成果显著，在

新能源汽车赛道获得明显增量，市场份额稳步增长。

新能源汽车延续快速增长趋势。1月新能源汽车产销分别为78.7万辆和72.9万辆，同比分别增长85.3%

和78.8%，环比分别下降32.9%和38.8%。市场占有率达到29.9%，环比下降7.8pct。按动力类型分类上

看，1月纯电动汽车产销分别完成48.9万辆和44.5万辆，同比分别增长63.9%和55.1%；插电式混合动

力汽车产销分别完成29.7万辆和28.4万辆，同比分别增长136.1%和135.0%。

多家重点车企产销环比有所下滑。1月，上汽集团销量24.49万辆，同比增长2.90%，环比下降61.55%，

其中新能源汽车6.43万辆，同比增长99.68%，环比下降70.69%；广汽集团销量13.20万辆，同比下降

10.18%，环比下降49.05%，其中新能源汽车1.88万辆，同比增长71.83%，环比下降67.97%；长城汽车

销量10.40万辆，同比增长69.06%，环比下降7.56%，其中新能源汽车2.50万辆，同比增长296.83%，

环比下降16.39%；长安汽车销量28.04万辆，同比增长63.19%，环比增长30.36%，其中新能源汽车5.26

万辆，同比增长87.58%，环比下降44.45%。新能源车企方面，1月，特斯拉中国销量7.14万辆，同比

增长8.02%，环比下降24.12%；比亚迪销量20.15万辆，同比增长33.14%，环比下降40.91%。

投资建议：2024年1月国内汽车产销短暂遇冷，主要为春节前后为乘用车市场的传统消费淡季，叠加

经历2023Q4汽车产销的翘尾现象，透支部分1月购车需求。季节性遇冷不改新能源及汽车出海两大发

展主线。新能源汽车延续快速增长趋势，随着上游原材料价格回归合理水平，新能源汽车的成本结构

有望实现优化，给到主机厂一定的价格调整空间，行业竞争格局将会延续高竞争局面。汽车出海持续
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推进，随着国内产业链的日趋完善及自主品牌品牌力的提升，中国汽车在海外市场已具备一定的竞争

力，叠加国内主机厂海外建厂进度仍主要处于起步阶段，预计国内制造出口外销仍是当前汽车出口的

主要模式，有望成为行业新一轮的增长驱动力。建议关注新能源出口端表现亮眼的主机厂：比亚迪

（002594）；华为车企合作伙伴：长安汽车（000625）；华为汽车产业链供应商：保隆科技（603197）、

均胜电子（600699）；以及顺应汽车“三化”转型及轻量化趋势、具备全球竞争力的优质零部件供应

商：德赛西威（002920）、银轮股份（002126）、福耀玻璃（600660）。

风险提示：全球经济复苏低于预期风险；市场竞争加剧风险；汽车产销量不及预期风险；原材料价格

大幅波动风险。
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东莞证券研究报告评级体系：

公司投资评级

买入 预计未来 6个月内，股价表现强于市场指数 15%以上

增持 预计未来 6个月内，股价表现强于市场指数 5%-15%之间

持有 预计未来 6个月内，股价表现介于市场指数±5%之间

减持 预计未来 6个月内，股价表现弱于市场指数 5%以上

无评级
因无法获取必要的资料，或者公司面临无法预见结果的重大不确定性事件，或者其他原因，导

致无法给出明确的投资评级；股票不在常规研究覆盖范围之内

行业投资评级

超配 预计未来 6个月内，行业指数表现强于市场指数 10%以上

标配 预计未来 6个月内，行业指数表现介于市场指数±10%之间

低配 预计未来 6个月内，行业指数表现弱于市场指数 10%以上

说明：本评级体系的“市场指数”，A股参照标的为沪深 300 指数；新三板参照标的为三板成指。

证券研究报告风险等级及适当性匹配关系

低风险 宏观经济及政策、财经资讯、国债等方面的研究报告

中低风险 债券、货币市场基金、债券基金等方面的研究报告

中风险 主板股票及基金、可转债等方面的研究报告，市场策略研究报告

中高风险 创业板、科创板、北京证券交易所、新三板（含退市整理期）等板块的股票、基金、可转债等

方面的研究报告，港股股票、基金研究报告以及非上市公司的研究报告

高风险 期货、期权等衍生品方面的研究报告

投资者与证券研究报告的适当性匹配关系：“保守型”投资者仅适合使用“低风险”级别的研报，“谨慎型”投

资者仅适合使用风险级别不高于“中低风险”的研报，“稳健型”投资者仅适合使用风险级别不高于“中风险”的研

报，“积极型”投资者仅适合使用风险级别不高于“中高风险”的研报，“激进型”投资者适合使用我司各类风险级

别的研报。
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声明：

东莞证券股份有限公司为全国性综合类证券公司，具备证券投资咨询业务资格。
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载的资料、意见及推测仅反映本公司于发布本报告当日的判断，可随时更改。本报告所指的证券或投资标的的价格、价值及投
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