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摘要 西地那非是全球首个获批用于治疗勃起功能障碍（ED）的5型磷酸二酯酶抑制剂，由美国辉瑞制药公司生产。目

前中国西地那非市场上原研药与仿制药并存。原研药厂商实力雄厚，面对激烈的仿制药竞争仍保持一定的竞争

力。近年随着本土仿制药企业持续的技术追赶、成本优化和市场适应性调整，占有份额逐渐扩大，对原研药了产

生一定的替代效应。国民健康意识增强，男性性健康问题受到广泛关注，预计未来西地那非市场仍有增长的空

间。但以他达拉非为代表的新型抗ED药物在服用条件与药效方面优势更为突出，西地那非的市场增速趋于减弱。

行业定义[1]

西地那非（Sildenafil）是一类5型磷酸二酯酶（PDE-5）抑制剂。PDE-5是生物体内专一水解细胞内环磷酸

鸟苷的关键因子，具有调节血管张力、传导视觉信号、调控能量代谢等作用。PDE-5i作为选择性抑制磷酸二酯酶

活性的药物，能够用于改善勃起功能障碍（ED）、治疗肺动脉高压等疾病，在临床上应用广泛。目前中国已获批

上市的剂型规格有25mg、50mg和100mg。

[1] 1：https://kns.cnki.ne… 2：https://kns.cnki.ne… 3：知网

行业分类[2]

西地那非：传统“伟哥”治疗潜力仍值得期待 头
豹词条报告系列

https://www.leadleo.com/
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西地那非行业基于药物研发来源的分类

按照药物研发来源的分类方式，西地那非行业可以分为如下类别：

西地那非分
类

西地那非原研
药

原研药指全球首次发现并用于临床的原创新药，需经过
对成千上万种化合物层层筛选和严格的临床试验才能获
准上市，平均需要花费15年左右的研发时间和数亿美
元，研发成本高，价格昂贵。西地那非原研药由美国辉
瑞制药公司生产，最初为治疗心血管病而研制，在临床
阶段改变其适应症成为治疗勃起功能障碍的药物，于
1998年获FDA批准作为促进勃起的药物上市。该药引
入中国后的商品名为“万艾可”，又称“伟哥”。

西地那非仿制
药

仿制药指在原研药专利保护到期后，其他药企依据原研
药进行仿制研究生产出来的药品。仿制药仅复制原研药
的主要分子结构，省时省资省力，研发成本低，价格也
相对较低。该类药以广药白云山生产的“金戈”为代
表。

[2] 1：https://kns.cnki.ne… 2：https://www.cde.o… 3：https://www.nmpa… 4：https://www.nmpa…

5：NMPA；CDE；知网

行业特征[3]

西地那非行业的特征包括需求渐增、研发创新持续和竞争相对激烈。

1 需求逐渐增长

西地那非的主要适应症是ED，需求增长的驱动因素有三项：人口老龄化趋势显著、生活压力增加和社会接

受度变高。第一，中国人口老龄化趋势日益显著，多数老年男性因生理机能下降及慢性疾病困扰，ED问题

逐渐凸显，驱动西地那非需求持续增长。第二，随着生活节奏的加快与社会压力的增大，不健康的生活方

式在男性群体中愈发普遍，或将提升ED的发病率，从而增加药物治疗需求。第三，随着社会对性健康问题

的认知度和关注度不断提高，国民对待ED的态度逐渐开放，谈论意愿增强，患者开始积极寻求治疗方案，

进一步刺激了西地那非市场的需求增长。

2 进口原研药品牌优势凸显



进口西地那非依托海外制药龙头辉瑞公司展现出显著竞争优势。辉瑞拥有深厚的研发基础和广泛的市场认

可度，其产品在疗效、安全性和技术创新方面表现突出。同时，西地那非是治疗ED的药物，关乎个人健康

与隐私，品牌信誉成为患者选择的关键。海外制药品牌获得的消费者信任度往往更高，进一步巩固了海外

品牌的优势地位。

3 国产仿制药品牌竞争激烈

自西地那非专利保护的到期，众多国内制药企业纷纷涌入这一市场，利用成本优势、本土化营销策略以及

政策扶持，积极争夺市场份额。一方面，国产的低价替代提高了患者对西地那非的可获得性，另一方面也

加剧了国产仿制药市场的竞争。由此，品牌建设与差异化策略也成为国产西地那非仿制药企业竞争的关

键。企业通过打造品牌故事、优化包装设计、提供便捷的购买渠道和专业的售后服务等手段，来提升品牌

认知度和用户黏性。

[3] 1：https://www.cde.o… 2：CDE

发展历程[4]

西地那非首创性地通过口服途径、特异性地抑制PDE5改善了患者的ED问题，它的发现具有重要意义。进入

中国市场后，它的社会关注度和市场需求稳步上升，引起本土药企的广泛关注。自原研药专利到期，国产仿制药

纷纷上市，外资主导局面被打破，市场竞争格局重塑。

萌芽期 1990~1999

20世纪90年代初，以Osterloh为首的临床试验团队在分析西地那非的临床效果时, 意外发现部分男性

受试者服药后生殖器出现勃起现象，促使辉瑞公司改变了该项目的适应症研究；

1998年，FDA批准西地那非作为治疗勃起功能障碍的药物上市，西地那非成为世界上首个PDE5抑制

剂类药物。

西地那非的发现意义超过了其最初作为心血管病治疗药物的研发目的。它不同于既往的药物经过性激

素介导或神经刺激的方式，首创性地通过口服途径、特异性地抑制PDE5提高了患者的勃起能力，并

由此开创了以PDE5为靶标的ED用药新领域。

启动期 2000~2013

2000年，国家药监局批准西地那非进入中国市场，商品名Viagra译为“伟哥”广为人知；

2003年，白云山枸橼酸西地那非原料药与片剂获得国家药监局一类新药证书。



西地那非以“伟哥”这一易于识记的商品名在中国市场崭露头角，社会对男性健康问题的关注日渐增

加，市场需求由此被激发。境内药企以白云山为代表，看好ED治疗市场，加大研发投入进行技术储

备和生产准备。

高速发展期 2014~2024

2014年5月，西地那非原研药用途专利到期；同年12月，金戈上市，白云山推出首个“中国伟

哥”。

2024年7月，CDE已将54款西地那非纳入化学药品目录集。

原研药专利到期后，本土多家药企响应，纷纷投入仿制药的研产。外资药企的垄断地位被打破，西地

那非市场竞争日益激烈。本土品牌的崛起是该时期的典型特征，预计未来国产替代趋势将持续。

[4] 1：https://kns.cnki.ne… 2：https://www.cde.o… 3：http://www.byszc.… 4：CDE；知网；公司官网

产业链分析

西地那非行业产业链的上游厂商是原辅材料供应商，主要负责原辅材料的生产加工，提供化学原料药、医药

包装与制药设备等；中游厂商是医药生产企业，主要负责医药规模化生产，提供西地那非药物制剂；下游是医药

流通企业、药店及医院、诊所等医疗机构，主要负责医药流通与医疗服务。[6]

西地那非行业产业链主要有以下核心研究观点：[6]

中国市场上原研药与仿制药并存，本土仿制药的崛起使得进口原研药的领先地位受到挑战。

中国西地那非市场以本土仿制药为主，这与中国是仿制药大国的背景密切相关。原研药从研发到上市的过程漫长

而复杂，所需投入资金多，并且研发成功率相对较低，风险大，一般小规模企业无法承受。西地那非的原研药厂

商是实力雄厚的国际知名药企辉瑞，面对激烈的仿制药竞争，辉瑞仍保持一定的竞争力。而仿制药已知化学结

构，在研发阶段的时间成本与经济成本均低于原研药。在药品上市后的商业推广阶段，由于原研药的疗效已获市

场的评价认可，仿制药的推广更加容易，成本也相对较低。近年来随着本土仿制药企业持续的技术追赶、成本优

化和市场适应性调整，国产药企所占份额逐渐扩大，竞争格局发生显著变化。

以他达拉非为代表的新型抗ED药物在服用条件上的灵活性和药效持久性方面优势更突出，西地那非的领先

地位被削弱。

西地那非是全球首个获得批准用于治疗勃起功能障碍的PDE-5i，市场先发优势突出，叠加辉瑞公司的品牌推广和

消费者教育催化，规模持续扩大，在抗ED药物领域的领先地位稳固。随着医药科技持续进步，以他达拉非为代表

的新型抗ED药物纷纷上市。他达拉非与西地那非相比，具有剂量更低、半衰期更长、药品持续时间更久及不受高

[12]



产业链上游

原料药及辅料供应商

江苏亚邦药业集团股份有限公司 广州白云山医药集团股份有限公司 齐鲁制药有限公司

查看全部

产业链中游

西地那非研产销商

脂饮食、饮酒影响等优势。结合患者对治疗体验不断升级的需求，以他达拉非为代表的抗ED药物在市场中逐渐崭

露头角，西地那非的领先地位被削弱。[6]

上

生产制造端

上游厂商

产业链上游说明

上游参与者多为中游药企自建的原料药厂，市场竞争充分，价格相对稳定。

数据显示，西地那非原料药的价格区间为2,000元/kg至3,000元/kg。多数中游药企自建原料药厂，

对外部供应商的依赖度较小，这在一定程度上降低了市场垄断的风险，确保了原料药市场价格的相对

稳定。厂商间的价格竞争趋于良性，差异较小，体现生产技术和成本控制普遍达到相对均衡的状态，

市场竞争充分而不失序。基于此环境，上游厂商更多依靠降本提质增效来获得竞争优势，而非价格

战。

中国凭借规模大、成本低和产量高等优势成为全球主要原料药的生产基地，西地那非等制剂获得稳定

的原料药供应。

2024年5月、6月化学药品原料药制造行业的PPI分别为96.00、95.90，轻微下滑但整体稳定。化学原

料药是化学药物制剂中的有效成分，能从源头直接影响药品的质量和产能。原料药化学结构单一、种

类繁多，由化学合成、植物提取或生物技术制备而成，生产精细化程度高，涉及到基础化学原料与医

药中间体。近年来，众多国际制药巨头逐渐将其制药生产重心向发展中国家转移，而中国凭借规模

大、成本低和产量高等显著优势成为全球主要原料药的生产基地，西地那非的原料药供应获得稳定的

产能保障。

中

品牌端

中游厂商



广州白云山医药集团股份有限公司 大参林医药集团股份有限公司

浙江京新药业股份有限公司 查看全部

产业链下游

药店、医疗机构等销售终端及消费者

中国医药集团有限公司 一心堂药业集团股份有限公司 北京同仁堂股份有限公司

查看全部

产业链中游说明

中国市场的西地那非以本土仿制药为主，与中国是仿制药大国的背景密切相关。

截至2024年7月19日，CDE已将56款西地那非纳入化学药品目录集，其中53款为仿制药。中国市场

的西地那非以本土仿制药为主，与中国医药产业的发展现状相关。已知化学结构的仿制药研发时间大

大缩短，在研发阶段的经济成本远低于原研药。并且，在药品上市后的商业推广阶段，由于原研药的

疗效在市场上已经得到评价认可，仿制药的推广更容易，成本也相对较低。中国的制药工业基础相对

薄弱，发展成本优势显著的仿制药有助于降低医疗费用负担，提高药物的可及性和公平性。

仿制药厂商的崛起促进了市场的多元化发展，并对原研药的领先地位构成了挑战。

截至2024年7月，西地那非的生产厂家已达28家。原研药从研发到上市需要经历从前期调研、立项、

临床前研究、临床批件申请、临床研究、生产申请、上市获批到监测期的过程，耗时长且所需投入的

资金昂贵，并且研发成功率相对低，风险大。而西地那非原研药厂商辉瑞是实力雄厚的大型制药企

业，在面对激烈的仿制药竞争时仍能维持一定的市场份额。同时，近年来本土仿制药企业通过持续的

技术追赶、成本优化和市场适应性调整，叠加患者对性价比高的治疗方案需求增加的催化，国产西地

那非药企所占份额逐渐扩大，竞争格局发生显著变化。

下

渠道端及终端客户

渠道端

产业链下游说明

以他达拉非为代表的新型抗ED药物在药理特性和患者体验方面表现更为突出，西地那非的领先地位

受到挑战。

从细分抗ED药物的销售来看，西地那非近65%，他达拉非及其他口服抗ED药物近35%。西地那非是

全球首个获批治疗ED的PDE-5i，推出时间较早，拥有庞大的患者群体基础，从份额看市场地位仍然

稳固。但对比以他达拉非为代表的新型抗ED药物，西地那非的服用会受到高脂饮食和饮酒的影响，

并且半衰期与药效持续时间均相对更短，市场占有率呈现递减的趋势。



线下药店及医疗机构仍是西地那非的主要销售渠道，线上购药隐私保护特点突出，预计未来占比有上

升的趋势。

从各渠道看，西地那非的线上平台销售占比近30%，线下药店及医药机构销售占比近70%。一方面，

ED俗称“阳痿”，在男性群体中被视为隐疾。线上购药平台能够避免面对面交流可能带来的尴尬，并

且平台通常会提供包装保密、快速配送等服务，因此线上渠道占比突出并在未来有上升的趋势；另一

方面，传统的线下渠道仍然是西地那非销售的主要渠道，实体药店和医疗机构的优势在于能够立即满

足患者的用药需求，提供即时咨询、个性化指导以及专业的医疗建议。对于初次使用者或者需要专业

人员评估治疗方案的患者，线下渠道的直接交流和现场服务显得尤为关键。

[5] 1：https://kns.cnki.ne… 2：知网

[6] 1：https://kns.cnki.ne… 2：知网

[7] 1：专家访谈

[8] 1：https://data.stats.… 2：国家统计局

[9] 1：https://www.cde.o… 2：CDE

[10] 1：https://www.cde.o… 2：CDE

[11] 1：专家访谈

[12] 1：专家访谈

行业规模

2019年—2023年，西地那非行业市场规模由35.10亿人民币元增长至57.21亿人民币元，期间年复合增长率

13.00%。预计2024年—2028年，西地那非行业市场规模由65.15亿人民币元增长至94.34亿人民币元，期间年

复合增长率9.70%。[16]

西地那非行业市场规模历史变化的原因如下：[16]

国民健康意识增强，社会对男性性健康问题的关注度趋升，推动了西地那非市场规模的扩大。

2019-2023年中国居民人均医疗保健支出从1,902元增至2,460元，CAGR为6.64%。随着国民健康意识的增强，

男性对于性健康问题的关注度也在提升，不再讳疾忌医，更愿意主动寻求医疗解决方案，包括口服西地那非药

物。整个社会对ED治疗药物的认知度和接受度不断提高，这一积极变化直接促进了整体西地那非市场规模的上行

趋势。



中国西地那非行业规模
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西地那非行业规模

西地那非兼具医疗与消费属性，特殊时期规模随短期需求刺激而激增，随效应减弱而回落。

在2020-2022年中国居民人均消费支出中，医疗保健支出占比分别为8.69%、8.78%和8.64%。该占比体现兼具

消费和医疗属性的需求特点，与行业规模的波动相呼应。西地那非是非医保覆盖的“消费型药品”，在国际公共

卫生紧急事件期间经历短期消费需求刺激，2021年行业规模激增；而后随着防控常态化，需求催化效应减弱，

致使2022年行业规模骤降。[16]

西地那非行业市场规模未来变化的原因主要包括：[16]

近年来西地那非仿制药陆续上市，数量众多，接受低价产品的客群市场有望进一步开拓。

根据CDE，2021-2023年获批纳入化学药品集的西地那非数量分别达12、4和19个，截至2024年7月16日已纳入

8个。随着更多仿制药的上市，西地那非的可及性和可负担性获得显著提升，为患者提供了更多的治疗选择。这

有望刺激市场需求进一步增长，特别是对于价格敏感的消费者而言，低价仿制药的增多将降低治疗门槛，促使其

更愿意尝试并接受治疗，从而进一步扩大西地那非的市场规模。

ED问题普遍存在于中青年男性群体，而中青年男性的消费能力和对ED问题的接受度更高，有望进一步驱动

西地那非市场增长。

调研显示，截至2024年4月，在中国60岁以内的ED患者所占比例为38.17%。一方面，对比老年群体，中青年男

性的消费能力通常更强，更愿意为改善生活质量和健康状况投资。这部分消费者对西地那非的购买力将有力支撑

市场规模的扩大。另一方面，随着健康意识的提升和社会观念的开放，更多男性开始正视并主动寻求解决ED问题

的方法，中青年男性的主动性更强。这促使更多患者更愿意尝试西地那非的药物治疗，从而推动市场规模的扩

大。[16]



数据来源：专家访谈；公司公告

[13] 1：https://data.stats.… 2：国家统计局

[14] 1：https://data.stats.… 2：国家统计局

[15] 1：https://www.cde.o… 2：CDE

[16] 1：https://www.wjx.c… 2：问卷星

政策梳理[17]

政策名称

《药品监督管理行政处罚裁量适用

规则》

颁布主体

国家药监局

生效日期

2024-08-

01

影响

8

政策内容
重点在四个方面对药品监管行政处罚裁量工作进行了完善：一是完善了裁量情形；二是规范了裁量程序；

三是明确了裁量基准制定的原则；四是强化了裁量监督。

政策解读

《裁量规则》的制定和发布，对药品监管部门准确适用《行政处罚法》和药品监管“两法两条例”，指导

基层执法人员严格规范公正文明执法，推进全国药品监管执法标准化、规范化、科学化，为企业营造公平

正义的监管环境，具有重要意义。

政策性质 规范类政策

政策名称

《关于进一步做好药品经营监督管

理有关工作的公告》

颁布主体

国家药监局

生效日期

2024-04-

18

影响

7

政策内容

申请新开办药品批发企业的，应当具有与其经营品种和规模相适应、符合省级以上药品监督管理部门规定

现代物流要求的自营仓库，由本企业人员自行运营管理。鼓励新开办药品批发企业整合现有资源，提升行

业集中度和管理现代化水平。

政策解读
《公告》明晰了《药品经营和使用质量监督管理办法》的实施标准和细化要求，解决了当前药品监管工作

中的具体问题，进一步指导药品经营企业和药品监管部门落实好各方责任。



政策性质 规范类政策

政策名称

《药品经营和使用质量监督管理办

法》

颁布主体

国家市监局

生效日期

2024-01-

01

影响

10

政策内容

完善药品经营许可管理。明确药品批发企业、零售连锁总部、零售企业的许可条件和申请材料要求，简化

药品经营许可审批程序，优化药品批发企业开办标准，并明确药品批发企业、零售企业经营范围核定标

准，对申请仅从事乙类非处方药零售活动的，申请人提交申请材料和承诺书后，符合条件的，当日颁发药

品经营许可证。

政策解读

主要思路是：一是贯彻落实“放管服”要求，进一步完善药品经营许可管理。二是夯实经营活动中各相关

方责任，推动药品经营高质量发展。三是加强药品使用环节质量管理，保障公众用药安全。四是强化药品

经营全过程全环节监管，确保监管无盲区。五是坚持“四个最严”要求，进一步细化法律责任规定。

政策性质 规范类政策

政策名称

《药品标准管理办法》

颁布主体

国家药监局

生效日期

2024-01-

01

影响

9

政策内容
经药品注册申请人提出，由国务院药品监督管理部门药品审评中心核定，国务院药品监督管理部门在批准

药品上市许可、补充申请时发给药品上市许可持有人的经核准的质量标准为药品注册标准。

政策解读

对标准管理的适用范围进行了明确，即国家药品标准、药品注册标准和省级中药标准适用本《办法》，并

对三类标准的制定和修订程序、要求和关系进行了明确，有助于规范药品标准管理工作，落实企业主体责

任；还对化学原料药、医疗机构制剂、药用辅料和药包材等的标准管理进行了相应规定。

政策性质 规范类政策

政策名称

《药品检查管理办法（试行）》

颁布主体

国家药监局

生效日期

2023-07-

19

影响

7

政策内容

药品检查应当遵循依法、科学、公正的原则，加强源头治理，严格过程管理，围绕上市后药品的安全、有

效和质量可控开展。涉及跨区域的药品检查，相关药品监督管理部门应当落实属地监管责任，加强衔接配



合和检查信息互相通报，可以采取联合检查等方式，协同处理。

政策解读

为贯彻落实《药品管理法》《药品生产监督管理办法》等法律法规要求，进一步规范药品检查行为，结合

药品检查工作实际，国家药监局组织对《药品检查管理办法（试行）》进行了修订，主要修改完善了第三

章《检查程序》和第九章《检查结果的处理》等有关条款。

政策性质 规范类政策

[17] 1：https://www.nmpa… 2：https://www.samr.… 3：https://www.gov.c… 4：https://www.gov.c…

5：中国政府网；国家药监…

竞争格局

西地那非市场上原研药与仿制药并存，竞争较为激烈。一方面，西地那非仿制药纷纷上市，价格竞争成为市

场的主要焦点。仿制药凭借性价比优势对原研药形成了一定程度的替代效应。另一方面，西地那非属于“消费型

药品”，企业也注重品牌建设和市场推广力度来提升产品竞争力。[21]

西地那非行业呈现以下梯队情况：第一梯队公司有辉瑞、白云山等；第二梯队公司有华润双鹤等；第三梯队

有科伦药业等。[21]

西地那非行业竞争格局的形成主要包括以下原因：[21]

辉瑞作为原研药厂商稳居业内第一梯队，白云山等本土企业凭仿制药的跟进同样占据重要地位。

从集团作为生产商拥有的西地那非批文数量来看，截至2024年7月22日，白云山拥有6项，辉瑞与东阳光各拥有3

项，剂型25mg、50mg和100mg全覆盖领先于行业。辉瑞作为西地那非原研药（万艾可）的生产商，位于第一

梯队，其品牌效应、市场认知度和长期的临床应用经验为其奠定了坚实的市场基础。而白云山等国内企业凭借仿

制药的迅速跟进和对本土市场的深入理解，同样在第一梯队中占据重要地位，这反映了原研药与仿制药在专利到

期后市场的典型竞争模式。

海内外药企的研发实力仍存在显著的差异，本土品牌正加速研发以缩小差距。

从2023年的研发费用率看，辉瑞达18.26%领先于行业，其次是京新药业10.03%在本土企业内表现突出。研发费

用率是衡量企业研发投入强度的指标，对行业竞争态势有着重要启示。一方面，辉瑞的高研发投入确保其产品线

的更新迭代，能够应对仿制药竞争和市场需求的变化，有助于保持其在全球西地那非市场的领先地位。另一方

面，本土药企的研发投入比渐增且趋近国际水平，旨在通过技术创新突破原研药的专利限制，有助于提高仿制药

的质量和疗效，实现对原研药的临床替代。[21]

西地那非行业竞争格局的变化主要有以下几方面原因：[21]



ED治疗需求的普遍性或将吸引更多西地那非仿制药厂商入局，从而加剧价格竞争。

从抗ED药物用户在男性群体的占比看，截至2024年4月，有38.64%的男性服用过药物。男性群体中ED的治疗需

求具有普遍性，或将吸引更多的药企入局，国产西地那非的仿制药数量进一步增加，业内的价格竞争或将加剧。

西地那非市场日渐成熟，竞争焦点转向创新与差异化，学术界与产业界在药物新适应症的开发有望重塑行业

格局。

根据知网，2021-2023年西地那非相关的学术研究数量分别为57、21和28篇。西地那非市场日趋成熟，原研药

企与仿制药企的竞争焦点从单纯的产品复制转向创新和差异化，这将促使学术界减少对西地那非基础性质的研

究，转而关注其在特殊人群的应用、联合疗法等更具体的领域。此外，随着对西地那非作用机制的深入理解，学

术界和企业或将共同探索其面向新适应症的应用潜力，药企有望从中受益从而提升竞争力，或将改变竞争格局。

[21]

[25]

上市公司速览

广州白云山医药集团股份有限公司 (600332)

总市值 营收规模 同比增长(%) 毛利率(%)

大参林医药集团股份有限公司 (603233)

总市值 营收规模 同比增长(%) 毛利率(%)

浙江京新药业股份有限公司 (002020) 四川科伦药业股份有限公司 (002422)

- 229.5亿元 6.09 22.13 - 67.5亿元 13.54 35.46



总市值 营收规模 同比增长(%) 毛利率(%) 总市值 营收规模 同比增长(%) 毛利率(%)

深圳市海王生物工程股份有限公司 (000078)

总市值 营收规模 同比增长(%) 毛利率(%)

仁和药业股份有限公司 (000650)

总市值 营收规模 同比增长(%) 毛利率(%)

广东东阳光科技控股股份有限公司 (600673)

总市值 营收规模 同比增长(%) 毛利率(%)

福建广生堂药业股份有限公司 (300436)

总市值 营收规模 同比增长(%) 毛利率(%)

广东泰恩康医药股份有限公司 (301263)

总市值 营收规模 同比增长(%) 毛利率(%)

华润双鹤药业股份有限公司 (600062)

总市值 营收规模 同比增长(%) 毛利率(%)

- 10.6亿元 10.44 51.88 - 157.4亿元 12.93 52.93

- 80.9亿元 -18.78 10.42 - 12.4亿元 -8.72 36.66

- 89.9亿元 3.15 9.74 - 1.2亿元 36.06 59.66

- 1.9亿元 -2.41 63.17 - 28.4亿元 2.26 56.75

[18] 1：https://www.cde.o… 2：CDE

[19] 1：公司公告

[20] 1：https://www.wjx.c… 2：问卷星

[21] 1：知网

[22] 1：https://www.cde.o… 2：CDE

[23] 1：公司公告

[24] 1：公司公告

[25] 1：公司公告

1 广州白云山医药集团股份有限公司【600332】

公司信息

企业状态 开业 注册资本 162579.0949万人民币

企业总部 广州市 行业 医药制造业

企业分析[26]



法人 李楚源 统一社会信用代码 9144010163320680X7

企业类型 股份有限公司(上市、国有控股) 成立时间 1997-09-01

品牌名称 广州白云山医药集团股份有限公司 股票类型 A股

经营范围 停车场经营;西药批发;医疗诊断、监护及治疗设备批发;化工产品批发（含危险化学品；不含… 查看更多

财务数据分析

2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024(Q1

0.93 0.86 0.78 0.93 0.97 0.92 0.98 1.02 1 -

45.2828 31.8312 31.9677 55.0452 54.3192 52.8025 52.6199 54.9485 53.3283 -

1.6283 4.7636 4.5845 101.5528 53.7908 -5.0469 11.9019 2.5706 6.678 -

8.8943 15.9712 36.7114 66.904 -7.3263 -8.5811 27.6009 6.6304 2.2477 -

15.39 - 10.92 - - - - - - -

19.366 19.4054 19.0884 51.0848 64.9245 72.8038 71.8891 76.3439 76.2003 -

1.4359 2.629 2.6007 1.5968 1.5652 1.6208 1.6373 1.526 1.545 -

1.5041 1.5037 1.1279 3.2088 3.0892 0.3599 3.4897 4.305 2.5241 -

36.2054 33.0591 37.6583 23.8421 19.8157 16.9284 19.1748 18.7562 18.7873 -

95.0165 90.0413 91.3528 95.0961 95.0583 92.6744 92.7071 91.1466 86.4617 -

1.0011 2.1648 1.848 1.1438 1.1996 1.2286 1.3137 1.2406 1.2274 -

8.9443 7.4635 7.8166 8.8568 6.3507 5.3005 6.3061 6.0424 5.5586 -

-11.7031 -4.1486 2.797 -17.8095 -10.9568 -9.9048 - - - -

-11.8764 15.6918 54.3362
-107.856

7
-99.9697 -81.5245 - - - -

15.91 12.75 11.34 16.93 13.87 11.55 13.46 12.97 12.07 -

1.007 1.075 1.268 2.116 1.961 1.793 2.288 2.44 2.495 1.204

财务指标

销售现金流/营

业收入

资产负债率(%)

营业总收入同比

增长(%)

归属净利润同比

增长(%)

摊薄净资产收益

率(%)

应收账款周转天

数(天)

流动比率

每股经营现金流

(元)

毛利率(%)

流动负债/总负

债(%)

速动比率

摊薄总资产收益

率(%)

营业总收入滚动

环比增长(%)

扣非净利润滚动

环比增长(%)

加权净资产收益

率(%)

基本每股收益

(元)
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尊重原创：头豹上发布的内容（包括但不限于页面中呈现的数据、文字、图表、图像等），著作权均归发布者所有。头豹
有权但无义务对用户发布的内容进行审核，有权根据相关证据结合法律法规对侵权信息进行处理。头豹不对发布者发布内
容的知识产权权属进行保证，并且尊重权利人的知识产权及其他合法权益。如果权利人认为头豹平台上发布者发布的内容
侵犯自身的知识产权及其他合法权益，可依法向头豹（联系邮箱：support@leadleo.com）发出书面说明，并应提供具有

竞争优势

广药集团旗下最大的制药工业企业和国内实力较强的单体制药工业企业，也是国内著名的抗生素、抗ED药生产企业，集科

研、生产、销售于一体，目前拥有10个剂型超过300个品规的产品。抗ED药物产品群异军突起，白云山金戈成为国内首个

上市的国产“伟哥”。

7.0343 7.7795 10.1114 8.367 5.2982 5.0129 5.751 6.0086 5.6403 -

1.2715 0.9594 0.773 1.0585 1.1986 1.0574 1.0965 1.0056 0.9855 -

84.2087 101.0591 75.872 -99.7944 -95.2017 -71.3704 - - - -

1.8174 6.0741 6.0741 6.0679 6.0679 6.0801 6.1244 6.2159 6.2159 -

75.5747 71.4697 89.3123 72.3705 64.7051 67.6476 65.1914 66.0684 65.0947 -

191.25亿 200.36亿 209.54亿 422.34亿 649.52亿 616.74亿 690.14亿 707.88亿 755.15亿 229.46亿

3.008 2.9415 3.8664 5.4286 6.8692 7.9539 9.5881 11.2328 12.8918 -

1.007 1.075 1.268 2.116 1.961 1.793 2.288 2.44 2.495 1.204

13.00亿 15.08亿 20.62亿 34.41亿 31.89亿 29.15亿 37.20亿 39.67亿 40.56亿 19.58亿

0.874 0.764 1.191 1.311 1.689 1.616 2.034 2.042 2.236 -

1.5041 1.5037 1.1279 3.2088 3.0892 0.3599 3.4897 4.305 2.5241 -

净利率(%)

总资产周转率

(次)

归属净利润滚动

环比增长(%)

每股公积金(元)

存货周转天数

(天)

营业总收入(元)

每股未分配利润

(元)

稀释每股收益

(元)

归属净利润(元)

扣非每股收益

(元)

经营现金流/营

业收入

[26] 1：https://www.gybys… 2：公司官网



证明效力的证据材料。头豹在书面审核相关材料后，有权根据《中华人民共和国侵权责任法》等法律法规删除相关内容，
并依法保留相关数据。

内容使用：未经发布方及头豹事先书面许可，任何人不得以任何方式直接或间接地复制、再造、传播、出版、引用、改
编、汇编上述内容，或用于任何商业目的。任何第三方如需转载、引用或基于任何商业目的使用本页面上的任何内容（包
括但不限于数据、文字、图表、图像等），可根据页面相关的指引进行授权操作；或联系头豹取得相应授权，联系邮箱：
support@leadleo.com。

合作维权：头豹已获得发布方的授权，如果任何第三方侵犯了发布方相关的权利，发布方或将授权头豹或其指定的代理人
代表头豹自身或发布方对该第三方提出警告、投诉、发起诉讼、进行上诉，或谈判和解，或在认为必要的情况下参与共同
维权。

完整性：以上声明和本页内容以及本平台所有内容（包括但不限于文字、图片、图表、视频、数据）构成不可分割的部
分，在未详细阅读并认可本声明所有条款的前提下，请勿对本页面以及头豹所有内容做任何形式的浏览、点击、引用或下
载。






