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重要数据

日期 2024-09-24

收盘价（港元） 24.45

总股本（百万股） 1,023

总市值（百万港元） 26,040

净资产（百万港元） 20,994

总资产（百万港元） 25,588

52周高低（港元） 33.50/20.40

每股净资产（港元） 19.80

数据来源：Wind、国元证券经纪(香港)整理

投资要点

 上半年收入增长超预期，版权业务成为主要驱动力：

阅文集团上半年营收达到 41.91 亿元，同比增长 28%，超出我们此前收

入增长预期，经营盈利和净利润也实现了较大幅度的增长，分别同比增

长 46%和 34%。分业务来看，公司在线业务收入同比下滑 2.2%，占总收

入的比例下降，版权运营及其他业务上半年收入同比增长 73.30%，成为

公司业绩增长的主要动力。销售费用同比增长 41.0%，一般及行政支出

同比增长 1.9%，我们预计公司 2024 年将持续优化成本和费用结构，提

高运营效率。

 在线业务目前市场地位依然稳固，AI 助力内容走向国际化：

阅文集团在上半年继续加大对在线阅读业务投入，特别是精品内容供给

效率和数量都有明显提升，目前以公司拥有的 IP 数量、AI 运用技术和

用户影使得公司在目前行业内仍有明显竞争优势。同时公司国际化进程

取得积极进展，AI 翻译技术的应用助力海外平台翻译作品快速增长，拓

展了海外市场。

 IP 可视化成绩斐然，布局短剧带来发展空间：

阅文集团版权业务上半年业绩增长显著，公司 IP 可视化战略进程持续，

推出了多部爆款作品。另外公司今年将会加快在短剧赛道的发展，下半

年计划有更多精品短剧项目上线，未来将形成长短剧联动互补的发展闭

环，全年预计上线 100 多个短剧项目。

 IP 价值商业化效率提升，给予收入增长强劲势头：

公司拥有庞大的内容 IP，同时自身 IP 升维能力也在不断提升，进行跨

产品形态的联动，从文学作品到动漫到影视剧和游戏、周边相互协作，

释放最大化的商业价值潜能。给予公司在线阅读业务 2024 年 10 倍 PE 估

值，给予版权运营业务 2024 年收入 5 倍 PS 收入。综上，我们得到公司

合理估值为 345 亿港元，对应 2024 年 EPS 约 23 倍 PE。给予公司 33.8

港元的目标价，维持“买入”评级。

人民币百万元 2022A 2023A 2024E 2025E 2026E

营业额 7,626 7,012 7,580 8,476 9,385

同比增长 -12.03% -8.05% 8.10% 11.82% 10.72%

净利润 608 804 1,344 1,485 1,606

同比增长 -67.0% 32.2% 67.1% 10.5% 8.2%

净利润率 7.98% 11.47% 17.73% 17.52% 17.12%

每股盈利（元） 0.59 0.79 1.31 1.45 1.57

PE 38.7 29.2 17.5 15.8 14.6

数据来源：Wind、公司年报、国元证券经纪(香港)整理
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报告正文

上半年收入增长超预期，版权业务成为主要驱动力：

阅文集团上半年营收达到 41.91 亿元，同比增长 28%，超出我们此前收入增

长预期，公司总体在新业务拓展和市场份额增长方面取得了不错成绩。同时

经营盈利和净利润也实现了较大幅度的增长，分别同比增长 46%和 34%，表

明公司的运营效率和盈利能力有所提升。分业务来看，公司版权运营业务表

现出色，而在线业务则持续调整发展战略。上半年，公司在线业务收入同比

下滑 2.2%，占总收入的比例下降，被版权运营及其他业务反超。其中，腾

讯产品渠道收入收窄幅度显著，自有平台产品收入也有所下降。平均月活跃

用户数从 2022 年上半年的 2.65 亿人降至今年上半年的 1.76 亿人。同时，

单个付费用户的月收入也在减少。由于在线阅读市场竞争激烈，阅文集团在

免费阅读赛道上转型仍在继续，付费阅读用户下降主要是市场竞争压力所

致。另一方面，公司版权运营及其他业务上半年收入同比增长 73.30%，成

为公司业绩增长的主要动力。这主要得益于公司 IP 运营业务的全面增长，

以及爆款剧集、电影、动画上线数量的增加和 IP 授权业务规模的扩大。《热

辣滚烫》、《与凤行》、《庆余年第二季》、《玫瑰的故事》等项目取得良

好市场反响，证明了公司在打造和复制爆款方面的能力，也验证了其 IP 生

态链建设商业模式的潜力。成本和费用控制方面，上半年收入成本同比增长

25.6%，主要是由于对高品质内容的投资增加以及影视项目数量的上升导致

内容成本和制作成本上升。销售费用同比增长 41.0%，主要是由于影视项目

推广及广告开支增加；一般及行政支出同比增长 1.9%，主要是雇员福利开

支增加。我们预计公司 2024 年将持续优化成本和费用结构，提高运营效率。

在线业务目前市场地位依然稳固，AI 助力内容走向国际化：

阅文集团在上半年继续加大对在线阅读业务投入，特别是精品内容供给效率

和数量都有明显提升，目前以公司拥有的 IP 数量、AI 运用技术和用户影

使得公司在目前行业内仍有明显竞争优势。上半年平台新增了大量作家和优

质作品，为用户提供了丰富的阅读选择。从公司旗下各平台表现来看，发展

路径已经有分化，其中自有平台收入虽然下滑，但占在线业务收入的比例有

所上升，这是由于公司优化分发渠道投资回报率，专注推动核心产品增长的

策略所致。腾讯产品自营渠道收入下滑较为明显，主要是由于公司聚焦高质

量付费阅读商业模式，导致免费阅读渠道的广告收入减少。第三方平台收入
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有所增加，这得益于与第三方分销合作伙伴的合作增加。目前自有平台产品

的月均付费用户同比减少 16.9%，这可能对在线业务的收入产生一定影响。

虽然社区运营的持续升级在一定程度上提升了产品表现，但整体用户活跃度

和付费意愿仍需进一步提高。在国内在线阅读市场增长有限的背景下，公司

国际化进程取得积极进展，AI 翻译技术的应用助力海外平台翻译作品快速

增长，拓展了海外市场。海外阅读平台 WebNovel 向海外用户提供了大量的

中文翻译作品和当地原创作品，并且 AI 翻译作品数量增加，在畅销榜前

100 的作品中占比约 40%。我们预计阅文将继续推进 IP 的国际化进程，扩

大阅文 IP 的全球影响力，来自海外业务收入占比将不断提升。

IP 可视化成绩斐然，布局短剧带来发展空间：

阅文集团版权业务上半年业绩增长显著，版权运营及其他业务收入在 2024

年上半年达到 22.5 亿元，同比增长 73.3%，增长势头强劲，成为公司收入

增长的主要驱动力。公司 IP 可视化战略进程持续，推出了多部爆款作品，

如《热辣滚烫》、《庆余年第二季》、《与凤行》、《玫瑰的故事》等，取

得了较高的票房和收视率，其中《热辣滚烫》获得了 2024 年中国票房冠军，

而《庆余年第二季》在多个互联网影视平台上表现优异。动画方面，全网动

画播放榜前 20 的作品中，有 15 部改编自阅文的 IP，《斗破苍穹年番》

在腾讯视频年度畅销榜上排名第一。漫画方面，公司完成对腾讯动漫资产的

收购，将进一步加速 IP 可视化进程。另外在 IP 衍生品领域，推出了多个

重点 IP 的衍生品，卡牌业务取得重点突破，《与凤行》《庆余年》影视卡

牌实现 GMV 合计约 1 亿元。在游戏领域，授权改编的《斗罗大陆》和《斗

破苍穹》成功上线，且已授权待上线项目储备丰富。除了传统领域，阅文集

团今年将会加快在短剧赛道的发展，下半年计划有更多精品短剧项目上线，

包括《庆余年》短剧也在开发中，未来将形成长短剧联动互补的发展闭环，

全年预计上线 100 多个短剧项目。未来公司将聚焦于进一步推动 IP 可视化

建设，多维度挖掘 IP商业价值，将为阅文的未来发展带来更多空间。

IP 价值商业化效率提升，给予收入增长强劲势头：

公司拥有庞大的内容 IP，同时自身 IP升维能力也在不断提升，进行跨产品

形态的联动，从文学作品到动漫到影视剧和游戏、周边相互协作，释放最大

化的商业价值潜能。当前文化娱乐市场已经全面复苏，同时 AI 大模型技术

应用将大幅提升行业产能，阅文集团将在这一大趋势下成为主要红利受益

者。公司上半年业绩超预期增长，因此我们上调公司 2024 年收入及盈利预
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期，依然看好公司强大的发展潜力。给予公司在线阅读业务 2024 年 10 倍

PE 估值，给予版权运营业务 2024 年收入 5 倍 PS 收入。综上，我们得到公

司合理估值为 345 亿港元，对应 2024 年 EPS 约 23 倍 PE。给予公司 33.8 港

元的目标价，维持“买入”评级。

风险提示

公司 IP运营收入增长不达预期、海外业务面临竞争、在线阅读竞争加剧

财务报表预期



5

更新报告投资评级定义和免责条款
投资评级

买入 未来 12个月内目标价距离现价涨幅不小于 20%
持有 未来 12个月内目标价距离现价涨幅在正负 20%之间

卖出 未来 12个月内目标价距离现价涨幅不小于-20%
未评级 对未来 12个月内目标价不做判断

免责条款

一般声明

本报告由国元证券经纪（香港）有限公司（简称"国元证券经纪（香港）"）制作，国元证券经纪（香港）为国元

国际控股有限公司的全资子公司。本报告中的信息均来源于我们认为可靠的已公开资料，但国元证券经纪（香港）及

其关联机构对这些信息的准确性及完整性不作任何保证。本报告中的信息、意见等均仅供投资者参考之用，不构成对

买卖任何证券或其他金融工具的出价或征价或提供任何投资决策建议的服务。该等信息、意见并未考虑到获取本报告

人员的具体投资目的、财务状况以及特定需求，在任何时候均不构成对任何人的个人推荐或投资操作性建议。投资者

应当对本报告中的信息和意见进行独立评估，自主审慎做出决策并自行承担风险。投资者在依据本报告涉及的内客进

行任何决策前，应同时考虑各自的投资目的、财务状况和特定需求，并就相关决策咨询专业顾问的意见对依据或者使

用本报告所造成的一切后果，国元证券经纪（香港）及/或其关联人员均不承担任何责任。

本报告署名分析师与本报告中提及公司无财务权益关系。本报告所载的意见、评估及预测仅为本报告出具日的观

点和判断。该等意见、评估及预测无需通知即可随时更改。在不同时期，国元证券经纪（香港）可能会发出与本报告

所载意见、评估及预测不一致的研究报告。

本报告署名分析师可能会不时与国元证券经纪（香港）的客户、销售交易人员、其他业务人员或在本报告中针对

可能对本报告所涉及的标的证券或其他金融工具的市场价格产生短期影响的催化剂或事件进行交易策略的讨论。这种

短期影响的分析可能与分析师已发布的关于相关证券或其他金融工具的目标价、评级、估值、预测等观点相反或不一

致，相关的交易策略不同于且也不影响分析师关于其所研究标的证券或其他金融工具的基本面评级或评分。

国元证券经纪（香港）的销售人员、交易人员以及其他专业人士可能会依据不同假设和标准、采用不同的分析方

法而口头或书面发表与本报告意见及建议不一致的市场评论和/或交易观点。国元证券经纪（香港）没有将此意见及建

议向报告所有接收者进行更新的义务。国元国际控股有限公司的资产管理部门、自营部门以及其他投资业务部门可能

独立做出与本报告中的意见不一致的投资决策。

除非另行说明，本报告中所引用的关于业绩的数据代表过往表现。过往的业绩表现亦不应作为日后回报的预示。

我们不承诺也不保证，任何所预示的回报会得以实现。

分析中所做的预测可能是基于相应的假设。任何假设的变化可能会显着地影响所预测的回报。

本报告提供给某接收人是基于该接收人被认为有能力独立评估投资风险并就投资决策能行使独立判断。投资的独

立判断是指，投资决策是投资者自身基于对潜在投资的目标、需求、机会、风险、市场因素及其他投资考虑而独立做

出的。

特别声明

在法律许可的情况下，国元证券经纪（香港）可能与本报告中提及公司正在建立或争取建立业务关系或服务关系。

因此，投资者应当考虑到国元证券经纪（香港）及/或其相关人员可能存在影响本报告观点客观性的潜在利益冲突。

本报告的版权仅为国元证券经纪（香港）所有，未经书面许可任何机构和个人不得以任何形式转发、翻版。复制、

刊登、发表或引用。

分析员声明

本人具备香港证监会授予的第四类牌照——就证券提供意见。本人以勤勉的职业态度，独立、客观地出具本报告。

本报告清晰准确地反映了本人的研究观点。本人不曾因，不因，也将不会因本报告中的具体推荐意见或观点而直接或

间接收到任何形式的补偿。
国元国际控股有限公司

香港中环康乐广场 8号交易广场三期 17 楼

电话：(852)37696888

传真：(852)37696999

服务热线：400-888-1313

公司网址：http://www.gyzq.com.hk


