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艾迪精密牵手川崎重工成立子公司，加速抢占高端市场份额 

 

引言：8 月 29 日，艾迪精密（603638.SH）发布了 2024 年半年报，公司半年报业

绩继续稳步增长，整体表现可圈可点。此外，公司与川崎重工业株式会社拟合资

设立子公司，拟主要从事高端液压泵、液压阀和液压回转马达的研发、生产和销

售。笔者认为，艾迪精密与川崎重工的强强联合，有望进一步助力艾迪精密加速

抢占高端液压件的市场份额，同时实现双方的互惠共赢。 

一、营收利润双增长，经营性现金流大幅提升 

营收及利润继续稳步增长。根据半年报数据显示，艾迪精密上半年营业收入

及归母净利润分别为 13.86 亿元、1.96 亿元，分别同比增长 21.12%、20.15%。

回顾公司过往的半年度报告，公司已经连续两年实现了营业收入和归属于母公司

股东的净利润均保持两位数的增长。近年来，下游需求市场一直处于下行周期，

但艾迪精密的业绩依然持续稳健增长，这充分展现了公司作为行业领导者的韧性

和实力。 

 

数据来源：企业公告 

费用管控能力优秀，降本增效成果显著。一方面，艾迪精密向外积极拓展市

场，以增加收入；另一方面，则是在内积极推进各项降本增效措施，且取得了较

好的成果，公司的经营效率持续提高。今年上半年，公司期间费用率为 13.08%，

同比下降了 1.62 个百分点。其中，销售费用率 4.00%（-0.32pp），管理费用率

3.66%（-0.69pp），财务费用率 1.11%（-0.24pp）。 
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数据来源：企业公告 

一直以来，公司坚持将技术创新视作推动业务发展的核心驱动力。从近三年

的半年报数据可以看出，公司的研发费用持续走高。2024 年上半年，公司研发费

用达到了 5,971.94 万元，同比增长 11.59%（（+9.18pp）。随着研发持续加码，公

司在高端产品领域不断取得更大的技术突破，进一步巩固了其行业中的领先地位。 

 
数据来源：企业公告 

值得一提的是，今年上半年艾迪精密经营性现金流大幅改善，公司的经营质

量明显提升。公司经营活动产生的现金流量净额达到了 1.46 亿元，与上年同期

相比增长了 516.58%，主要系销售商品收到的现金增加所致。 
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数据来源：企业公告 

二、挖机行业筑底，公司彰显龙头价值，新业务成功打造第二增长引擎 

通过深入分析公司的半年报财务数据，我们得以了解公司上半年的成绩表现

亮眼。接下来让我们一起梳理一下公司的业务逻辑。 

艾迪精密经过 20 余年的发展，专注于液压破碎锤和高端液压件领域，已成

长为我国液压破碎锤行业的龙头企业。另外，公司也在积极培育发展各项新业务。

截至目前，公司共拥有液压锤及工程机械用属具板块、高端液压件板块、机器人

及精密 RV 减速机板块、硬质合金刀具板块、新能源板块等五大业务板块。 

业务分类 主要产品 

传统主业 

液压锤及工程机械用属具板块 
液压破碎锤、剪钳类属具、抓具类属具、击

振类属具、快联装置类等 

高端液压件板块 
液压泵、回转马达、行走马达、多路控制

阀、非挖用液压泵、非挖用回转马达等 

其他业务 

机器人及精密 RV减速机板块 工业机器人、RV减速机、AGV 等 

硬质合金刀具板块 
硬质合金数控刀片、整体硬质合金刀具、

刀柄工具、齿轮刀具等 

新能源板块 工程机械电池 Pack、储能产品等 

资料来源：企业公告、企业官网 

液压锤及工程机械用属具板块、高端液压件板块作为公司的传统优势主业，

也是公司的核心收入来源。在传统主业板块中，公司的核心产品为破碎锤、液压

件，主要应用于工程机械领域，特别是挖掘机领域。自 2022 年以来，挖掘机行

业进入下行周期，工程机械市场需求下降。2024 年上半年，工程机械行业仍然处
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于筑底调整阶段。期内，挖掘机械产品销量为 10.32 万台，同比下降 5.15%，其

中国内挖掘机销量5.34万台，同比增长4.66%；出口4.98万台，同比下降13.8%。 

面对下游的低景气度，公司通过战略调整，一方面巩固轻型和中型液压破碎

锤产品市场占有率，另一方面重点加强重型液压破碎锤产品以及高端液压件的研

发，力争在高端系列产品取得更大的突破。从近年来传统主业的收入数据来看，

公司的传统主业收入持续增长，该业务实现了穿越工程机械的下行周期。 

 

数据来源：企业公告 

与此同时，公司积极培育发展机器人及精密 RV 减速机板块、硬质合金刀具

板块、新能源板块等三大业务板块。从近年来其他业务的收入数据来看，公司成

功打造了第二增长引擎，上述三大业务板块有望成为公司中长期新的增长动力。 

 

数据来源：企业公告 

三、牵手川崎重工成立子公司，强强联合，加速抢占高端市场份额 
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另外，笔者关注到艾迪精密同日发布的另一则重磅公告显示，公司拟与川崎

重工业株式会社合资设立子公司“艾崎精密机械（苏州）有限公司”(“艾崎精

密”)。艾崎精密注册资本为30,000万元人民币，其中艾迪精密出资比例为51.00%，

川崎重工出资比例为 49.00%。据悉，该合资子公司主营业务为从事高端液压泵、

液压阀和液压回转马达的研发、生产和销售。 

川崎重工成立于 1896 年，至今已有 128 年历史，是日本一家著名的重工业

企业。川崎重工的业务范围广泛，旗下设有铁路汽车公司、航空航天公司、能源

及海洋工程公司、川崎汽车公司、精密机械及机器人公司等五大子公司，覆盖了

铁路、航空航天、能源环保、造船、摩托车、发动机、精密机械、机器人等众多

领域。 

其中，川崎重工的精密机械业务部主营液压部件及液压系统，其产品广泛应

用于建筑、农业、工业和海洋机械等领域。川崎重工是全球液压行业的龙头企业，

是全球领先的液压挖掘机液压设备制造商，其在全球液压市场中具有重要的行业

地位和技术优势。中国作为全球液压行业的重要市场之一，自然也是川崎重工液

压业务的核心市场。2023 财年，川崎重工在中国的液压元件业务收入为 410 亿

日元（折合人民币约 20 亿元）。 

而艾迪精密作为国内高端液压制造的领先企业，公司在技术、产品、品牌、

营销、售后等方面均拥有明显的优势。川崎重工历史悠久，在液压技术、工业自

动化控制和精密传动系统等多个关键领域，积累了雄厚的技术基础。此次，艾迪

精密与川崎重工的合作，笔者认为这是艾迪精密在高端液压市场战略布局的进一

步强化。双方合资打造的艾崎精密聚焦于高端液压件市场，将会借助双方各自的

优势资源，向市场输出更具竞争力的高端液压产品，抢占更多的市场份额，同时

也实现了双方的互利共赢。 

小结：从艾迪精密的半年报数据上看，公司今年上半年成绩亮眼，营收利润

继续实现双增长，降本增效成果显著，经营性现金流也得到大幅提升。从业务结

构上看，公司的传统主业优势明显，穿越工程机械的下行周期；新培育的三大业

务板块也有望成为公司中长期新的增长动力。另外，更加值得一提的是，公司牵

手川崎重工成立子公司，双方强强联合，有望助力艾迪精密加速抢占高端液压件

的市场份额。 


