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主要数据 2025 年 4 月 24 日

收盘价(元) 12.72

总市值（亿元） 1,186.40

总股本(百万股) 9,327.01

流通股本(百万股) 7,930.96

ROE（TTM） 16.97%

12 月最高价(元) 19.09

12 月最低价(元) 9.05

股价走势

资料来源：东莞证券研究所，iFind

事件：公司发布了2024年报及2025年一季报。2024年，公司实现营业总收入

209.83亿元，同比增长3.02%；实现归母净利润35.56亿元，同比增长5.87%。

2025年一季度，公司实现营业总收入60.26亿元，同比增长15.97%；实现归母

净利润10.5亿元，同比增长16.71%。2025年一季度业绩增速有所回升。

点评：

 持续增强内驱力，聚焦核心业务发展。2024年，公司实现门诊量 1,694.07
万人次，同比增长 12.14%；手术量 129.47万例，同比增长 9.38%。分

业务来看，2024年，公司屈光、白内障、眼前段、眼后段和视光服务分

别实现收入 76.03亿元、34.89亿元、18.98亿元、14.99亿元和 52.79亿
元，分别同比增长 2.31%、4.87%、5.95%、8.22%和 6.42%。面对外部消

费需求不足的情况，公司聚焦核心业务发展，加快数字化赋能，加强学

科内涵建设，提升医疗能力和质量水平，优化服务流程和标准，加大人

才培养和梯队建设，推动公司高质量发展。公司内驱力不断增强，推动

2025年一季度业绩增速回升。

 境内多数地区收入实现正增长。2024年，公司在境内华中、东北、西南、

华东、华北、华南和西北地区分别实现营收 52.92亿元、17.54亿元、27.25
亿元、33.22 亿元、16.63亿元、26.99亿元和 9.02亿元，分别同比增长

-4.27%、-2.24%、5.39%、6.69%、6.28%、3.92%和 3.59%。境外地区实

现营收 26.25亿元，同比增长 13.5%；其中在欧洲和东南亚收入分别同

比增长 18.05%和 7.51%。

 我国眼科医疗服务需求增长潜力大。未来我国人口老龄化加剧将导致年

龄相关性眼病患者增多，青少年眼健康状况日益严峻且近视率远高于世

界平均水平，全民手机化使得用眼强度大幅增加，同时技术进步和居民

眼健康意识的提升也推动了对高质量视觉服务的需求，多层次的眼健康

需求逐渐显现。当前我国眼科各亚专科诊疗的渗透率还很低，存在大量

应治未治现象，很多诊疗仅处于低水平满足阶段。后续随着科普教育的

持续发力，眼健康意识得到提升，诊疗率有望提高。

 投资建议：公司作为全球规模最大的眼科连锁医疗机构，持续整合全球

资源，不断提高其核心竞争力。预计公司2025-2026年的每股收益分别为

0.46元、0.53元，当前股价对应PE分别为28倍、24倍，维持对公司的“买

入”评级。

 风险提示：行业政策风险、医疗事故、人才流失、扩张不及预期、商誉

减值等风险等。
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表 1：公司盈利预测简表（截至 2025年 4月 24日）

科目（百万元) 2024A 2025E 2026E 2027E

营业总收入 20,983 23,814 26,659 29,843

营业总成本 16,629 17,954 20,165 22,574

营业成本 10,887 11,977 13,407 15,009

营业税金及附加 67 71 80 90

销售费用 2,152 2,204 2,534 2,836

管理费用 2,989 3,154 3,531 3,953

财务费用 214 191 213 239

研发费用 321 357 400 448

公允价值变动净收益 334 0 0 0

资产减值损失 -188 -119 -133 -149

营业利润 4,825 5,880 6,484 7,227

加：营业外收入 22 15 15 15

减：营业外支出 253 291 291 291

利润总额 4,594 5,605 6,209 6,951

减：所得税 858 1,009 1,180 1,251

净利润 3,736 4,596 5,029 5,700

减： 少数股东损益 180 322 131 165

归母公司所有者的净利润 3,556 4,274 4,898 5,535

摊薄每股收益(元) 0.38 0.46 0.53 0.59

PE（倍） 33.4 27.8 24.2 21.4

数据来源：iFind，东莞证券研究所
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东莞证券研究报告评级体系：

公司投资评级

买入 预计未来 6 个月内，股价表现强于市场指数 15%以上

增持 预计未来 6 个月内，股价表现强于市场指数 5%-15%之间

持有 预计未来 6 个月内，股价表现介于市场指数±5%之间

减持 预计未来 6 个月内，股价表现弱于市场指数 5%以上

无评级
因无法获取必要的资料，或者公司面临无法预见结果的重大不确定性事件，或者其他原因，导

致无法给出明确的投资评级；股票不在常规研究覆盖范围之内

行业投资评级

超配 预计未来 6 个月内，行业指数表现强于市场指数 10%以上

标配 预计未来 6 个月内，行业指数表现介于市场指数±10%之间

低配 预计未来 6 个月内，行业指数表现弱于市场指数 10%以上

说明：本评级体系的“市场指数”，A股参照标的为沪深 300 指数；新三板参照标的为三板成指。

证券研究报告风险等级及适当性匹配关系

低风险 宏观经济及政策、财经资讯、国债等方面的研究报告

中低风险 债券、货币市场基金、债券基金等方面的研究报告

中风险 主板股票及基金、可转债等方面的研究报告，市场策略研究报告

中高风险 创业板、科创板、北京证券交易所、新三板（含退市整理期）等板块的股票、基金、可转债等

方面的研究报告，港股股票、基金研究报告以及非上市公司的研究报告

高风险 期货、期权等衍生品方面的研究报告

投资者与证券研究报告的适当性匹配关系：“保守型”投资者仅适合使用“低风险”级别的研报，“谨慎型”投

资者仅适合使用风险级别不高于“中低风险”的研报，“稳健型”投资者仅适合使用风险级别不高于“中风险”的研

报，“积极型”投资者仅适合使用风险级别不高于“中高风险”的研报，“激进型”投资者适合使用我司各类风险级

别的研报。

证券分析师承诺：

本人具有中国证券业协会授予的证券投资咨询执业资格或相当的专业胜任能力，以勤勉的职业态度，独立、客观地在所知

情的范围内出具本报告。本报告清晰准确地反映了本人的研究观点，不受本公司相关业务部门、证券发行人、上市公司、基金

管理公司、资产管理公司等利益相关者的干涉和影响。本人保证与本报告所指的证券或投资标的无任何利害关系，没有利用发

布本报告为自身及其利益相关者谋取不当利益，或者在发布证券研究报告前泄露证券研究报告的内容和观点。

声明：

东莞证券股份有限公司为全国性综合类证券公司，具备证券投资咨询业务资格。

本报告仅供东莞证券股份有限公司（以下简称“本公司”）的客户使用。本公司不会因接收人收到本报告而视其为客户。本

报告所载资料及观点均为合规合法来源且被本公司认为可靠，但本公司对这些信息的准确性及完整性不作任何保证。本报告所

载的资料、意见及推测仅反映本公司于发布本报告当日的判断，可随时更改。本报告所指的证券或投资标的的价格、价值及投

资收入可跌可升。本公司可发出其它与本报告所载资料不一致及有不同结论的报告，亦可因使用不同假设和标准、采用不同观

点和分析方法而与本公司其他业务部门或单位所给出的意见不同或者相反。在任何情况下，本报告所载的资料、工具、意见及

推测只提供给客户作参考之用，并不构成对任何人的投资建议。投资者需自主作出投资决策并自行承担投资风险，据此报告做

出的任何投资决策与本公司和作者无关。在任何情况下，本公司不对任何人因使用本报告中的任何内容所引致的任何损失负任

何责任，任何形式的分享证券投资收益或者分担证券投资损失的书面或口头承诺均为无效。本公司及其所属关联机构在法律许

可的情况下可能会持有本报告中提及公司所发行的证券头寸并进行交易，还可能为这些公司提供或争取提供投资银行、经纪、

资产管理等服务。本报告版权归东莞证券股份有限公司及相关内容提供方所有，未经本公司事先书面许可，任何人不得以任何

形式翻版、复制、刊登。如引用、刊发，需注明本报告的机构来源、作者和发布日期，并提示使用本报告的风险，不得对本报

告进行有悖原意的引用、删节和修改。未经授权刊载或者转发本证券研究报告的，应当承担相应的法律责任。
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