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基本数据 2025 年 08 月 21 日

收盘价（港元） 11.47
一年内最高/最低（港
元）

12.22/4.01

总市值（百万港元） 16,411.44
流通市值（百万港元） 16,411.44
资产负债率（%） 76.29

资料来源：聚源数据

伟仕佳杰(00856.HK)

——东南亚区域高速增长，利润率回升，1H25 公司业绩超预期

投资要点：

 公司发布 2025 年中期业绩，业绩超预期。2025 年上半年公司实现营业收入 455.15
亿港元，同比增长 13.5%；归母净利润 6.10 亿港元，同比增长 34.7%，整体毛利率
提升 0.33pct 至 4.75%。盈利改善主要来自企业系统及云计算业务贡献度提升，同
时公司利润增速超过营收增速，主要原因可能在于去年同期低利润率的 AI 服务器业
务收入占比较高。截至 2025 年 6 月 30 日，公司在手现金 38.2 亿港元，净债务资产
比率依旧维持 0.14。

 多元业务结构支撑增长，东南亚市场表现亮眼。三大核心业务板块均实现增长：消
费电子收入 171.91 亿港元，同比增长 7.5%，占比 38%；企业系统收入 257.04 亿
港元，同比增长 14.1%，占比 56%，继续作为核心驱动力；云计算收入 26.20 亿港
元，同比增长 67.9%，占比 6%，保持高速扩张。分区域来看，北亚市场收入 287.80
亿港元，同比增长 8.9%，东南亚收入 167.35 亿港元，同比增长 22.5%，贡献度显
著提升，占总收入的 37%，成为公司重要增长极，其中泰国区域收入同比增长 50.4%，
菲律宾区域收入同比增长 45.4%，马来西亚区域营收同比增长 31.3%，印尼收入同
比增长 29.9%。公司主力国产品牌出海，公司东南亚区域国产品牌营业额同比增长
35%，华为业务同比增长 46%。

 AI 业务持续高增，AI+云计算有望成为公司第二增长曲线。1H25 年公司云业务同比
增长 67.9%，继续深化与全球及国内领先的云厂商的合作，报告期内阿里云同比增
长 156%，华为云同比增长 29%，亚马逊云科技同比增长 293%。公司旗下佳杰云
星维持高速增长，同比增长 63%，在九个国家级智算中心中，佳杰云星为其中 7个
提供了服务，中标鹏城云脑算力调度、南通人工智能计算中心、沈阳人工智能计算
中心等项目。

 盈利预测与评级：公司是亚太地区领先的科技服务平台，兼具高分红及出海概念，
传统主业 IT 分销受益 AI 浪潮、企业数字化转型，需求回暖。我们小幅上调
2025/2026/2027归母净利润至12.15/13.66/14.97亿港元（前值为11.78/13.15/14.29
亿港元），同比增长 15.5%/12.4%/9.6%，公司 2025 年对应 PE 为 14X，维持“买
入”评级。

 风险提示:市场竞争加剧、东南亚市场增长不及预期、AI 需求增长不及预期

盈利预测与估值（港元）

2023 2024 2025E 2026E 2027E
营业收入（百万港元） 73,891.30 89,085.59 96,418.81 106,108.87 115,817.86

同比增长率（%） -4.4% 20.6% 8.2% 10.0% 9.2%

归母净利润（百万港元） 922.03 1,051.98 1,215.29 1,365.53 1,496.74

同比增长率（%） 12.0% 14.1% 15.5% 12.4% 9.6%

每股收益（港元/股） 0.66 0.76 0.85 0.95 1.04

ROE（%） 11.2% 12.2% 12.9% 13.2% 13.3%

市盈率（P/E） 6.71 6.87 13.56 12.07 11.01

资料来源：公司公告，华源证券研究所预测

2025 年 08 月 24 日
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附录：财务预测摘要

损益表 单位：港元(百万) 资产负债表 单位：港元(百万)
2025E 2026E 2027E 2025E 2026E 2027E

营业收入 96,419 106,109 115,818 货币资金 4,188 6,391 7,038
    增长率 8.2% 10.0% 9.2% 应收款项 19,819 20,125 20,242
营业成本 91,938 101,200 110,475 存货 12,769 12,931 13,809
    %销售收入 95.4% 95.4% 95.4% 其他流动资产 2,313 2,343 2,420
毛利 4,480 4,909 5,343 流动资产 39,090 41,790 43,510
    %销售收入 4.6% 4.6% 4.6% 权益性投资 603 603 603
其他收入 0 0 0 固定资产 742 697 663
    %销售收入 0.0% 0.0% 0.0% 无形资产 564 599 634
销售费用 1,784 1,910 2,073 非流动资产 2,283 2,273 2,274
    %销售收入 1.9% 1.8% 1.8% 资产总计 41,373 44,062 45,783
管理费用 897 997 1,100 应付款项 17,877 18,272 18,412
    %销售收入 0.9% 0.9% 1.0% 短期借款 8,364 8,864 9,364
研发费用 0 0 0 其他流动负债 4,050 4,457 4,864
    %销售收入 0.0% 0.0% 0.0% 流动负债 30,290 31,592 32,640
财务费用 322 333 336 长期债务 1,080 1,580 1,280
    %销售收入 0.3% 0.3% 0.3% 其他长期负债 341 341 341
息税前利润（EBIT） 1,860 2,062 2,230 非流动负债 1,421 1,921 1,621
    %销售收入 1.9% 1.9% 1.9% 负债总计 31,711 33,513 34,261
投资收益 60 60 60 归属母公司股东权益 9,430 10,317 11,290
    %税前利润 3.9% 3.5% 3.2% 少数股东权益 232 232 232
除税前利润 1,538 1,729 1,895 负债股东权益合计 41,373 44,062 45,783
    利润率 1.6% 1.6% 1.6%
所得税 323 363 398 比率分析

  所得税率 21.0% 21.0% 21.0% 2025E 2026E 2027E
净利润(含少数股东损益) 1,215 1,366 1,497 每股指标

少数股东损益 0 0 0 每股收益 0.85 0.95 1.04
归属于母公司的净利润 1,215 1,366 1,497 每股净资产 6.56 7.18 7.86
    增长率 15.5% 12.4% 9.6% 每股经营现金净流 1.24 1.46 0.98
    净利率 1.3% 1.3% 1.3% 每股股利 0.30 0.33 0.36

回报率

净资产收益率 12.89% 13.24% 13.26%
总资产收益率 2.94% 3.10% 3.27%
投入资本收益率 7.69% 7.76% 7.95%

现金流量表 单位：港元(百万) 增长率

2025E 2026E 2027E 营业收入增长率 8.23% 10.05% 9.15%
净利润 1,215 1,366 1,497 EBIT增长率 5.70% 10.84% 8.16%
少数股东损益 0 0 0 净利润增长率 15.52% 12.36% 9.61%
营运资金变动 159 305 -525 总资产增长率 7.77% 6.50% 3.91%
其他变动 407 421 432 资产管理能力

经营活动现金流量净额 1,781 2,091 1,404 应收账款周转天数 65.1 59.5 55.0
资本开支 -100 -100 -100 存货周转天数 46.9 45.7 43.6
投资 0 0 0 应付账款周转天数 68.1 64.3 59.8
其他 67 60 60 固定资产周转天数 2.9 2.4 2.1
投资活动现金流量净额 -33 -40 -40 偿债能力

股权募资 0 0 0 流动比率 1.29 1.32 1.33
债权募资 200 1,000 200 速动比率 0.84 0.89 0.88
其他 -775 -849 -917 净负债/股东权益 54.40% 38.42% 31.30%
筹资活动现金流量净额 -575 151 -717 EBIT利息保障倍数 5.3 5.6 5.7
现金净变动 1,173 2,203 647 资产负债率 76.65% 76.06% 74.83%

资料来源：公司公告，华源证券研究所预测
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证券分析师声明

本报告署名分析师在此声明，本人具有中国证券业协会授予的证券投资咨询执业资格并注册为证券分析师，本报告表述的所有观点均准确反映

了本人对标的证券和发行人的个人看法。本人以勤勉的职业态度，专业审慎的研究方法，使用合法合规的信息，独立、客观的出具此报告，本

人所得报酬的任何部分不曾与、不与，也不将会与本报告中的具体投资意见或观点有直接或间接联系。

一般声明

华源证券股份有限公司（以下简称“本公司”）具有中国证监会许可的证券投资咨询业务资格。

本报告是机密文件，仅供本公司的客户使用。本公司不会因接收人收到本报告而视其为本公司客户。本报告是基于本公司认为可靠的已公开信

息撰写，但本公司不保证该等信息的准确性或完整性。本报告所载的资料、工具、意见及推测等只提供给客户作参考之用，并非作为或被视为

出售或购买证券或其他投资标的的邀请或向人作出邀请。该等信息、意见并未考虑到获取本报告人员的具体投资目的、财务状况以及特定需求，

在任何时候均不构成对任何人的个人推荐。客户应对本报告中的信息和意见进行独立评估，并应同时考量各自的投资目的、财务状况和特殊需

求，必要时就法律、商业、财务、税收等方面咨询专家的意见。对依据或使用本报告所造成的一切后果，本公司及/或其关联人员均不承担任何

法律责任。任何形式的分享证券投资收益或者分担证券投资损失的书面或口头承诺均为无效。

本报告所载的意见、评估及推测仅反映本公司于发布本报告当日的观点和判断，在不同时期，本公司可发出与本报告所载意见、评估及推测不

一致的报告。本报告所指的证券或投资标的的价格、价值及投资收入可能会波动。除非另行说明，本报告中所引用的关于业绩的数据代表过往

表现，过往的业绩表现不应作为日后回报的预示。本公司不承诺也不保证任何预示的回报会得以实现，分析中所做的预测可能是基于相应的假

设，任何假设的变化可能会显著影响所预测的回报。本公司不保证本报告所含信息保持在最新状态。本公司对本报告所含信息可在不发出通知

的情形下做出修改，投资者应当自行关注相应的更新或修改。

本报告的版权归本公司所有，属于非公开资料。本公司对本报告保留一切权利。未经本公司事先书面授权，本报告的任何部分均不得以任何方

式修改、复制或再次分发给任何其他人，或以任何侵犯本公司版权的其他方式使用。如征得本公司许可进行引用、刊发的，需在允许的范围内

使用，并注明出处为“华源证券研究所”，且不得对本报告进行任何有悖原意的引用、删节和修改。本公司保留追究相关责任的权利。所有本

报告中使用的商标、服务标记及标记均为本公司的商标、服务标记及标记。

本公司销售人员、交易人员以及其他专业人员可能会依据不同的假设和标准，采用不同的分析方法而口头或书面发表与本报告意见及建议不一

致的市场评论或交易观点，本公司没有就此意见及建议向报告所有接收者进行更新的义务。本公司的资产管理部门、自营部门以及其他投资业

务部门可能独立做出与本报告中的意见或建议不一致的投资决策。

信息披露声明

在法律许可的情况下，本公司可能会持有本报告中提及公司所发行的证券并进行交易，也可能为这些公司提供或争取提供投资银行、财务顾问

和金融产品等各种金融服务。本公司将会在知晓范围内依法合规的履行信息披露义务。因此，投资者应当考虑到本公司及/或其相关人员可能存

在影响本报告观点客观性的潜在利益冲突，投资者请勿将本报告视为投资或其他决定的唯一参考依据。

投资评级说明

证券的投资评级：以报告日后的 6个月内，证券相对于同期市场基准指数的涨跌幅为标准，定义如下：

买入：相对同期市场基准指数涨跌幅在 20％以上；

增持：相对同期市场基准指数涨跌幅在 5％～20％之间；

中性：相对同期市场基准指数涨跌幅在－5％～＋5％之间；

减持：相对同期市场基准指数涨跌幅低于-5％及以下。

无：由于我们无法获取必要的资料，或者公司面临无法预见结果的重大不确定性事件，或者其他原因，致使我们无法给出明确的投资评级。

行业的投资评级：以报告日后的 6个月内，行业股票指数相对于同期市场基准指数的涨跌幅为标准，定义如下：

看好：行业股票指数超越同期市场基准指数；

中性：行业股票指数与同期市场基准指数基本持平；

看淡：行业股票指数弱于同期市场基准指数。

我们在此提醒您，不同证券研究机构采用不同的评级术语及评级标准。我们采用的是相对评级体系，表示投资的相对比重建议；

投资者买入或者卖出证券的决定取决于个人的实际情况，比如当前的持仓结构以及其他需要考虑的因素。投资者应阅读整篇报告，以获取比较

完整的观点与信息，不应仅仅依靠投资评级来推断结论。

本报告采用的基准指数：A股市场（北交所除外）基准为沪深 300 指数，北交所市场基准为北证 50指数，香港市场基准为恒生中国企业指

数（HSCEI），美国市场基准为标普 500 指数或者纳斯达克指数，新三板基准指数为三板成指（针对协议转让标的）或三板做市指数（针对做

市转让标的）。


