
本报告的风险等级为中风险。  

本报告的信息均来自已公开信息，关于信息的准确性与完整性，建议投资者谨慎判断，据此入市，风险自担。 

请务必阅读末页声明。 

 

                          

1 

 

证券研究报告                      2026年 2 月 13日                        星期五 

【A 股市场大势研判】 

三大指数集体收涨 

市场表现： 

指数名称 收盘点位 涨跌幅 涨跌 上证指数分时图 

上证指数 4134.02  0.05% 2.03  

 

深证成指 14283.00  0.86% 122.06  

沪深 300 4719.58  0.12% 5.76  

创业板 3328.06  1.32% 43.33  

科创 50 1480.99  1.78% 25.88  

北证 50 1533.17  0.50% 7.67  

资料来源：东莞证券研究所，iFinD 数据 

板块排名： 

申万行业表现前五  申万行业表现后五 ◼  概念板块表现前五  概念板块表现后五 

综合 5.31%  美容护理 -1.77%  中国 AI 50 2.92%  乳业 -1.89% 

电子 1.73%  商贸零售 -1.57%  液冷服务器 2.86%  预制菜 -1.86% 

电力设备 1.65%  纺织服饰 -1.49%  
共封装光学

（CPO） 
2.70%  人造肉 -1.78% 

计算机 1.58%  农林牧渔 -1.49%  F5G 概念 2.50%  免税店 -1.71% 

通信 1.55%  银行 -1.41%  光纤概念 2.44%  土地流转 -1.67% 

资料来源：东莞证券研究所，iFinD 数据 

后市展望： 

周四三大指数集体收涨。沪指维持窄幅震荡走势，创业板指、科创综指强势拉升，

最终三大指数集体收涨，创业板指、科创 50指数均涨超 1%。板块方面，综合、电子、电

力设备、计算机和通信等板块涨幅靠前；美容护理、商贸零售、纺织服饰、农林牧渔和银

行等板块跌幅靠前。概念指数方面，中国 AI 50、液冷服务器、共封装光学（CPO）、F5G

概念和光纤概念等板块涨幅靠前；乳业、预制菜、人造肉、免税店和土地流转等板块跌幅

靠前。 

消息方面，商务部办公厅表示，做好 2026 年春节假期消费品以旧换新工作。各地要

加强春节期间消费品以旧换新补贴资金保障，发挥不同渠道优势，抓好政策实施，更好满



请务必阅读末页声明。 

 

财富通每日策略 

2 

足消费需求。顺应春节年俗、增添年味，鼓励消费者走出家门消费购物，2026 年春节 9

天假期内（2 月 15—23 日），充分保障消费者通过线下渠道申领家电以旧换新、数码和

智能产品购新补贴。对在春节 9天假期内购买新车的消费者，均可按政策要求申领汽车以

旧换新补贴。国务院办公厅印发《关于完善全国统一电力市场体系的实施意见》，目标是

到 2035年，全面建成全国统一电力市场体系。《意见》首次提出，各层次市场要从“各

自报价、各自交易”逐步转向“统一报价、联合交易”。国务院国资委召开中央企业“AI+”

专项行动深化部署会，强调中央企业要强化投资牵引，积极扩大算力有效投资，推进“算

力+电力”协同发展，提升全链条数据治理能力，不断夯实人工智能产业基础底座。 

周四，A股三大指数虽集体收涨，但市场整体赚钱效应仍不明显。随着春节假期临近，

投资者观望情绪渐浓，交投活跃度有所下降，市场或步入缩量整固阶段。短期需警惕可能

的震荡调整与获利了结压力。操作上，建议投资者保持理性，避免盲目追高或恐慌抛售，

合理控制仓位并采取均衡配置策略。可聚焦基本面扎实、盈利确定性高的核心资产，以及

景气度抬升的成长赛道。 

 

风险提示： 

海外经济超预期下滑，以及中美贸易摩擦超预期恶化，导致外需回落，国内出口承压；

全球主要经济体超预期延长加息周期，高利率环境使全球经济增速明显放缓，压缩国内资

金面；海外信用收缩引发风险事件，可能对市场流动性造成冲击，干扰利率和汇率走势。 
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东莞证券研究报告评级体系： 

公司投资评级 

买入 预计未来 6 个月内，股价表现强于市场指数 15%以上 

增持 预计未来 6 个月内，股价表现强于市场指数 5%-15%之间 

持有 预计未来 6 个月内，股价表现介于市场指数±5%之间 

减持 预计未来 6 个月内，股价表现弱于市场指数 5%以上 

无评级 
因无法获取必要的资料，或者公司面临无法预见结果的重大不确定性事件，或者其他原因，导

致无法给出明确的投资评级；股票不在常规研究覆盖范围之内 

行业投资评级 

超配 预计未来 6 个月内，行业指数表现强于市场指数 10%以上 

标配 预计未来 6 个月内，行业指数表现介于市场指数±10%之间 

低配 预计未来 6 个月内，行业指数表现弱于市场指数 10%以上 

说明：本评级体系的“市场指数”，A 股参照标的为沪深 300 指数；新三板参照标的为三板成指。 

证券研究报告风险等级及适当性匹配关系 

低风险 宏观经济及政策、财经资讯、国债等方面的研究报告 

中低风险 债券、货币市场基金、债券基金等方面的研究报告 

中风险 主板股票及基金、可转债等方面的研究报告，市场策略研究报告 

中高风险 创业板、科创板、北京证券交易所、新三板（含退市整理期）等板块的股票、基金、可转债等

方面的研究报告，港股股票、基金研究报告以及非上市公司的研究报告 

高风险 期货、期权等衍生品方面的研究报告 

投资者与证券研究报告的适当性匹配关系：“保守型”投资者仅适合使用“低风险”级别的研报，“谨慎型”

投资者仅适合使用风险级别不高于“中低风险”的研报，“稳健型”投资者仅适合使用风险级别不高于“中风险”

的研报，“积极型”投资者仅适合使用风险级别不高于“中高风险”的研报，“激进型”投资者适合使用我司各类

风险级别的研报。 

证券分析师承诺： 

本人具有中国证券业协会授予的证券投资咨询执业资格或相当的专业胜任能力，以勤勉的职业态度，独立、客观地在所知

情的范围内出具本报告。本报告清晰准确地反映了本人的研究观点，不受本公司相关业务部门、证券发行人、上市公司、基金

管理公司、资产管理公司等利益相关者的干涉和影响。本人保证与本报告所指的证券或投资标的无任何利害关系，没有利用发

布本报告为自身及其利益相关者谋取不当利益，或者在发布证券研究报告前泄露证券研究报告的内容和观点。 

声明： 

东莞证券股份有限公司为全国性综合类证券公司，具备证券投资咨询业务资格。 

本报告仅供东莞证券股份有限公司（以下简称“本公司”）的客户使用。本公司不会因接收人收到本报告而视其为客户。本

报告所载资料及观点均为合规合法来源且被本公司认为可靠，但本公司对这些信息的准确性及完整性不作任何保证。本报告所

载的资料、意见及推测仅反映本公司于发布本报告当日的判断，可随时更改。本报告所指的证券或投资标的的价格、价值及投

资收入可跌可升。本公司可发出其它与本报告所载资料不一致及有不同结论的报告，亦可因使用不同假设和标准、采用不同观

点和分析方法而与本公司其他业务部门或单位所给出的意见不同或者相反。在任何情况下，本报告所载的资料、工具、意见及
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何责任，任何形式的分享证券投资收益或者分担证券投资损失的书面或口头承诺均为无效。本公司及其所属关联机构在法律许

可的情况下可能会持有本报告中提及公司所发行的证券头寸并进行交易，还可能为这些公司提供或争取提供投资银行、经纪、
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