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 Busbar：数据中心升级的必然选择：母排（Busbar），又称母线、汇流排或载流排，是一种用于

汇集和分配电流的导电金属导体。相较于传统电缆，Busbar具备传输效率高、损耗低、散热性好、

安装便捷的优势。随数据中心功率升级，模块化解决方案及节省机柜空间等驱使下，Busbar替代传

统线缆已成必然趋势。 

 Busbar升级：液冷与800V：当电流大于4000A时，传统风冷散热方案已经无法满足；液冷Busbar

成为必需选择：液冷方案可大幅提升载流能力，降低系统损耗与空间占用，提升系统可靠性与稳定

性。当前技术路线下800V电力架构为数据中心终极解决方案。液冷与800V架构带动Busbar产品制

造设计难度升级及需求提升，价值量往上游加工环节转移。 

 相关标的：金田股份、硕贝德、和胜股份等。 

 风险提示：AI发展不及预期的风险；原材料价格波动风险；新技术验证风险。 

 

核心观点 
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 Busbar：母排（Busbar），又称母线、汇流排或载流排，是一种用于汇集和分配电流的导电金属

导体。Busbar主要由铜或铝材质的导体、绝缘层、支架组成（铜因导电性能更优，广泛应用于高功

率场景）。 

 在ORv3设计中，Busbar可分为竖排（VBB）与横排（HBB）；竖排用于整柜汇流，横排用于柜间

电力传输。相较于传统电缆，Busbar具备传输效率高、损耗低、散热性好、安装便捷的优势。 

数据来源：OCP，零氪1+1，西南证券整理 3 

ORV3 Busbar（HBB+VBB） 

Busbar：数据中心升级的必然选择 



 数据中心机柜转向高功率：随芯片功率提升及模型要求高密度堆叠，数据中心机柜功率逐步增加。

根 据 英 伟 达 白 皮 书 ， 其 机 柜 产 品 从 最 早 的 Ampere10kw 系 列 机 柜 功 率 逐 步 提 升 ， 当 前

Rubin200kw+系列产品已进入批量生产；未来，机柜功率将升级至MW级。 

 高功率下的大电流使Busbar应用成为必然趋势：我们假设不同的芯片功率及输出电压，当机柜功率

上升到220kw的情况下，假设Powershelf输出电压为54V，电流载荷已超过4000A；通过引入液冷

散热的方式，在Busbar的重量略有下降的情况下实现了更大的载流。 

数据来源：Nvidia，西南证券整理 4 

机柜功率与电流情况 

Busbar：数据中心高功率趋势 

英伟达机柜系列 

功率（kw） 
PSU/PowerSh

elf输出电压
（V） 

电流（A） 

3 12 250 

132 54 2444  

220 54 4074  

1200 800 1500  



 服务器盲插优势明确：盲插是指采用标准机柜、盲插流体连接器、集中供电模块，将服务器节点推

入液冷机柜并自动对接，即可完成液冷回路、电源及信号的同步连接。盲插相比传统PDU配电方案

，具备部署效率较高，运维成本显著低，可靠性高等显著优势。 

 在盲插架构里，Busbar全面替代传统线缆，省却线缆布线空间，大幅提升了服务器安装运维效率。 

数据来源：麦麦网液冷产业链，云帆热管理，中兴通讯官网，西南证券整理 5 

中兴通讯液冷盲插机柜 

Busbar：盲插优势明确，替代传统线缆 

Busbar与线缆对比 



   Busbar升级： 
液冷与800V 
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 液冷需求：随载流量增加，Busbar发热功率为： 

 

发热功率与电流的二次方成正比。根据风帆热管理，当电流大于4000A时，传统风冷方案已经无法完成

散热；液冷Busbar成为必需选择。 

相比风冷方案，液冷方案可： 

 大幅提升载流能力。风冷Busbar额定电流仅2916A，而ORv3HPR液冷Busbar的额定电流可达

15625A，功率承载能力从140kW提升至750kW。 

 降低系统损耗与空间占用。液冷技术可降低铜材消耗，减轻了柜体重量，同时缩小配电系统的整体

体积，缓解AI设备占用空间过大的问题。此外，液冷Busbar适配48V架构，可将配电总线损耗较

12V架构降低94%，进一步提升电力传输效率，助力数据中心PUE降至1.3以下，甚至接近1.05的最

优水平。 

 提升系统可靠性与稳定性。液冷方式可避免风冷风扇带来的振动、噪声等问题，同时将Busbar的温

度控制在稳定范围，减少因过热导致的材料变形、接触电阻增大等问题，延长设备使用寿命。 

数据来源：零氪1+1，西南证券整理 7 

液冷：大电流下的散热需求 

𝑃 = 𝐼2𝑅 



 增加冷却液通道以提升散热效率：液冷方案要求在Busbar内部增加液冷导流槽，以匹配冷却液流道

。为提升散热效率，厂商逐步增加冷却液通道，在Computex2026台北大会，Molex开发了一种独

特的多通道架构，将冷却液路径分割成多达七个独立的通道，实现在15000A电流下，温升仅为

15°C。 

 异型设计显著提升加工难度：相比传统Busbar，液冷Busbar断面造型日趋复杂，平直度和光滑度

要求更高；多孔液冷母线加工效率与弧线连续性远超传统水准。 

 

数据来源：Molex，风帆热管理，西南证券整理 8 

液冷：异型设计提升加工难度 

Molex7通道液冷Busbar 液冷Busbar结构示意图 



 800V架构引入电源边柜：随功率提升，为节省载流需求减少线损，英伟达引入电力800V HVDC架

构，并在算力柜旁设置独立电源边柜。 

 一代方案（当前方案）：Sidecar输出800V电压，算力柜内Powershelf降压至50V，输出至托盘； 

 二代方案：Sidecar输出800V电压，算力柜托盘端直降至50V/12V； 

 三代方案：舍弃Sidecar，SST输出800V电压直接入柜，算力柜托盘端直降至50V/12V/6V。 

 

数据来源：Nvidia，西南证券整理 9 

电力架构：800V架构 

英伟达800V方案 



 边柜增加提升Busbar需求：在当前方案下，Sidecar与算力柜基本为1:1设计，多出的Rack设计需

要新增Busbar来对输出电流进行汇流，单柜增加一组竖排Busbar需求。 

 Busbar升级趋势明确：进入800V架构后，800VBusbar将替代之前的50VBusbar。由于承担电压

需求较之前明显增加，Busbar的加工难度、尺寸精度、表面精度要求等都进一步提升。 

 柜内Busbar：在远期800V直接入柜的方案，PSU分散到各层；由于托盘功率提升，柜内模块化连

接的Busbar使用也成必要。 

 

数据来源：Nvidia，西南证券整理 10 

电力架构：800V增加Busbar需求 

英伟达Sidecar设计 800V入柜示意图 



 宽体柜方案：OCP的宽体柜将算力柜内的PSU移出至电力柜内，输出50V电压至算力柜。OCP的

HPRv3架构里，机柜功率增大至250kw；Sidecar输出的48V电压下电流超过5000A。传统电缆在

大电流的情况下，柜间非常难以安装，而适合快速对插的HBB横排产品成为必然的选择。 

 横排：OCP在宽体柜中使用横排（HBB）用于电力柜和算力柜的柜间链接。单根横排最大可承担

1000A电流，并通过几组横排达到柜间连接作用。相比线缆链接方案，HBB方案模块化优势明显，

且通过引入内置风扇提升散热功率。 

数据来源：OCP，西南证券整理 11 

电力架构：宽体柜与横排 

线缆架构与HBB架构对比 横排产品 



 800V：OCP联盟以±400V方案为主要路线：OCP联盟主推的技术路线为±400V电力架构设计。该

设计系Sidecar输出±400V的三相电流，可在400V/800V电势差进行切换。 

 三相800V产品增加Busbar用量：与传统Busbar相比，±400V引入三相直流路线，Busbar需求从

传统两根（正、负）转为三根（正、0、负）；进一步增加需求及设计难度。 

 

数据来源：OCP，云帆热管理，西南证券整理 12 

电力架构：800V三相 

OCP±400V路线图 三相 HVDC Busbar产品 



相关标的 

13 

03 



 公司系铜加工全球龙头公司：金田股份深耕有色金属加工领域40年，是国内规模最大且产业链最完

整的企业之一。2025年公司实现铜及铜合金材料总产量190.61万吨，铜材总产量位居全球第一。 

 产品覆盖液冷机架母线及800V机架母线，并加速扩建：目前公司机架母线领域铜排产能1.5万吨，

产品覆盖液冷机架母线铜排及800v直流机架母线铜排。公司在广东设立液冷科技子公司，以持续提

升芯片半导体和机架母线领域铜排产能和技术水平。同时公司在越南投资建设“年产3万吨液冷散

热及机架母线用高精密铜排生产项目”，进一步推进液冷相关业务专业化及高速发展。 

数据来源：公司公告，公司视频号，西南证券整理 14 

金田股份：领先的Busbar上游加工龙头 

金田股份数据中心母线产品 



 公司系专业导热散热产品供应商：硕贝德主要为客户提供天线及模组、散热器件及模组、线束及连

接件和传感器智能模组等产品。公司控股子公司东莞合众及惠州硕众主要从事导热、散热等产品的

研发、生产及销售，主要产品有热管、VC、液冷板及散热模组。 

 液冷Busbar已导入国际头部客户：公司持续推进AIDC光模块及Busbar液冷散热业务，其中光模块

液冷散热已完成部分国际头部客户验证，Busbar液冷产品已获得部分国际头部客户供应商资质，光

模块及Busbar液冷产品均有多个项目正在开发落地。  

数据来源：公司公告，公司官网，西南证券整理 15 

硕贝德：液冷Busbar已导入国际头部客户 

公司液冷Busbar产品 



 公司系高端铝合金部件公司：和胜股份系技术驱动的新材料和新能源集成部件提供商，致力于推动

高端工业铝合金在消费电子和新能源领域的应用。客户矩阵覆盖消费电子领域的富士康、比亚迪电

子、瑞声科技，以及新能源领域的宁德时代、广汽埃安、比亚迪等标杆企业。 

 瞄准数据中心液冷、算力结构件等加大投入，积极拓展订单：公司年报公告将围绕数据中心液冷系

统、智算机柜储能箱体、算力设备结构件及终端硬件配套领域，持续加大新材料研发投入，提升产

品适配液冷冷媒环境的核心性能。公司将持续深化与产业链头部客户的深度合作，积极拓展算力设

施、储能箱体、热管理散热部件等核心业务订单。 

数据来源：公司公告，西南证券整理 16 

和胜股份：客户矩阵覆盖富士康、比亚迪电子 

公司消费电子产品矩阵 



风险提示 
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 AI发展不及预期的风险； 

 原材料价格波动风险； 

 新技术验证风险。 

18 
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邮编：100033 邮编：400025 

西南证券机构销售团队 

区域 姓名 职务 手机 邮箱 姓名 职务 手机 邮箱 

上
海 

崔露文 上海公募销售主管 15642960315 clw@swsc.com.cn 贾文婷 销售岗 13621609568 jiawent@swsc.com.cn 

张方毅 私募销售主管 15821376156 zfyi@swsc.com.cn 毛玮琳 销售岗 18721786793 mwl@swsc.com.cn 

戴剑箫 销售岗 13524484975 daijx@swsc.com.cn 张大炜 销售岗 13163027178 zhangdaw@swsc.com.cn 

李嘉隆 销售岗 15800507223 ljlong@swsc.com.cn 张怀文 销售岗 18800275611 zhanghuaiwen@swsc.com.cn 

叶佳缘 销售岗 15800609605 yejy@swsc.com.cn 苏湖 销售岗 18913127448 suhu1997@swsc.com.cn 

北
京 

李杨 北京公募销售主管 18601139362 yfly@swsc.com.cn 杨薇 销售岗 15652285702 yangwei@swsc.com.cn 

姚航 北京保险销售主管 15652026677 yhang@swsc.com.cn 王宇飞 销售岗 18500981866 wangyuf@swsc.com.cn 

张岚 销售岗 18601241803 zhanglan@swsc.com.cn 刘艳 销售岗 18456565475 liuyanyj@swsc.com.cn 

广
深 

高欣 广深销售主管 13923418464 gaoxin@swsc.com.cn 黄诗洁 销售岗 18817316880 hsj@swsc.com.cn 

龚之涵 销售岗 15808001926 gongzh@swsc.com.cn 周玥 销售岗 18580531950 zhy1997@swsc.com.cn 

文柳茜 销售岗 13750028702 wlq@swsc.com.cn 彭志伟 销售岗 15521604635 pzhw@swsc.com.cn 

林哲睿 销售岗 15602268757 lzr@swsc.com.cn 


