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本报告就“全球为何需要储能 → 中国为何具备出海能力 → 中国储能如何出海 → 未来机会在哪里”逻辑进行分析，章节按照全球市场、中国地位、中国市场及出海模式、

区域分布、未来趋势与机遇展开。

2026年，中国储能出海正从“电芯与系统产品出口”升级为“全球能源基础设施能力输出”，在全球储能需求扩张、欧美规则收紧和新兴市场放量的共同作用下，具备系

统集成、本地化合规、项目交付和长期运维能力的企业将率先获得价值重估。

2021-2025年，全球储能市场从政策驱动的示范性配置进入电力系统刚需型增长阶段，新能源消纳、电网灵活性、容量支撑、AI及数据中心用电需求共同推动储能从

辅助设施升级为核心电力资产。中国在这一轮周期中同时占据需求端和供给端优势：一方面，中国已成为全球最大的新型储能装机市场，2025年新型储能累计装机

突破百GW，形成大储化、集中化、市场化调用的产业环境；另一方面，中国企业在储能电池出货、LFP技术路线、BESS系统集成、PCS/EMS、Pack/BMS及供应链

成本控制等环节形成全球领先优势，推动中国储能从“低成本制造”走向“系统级交付”。

从出海格局看，中国储能企业正从单一产品出口转向多模式全球化经营。欧洲仍是重要基本盘，但电池法规、碳足迹、电池护照、并网和安全认证等规则门槛持续

提高；美国市场需求强劲但壁垒最高，关税、IRA、FEOC和本土化要求显著削弱直接出口模式；澳洲、中东、拉美、东南亚和非洲则代表未来增量方向，其中中东和

拉美更偏大型项目与电网侧储能，澳洲更偏户储、VPP和大储并行，东南亚和非洲更偏工商业储能、微电网和柴油替代。由此，中国储能出海的竞争重点正在从“价

格低、交付快”升级为“可认证、可并网、可融资、可运维、可本地化”。

从投资视角看，2026-2030年中国储能出海仍具备明确的结构性机会，但投资逻辑从单纯押注电芯产能扩张，转向筛选具备海外系统能力和区域落地能力的企业。

一级市场重点聚焦于具备EMS/VPP软件、海外认证服务、系统安全、热管理、长时储能、工商业储能、海外运维和本地化渠道能力的细分公司；二级市场重点聚焦

于是否穿越价格战、具备全球客户基础、海外订单兑现能力、BESS系统集成能力和本地化布局的龙头企业。未来行业分化将加剧，低端产能和单一硬件出口企业面

临利润压缩，而能够从设备供应商升级为“储能系统解决方案与全球项目服务商”的企业，有望在全球储能扩张周期中获得更高估值溢价。
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2021-2025年中国、美国、欧洲是全球储能市场主力，但2025年新增区域正在扩散；2023年中国、美国
和欧盟贡献全球接近90%的储能新增装机；但到2025年，澳洲、中东、智利等市场开始明显放量

中国储能出海行业——全球储能发展

全球重点区域储能发展甘特图，2021-2025年

来源：头豹研究院

2021 2022 2023 2024 2025

中国 政策强制配储+新能源基地 示范/强配 大储规模化 出海供应链外溢

美国 IRA驱动+CA/TX大储 早期并网 税收抵免确立 公用事业大储爆发

欧洲 户储降温转向大储 能源危机/户储 价格回落 并网+容量机制

澳大利亚 高新能源渗透+大电池 调频成熟 超大型电池/煤电替代

日本 电力市场改革+容量拍卖 项目储备 拍卖驱动并网侧起量

中东 光储一体化基地 低成本光伏 GWh级光储项目

智利 光伏弃电+长时储能 弃电压力 共址储能放量

❑ 中国、美国、欧洲仍是主市场，但新增区域正在扩散。2023年，中国、美国和欧盟贡献全球接近90%的电池储能新增装机；但到2025年，澳洲、中东、智利等市场开始明显放量，全球

储能需求正在从“中美欧三极”向“多区域、多场景”扩散。其中，中国市场的核心特征是“政策强驱动+供应链低成本+大规模项目快速交付”；美国是典型的“市场机制驱动型”储能市场；

而欧洲储能市场正在从“高电价驱动的户储市场”切换为“新能源消纳和容量机制驱动的大储市场”；澳洲市场的核心逻辑是“高分布式光伏渗透+电价波动+煤电退役+电网辅助服务”；中

东市场的核心特征是“单体项目大、业主集中、价格敏感但交付要求高”；拉美储能不是单纯“新能源配储”，而是解决光伏资源错配和电网瓶颈的工具。



4

文字/背景 Text/Background 填充色 Fill Colors

www.leadleo.com 400-072-5588 ©2026 LeadLeo

中国储能出海行业——中国在全球储能市场地位

中国在全球储能电池的占比情况，2021-2025年

来源：海关总署、IEA、GGII、头豹研究院

新增装机对比：中国 vs 全球，2021-2025
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累计装机对比：中国 vs 全球，2021-2025
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中国新增装机占全球比重，2021-2025
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中国累计装机占全球比重，2021-2025
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2025中国新增

63W 占全球58%

2025中国累计

136GW 占全球51%

❑ 2023年，中国强制配储进入高峰期，中国储能新增装机一度占据

全球超5成份额；2023-2025年海外市场全面爆发，累计装机始终

稳定维持全球45%以上，连续五年位列全球第一大储能本土市场，

为储能出海提供充足产能与项目运维经验。

❑ 此外，根据IEA披露数据显示，中国2025年新增电池储能中，公

用事业级储能约55GW，表后储能约8GW，中国储能增长已高度

集中在大储和电力系统侧场景。

中国储能从“全球最大增量市场”进一步升级为“全球最大存量市场”，新增和累计规模均占全球核心位置，
中国已成为全球最大储能装机市场
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中国是全球最大储能需求市场，且储能项目具备场景丰富、项目密度高、工程交付快的优势；此外，从
产业链维度来看，中国在电芯成本、供应链完整度、系统集成速度和项目交付周期上形成复合优势

中国储能出海行业——中国储能地位拆解：装机+产业链优势

中国储能装机在全球地位三个阶段，2021-2025年

来源：头豹研究院

阶段 时间 市场特征 全球地位

示范期 2021前后 政策示范、调频、新能源配储 份额快速提升

规模化初期 2022-2023 强制配储、独立/共享储能放量 2023新增约21GW

全球领跑期 2024-2025 独立储能、大型储能、市场化调用 累计115GW

变化1
电芯出口 → BESS系统出口

变化2
成本竞争 → 系统能力竞争

变化3
设备供应 → 长期运维质保

变化4
单点销售 → 项目型交付

❑ 当前，中国是全球最大储能需求市场，其储能装机的优势不只是“规模大”，更重要的是场景丰富、项目密度高、工程交付快。中国在电源侧、电网侧、用户侧、独立储能、共享储能、光储充、

微电网等多场景均有大规模项目落地，这为中国企业积累了大量系统集成、并网调试、消防安全、EMS控制和运维经验，反过来支撑其海外项目竞争力。此外，从产业链维度来看，全球储能

竞争的本质不是单一电芯竞争，而是“电芯 + 电力电子 + 系统集成 + 软件控制 + 项目交付”的综合竞争。中国企业在电芯成本、供应链完整度、系统集成速度和项目交付周期上形成复合优势，

这是其出海竞争力的核心基础。中国不仅是储能产品供应方，也是全球储能成本曲线的塑造者。海外储能项目经济性提高，很大程度上来自中国电池和系统价格下降。对于欧美、中东、拉美、

澳洲等市场而言，中国供应链直接影响项目IRR、招标价格和装机节奏。

降本来源 具体表现 影响

规模制造 电芯、材料、设备产能集中 摊薄制造成本

LFP路线成熟 安全、寿命、成本优势 成为主流路线

供应链完整 材料+BMS+PCS本土配套 降低交付成本

竞争激烈 价格战倒逼效率提升 改善海外项目经济性

电芯
宁德/比亚迪/亿纬/海辰

材料
LFP/负极/隔膜/电解液

Pack/BMS
动力电池经验迁移

PCS/EMS
阳光/华为/科华

中国储能产业链降本原因，2025年

产业链优势
中国是全球储能电池制造中心

装机优势
中国是全球最大储能需求市场
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2025年中国储能累计装机已超200GW，新型储能突破100GW并成为主体，市场进入“大储化、集中化、
市场化调用”阶段

中国储能出海行业——中国储能整体市场关键数据

中国储能市场整体情况

市场：电力储能累计装机已超200GW，新型储能突破100GW

中国电力储能累计装机，2024-2025（GW）

137.9

2024

213.3

2025

净增约

75.4GW

电力储能累计
213.3GW
+54%，累计超200GW

新型储能累计
144.7GW
+85%，首次突破100GW

新型储能新增
66.43GW / 189.48GWh
功率+52%，能量+73%

能源局官方口径
136GW / 351GWh
平均储能时长2.58小时

结构变化：从“抽水蓄能为主”转向“抽蓄 + 新型储能双主体”，新型储能成为增量和
累计装机主要贡献来源。

结构特征：锂电仍是绝对主导，独立储能成为最大应用场景

电力储能累计结构，2025年

新型储能 68.7% 抽水蓄能 31.3%

2025年中国储能结构已转向“抽水蓄能 + 新型储能双主体”，新型储能成为主体。

新型储能技术结构，2025年

锂离子电池 96.1%

短期磷酸铁锂仍是主流，液流电池、压缩空气、钠离子等在长时储能和特殊场景中补充。

应用结构与项目形态，2025年

独立储能 51.2% 其他新能源配储、用户侧、火储调频等

按市场划分来看，大储是绝对主体，工商储处于培育期，户储规模较小；大储
受独立储能、新能源配储和大型共享储能项目驱动，成为新增装机主力。

其他：压缩空气、
液流、飞轮等 

3.9%

2025年中国储能发展：大储化、集中化、时长上移

10万千瓦及以上项目 72%
大型化趋势明显，较2024年底提高约10pct

4小时及以上项目 27.6%
储能时长开始上移，较2024年底提高约12pct

独立储能新增 35.43GW
约占CNESA新增新型储能功率规模的53%

平均储能时长 2.58h
较2024年底增加0.3小时

来源：海关总署，CNESA/CESA，SNE Research，BNEF，头豹研究院
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中国储能出海正在从“低成本制造和供应链优势”逐步转向“系统解决方案能力”和“全球化经营能力”，未来
出海模式胜负不再取决于单一产品，而是具备综合能力的出海模式

中国储能出海行业——中国储能出海模式

中国储能出海商业模式分析

出海模式五级跳出海
阶段
演进

1.0
产品出口

电芯、Pack、逆变器、PCS出口

以成本与供应链优势切入海外

2.0
系统出海

BESS系统、户储整机、一体化方案

从零部件供应转向系统交付

3.0
深度全球化

本地制造、海外渠道、项目绑定、资本合作

从卖产品转向产能、标准、服务与项目输出

中国储能六大出海模式

电芯/Pack出口 底盘能力

适用：全球

优势：成本低、产能大、LFP成熟

趋势/风险：向Pack/系统延伸，避免
价格战

BESS系统出口 主流升级

适用：欧美/中东/澳洲/拉美

优势：系统成本低、交付快、集成强

趋势/风险：认证、并网、软件与质
保要求提升

户储整机渠道 渠道品牌

适用：欧洲/澳洲/日本
优势：SKU丰富、光储协同、性价比
高
趋势/风险：从抢渠道转向品牌与售
后服务

本地化制造 产业型出海

适用：欧洲/美国/中东
优势：规避关税、满足本地化、增强
信任
趋势/风险：高壁垒市场长期进入必
要条件

项目/EPC协同 大项目绑定

适用：中东/拉美/非洲/东南亚
优势：EPC经验强、融资协同、交付
能力强
趋势/风险：关注回款、履约和长期
运维风险

生态合作/ODM 软进入路径

适用：欧美成熟市场
优势：绑定开发商/EPC/渠道/公用事
业
趋势/风险：降低准入但可能削弱客
户与利润掌控

出海能力从“成本优势”逐步转向“系统能力”

上层：全球化经营能力

认证 / 安全 / 运维 / 融资 / 本地化

中层：系统解决方案能力

PCS / EMS / 系统集成 / 并网控制

底层：制造与供应链能力
电芯成本 / LFP路线 / 产能交

付 / 供应链

竞争
焦点

从单一设备报价，升级为安全认证、系统交
付、长期质保、融资协同与本地化运营。

❑ 中国储能出海商业模式的演进路径从1.0阶段依托电芯、Pack、逆变器和PCS等核心零部件出口切入海外市场，到2.0阶段向BESS系统、户储整机和

一体化方案交付升级，再到3.0阶段通过本地制造、海外渠道、项目绑定和资本合作实现深度全球化。整体来看，中国储能企业的竞争逻辑正在从

“低成本制造和供应链优势”逐步转向“系统解决方案能力”和“全球化经营能力”，未来出海胜负不再取决于单一产品价格，而取决于企业能否同时具备

电芯与供应链底盘、PCS/EMS/系统集成能力，以及认证、安全、运维、融资和本地化服务等综合能力。

来源：CNESA/CESA，SNE Research，BNEF，Wood Mackenzie，头豹研究院
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中国储能成本优势体现在电池柜、PCS、电气BOS、系统集成和EPC交付的全链条降本，中国储能出海的
价格优势是系统级能力，而非单一产品低价

中国储能出海行业——中国出海成本优势

中国储能出海成本优势

来源：CNESA/CESA，SNE Research，BNEF，Wood Mackenzie，头豹研究院

中国 Turnkey BESS（储能系统）

73 美元/kWh 低于美国约67%

全球均价

117 美元/kWh BNEF 2025口径

欧洲

177 美元/kWh 约为中国2.4倍

美国

219 美元/kWh 约为中国3.0倍

Turnkey BESS价格对比（2025，美元/kWh）

0 50 100 150 200

美国 219

欧洲 177

全球均价 117

中国 73 中国价格锚点
较美国低约67%
较欧洲低约59%

注：Turnkey BESS为完整系统交付价格口径，不等同于国内单体设备/EPC中标价。

储能系统成本结构：海外完整项目 vs 中国价格锚点

NREL美国4h锂电储能完整项目资本成本拆解

63% 13% 16%

电池柜/电池集装箱 PCS/双向逆变器

电气BOS 安装/并网/税费/EPC利润

中国市场价格锚点

4h系统均价：478.69 元/kWh

4h EPC均价：935.40 元/kWh

成本层级 海外参考 中国优势来源

电池柜/Pack 约63%；Pack约210美元/kWh LFP路线、产能规模、大电芯

PCS/逆变器 约8%；约26美元/kWh 电力电子产业链成熟

电气BOS/EPC BOS约13%；软成本约16% 集成采购、工程交付效率

完整系统 美国/欧洲约219/177美元/kWh 中国Turnkey约73美元/kWh

成本优势来源：从电芯低价扩展到全链条降本

电芯成本

LFP路线、大规模产能、价格竞争

PCS/逆变器

中国电力电子产业链完整，全球化程
度高

Pack/BMS/结构件

标准化集装箱方案与本土配套体系
降本

EPC/交付

工程组织效率、集成采购与央国企
协同

注：NREL成本拆解为美国2024年4小时锂电储能完整项目资本成本口径；BNEF为2025年全球Turnkey BESS价格口径；CNESA为2025年中国磷酸铁锂储能系统/EPC公开中标价格口径。

8%
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中国储能出海正在进入“市场需求仍强、政策壁垒分化”的阶段，欧洲和澳洲仍相对开放，但合规、安全、
碳足迹和本地服务要求提高；美国是壁垒最高市场；新兴市场需求增长最快、贸易壁垒相对低

中国储能出海行业——出海政策环境

中国储能出海的海外政策环境与进入壁垒分析

来源：CNESA/CESA，SNE Research，BNEF，Wood Mackenzie，头豹研究院

区域环境判断：成熟市场看合规，新兴市场看项目与风控

欧洲 软门槛提高

高需求 合规 护照
非硬封锁，短期仍可出口；中
长期需碳足迹、电池护照、本
地售后与欧洲组装能力。

美国 最高壁垒

关税 IRA FEOC
直接出口难度最高，应转向本
地化制造、第三国供应链和本
地开发商/EPC合作。

澳洲 开放但高标准

CEC 并网 VPP
无明显排华壁垒，重点在产品
认证、安装商网络、大储并网
和长期服务能力。

中东 低贸易壁垒/高项目门槛

大项目 EPC 运维
适合BESS系统商与央国企EPC协
同，竞争核心是融资、交付、
本地伙伴和质保。

拉美 高增长/中等壁垒

智利 巴西 融资
智利较开放，巴西保护倾向上
升；需绑定本地开发商、融资
与长期运维。

东南亚/非洲 低政策壁垒/高商业风险

渠道 回款 风控
需求真实但分散，适合标准化
产品、渠道代理、本地EPC与金
融风控组合。

区域进入难度矩阵

区域 需求 政策 认证 本地化 难度 推荐进入模式

欧洲 5 4 5 4 4 电芯/BESS+本地服务+碳足迹

美国 5 5 5 5 5 本地制造+第三国供应链

澳洲 5 2 4 3 3 户储渠道+CEC+VPP/并网

中东 5 2 3 3 3 大项目+EPC+本地伙伴

拉美 4 3 3 3 3 BESS+开发商+融资

东南亚/非洲 3 1 2 2 4 渠道代理+本地EPC+风控

5高 3中 1低 注：评分为方向性判断，5代表最高需求/壁垒/难度。

❑ 中国储能出海的海外环境正在从“全球低门槛出口”转向“分区域差异化进入”。 欧洲和澳洲仍然是相对开放市场，但合规、认证、安全、碳足迹、并网和本地售后要求持续提高；美国由

于Section 301关税、IRA本土制造激励和FEOC限制，已成为中国储能直接出口壁垒最高的市场；中东、拉美、东南亚和非洲等新兴市场需求增长更快、贸易壁垒相对较低，但更依赖项

目绑定、本地伙伴、融资能力和长期运维。

❑ 因此，中国储能企业不能再用单一出口模式覆盖全球市场。 面向欧洲，强化电池护照、碳足迹、认证和本地服务；面向美国，以本地化制造和供应链合规为前提；面向澳洲，重点布

局户储渠道、CEC认证、VPP和大储并网能力；面向中东和拉美，通过BESS系统、EPC协同、融资支持和本地合作伙伴获取大项目；面向东南亚和非洲，以标准化产品、渠道代理和金

融风控为核心。
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当前，2025年以来中国储能出海已由欧美主导，转向欧洲、北美、澳洲、中东多区域并进，呈现“成熟
市场稳固、新兴市场放量”的全球化布局

来源：海关总署，联合国，头豹研究院

中国储能出海行业——出海区域分布

中国储能出海主要国家分布，2025年

❑ 2025年，中国储能出海区域结构由早期产品出口驱动，逐步转向项目交付和系统集成驱动。美国、德国仍是锂离子

蓄电池与静止式变流器出口的核心目的地，构成欧美成熟市场基本盘；法国、英国、西班牙等欧洲国家保持较高采

购规模，需求重心从户储逐步转向电网侧、工商业和光储一体化；沙特、阿联酋依托大型新能源基地和电网调峰需

求快速放量，澳大利亚则受高比例可再生能源和电网灵活性需求推动，成为亚太重要增量市场。

❑ 从变化趋势看，2021-2023年海外储能需求主要受欧洲能源危机、户用光伏配储和电价上涨驱动，中国企业更多通

过锂电池、户储产品和逆变器等标准化产品进入海外市场；2024-2025年后，全球储能需求明显向电网侧和大型光

储项目切换，出海竞争重点也从单纯供货价格，转向项目获取、并网适配、安全认证、长期运维和本地化交付能力。

欧洲市场虽然需求持续增长，但欧盟电池法规、碳足迹、电池护照、CE及系统级安全要求不断提高，中国企业进入

门槛从“产品可卖”转向“合规可持续交付”；美国市场储能需求强，但受关税、本土制造、税收抵免和UL/NFPA等标准

约束，进入难度最高；中东市场政治排斥相对较弱，但项目普遍规模大、业主集中、并网和验收流程复杂，更考验

中国企业与本地EPC、电网公司和业主的协同能力。整体来看，中国储能出海正在从“产品出口型”进入“项目交付型”

和“合规运营型”阶段，未来竞争优势将更多取决于系统安全、成本控制、本地服务和全球项目履约能力。
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单位：【亿美元】

注：统计口径为HS850760锂离子蓄电池与HS850440静止式变流器出口额之和，作为储能相关产品代理指标，不等同于储能系统出口额。

欧洲, 47.35%

北美, 34.59%

中东, 9.37%

澳洲, 8.69%

储能出海主要区域占比，2025年

国家/地区 2025新增储能容量 累计运营规模

欧盟 27.10GWh 77.30GWh

美国 44.10GWh 123.50GWh

沙特阿拉伯 8.00GWh 8.00GWh

澳大利亚 4.60GWh 7.40GWh（小型电池）
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中国储能出海市场发展趋势主要包括三方面：公用事业级大储将继续成为新增装机主力；需求增长将从
中美欧传统主市场进一步扩散至新兴区域；海外竞争重心将从单纯价格和成本转向系统可融资性

中国储能出海行业——发展趋势

中国储能出海市场未来发展趋势，2026-2030年

来源：海关总署，对外经贸大学数字经济实验室，头豹研究院

趋势一：公用事业级大储持续主导新增需求

80%
公用事业级

占比

2025年全球新增108GW

其中大储约87GW

对中国储能企业出海的意义

能力重心从电芯/户储出口，转向5MWh+液冷系
统、PCS/EMS、并网控制、消防安全、性能担保
和海外EPC协同。

趋势二：需求从中美欧向新兴区域扩散

2021-2025
欧美成熟市场主导

2026-2030
成熟+新兴市场双

轮驱动

中东 +107%

拉美 +99%

澳洲 户储+VPP

东南亚 工商业

非洲 离网+柴油替代

趋势三：竞争由价格转向系统可融资性

过去：低价电芯+硬件交付

可认证

可并网

可融资

可运维

可长期担保

❑ 2026-2030年，全球储能市场将从高速扩张进入结构性升级阶段。一方面，公用事业级大储将继续成为新增装机主力，储能从新能源配套设施升级为电力系统调节、容

量支撑和能源搬移的核心资产；另一方面，需求增长将从中美欧传统主市场进一步扩散至中东、拉美、澳洲、东南亚和非洲等新兴区域，带动中国企业出海从单一区域

依赖转向多市场布局。与此同时，海外竞争重心也将从单纯电芯价格和硬件成本，转向系统安全、并网控制、EMS软件、长期运维、本地化合规和项目融资能力。未来

中国储能企业的出海机会仍然广阔，但能否持续获取高价值订单，将取决于其是否具备从“产品供应商”升级为“系统解决方案与本地化服务商”的综合能力。
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◆ 头豹研究院布局中国市场，深入研究19大行业，532个垂直行业的市场变化，已经积累了近100万行业研究样本，完成近10,000多个独立的研究咨询项目。

◆ 研究院依托中国活跃的经济环境，研究内容覆盖整个行业的发展周期，伴随着行业中企业的创立，发展，扩张，到企业走向上市及上市后的成熟期，研究院的各行业研

究员探索和评估行业中多变的产业模式，企业的商业模式和运营模式，以专业的视野解读行业的沿革。

◆ 研究院融合传统与新型的研究方法，采用自主研发的算法，结合行业交叉的大数据，以多元化的调研方法，挖掘定量数据背后的逻辑，分析定性内容背后的观点，客观

和真实地阐述行业的现状，前瞻性地预测行业未来的发展趋势，在研究院的每一份研究报告中，完整地呈现行业的过去，现在和未来。

◆ 研究院密切关注行业发展最新动向，报告内容及数据会随着行业发展、技术革新、竞争格局变化、政策法规颁布、市场调研深入，保持不断更新与优化。

◆ 研究院秉承匠心研究，砥砺前行的宗旨，从战略的角度分析行业，从执行的层面阅读行业，为每一个行业的报告阅读者提供值得品鉴的研究报告。

方法论

◆ 本报告著作权归头豹所有，未经书面许可，任何机构或个人不得以任何形式翻版、复刻、发表或引用。若征得头豹同意进行引用、刊发的，需在允许的范围内使用，并

注明出处为“头豹研究院”，且不得对本报告进行任何有悖原意的引用、删节或修改。

◆ 本报告分析师具有专业研究能力，保证报告数据均来自合法合规渠道，观点产出及数据分析基于分析师对行业的客观理解，本报告不受任何第三方授意或影响。

◆ 本报告所涉及的观点或信息仅供参考，不构成任何证券或基金投资建议。本报告仅在相关法律许可的情况下发放，并仅为提供信息而发放，概不构成任何广告或证券研

究报告。在法律许可的情况下，头豹可能会为报告中提及的企业提供或争取提供投融资或咨询等相关服务。

◆ 本报告的部分信息来源于公开资料，头豹对该等信息的准确性、完整性或可靠性不做任何保证。本报告所载的资料、意见及推测仅反映头豹于发布本报告当日的判断，

过往报告中的描述不应作为日后的表现依据。在不同时期，头豹可发出与本报告所载资料、意见及推测不一致的报告或文章。头豹均不保证本报告所含信息保持在最新

状态。同时，头豹对本报告所含信息可在不发出通知的情形下做出修改，读者应当自行关注相应的更新或修改。任何机构或个人应对其利用本报告的数据、分析、研究、

部分或者全部内容所进行的一切活动负责并承担该等活动所导致的任何损失或伤害。

法律声明

www.leadleo.com 400-072-5588
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