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核心观点 
核心观点 
申购建议：合理价值区间17.20-19.35元/股，建议申购价为18.28元。 
主要依据： 
1．公司是索具行业内产品研发、设计、制造和销售的领导者。公司是

专业从事索具制造的企业，主营业务为索具及相关产品的研发、设计、

生产和销售，是索具行业内产品研发、设计、制造和销售的领导者，是

全球索具产品类别最齐全的制造企业。08 年实现收入 13.7 亿元，同比

增长 18.1％，实现净利润 1.73 亿，同比增长 7.3％。公司总股本 3.5 亿

股，本次计划发行 5000 万股。发行后，家族成员实际控股 77％。 
2．索具产品用途广泛，市场空间广阔。索具产品广泛应用在国民经济

各个行业，如制造业、采矿业、建筑业、交通运输业，涉及钢铁、冶金、

矿山、海洋、海事、海油、电力、石油、运输、桥梁、场馆、航空航天、

港口、造船、工程机械等多个应用领域，而且索具产品中用于物体挪移

的吊索具产品属于工业消费品，具有定期淘汰、重复购买的特性，市场

容量很大，发展空间十分广阔。 
3．公司具有技术和质量优势。公司多年来致力于索具专业的研究与开

发，积累了大量技术经验。目前拥有 55 项专利技术和多项非专利技术；

已主编完成 4 项、参编完成 5 项索具行业标准和国家标准；公司自主

研发Ф7mm*397 特大缆索组合索股及其分叉技术和钢拉杆生产技术

填补了国内空白。 
4．募投项目增强盈利能力。公司募集资金投资项目均具有良好的盈利

前景，全部达产后，将新增年销售收入约 107,604 万元，利润总额约

15,300 万元，公司的盈利能力将进一步提高。 
5．预计巨力索具 2009、2010 和 2011 年分别实现主营业务收入 13.7 亿

元、17.8 亿元、22.26 亿元，同比分别增长 0%、30%、25%；净利润

分别为 1.73 亿元、2.55 亿元、3.27 亿元，同比分别增长 0%、47%、27.9%，

对应 EPS 分别为 0.43 元、0.64 元、0.82 元。结合行业发展前景、公司

竞争力和未来成长性，我们认为巨力索具对应 09 年合理的 PE 应当为

40-45 倍，合理价值区间在 17.20-19.35 元/股之间，建议申购价为 18.28
元。 

 

 

 

发行数据 

数值 

发行股本（万股） 5000 万股 

发行日期 2010 年 1 月 13 日

预期上市价格(元） 17.20-19.35 
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1、本次发行一般情况 

表 1：本次发行基本情况 

公司名称 巨力索具股份有限公司 

公司简称 巨力索具 

发行地 深圳 

发行日期 1 月 13 日 

申购代码 002342 
发行股数 5000 万股 

发行方式 网下询价，网上定价 

发行后总股本 40000 万股 

每股盈利（2008） 0.50 

发行后全面摊薄每股收益（2008） 0.44 

发行前每股净资产(2009 年 6 月 30 日) 2.35 

资料来源：招股意向书 

2、公司概况 

2.1 公司是索具行业内产品研发、设计、制造和销售的领导者 
巨力索具是专业从事索具制造的企业，主营业务为索具及相关产品的研发、

设计、生产和销售，公司是索具行业内产品研发、设计、制造和销售的领导者，

是全球索具产品类别最齐全的制造企业，并获得“2008 年河北通用、专用设备

制造业排头兵企业”称号。 
08 年实现收入 13.7 亿元，同比增长 18.1％，实现净利润 1.73 亿，同比增

长 7.3％，净利润率 12.6％。公司总股本 3.5 亿股，本次计划发行 5000 万股。

发行后，家族成员实际控股 77％。 
2.2 公司实际控制人为杨建忠、杨建国、杨会德、杨子四名自然人 

本公司的实际控制人为杨建忠、杨建国、杨会德、杨子四名自然人，对本

公司的控制情况为：上述四名自然人合计直接持有本公司控股股东巨力集团

95%的股权，合计直接持有本公司 29.14%的股权；此外，杨建忠为公司董事长，

杨建国为副董事长、总裁。 
表 2：发行前后公司股本结构 

序

号 
股东名称 

股本（万

元） 

占总股本

比例 
股东名称 

股本（万

元） 

占总股

本比例

1 
巨力集团有限公

司 
18,800 53.71% 巨力集团有限公司 18,800 53.71%

2 杨建忠 3,300 9.43% 杨建忠 3,300 9.43%

3 杨建国 3,200 9.14% 杨建国 3,200 9.14%

4 杨会德 2,200 6.29% 杨会德 2,200 6.29%

5 杨子 1,500 4.29% 杨子 1,500 4.29%

6 

保定天威保变电

气股份有限公司

（SS） 

1,500 4.29% 
保定天威保变电气股

份有限公司（SS） 
1,500 4.29%
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7 
乐凯保定化工设

计研究院（SS） 
1,500 4.29% 

乐凯保定化工设计研

究院（SS） 
1,250 3.57%

8 杨会茹 300 0.86% 杨会茹 300 0.86%

9 姚军战 200 0.57% 全国社保基金理事会 250 0.71%

10 姚香 200 0.57% 姚军战 200 0.57%

合

计 
— 32,700 93.43%  32500 92.86%

资料来源：招股意向书 
2.3 公司主要财务指标 
表 3 ：公司主要财务指标 

财务指标   2009.6.30  2008.12.31  2007.12.31   2006.12.31 

 流动比率（倍）   0.82    1.01    1.25    1.16   

 速动比率（倍）   0.60    0.70    0.77    0.66   

 无形资产（扣除土地使用

权）占净资产比例  
 0.26%    0.29%    0.18%    0.08%  

 资产负债率（母公司）  61.6% 64.0% 55.6% 65.3% 

 财务指标  
 2009 年 

1-6 月  
 2008 年度  2007 年度   2006 年度 

 应收账款周转率（次）   2.48    5.63    6.21    6.23   

 存货周转率（次）   1.62    2.87    2.56    2.14   

 息税折旧摊销前利润

（元）  

 

152,201,942 

 

289,682,152 

 

253,713,009  

 

128,263,523 

 利息保障倍数   5.74    5.11    11.48    6.25   

 每股经营活动产生的现

金流量净额（元）  
 0.49    0.62    0.37    0.15   

 每股净现金流量（元）   -0.19    0.14    0.09    0.09   

基本每股收益  0.28 0.5 0.5 0.17 

扣除非经常损益后每股收

益 
0.29 0.49 0.35 0.12 

全面摊薄净资产收益率 11.9% 23.9% 23.6% 10.1% 

资料来源：招股意向书 
2.4 募投项目分析 

本次募集资金投资于两个项目：年产 6.6 万吨钢丝绳及 2.4 万吨钢丝绳索

具项目；年产 0.9 万吨链条及 0.6 万吨链条索具项目。 
年产 6.6 万吨钢丝绳及 2.4 万吨钢丝绳索具项目达产后，按照前述公司对

未来订单量的测算，预计产能利用率将达到 100%以上。在此基础上，根据目前

特种钢丝绳及钢丝绳索具的市场价格谨慎估算，公司平均每年可增加销售收入

75,264.00 万元、利润总额 10,870.36 万元、净利润 8,152.77 万元，税前财务内

部收益率为 20.74%，税后财务内部收益率为 16.56%，静态投资回收期为 6.31 
年。 

年产 0.9 万吨链条及 0.6 万吨链条索具项目达产后，按照前述公司对未来

订单量的测算，预计产能利用率将达到 100%以上。在此基础上，根据目前链条

及链条索具的市场价格谨慎估算，平均每年可增加销售收入 32,340.00 万元，
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利润总额 4,430.29 万元，净利润 3,322.72 万元，税前财务内部收益率为 28.15%，

税后财务内部收益率为 22.15%，静态投资回收期为 5.22 年。 
从中长期来看，募集资金投资项目均具有良好的盈利前景，全部达产后，

将新增年销售收入约 107,604 万元，利润总额约 15,300 万元，公司的盈利能力

将进一步提高。 
表 4 ：巨力索具募集资金投资项目 

序号    募集资金投资项目   

项目总投资（万

元）  

拟投入募集

资金（万元） 

 1   

年产 6.6 万吨钢丝绳及 2.4 万吨钢丝绳索

具项目   50,000   50,000  

 2   

 年产 0.9 万吨链条及 0.6 万吨链条索具

项目   18,000  11,000 

合计   —    68,000  61,000 

资料来源：招股意向书 

3、行业发展趋势 

3.1 索具产品用途广泛，市场空间广阔 
 
索具产品广泛应用在国民经济各个行业，如制造业、采矿业、建筑业、交

通运输业，涉及钢铁、冶金、矿山、海洋、海事、海油、电力、石油、运输、

桥梁、场馆、航空航天、港口、造船、工程机械等多个应用领域，而且索具产

品中用于物体挪移的吊索具产品属于工业消费品，具有定期淘汰、重复购买的

特性，因此其市场容量很大，发展空间十分广阔。目前，与发达国家相比，我

国专业索具的普及程度还比较低，随着我国工业生产专业化程度的不断发展，

以及国民对安全生产、安全生活的日益重视，索具产品将会在国民经济和社会

生活的各个层面得到更为广泛的应用。 
3.2 合成纤维吊装带索具市场需求情况 

合成纤维吊装带索具主要应用于制造业、采矿业、水利、电力业、交通运

输业等行业，近几年随着国内经济快速稳定发展，合成纤维吊装带索具下游行

业发展迅速，本产品国内市场需求量随之不断扩大，市场整体呈现供不应求的

局面。 
北京中经纵横经济研究院的统计数据显示，近几年随着制造业、采矿业等

行业的快速发展，合成纤维吊装带索具的国内年均需求额约为 30 亿元，占索

具市场总量比例 7%左右。全球合成纤维吊装带索具占索具市场总量的比例约为

35%-40%，国内合成纤维吊装带索具的应用普及程度与国外相比有相当大的差

距；②目前国内强制使用该产品的立法程度不高，大部分用户属于自发使用，

国外很多国家对此产品应用的领域执行强制使用政策。例如：在北美一些国家，

强制要求载人车辆配备 2-4 套带栓紧器的纤维带；5 吨载货汽车必须配备相应

规格 8-16 套附带连接件的纤维带，用于紧固所载货物，提高车辆使用的安全性；

部分国家还强制要求酒店、宾馆的房间必须配备专业逃生安全绳。 
3.3 钢丝绳索具的市场需求情况 

增长动力主要来源于以下方面：①随着我国海洋石油开采、造船、港口装

卸、煤炭矿石开采等下游应用领域的快速发展，钢丝绳索具的市场需求不断增

长；②主要用户对钢丝绳索具的需求模式逐渐由内部车间自制转向专业索具制
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造企业采购，大大增加了钢丝绳索具的市场需求量。 
3.4 钢拉杆的市场需求情况 

钢拉杆产品作为基础建设中重要结构受力部件，从全球范围看，2005 年以

前在建筑业中使用相对较少，2005 年以后钢拉杆逐步被市场认可，并被越来越

广泛地应用于大型体育场馆、机场、码头、船坞、桥梁、高速铁路等重大工程

建设中，市场需求大幅提高，近年来，我国大型体育场馆、机场、码头、船坞、

桥梁等工程的大规模建设正在为钢拉杆产品带来前所未有的重大市场机遇，预

计到 2010 年，国内年需求量将达 10 万吨。 
3.5 缆索的市场需求情况 

缆索坚固耐用、造型美观、便于施工、成本低廉，使其成为未来桥梁和场

馆建设的主要材料。上世纪八十年代中期，缆索的生产实现了国产化，随即在

我国桥梁建设中得到了广泛应用。据不完全统计，2007 年国内缆索需求量达到

5 万吨，2008 年达到约 8 万吨，预计到 2010 年，缆索市场需求将达到 12 万吨。

截至 2008 年底，全国现有各类桥梁约 50 万座，每年开工建筑的桥梁约为 1 万 
余座，其中缆索产品约占桥梁总造价的十分之一。此外，从近几年场馆建设特

点来看，预应力缆索得到了越来越多的应用。 
3.6 冶金夹具、梁式吊具的市场需求情况 

①近年来，随着国家相关制度的规范，原来自给自足的生产模式已不能满

足市场需求，冶金夹具的进口使生产成本增加，因此，为了降低成本、发展国

内市场，迫切需要由专业厂家自行设计制造，冶金夹具、吊梁随之得到了快速

的发展，促进市场需求量不断上升；②作为冶金夹具、梁式吊具的主要应用领

域，钢铁行业的快速发展带动冶金夹具市场需求不断增长。近年来，我国钢铁

产量增长非常迅猛，据中国钢铁工业协会统计和预测，中国粗钢产量已由 2000
年的 1.29 亿吨增长到 2007 年的 4.89 亿吨，2008 年粗钢产量约 5.01 亿吨，较

2007 年增长 2.45%。 
3.7 链条索具的市场需求情况 

近年来，链条索具下游的钢铁、煤炭、铁路运输等应用领域的快速发展增

加了对链条索具产品的需求。2008 年我国宏观经济受全球金融风暴的影响增速

有所放缓，我国采取了一系列有效的经济刺激方案，2009 年上半年我国宏观经

济出现了企稳回升的迹象。链条索具的下游应用领域受到的影响很有限，仍保

持较快的发展，对链条索具需求量的增速较前三年有所放缓，但仍保持平稳较

快的增长。例如：钢铁行业的飞速发展拉动了起重链条及起重链条索具的需求。

近年来，我国钢铁工业发展非常迅猛，据中国钢铁工业协会统计和预测，中国

粗钢产量已由 2000 年的 1.29 亿吨增长到 2007 年的 4.89 亿吨，2008 年达 5.01
亿吨，较 2007 年增长率达 2.45%。据北京中经纵横经济研究院出具的《中国链

条索具市场分析报告》测算，每 1,000 吨粗钢生产约需要使用 1 吨起重链条及

起重链条索具。 
3.8 钢丝绳的市场需求情况 

以特种钢丝绳为例，由于其具有高强度、复杂结构、超长度、粗直径等特

性，是港口装卸、海洋石油开采、煤炭矿石采掘、桥梁场馆建造、钢铁生产等

所需的关键材料。由于这些领域近年来的持续较快的发展，使特种钢丝绳的市

场需求量快速增长，2005-2007 年的增长率都在 30%左右。 
3.9 索具连接件的市场需求情况 

巨力生产的索具连接件产品主要为中高端、大型及特殊领域的索具连接件，

具备强度高、韧性好、结构紧凑、操作方便、使用可靠等特点。2007 年全球高
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强度索具连接件市场容量超过 10 亿美元，预计 2009 年达 15 亿美元。目前国内

生产的大规格、高强度索具连接件远远不能满足国内外市场需求，如国内大吨

位卸扣系列和扁平卸扣系列几乎全部依赖于国外进口。 

4、公司竞争优势 

4.1 技术和质量优势 
巨力索具设有专门的技术研发中心，该中心于 2004 年被河北省发改委评

定为“省级技术中心”，并连续 3 年荣获“河北省优秀技术中心”称号。该中

心拥有 238 名科研人员，拥有多名国内顶级行业专家牵头组织产品和技术的研

发与自主创新，其中教授级高级工程师 9 人，高级工程师 45 人，工程师 77 人，

助理工程师 107 人。 
公司多年来致力于索具专业的研究与开发，积累了大量技术经验。目前拥

有 55 项专利技术和多项非专利技术；已主编完成 4 项、参编完成 5 项索具行

业标准和国家标准，正在主编 5 项、参编 5 项索具行业标准和国家标准；公司

自主研发Ф7mm*397 特大缆索组合索股及其分叉技术填补了国际空白，居世界

领先水平；自主研发的钢拉杆生产技术填补了国内空白，打破了外国厂商的垄

断，实现了产品的国产化。 
巨力已通过 ISO9001 国际质量体系认证、GB/T28001-2001 职业健康安全

管理体系认证、ISO9001：2000 质量管理体系认证、ISO14001:2004 环境管理

体系认证，拥有中华人民共和国特种设备制造许可证、建筑业企业资质证书，

已通过德国 GS 安全认证、欧盟 CE 认证、中国船级社 CCS 认证、挪威船级

社 DNV 认证、法国船级社 BV 认证、英国船级社 LR 认证、美国石油协会 API 
认证、煤安标 MA 认证、矿安标 KA 认证、国军标认证等。这些规范健全的认

证资质，是对本公司产品质量的有力认同，并为本公司占领市场、参与竞争打

下了坚实的基础。 
4.2 检测优势 

巨力索具设有专门的索具检测中心，该中心依据《检测和校准实验室能力

认可准则》CNAS/AC01：2005（idt ISO/IEC 17025:2005），建立了一整套先进

的实验室管理体系，拥有力值从0.5 吨到4,000 吨的实物拉伸试验机（其中4,000 
吨实物拉伸试验机为目前亚洲最大）。本公司凭借先进的检测设备、精密的检

测技术、权威的检测手段，特别是在大吨位拉伸试验方面具有强大的优势，是

目前国内唯一一家具有国家标准评定委员会（CNAS）认可的专业化索具检测

机构，具有出具权威检测结果的权力。 
4.3 产能优势 

本公司是目前国内最大的索具生产基地之一，也是目前全球索具产品类别、 
品种规格最为齐全的生产企业，拥有先进的生产设备和工艺技术。截至报告期

末，拥有主要产品年产能合计 96,070 吨，其中合成纤维吊装带索具 20,000 吨，

钢丝绳索具 10,500 吨，钢丝绳 20,000 吨，钢拉杆 11,750 吨，梁式吊具 11,000 
吨，缆索 7,660 吨，冶金夹具 5,000 吨，链条索具 710 吨，索具连接件 7,750 吨，

索具设备 1,700 吨。 
4.4 市场营销和客户优势 

巨力公司在国内市场实施扁平式管理，将市场进行细分，通过市场细分来

进行精确销售，明确销售区域，在各区域根据业务需要建立销售子公司、分公

司或办事处。截至 2009 年 6 月 30 日，本公司拥有 756 人的专业销售队伍，
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在国内建立了 9 个销售子公司、61 个销售办事处，在全世界 100 多个国家和

地区建立了稳定的销售服务网络。 
巨力公司经过长期发展，积累客户 10,000 多家，遍及钢铁、电力、石化、

设备制造、海洋、船舶、军工等各个领域，其中约与 6,000 家大中型客户保持

长期合作关系，市场份额相当稳定。 
公司产品还在多项国家重点工程中得到应用，如鸟巢工程、三峡工程、黄

河小浪底、曹妃甸码头、长兴岛造船基地工程、秦山核电、岭澳核电、大亚湾

核电站工程、首都机场、浦东机场、白云机场、上海铁路南站、深圳会展中心

工程、南海古沉船打捞工程、神州航天、嫦娥探月工程、常州龙城大桥、重庆

长寿长江大桥工程以及中海油海上工程等。 

5、盈利预测 

假定：（1）收入预测高速增长。根据对十大类主营产品的单项分析，我们

认为，随着融资资金的到位，新的产能投产，预计 2010-2012 年巨力索具销量

将高速增长，在价格不变的前提下，新扩产的钢丝绳索具、钢丝绳和链条索具

收入增速可达 30％；合成纤维吊装带索具、钢拉杆、梁式吊具、索具连接件、

冶金夹具、缆索、索具设备在下游需求的带动下，收入增速可达 10％－25％。

但考虑到行业竞争因素，我们认为公司 2010、2011 年收入分别增长 30%、25%。 
（2）毛利率预测先升后降。在原材料价格不变的前提下，随着新市场的开

拓，议价能力的增强，2010-2012 年毛利率小幅上升，分别为 38.3％、38.9%、

39.4%。预计到 2012 年，产能会再次达到瓶颈，随着销量规模上升，毛利率将

保持小幅下降趋势。 
（3）费用率预测逐年小幅下降。公司未来三年将保持“研发＋营销”投入

的稳定增长，费用中的大部分仍将是薪酬与利息支出，随着融资后企业资金压

力缓和，规模经济得以体现，收入增速将超过费用增速，管理和销售费用率将

有小幅下降。预测 2010－2012 年费用率分别为 19.7%、19.0%、18.8%。 
（4）所得税率保持稳定。由于公司未来获得高薪技术企业认证没有悬念，

预计公司未来将保持 15.0%的实际有效税率。 
我们预计巨力索具 2009、2010 和 2011 年分别实现主营业务收入 13.7 亿元、

17.8 亿元、22.26 亿元，同比分别增长 0%、30%、25%；净利润分别为 1.73 亿

元、2.55 亿元、3.27 亿元，同比分别增长 0%、47%、27.9%，对应 EPS 分别为

0.43 元、0.64 元、0.82 元。 
 表 5：巨力索具盈利预测（单位：百万元） 

利润表 2006A 2007A 2008A 2009E 2010E 2011E 

营业收入 742.72 1160.21 1369.72 1370.00 1781.00 2226.00 

减: 营业成本 517.95 758.42 866.41 855.00 1117.00 1402.00 

营业税金及附

加 
2.32 4.13 7.35 7.35 9.55 11.94 

  营业费用 90.92 125.66 166.79 166.82 216.87 271.06 

  管理费用 35.70 56.12 84.82 84.83 110.28 137.84 

  财务费用 15.29 13.93 36.68 46.29 18.93 8.85 

  资产减值损

失 
3.43 5.25 0.85 2.10 2.20 2.60 

  营业利润 77.11 196.71 206.82 207.61 306.16 391.72 
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 加: 其他非经

营损益 
3.12 4.67 2.37 0.00 0.00 0.00 

  利润总额 80.23 201.38 209.19 207.61 306.16 391.72 

  减: 所得税 18.02 24.82 32.55 31.14 45.92 58.76 

      净利润 62.21 176.56 176.64 176.47 260.24 332.96 

  减: 少数股

东损益 
14.27 15.13 3.40 3.39 5.01 6.41 

归属母公司股

东净利润 
47.94 161.43 173.24 173.07 255.23 326.55 

每股收益（以发

行后股本计算） 
0.12 0.40 0.43 0.43 0.64 0.82 

资料来源：国都证券研究所 

6、估值定价及申购建议 

巨力索具的主要产品为索具及相关产品，是全球索具产品类别最齐全的制

造企业，具体包括十大系列产品，分别为合成纤维吊装带索具、钢丝绳索具、

钢拉杆、缆索、冶金夹具、梁式吊具、链条索具、索具连接件、钢丝绳和索具

设备。从产品结构看，无论是国内市场还是国外市场，都没有与之可比的上市

公司。 
我们选取了 4 家与巨力索具的一类产品相近的钢丝绳生产企业作为比较对

象。不过值得注意的是，巨力索具的钢丝绳主要为超重、超长、超粗的特种钢

丝绳，与该等公司的钢丝绳产品仍有较大不同。截至 2010 年 1 月 7 日，此 4 家

上市公司(剔除异常值后)对应 08 年 PE 为 50 倍，09 年 PE 为 44 倍，10 年 PE
为 31 倍，钢铁行业 09 年 PE 为 43 倍。结合行业发展前景、公司竞争力和未来

成长性，我们认为巨力索具对应 09 年合理的 PE 应当为 40-45 倍。按发行后股

本来预测，巨力索具 09 年全面摊薄的 EPS 为 0.43 元、10 年 EPS 为 0.64 元，

巨力索具合理价值区间在 17.20-19.35 元/股之间，建议申购价为 18.28 元。 

表 6：A 股类比公司市盈率统计表 

公司 
主营业

务 

1月 7日 

收盘价 
 EPS   PE  PB 

每股净

资产 

   08 09E 10E 08 09E 10E 09E  

法尔胜 钢丝绳 5.79 0.03 0.04 0.05 193 145 116 2.20 2.65 

宁夏恒力 钢丝绳 7.67 0.03 -0.03  256 -256  3.21 2.42 

贵绳股份 钢丝绳 10.22 0.20 0.20 0.25 51 51 41 2.09 4.97 

恒星科技 钢丝 15.39 0.32 0.43 0.73 48 36 21 4.31 3.34 

平均值

（剔除极

端值） 

     50 44 31   

钢铁行业      31 43 20   

资料来源：wind 资讯，国都证券研究所 



                                                                         公司研究 

7、风险提示 

（1）下游需求低于预期 
中国是目前全球最早复苏的地区，我们假设未来三年索具下游钢铁、建筑

等行业需求增速恢复到较高水平，一旦未来情况并不如预期那么理想，公司业

绩也会受到影响。 
（2）新市场并不成熟 
如在安全防护领域，需要法律强制要求车辆配备带栓紧器的纤维带，但这

样会增加车主的成本。如果类似法律迟迟没有出现，那市场的需求可能就是空

中楼阁了。 
（3）市场出现新进入者（同行业竞争对手转型生产同类产品） 
公司是国内的索具行业冠军，是通过低成本优势来实现“进口替代”策略

的，但随着国内其他公司的发展，如贵绳股份，开始进入特种钢丝绳领域或钢

丝绳索具领域，公司的市场分份额可能遭遇挤压。 
（4）原材料波动 
十大类产品的原材料（钢丝、钢板、型材）成本占到了总成本的 70％－90

％，原材料价格的波动会放大净利润率的波动。如果公司没有获得长期稳定的

货源或者没有做好原材料产品价格套期保值，未来公司业绩波动将会很大。 
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